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E D I T O R I A L

JULIÁN 
MENDIETA

E
stamos viviendo unas circunstancias muy difíciles y complicadas para aquellos que no 
hemos vivido un confl icto bélico de manera directa, afortunadamente, nada asimilables 
ni comprensibles en un mundo que ya ha estado a punto de crear un caos nuclear. Se 
nos olvida que estamos en un sector que crea vida y esperanza, donde estamos en 

contacto directo con la fuente de la subsistencia como es el sector agropecuario, tantas veces 
incomprendido y pocas veces entendido.

Vemos en el confl icto invasivo de Rusia con la apropiación indebida de las producciones y 
maquinaria del país invadido, como es de importante, en toda esta situación, la agricultura, 
de la que depende que terceros países se están abocando a una hambruna de dimensiones 
inimaginables, donde esos seres humanos más desfavorecidos se encuentran impotentes y 
desesperados ante un horizonte tenebroso.

Si esto fuera poco, estamos pasando por una climatología descompensada, donde pasamos 
de inundaciones y fuertes nevadas, a la sequía más dura acompañada de incendios 
devastadores, como si esto fuera una prueba de GADU para hacernos recapacitar de nuestras 
conductas equivocadas y erráticas; pero los seres humanos somos así, no aprendemos de 
nuestros errores, por mucha hemeroteca que tengamos.

Los occidentales queremos que todo se mida por nuestro rasero y nos gusta que los demás 
se regulen por nuestro pensamiento, cuando no debería de ser así; nos preocupamos en 
exceso cuando si en nuestro humilde mercado europeo sobreviene una fl exión en las ventas 
de nuestros ultra sofi sticados tractores, y no vemos que en el pasado mes de septiembre en 
India su mercado, comparándolo con el mismo mes de 2021, aumentó un 23% hasta llegar a 
las 113.687 unidades.

Mi primer viaje a Brasil, en 2000, me asombró lo que nos adelantaban en la imposición del 
internet y en su dinámica del empleo de tecnologías, cuando en Europa aún no estaba tan 
popularizadas como allí y que nos permitió a algunos ver lo que podíamos aprender en todo 
lo referente a conectividad y sacar partido de las nuevas tecnologías que aun hoy en día me 
siguen asombrando de las posibilidades de desarrollo, de todo aquello que nos brinda y que 
me demuestra que aquellos que no tengamos la capacidad de aprendizaje, nos convertiremos 
en ‘objetos’ vetustos  dignos de museos, como lo han sido miles de profesiones y 
profesionales que se han quedado en la cuneta de la vida… ¡Pero que no cunda el pánico!, 
aún nos queda cuerda para rato. 

Pero ante todo no nos desesperemos, ni aun cuando estemos en aquellas condiciones más 
negativas porque no olvidemos, que de las nubes más negras, nos cae agua limpia y esa 
agua creará vida.�Q

DESESPERACIóN
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O B I T U A R I O

FALLECE EL DR. BERNARD KRONE

Tras una grave enfermedad, el pasado 14 de 
octubre de 2022 falleció el antiguo propietario 

del grupo Krone, el Dr. Bernard Krone, en Spelle, 
Emsland, a la edad de 82 años.

Entre sus grandes logros está el continuo desarrollo 
de su empresa con decisiones innovadoras para 
CHUDQRHj�B@Q�DK�MDFNBHN��C@MCN�KTF@Q�@�TM�FQTON�PTD�DM�
la actualidad cuenta con más de 7000 empleados. 
Además de entrar en el sector de vehículos 
comerciales, estableció, entre otras cosas, tecnología 
autopropulsada en ingeniería agrícola y especializó la 
empresa Krone en tecnología de cosecha de forraje, 
BTX@�L@PTHM@QH@�DR�HLONQS@C@�DM�$RO@ľ@�X�/NQSTF@K�

por Farming Agrícola con una experiencia de más de 
40 años. 

Además, se dedicó plenamente al trabajo asociativo: 
en la Cámara de Comercio e Industria, en la 
 RNBH@BHłM�CD�,@PTHM@QH@� FQİBNK@�X�3Q@BSNQDR�
 FQİBNK@R��+ 5���BNLN�/QDRHCDMSD�CD�K@� RNBH@BHłM�
$TQNOD@�CD�K@�(MCTRSQH@�CD�,@PTHM@QH@� FQİBNK@�
(CEMA), en la Asociación de Empresas Mecánicas 
D�(MFDMHDQİ@�CD�/K@MS@��5#, ���BNLN�5HBDOQDRHCDMSD�
de la Asociación Alemana de la Industria Automotriz 
�5# ���X�BNLN�/QDRHCDMSD�CDK�FQTON�CD�E@AQHB@MSDR�
CD�?1DLNKPTDR��"@QQNBDQİ@R�$RODBH@KDR�X�
Autobuses’. 

LOS PILARES DE UN SECTOR
Ha fallecido Bernard Krone, cuando aún tenía mucho camino por delante y dar lecciones 
de vida personal y empresarial. Nos ha dejado uno de los empresarios del sector de ma-
TXLQDULD�DJUtFROD�H�LQGXVWULDO�PiV�SUROtÀ�FRV�GH�QXHVWUR�PXQGR�
Bernard Krone, ha sido un referente en las empresas europeas, familiares, de la postguerra 
y uno de los pilares de la recuperación de Alemania, creando una potente empresa que se 
extendía más allá de Europa y del sector de la maquinaria agrícola.
He tenido la oportunidad y la suerte de tener con él un trato directo y personal, más allá 
del que hubiera sido el lógico por mi trabajo; le conocí de manera directa a través de 
Deltacinco en sus inicios de comercializar sus productos en España, posteriormente y a 
través de mi querido amigo Martin Richenhagen, donde coincidimos en varias reuniones 
de las África Summit, donde guardo, en Berlín con un frio de mil demonios, una anécdota.
En un entre actos, se me acerca Bernard y me espeta “¿qué vas a hacer esta noche a la 
hora de cena…? te invito a la GENDARMERI”. Y con ese ímpetu que tenía, hacia allí 
QRV�GLULJLPRV��KDEODPRV�GH�PXFKDV�FRVDV��GH�VX�DÀ�FLyQ�DO�YLQR�EODQFR�HVSDxRO�TXH�VX�
amigo Luis Delgado le obsequiaba, de mil historias de nuestro mundillo y de su opinión 
sobre la evolución de las grandes empresas.
También fue un nexo de unión Gero Shulze, al que conocí en sus tiempos de Claas.
Ahora ‘la Corona’ pierde a uno de sus más leales portadores, aunque esta ha quedado en 
buenas manos. Los que le conocimos y tratamos hemos perdido un gran ser humano, un 
amigo y un empresario de los que dejan su huella en la Historia.
Descansa en Paz. 

JULIÁN MENDIETA
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Sus logros fueron reconocidos en numerosas 
ocasiones. El Instituto de Tecnología de la 
Universidad de Braunschweig le otorgó un 
doctorado honoris causa. Recibió la Medalla 
Tilo-Freiherr-von-Wilmowsky por “muchos años 
CD�U@KHNRNR�HLOTKRNR�DM�ADMDj�BHN�CD�K@R�ODQRNM@R�
empleadas en la agricultura”, la Max-Eyth-
#DMJLŘMYD�CD�NQN��X�DK�DW�/QHLDQ�,HMHRSQN�CD�!@I@�
Sajonia, Christian Wulff, le hizo entrega de la Cruz 
del Mérito en Cinta de la Orden del Mérito de Baja 
Sajonia. El primer ministro, el presidente Stephan 
6DHK��KD�NSNQFł�K@�"QTY�@K�,ġQHSN�CD�/QHLDQ@�
Clase del Estado de Baja Sajonia. Además, 
recibió el premio de la industria LEO en la 
categoría ‘Innovación/Idea’ por el concepto 
del conocido camión largo. También recibió 
la Medalla Emsland, el Grashof Denkmünze, 
el máximo galardón de la Asociación de 

Ingenieros Alemanes, y el ‘Grossen Wagen’ de la 
Bundesverband Güterkraftverkehr (BGL). La VDA 
lo nombró miembro de honor en 2013.

En su vida privada, ha sido padre de tres hijos y 
abuelo. 

Nuestro más sincero pésame a la familia y 
empleados del Grupo Krone.Q
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N OT I C I A S

��La Cámara de Comercio de Palencia reconoce y 
galardona públicamente, otorgando la medalla de 

oro de los Premios Cámara 2022, la labor desarrollada 
por Farming Agrícola y por su presidente Juan Carlos 
Delgado, que por su inquietud y actividad empresarial, 
ha contribuido al desarrollo económico de Palencia y su 
provincia.
&M�5SPGFP�$ÈNBSB�0mDJBM�EF�$PNFSDJP
�*OEVTUSJB�
y Servicios de Palencia 2022 premia la labor 
desempeñada durante los más de 40 años de actividad 
de la compañía, además del proyecto de innovación 
de las nuevas instalaciones, la contribución a la 
TPTUFOJCJMJEBE�FOFSHÏUJDB�TJFOEP������BVUPTVmDJFOUFT
�
aportando dinamismo y crecimiento al medio rural donde 
está ubicada.
“Es un galardón que recibimos con gran ilusión. Es un 
premio de todas las personas que formamos Farming 
Agrícola, ya que, gracias al trabajo y dedicación de 
todos, hacemos que esta compañía afronte los retos 
actuales, se preparé para el futuro y continúe siendo 
un referente en el sector agrícola”, destacan desde la 
compañía. www.farmingagricola.com

��Desde el pasado 3 de octubre, Federico Fitch es 
el director general de Farming Agrícola y reporta 

directamente a Juan Carlos Delgado, que sigue al frente 
como presidente de esta compañía que se lleva forjando 
desde hace más de 40 años.
%FTEF�'BSNJOH�"HSÓDPMB�BmSNBO�RVF�FM�PCKFUJWP�EF�FTUF�
cambio estratégico es liderar y consolidar el proceso 
de crecimiento de la compañía para seguir importando 
marcas de maquinaria agrícola de prestigio en España y 
Portugal. 
Fitch cuenta con una dilatada y reconocida trayectoria 
profesional, avalada por más de 25 años de experiencia 
nacional e internacional en el sector agrícola. 
“Este cambio, junto a las nuevas instalaciones que se 
inauguraron hace un año, aportará a la empresa un gran 
impulso para seguir afrontando los retos que exigen la 
agricultura y ganadería actual”, destacan desde Farming 
Agrícola. 

Federico Fitch habla cinco 
JEJPNBT
�FT�*OHFOJFSP�*OEVTUSJBM�
Z�EF�4JTUFNBT�QPS�FM�*OTUJUVUP�
Tecnológico y de Estudios 
4VQFSJPSFT�EF�.POUFSSFZ�	*5&4.
�
en México, y cuenta con un MBA 
EF�MB�NJTNB�*OTUJUVDJØO
�BEFNÈT�
de cursos ejecutivos de Tuck 
School of Bussiness de la Universidad de Dartmouth 
en EE. UU. Cuenta con una dilatada experiencia como 
director general y regional en empresas del sector 
mOBODJFSP�EFEJDBEBT�BM�BQPZP�EF�MB�BHSJDVMUVSB�
'JUDI�BmSNB�RVF�BGSPOUB�FM�SFUP “con una gran ilusión, 
esperando contribuir con mis conocimientos y experiencia 
a que Farming Agrícola continúe siendo un referente en 
los mercados de España y Portugal, además de alcanzar 
a mediano plazo un crecimiento constante y rentable para 
el accionista”.

FEDERICO FITCH, NUEVO DIRECTOR 
GENERAL DE FARMING AGRÍCOLA 

FARMING AGRÍCOLA NOMBRA 
A EMILIO GARCÍA DIRECTOR 
FINANCIERO

MEDALLA DE ORO DE LOS 
PREMIOS CÁMARA 2022 PARA 
FARMING AGRÍCOLA

��La compañía palentina Farming Agrícola anuncia 
la reciente incorporación a su equipo directivo de 

&NJMJP�(BSDÓB
�OPNCSBEP�EJSFDUPS�mOBODJFSP��&TUF�QVFTUP
�
de nueva creación, “es imprescindible en una compañía 
del nivel en el que ahora mismo está posicionada Farming 
Agrícola”
�EFTUBDB�MB�QSPQJB�mSNB��
Los amplios conocimientos y experiencia en los campos 
EF�FTUSBUFHJB�FNQSFTBSJBM�Z�mOBODJFSB�EF�(BSDÓB�MF�BVHVSBO�
VOB�NBHOÓmDB�MBCPS�MJEFSBOEP�FM�ÈSFB�mOBODJFSB�EF�MB�

compañía.
 Juan Carlos Delgado, 
presidente de Farming 
Agrícola y a quien reporta 
directamente Emilio García, 
comenta que “ha venido 
con la ilusión de aportar 
sus conocimientos y saber 
hacer, y estoy convencido 
de que representará 
un gran valor para la 
compañía, tal y como ha 
demostrado a lo largo de 
su experiencia”.

http://www.farmingagricola.com/
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��Kubota ha recibido el máximo 
SFDPOPDJNJFOUP�EFM�KVSBEP�EF�A&*."�

*OUFSOBUJPOBM�"XBSET�
�QPS�VO�QVMWFSJ[BEPS�
inteligente para huertos, así como una 
mención especial por el dispositivo 
SCG de nueva generación. Desde la 
compañía destacan que “estos valiosos 
SFDPOPDJNJFOUPT�QPOFO�EF�NBOJm�FTUP�MB�GPSUBMF[B�
de Kubota en el sector de los cultivos especiales 
Z�SFn�FKBO�FM�TØMJEP�DPNQSPNJTP�EF�MB�FNQSFTB�QBSB�DPOWFSUJSTF�FO�FM�MÓEFS�EFM�
mercado en 2030”. www.kubota-eu.com/

��#PCDBU�MBO[B�FO�Bauma (Múnich, 
"MFNBOJB
������VOB�OVFWB�
miniexcavadora eléctrica de 
dos toneladas, la última de la 
creciente línea de productos 
de equipos compactos de 
cero emisiones de Bobcat. 
También presenta una 
serie de innovaciones y 
prototipos de Bobcat, como 
la primera cargadora compacta de orugas totalmente eléctrica del mundo y 
otros productos destinados a aumentar la productividad, el funcionamiento 
BVUØOPNP�Z�MB�HBNJm�DBDJØO�EF�MBT�PCSBT�EF�DPOTUSVDDJØO�
“Nuestras máquinas eléctricas que se mostrarán en Bauma forman parte 
del proceso de Bobcat para seguir ampliando nuestra cartera de fuentes 
de energía alternativas”
�Bm�SNØ�7JKBZTIFLIBS�/FSWB
�KFGF�EF�JOOPWBDJØO�EF�
Doosan Bobcat EMEA. 

N OT I C I A S

PREMIO A LA INNOVACIÓN TÉCNICA Y 
MENCIÓN ESPECIAL PARA KUBOTA
EN EIMA INTERNATIONAL AWARDS

BOBCAT AMPLÍA SU GAMA ELÉCTRICA 
CON LA NUEVA MINIEXCAVADORA

��$PO�FM�m�O�EF�TBUJTGBDFS�la creciente demanda de 
mantenimiento de espacios verdes, 
Husqvarna amplía su oferta de 
equipos de corte con una cadena y 
una espada de ¼"mini, de 1.1 mm, 
EJTF×BEBT�FTQFDÓm�DBNFOUF�QBSB�
la poda. Estos nuevos productos 
X-Precision favorecen una poda 
más precisa y ayudan a los 
profesionales de la arboricultura 
B�SFBMJ[BS�DPSUFT�NÈT�MJNQJPT�Z�
respetuosos para los árboles
Ambos accesorios requieren 
menos energía, por lo que son 
especialmente adecuados para 
MBT�DBEB�WF[�NÈT�WFOEJEBT�
motosierras a batería, pero también 
para motosierras a gasolina más 
pequeñas. Asimismo, el nuevo 
sistema de corte produce menos 
ruido, lo que genera un entorno 
más agradable en el que resulta 
más sencillo comunicarse.
www.husqvarna.com

NUEVAS CADENA 
Y ESPADA
HUSQVARNA, 
ESPECIALES PARA 
ARBORICULTURA

BOBCAT LANZÓ EN GALABAU SU MT100 Y AVANZÓ SU 
ENTRADA EN EL NEGOCIO DE LA JARDINERÍA

��Como estaba previsto, la feria Galabau 2022 sirvió de 
QMBUBGPSNB�QBSB�FM�MBO[BNJFOUP�FVSPQFP�EF�MB�OVFWB�

minicargadora de orugas MT 100 de Bobcat y para la presentación 
preliminar de los productos de segadoras que forman parte de la 
nueva gama de equipos de jardinería de la marca. 
Los visitantes del stand de Bobcat también pudieron ver una 
muestra de otros productos de su gama destinados a paisajismo 
y trabajo en espacios verdes, como cargadoras compactas de 
orugas y de ruedas, miniexcavadoras, manipuladores telescópicos, 
QSPEVDUPT�EF�DPNQBDUBDJØO�MJHFSB�F�JNQMFNFOUPT�FTQFDJBMJ[BEPT�
Bobcat. www.bobcat.com

https://www.husqvarna.com/es/
https://www.kubota-eu.com/
https://www.bobcat.com
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��Con el objetivo de presentar novedades, la red KSC, especialista 
en el mantenimiento de neumáticos y abanderada por el distribuidor 

/&9
�SFVOJØ�FO�TFQUJFNCSF�FO�.BESJE�B�NÈT�EF����QFSTPOBT�SFQSFTFOUBOUFT�
de sus talleres. Los asistentes pudieron además poner 
a prueba y conocer de primera mano el nuevo modelo 
de neumático de la marca Kleber, el Quadraxer3 y 
2VBESBYFS��467�
&OUSF�MBT�OPWFEBEFT
�EFTUBDØ�MB�OVFWB�QÈHJOB�XFC
� 
www.talleresksc.es, donde los consumidores pueden 
encontrar la información referente a los más de 350 talleres 
que componen KSC, así como a todos los productos de todas 
las marcas que trabaja el grupo. 
Los responsables de la red también presentaron un 
ambicioso plan de comunicación, para abrir la red al 
conocimiento global del mercado, así como un programa de 
formación.

��El pasado 30 de septiembre, 
MB�FNQSFTB�+:.1"�PSHBOJ[Ø�

un evento conmemorativo 
de su 50 aniversario en sus 
instalaciones de Castellserà 
	-MFJEB

�BM�RVF�BTJTUJFSPO�
numerosas personalidades, 
clientes, proveedores y amigos de 
José Mª Pradas y Mª Lluïsa Gené, 
fundadores de esta empresa, 
actualmente liderada por sus 
hijos Marta y Marcel. Junto a ellos 
y a sus otros dos hijos, Marc y 
David, destacaron la presencia 
del alcalde de la localidad, Marcel 
Pujol, el delegado territorial del 
Govern de la Generalitat a Lleida, 
Bernat Solé, y el subdelegado 
del Gobierno de España en 
Lleida, José Crespín. Asimismo, 
estuvieron presentes numerosos 
distribuidores del territorio 
nacional y de distintos países 
DPNP�)VOHSÓB
�*UBMJB
�3FQÞCMJDB�
Checa, Bulgaria, Ucrania… 
además de todo el equipo 
humano, actual y pasado, de 
Jympa. 
“Cumplir 50 años rodeados de 
amigos es un orgullo para una 
empresa con profundas raíces y 
una gran proyección de futuro”, 
destacan desde la empresa.
7¶%&0��https://www.youtube.
com/watch?v=mp1MOA95V-k

��&M�TFSWJDJP�EF�BUFODJØO�BM�DMJFOUF�EF�,SBNQ�DPN�MBO[B�VOB�OVFWB�
GVODJPOBMJEBE
�FM�-JWF�$IBU�XFC
�IFSSBNJFOUB�B�USBWÏT�EF�MB�DVBM�

los clientes de esta empresa líder en Europa en recambios agrícolas y 
accesorios, podrán recibir asistencia profesional en tiempo real por medio de 
mensajería instantánea.  
“Con Live Chat los clientes tienen a su servicio un nuevo canal 
comunicacional, que se une a los ya existentes. Esta nueva iniciativa, además 
EF�TJHOJmDBS�VO�QBTP�NÈT�FO�MB�FYQFSJFODJB�EF�DMJFOUF
�TVQPOF�TFHVJS�
adelante con la apuesta de la compañía por la innovación digital”, destaca la 
empresa. www.kramp.com

��En 2011, el fabricante belga de maquinaria agrícola Joskin presentó un 
DPODFQUP�EF�NÈRVJOB�DPNQMFUBNFOUF�OVFWP��FM�%SBLLBS��4F�USBUB�EF�

una caja con suelo móvil combinado con una pared frontal móvil que puede 
VUJMJ[BSTF�QBSB�USBOTQPSUBS�UPEP�UJQP�EF�NFSDBODÓBT�	FOTJMBKF
�DFSFBMFT
�QVMQBT
�

SFNPMBDIBT
�QBUBUBT
�WFSEVSBT
�FUD�
�EVSBOUF�UPEP�
FM�B×P
�HBSBOUJ[BOEP�MB�NÈYJNB�SFOUBCJMJEBE�QBSB�FM�
agricultor.
El Drakkar tiene un sistema de descarga único y 
VMUSBSSÈQJEP�RVF�VUJMJ[B�VO�TVFMP�NØWJM�IFSNÏUJDP�
acoplado a una pared frontal móvil. Este sistema 
permite una descarga segura sin vuelcos, incluso en 
hangares o lugares bajos, sin comprimir la materia 
transportada. La velocidad de vaciado del Drakkar 
FTUÈ�PQUJNJ[BEB�QBSB�TFS�JOGFSJPS�B���NJOVUP�
www.joskin.com/

LA RED DE TALLERES KSC CELEBRA SU 
CONVENCIÓN MÁS FUTURISTA

JYMPA CELEBRÓ 
SUS 50 AÑOS CON 
UN EVENTO EN LAS 
INSTALACIONES DE 
LLEIDA

KRAMP LANZA ‘LIVE CHAT WEB’, 
SU NUEVO SERVICIO DE MENSAJERÍA 
INSTANTÁNEA 

JOSKIN MUESTRA EL ‘MULTITALENTO’ DE 
SU MÁQUINA DRAKKAR

N OT I C I A S

http://www.joskin.com/
https://www.kramp.com/shop-es/es
http://www.youtube.com/watch?v=mp1MOA95V-k
https://www.talleresksc.es/
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��Los ocho nuevos modelos de la Serie 6 de Deutz-Fahr pueden 
equiparse con la transmisión Powershift clásica o la versión RCshift 

completamente automática. Con ellos, Deutz-Fahr cubre el mercado de 
tractores con trasmisión Powershift y potencias de 160 a 230 CV que, 
según sus datos, representa en torno al 35%-40% del volumen total de 
este segmento en Europa. 
Estos nuevos tractores han sido desarrollados y fabricados en la planta 

Deutz-Fahr Land de Lauingen 
(Alemania) y ofrecen hasta un 8% 
más de par motor, nuevos depósitos 
de combustible más grandes, mayor 
comodidad para el conductor gracias 
a un sinfín de nuevas opciones para 
la cabina MaxiVision y menores 
costes de mantenimiento, con 
intervalos de cambio del aceite 
motor ampliados a 1000 horas de 
funcionamiento (o 2 años).

��En el SIMA Press Day se anunció que Trelleborg estará entre los 
nominados que compiten por los premios SIMA Innovation Awards 

2022 con una gran innovación para la industria agrícola inteligente que 
se desvelará en la feria SIMA en el stand D065, Hall 7 a partir del 6 de 
noviembre.
Para SIMA 2022, Trelleborg mostrará como los nuevos neumáticos 
inteligentes equipados con sensores especiales pueden adquirir datos 
en tiempo real, ofreciendo a los agricultores indicadores completos para 
DPOm�HVSBS�NFKPS�TV�NÈRVJOB��
www.trelleborg.com/es/wheels

�Yokohama Off-Highway anuncia 
que el Galaxy LDSR 510 ya está 

disponible en dos nuevas medidas 
(17.5R25 y 20.5R25). Este neumático 
sin cámara, para cargadoras de ruedas 
Z�UPQBEPSBT�FO�USBCBKPT�EF�NJOFSÓB�Z�
movimiento de tierras, dispone de una 
estructura radial totalmente en acero que 
resiste cualquier reto y prolonga su vida útil.  
Los neumáticos LDSR 510 de la gama 
Galaxy están diseñados y fabricados para 
USBCBKBS�FO�MBT�NÈT�EVSBT�DPOEJDJPOFT�
fuera de la carretera y soportar cargas 
pesadas. La gama se distingue por su 
m�BCJMJEBE�TVQFSJPS
�TV�FYDFMFOUF�USBDDJØO
�
su durabilidad y su resistencia a los 
cortes. 
Con la incorporación a la gama de estas 
dos nuevas medidas, el neumático 
Galaxy LDSR 510 está actualmente 
disponible en las medidas 17.5R25, 
20.5R25 y 23.5R25.
www.yokohama-oht.com

DEUTZ-FAHR RENUEVA LA FAMILIA 
SERIE 6 CON OCHO NUEVOS 
MODELOS

TRELLEBORG NOMINADA EN LOS 
SIMA INNOVATION AWARDS 2022

EL GALAXY LDSR 
510, DISPONIBLE 
EN DOS NUEVAS 
MEDIDAS 

�Cientos de concesionarios de toda Europa visitaron un año más, 
durante los meses de septiembre y octubre, las instalaciones de Deutz-

Fahr en Alemania para llevar a cabo diferentes sesiones de formación, 
y conocer las últimas novedades en producto y servicios digitales que 

ofrece el fabricante alemán. De España estuvieron más de veinte personas de 16 concesionarios, 
BDPNQB×BEPT�QPS�FM�QFSTPOBM�EF�MB�m�MJBM�EFM�HSVQP�4%'�
Durante varios días, los concesionarios españoles acudieron a diferentes sesiones técnicas en el innovador centro 
de formación de la marca, ubicado en el Deutz-Fahr Arena y pudieron conocer de primera mano las novedades de 
QSPEVDUP
�BTÓ�DPNP�SFBMJ[BS�QSVFCBT�EF�DPOEVDDJØO�DPO�MPT�FRVJQPT�FO�DPOEJDJPOFT�EF�USBCBKP�SFBMFT��
Además de las sesiones de formación, visitaron la planta de producción ‘Deutz-Fahr Land’, una de las fábricas de 
tractores más modernas de Europa. www.deutz-fahr.com

VISITA DE LOS CONCESIONARIOS A 
LA FÁBRICA DE DEUTZ-FAHR EN 
ALEMANIA

-NOTICIAS OCT.indd   14 25/10/22   11:32

http://www.deutz-fahr.com/es-es/
http://www.trelleborg.com/es/wheels
https://yokohama-oht.com
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��3FDPHFS�Z�FTDVDIBS�MBT�PQJOJPOFT�EF�sus usuarios es fundamental para BKT, 
porque de ese diálogo asegura que nacen 
el perfeccionamiento y el desarrollo de sus 
nuevos productos. En esta ocasión, BKT 
IBDF�VOB�WJTJUB�B�$VmDB
�RVF�IB�FMFHJEP�
equipar sus cinco volquetes rígidos con los 
OFVNÈUJDPT�&"35)."9�43����.�EF�#,5
�
DPO�MB�NFEJEB�������3����
“En condiciones de trabajo tan difíciles, las 
principales características de un neumático 
tienen que ser la dureza, la adherencia, la 
buena tracción y, naturalmente, la resistencia 
y la duración”, comenta Fernando Buelta 

(PO[BMF[
�KFGF�EF�MBT�PQFSBDJPOFT�EF�FYUSBDDJØO�EF�$VmDB��“En nuestra 
cantera hay tramos con una inclinación del 10% que, sobre todo en 
condiciones climáticas desfavorables, como la lluvia y la nieve, requieren una 
ØQUJNB�USBDDJØO�Z�BEIFSFODJB��-B�FYQFSJFODJB�EF�$VmDB�DPO�MPT�OFVNÈUJDPT�
BKT es excelente porque responden plenamente a nuestras exigencias. 
Nuestros operadores pueden trabajar en completa seguridad.”, añade.
&"35)."9�43����.�FT�VO�OFVNÈUJDP�SBEJBM�"MM�4UFFM�EJTQPOJCMF�FO�
USFT�UJQPMPHÓBT�EF�NF[DMB���OPSNBM
�SFTJTUFOUF�BM�DBMPS�	IFBU�SFTJTUBOU
�Z�
SFTJTUFOUF�B�MPT�DPSUFT�	DVU�SFTJTUBOU
�� 
KWWSV���ZZZ�ENW�QHWZRUN�FRP�ENW�VWRULHV�ENW�FRQRFH�FXÀFD

��Kuhn completa su gama de segadoras 
acondicionadoras con acondicionador de rodillos 

NFEJBOUF�EPT�OVFWPT�NPEFMPT�BSSBTUSBEPT
�'$������5-3�
Z�'$������5-3
�DPO�BODIVSBT�EF�USBCBKP�EF������N�Z������
m respectivamente. El diseño de los dos nuevos modelos 
integra todas las cualidades reconocidas de la gama Kuhn
Estas dos segadoras acondicionadoras con barra de tiro 
lateral están equipadas con el acondicionador de rodillos 
4RVBSFnFY
�DPO�MB�CBSSB�EF�DPSUF�0QUJEJTD�&MJUF
�DVDIJMMBT�
'BTU�'JU
��TJTUFNB�EF�TVTQFOTJØO�QPS�NVFMMFT��Z�DBCF[BM�
Girodyne. www.kuhn.es

��El director general 
EF�*OEVTUSJBT�%BWJE
�

'SBODJTDP�-ØQF[�.BSUÓOF[
�
recibió el pasado 5 de octubre, 
de manos del presidente de 
6/"$0."
�FM�QSFNJP�B�MB�
Mención del Concurso de 
*OOPWBDJØO�5ÏDOJDB�&*."������
QPS�MB�QSFQPEBEPSB�7�%6"-
�
EFTUBDBEB�QPS�SFBMJ[BS�MB�MBCPS�
de poda de forma bilateral y topping, permitiendo trabajar 
en dos hileras de forma simultánea, en árboles desde su 
plantación hasta árboles adultos. 
&TUÈ�QSFWJTUP�RVF�*OEVTUSJBT�%BWJE�NVFTUSF�FTUB�Z�PUSBT�
JOOPWBDJPOFT�EF�MB�NBSDB�FO�MB����FEJDJØO�EF�&*."
�RVF�
UFOESÈ�MVHBS�FO�MB�GFSJB�EF�#PMPOJB�	*UBMJB
�EFM���BM����EF�
OPWJFNCSF�	1"%����4UBOE�"��
��https://id-david.com

BKT RECOGE EL TESTIMONIO DE 
CUFICA SOBRE SUS NEUMÁTICOS  
EARTHMAX SR 45 M 

NUEVAS SEGADORAS 
ACONDICIONADORAS 
ARRASTRADAS KUHN  
FC 3155 – 3555 TLR

V-DUAL DE INDUSTRIAS 
DAVID RECIBE MENCIÓN EN EL 
CONCURSO DE INNOVACIÓN 
TÉCNICA EIMA 2022

��Presión, banda de rodadura, 
BODIVSB
�FTUSVDUVSB
�IVFMMB
�NF[DMB�

y medidas son detalles que tienen 
que combinarse en algunos casos 
con otros parámetros, como el tipo de 
máquina en los que se montarán, el tipo 
de operaciones, el ritmo de horas de 
trabajo, las condiciones y la inclinación 
de los terrenos, así como otros más. En 
EFmOJUJWB
�VOB�EFDJTJØO�EF�FYQFSUPT�
Estos son los productos que BKT propone 
QBSB�MBT�BQMJDBDJPOFT�FO�UFSSFOPT�JODMJOBEPT�
TRAC SUPER – Es un neumático radial 
BEFDVBEP�QBSB�BQMJDBDJPOFT�SFBMJ[BEBT�
FO�BNQMJBT�TVQFSmDJFT��
AGRIMAX RT 765 – Este neumático de 
MB�TFSJF����EF�#,5
�HSBDJBT�B�TV�BNQMJB�
ÈSFB�EF�DPOUBDUP
�HBSBOUJ[B�VOB�ØQUJNB�
USBDDJØO�Z�DPOGPSU�FO�UPEBT�MBT�TVQFSmDJFT�
y en cualquier momento. 
www.bkt-tires.com

CONSEJOS DE BKT
SOBRE ELEGIR 
NEUMÁTICOS 
PARA TERRENOS 
INCLINADOS

http://www.bkt-network.com/bkt-stories/bkt-conoce-cufica
https://www.bkt-tires.com/
http://www.kuhn.es/
https://id-david.com/
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��-B�HBNB�EF�USBDUPSFT�'BSNBMM�EF�$BTF�*)
�RVF�
DPNQSFOEF�NPEFMPT�EFTEF�MPT���$7�IBTUB�MPT�����

$7
�DSFDF�DPO�MPT�OVFWPT�'BSNBMM����"�Z�'BSNBMM�����"�
	EF����$7�Z�����$7�SFTQFDUJWBNFOUF
��
Diseñados para explotaciones mixtas pequeñas 
y medianas, y también para empresas ganaderas 
FTQFDJBMJ[BEBT
�PGSFDFO�VOB�FYDFMFOUF�SFMBDJØO�DBMJEBE�
precio, además de ser muy productivos, cómodos y 
maniobrables. Destacan especialmente por su motor 
de 4 cilindros FPT F5 con tecnología de 4 válvulas por 
cilindro, su sistema de postratamiento Compact High-
F4$3��QBSB�DVNQMJS�MB�OPSNBUJWB�'BTF�7�Z�TV�OVFWB�
cabina de 4 pilares, silenciosa, espaciosa y cómoda, 
con una excelente visibilidad.  
www.caseih.com

CASE IH LANZA DOS NUEVOS 
MODELOS FARMALL

�-BT�NBSDBT�EF�$/)�*OEVTUSJBM�IBO�BQSPCBEP�MB�
instalación de la serie de neumáticos radiales Maxam 

Agrixtra para las familias de tractores Luxxum, Maxxum y 
1VNB�EF�$BTF�*)�Z�5�
�5��Z�5��48#�Z�-8#�EF�/FX�)PMMBOE�
Homologados en veintisiete tamaños de neumáticos de 
MBT�TFSJFT���
���
����Z�9-
�MPT�USBDUPSFT�$BTF�*)�Z�/FX�
Holland ya están disponibles para su compra con los 
neumáticos radiales Agrixtra de Maxam en tamaños 
de 24-42 pulgadas de diámetro. Todos los neumáticos 
agrícolas radiales Maxam están respaldados por 
VOB�HBSBOUÓB�EF�OFVNÈUJDPT�EF���B×PT
�MP�RVF�QPOF�
EF�SFMJFWF�MB�DPOm�BO[B�EF�.BYBN�FO�TV�PGFSUB�EF�
productos.

��-B�DPOFDUJWJEBE�EF�MBT�DPTFDIBEPSBT�"YJBM�'MPX�TFSJF�250 aumenta con el paquete Safeguard Connect, 
RVF�JODMVZF�MB�UFDOPMPHÓB�EF�DPOFDUJWJEBE�BWBO[BEB�"'4�
Connect, la garantía extendida Safeguard, la inspección 
precampaña, la asistencia remota desde el concesionario, 
FM�TPQPSUF�.BY�4FSWJDF������Z�MB�GPSNBDJØO�EFM�PQFSBEPS��
&TUB�DPNCJOBDJØO�EF�TFSWJDJPT�EF�$BTF�*)�UJFOF�DPNP�
objetivo asegurar que cualquier intervención necesaria en 
MB�NÈRVJOB�TF�QSPEV[DB�DPO�FM�NFOPS�JNQBDUP�QPTJCMF�FO�
las operaciones del cliente.
“La reputación de Case IH y sus concesionarios gira en torno 
a las expectativas de los clientes de un servicio premium 
adecuado al equipo que adquieren”, Bm�SNB�1FUFS�'SJJT
�
SFTQPOTBCMF�EFM�OFHPDJP�EF�DPTFDIBEPSBT�EF�$BTF�*)�FO�
Europa. “Safeguard Connect es el siguiente nivel de nuestro 
compromiso de prestar asistencia a nuestros equipos 
mucho después de la venta, lo que permite a los agricultores 
centrarse en las tareas agrícolas, proporcionando un 
OJWFM�EF�TFSWJDJP�RVF�DPOUSJCVZF�B�NBYJNJ[BS�MB�m�BCJMJEBE�
y productividad y ofrece asistencia con el menor impacto 
posible en las operaciones para minimizar los costes de 
explotación y propiedad y proteger la inversión del cliente. 
Safeguard Connect estará disponible de serie en todas las 
cosechadoras Axial-Flow serie 250 de Case IH para 2023”.

MAXAM SUMINISTRARÁ SUS 
NEUMÁTICOS AGRÍCOLAS A 
CASE IH Y NEW HOLLAND 
AGRICULTURE

CASE IH AUMENTA LA 
CONECTIVIDAD DE LAS 
COSECHADORAS AXIAL-FLOW

��-PT�OVFWPT�UBNB×PT�"HSJYUSB����
y 65 estarán disponibles desde 

otoño.
-B�TFSJF�"HSJYUSB����EF�QFSm�M�BODIP
�
EJTF×BEB�QBSB�PGSFDFS�n�PUBDJØO�
y tracción adicionales, añadirá 
siete nuevos tamaños a la familia de 
productos. El diseño de banda ancha con 
DBSBDUFSÓTUJDBT�EF�BVUPMJNQJF[B�NBYJNJ[B�FM�
rendimiento en el campo y otorga la máxima productividad. 
$PO�VO�QFSm�M�EF�UBDPT�EF���¡
�MB�TFSJF����QSPQPSDJPOB�
VOB�FYDFMFOUF�USBDDJØO�Z�NJOJNJ[B�MB�WJCSBDJØO�EVSBOUF�MB�
conducción.
Además, Maxam añade dos tamaños a la serie Agrixtra 65. 
-PT�OVFWPT�OFVNÈUJDPT�������3���Z�������3���"HSJYUSB���
�
BM�JHVBM�RVF�MB�TFSJF���
�DVFOUBO�DPO�VO�QFSm�M�FYUSB�BODIP�
QBSB�VOB�BMUB�n�PUBDJØO�Z�VOB�USBDDJØO�TVQFSJPS��-B�TFSJF����
está diseñada para emplear compuestos de caucho de 
QSJNFSB�DBMJEBE�RVF�SFEVDFO�FM�BHSJFUBNJFOUP�QPS�P[POP�F�
intemperie. Desarrollada pensando en el usuario, la serie 
Agrixtra 65 proporciona una alteración mínima del suelo y 
NBYJNJ[B�MB�n�PUBDJØO�EVSBOUF�DBEB�SPUBDJØO�
“Al ofrecer una tracción mejorada, una mayor estabilidad y 
un deslizamiento reducido, la familia de productos Agrixtra 
permite a Maxam ofrecer una solución integral y basada en 
el valor a los agricultores y contratistas de todo el mundo. 
La garantía de 8 años de Maxam promete proteger a los 
clientes”, dice Greg Gilland, vicepresidente global de 
Agricultura de Maxam Tire. https://maxamtire.com/es/

MAXAM TIRE AÑADE NUEVOS 
TAMAÑOS A LA FAMILIA 
AGRIXTRA

https://www.caseih.com
https://maxamtire.com/es/
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��#BKP�FM�MFNB�A3FOPWBDJØO�EF�'VUVSP�
�"HSP"MCB�
ha celebrado una jornada de puertas abiertas 

en sus instalaciones del Polígono Campollano Sur de 
Albacete para dar a conocer su nueva etapa como 
concesionario McCormick y presentar la amplia cartera 
de marcas y productos de los que es distribuidor 
QBSB�MB�[POB��"MSFEFEPS�EF�����BTJTUFOUFT�UVWJFSPO�MB�
oportunidad de conocer todo lo que AgroAlba ofrece 
a los profesionales del campo en esta nueva etapa. El 
evento ofreció a todos ellos la oportunidad de tomar 
contacto con la amplia gama de tractores McCormick, 
perfectamente adaptados a todo tipo de necesidades, 
así como el completo catálogo de implementos, 
equipos y servicios que AgroAlba ha incorporado a su 

porfolio de marcas.
Andrés Moradas, director general de 
"HSJ"SHP�*CÏSJDB
�EFTUBDØ�MB�GPSUBMF[B�
del grupo Argo Tractors, con sede 
DFOUSBM�FO�*UBMJB�Z�DPO�QSFTFODJB�FO�
todo el mundo. Sus cinco plantas de 
producción son capaces de fabricar 
más de 22 000 tractores al año, con 
una gama que abarca desde los 
���$7�IBTUB�MPT�NÈT�EF�����$7�EFM�
NPEFMP�9���
www.mccormick.it/es

��1BSB�DFMFCSBS�TV����BOJWFSTBSJP
�3FDBNCJPT�'SBJO�JOWJUB�B�
asistir a la segunda edición de ExpoFrain, que tendrá lugar 

EFM����BM����EF�OPWJFNCSF�FO�FM�1B[P�EF�'FJSBT�F�$POHSFTPT�EF�
Lugo. Solo hace falta registrarse en expofrain.com/visitantes.
$PNP�OPWFEBE
�FTUF�B×P�UPEBT�MBT�DPNQSBT�SFBMJ[BEBT�FO�
3FDBNCJPT�'SBJO�EVSBOUF�FM�NFT�EF�PDUVCSF�BDVNVMBSÈO�VO�
���FO�VO�$)&26&�3&("-0�QBSB�HBTUBS�FYDMVTJWBNFOUF�FO�MB�
feria. www.recambiosfrain.com/

RECAMBIOS FRAIN CELEBRA SU 
30 ANIVERSARIO CON LA 
2ª EDICIÓN DE EXPOFRAIN

��5SJNCMF�"HSJDVMUVSF�MBO[B�BM�NFSDBEP�EPT�OVFWBT�
QBOUBMMBT�	('9�������Z�('9������
�RVF�

completan el abanico de tamaños disponibles en la 
familia de pantallas GFX. Son soluciones rápidas, 
potentes y conectadas que responden a las exigencias 
actuales de las explotaciones agrícolas gracias a un 
nuevo nivel de rendimiento y conectividad. Proporcionan 
a los agricultores las herramientas y el control necesarios 
para aprovechar la tecnología de agricultura de precisión 
de última generación en sus labores diarias. 
Según explica el fabricante, “las nuevas pantallas GFX-
1260 y GFX-1060 son simples y fáciles de usar con la 
interfaz Precision-IQ™, así como rápidas de instalar e 
intercambiar entre vehículos. Esto elimina la necesidad 
de tener pantallas adicionales en los diferentes vehículos 
y proporciona la máxima compatibilidad y transferibilidad 
adaptándose a la campaña o a las necesidades 
PQFSBUJWBT�EF�DBEB�BHSJDVMUPS��&TUP�UBNCJÏO�TJHOJm�DB�
que la curva de aprendizaje es más corta. Gracias a 
su construcción robusta, las pantallas GFX pueden 
realizar las actividades agrícolas en prácticamente 
cualquier condición en el campo, desde condiciones 
extremas como polvo y 
lluvia hasta campos difíciles 
que crean vibraciones. Con 
VOB�NBZPS�m�BCJMJEBE
�FTUBT�
nuevas pantallas funcionan 
adaptándose al ritmo de 
los agricultores, tanto de 
día como de noche, y su 
tiempo de inactividad o 
mantenimiento es mínimo”. 
www.trimble.com

MÁS RENDIMIENTO Y 
CONECTIVIDAD EN LAS 
NUEVAS PANTALLAS DE 
TRIMBLE AGRICULTURE

JORNADA DE PUERTAS 
ABIERTAS DE AGROALBA, 
CONCESIONARIO 
McCORMICK

https://www.trimble.com/
https://www.mccormick.it/es
http://www.recambiosfrain.com/
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�El equipo técnico de la empresa española de 
lubricantes, grasas y productos especiales 

Olipes, ofrece Opiles Maxigras Cadenas en spray 
como solución adecuada para aplicar cuando surgen 

QSPCMFNBT�DPO�FM�EFTQMB[BNJFOUP�EF�MB�SFUSPQBMB�EF�
las retroexcavadoras con guías de corredera.
�.BYJHSBT�$BEFOBT�FT�VOB�HSBTB�UFn�POBEB�
	DPO�15'&

�FTQFDJBMNFOUF�GPSNVMBEB�QBSB�
la lubricación de guías, vástagos, pistones 
y cadenas que estén sometidas a grandes 
FTGVFS[PT�Z�CBKP�DPOEJDJPOFT�DMJNÈUJDBT�
adversas.
Olipes asegura que la composición química de 
.BYJHSBT�$BEFOBT�Z�MB�m�OB�QFMÓDVMB�QSPUFDUPSB�
proyectada evitan la rotura de los sellos y los 
retenes del hidráulico. 
www.olipes.com/eu/es/

OLIPES MAXIGRAS 
CADENAS EN SPRAY, IDEAL 
PARA GUÍAS DE CORREDERA 
EN RETROEXCAVADORAS

�La presidenta de esta nueva asociación, Blanca 
Corroto, señaló en rueda de prensa que las 

mujeres tienen que hacerse más presentes en los 
puestos de dirección, gestión de asociaciones, 
cooperativas y empresas, y que desde ASAJA 
.6+&3&4�TF�MFT�GPSNBSÈ�F�JOGPSNBSÈ�QBSB�FNQSFOEFS
�
EFGFOEFS�TVT�EFSFDIPT�Z�BTVNJS�FM�QBQFM�EF�MJEFSB[HP�
OFDFTBSJP�QBSB�DBNCJBS�MBT�DPTBT��&O�FM�FODVFOUSP��&M�
papel clave de las mujeres para el sostenimiento del 
NFEJP�SVSBM�
�NVKFSFT�BHSPQSPGFTJPOBMFT�DPOUBSPO�MBT�
experiencias de gestión en sus explotaciones para que 
otras mujeres las tengan como referentes y combatir 
BTÓ�MB�EFTQPCMBDJØO�Z�BWBO[BS�FO�MB�JHVBMEBE�EF�
oportunidades.  
Tuvo lugar en Granada la presentación de la asociación 
OBDJPOBM�"4"+"�.6+&3&4
�EF�SFDJFOUF�DPOTUJUVDJØO
�FO�
dicho encuentro que se celebró en el Auditorio Municipal 
La Chumbera, con la asistencia de su presidenta, Blanca 
$PSSPUP�Z�FM�QSFTJEFOUF�EF�"4"+"�/"$*0/"-
�1FESP�
Barato. Este acto contó con la presencia y respaldo de 
MBT�BVUPSJEBEFT�MPDBMFT�Z�QSPWJODJBMFT�FO�TV�JOBVHVSBDJØO��
.FSDFEFT�(BS[ØO
�EJQVUBEB�EF�*HVBMEBE��.BUJMEF�0SUJ[
�
EFMFHBEB�EF�*ODMVTJØO�4PDJBM�Z�.BSÓB�EF�-FZWB
�DPODFKBMB�
de Cultura, y en la clausura con la subdelegada del 
(PCJFSOP
�*ONBDVMBEB�-ØQF[
�Z�FM�WJDFDPOTFKFSP�EF�
"HSJDVMUVSB
�7JDFOUF�1ÏSF[��

El programa de la jornada incluyó, además, una 
conferencia magistral sobre gestión y economía de las 
NVKFSFT�FO�FM�NVOEP�SVSBM�B�DBSHP�EF�.BSJCFM�%ÓF[
�
doctora en Historia de las Mujeres y socióloga, y una 
NFTB�SFEPOEB�FO�MB�RVF�TF�IBCMØ�EF�MJEFSB[HP�EF�MB�
mujer rural y sus oportunidades con la participación de 
MB�EFMFHBEB�EF�"HSJDVMUVSB�FO�(SBOBEB
�$FMJB�4BOUJBHP��
MB�QSFTJEFOUB�EF�"4"+"�.6+&3&4
�#MBODB�$PSSPUP
�Z�USFT�
mujeres agroprofesionales de diferentes comunidades 
BVUØOPNBT��1JMBS�1BTDVBM�	"HSJ1JMBS�FO�SFEFT

�EF�$BTUJMMB�
Z�-FØO
�DPO�VOB�m�ODB�EF�QJTUBDIPT�FO�QSPZFDUP�FO�TV�
QVFCMP�1BSBEB�EF�3VCJBMFT��$BSPMJOB�'FSOÈOEF[
�EF�
$JVEBE�3FBM
�EF�$BTB�(BVUJFS
�EPOEF�WFOEF�DBSOF�
rica en Omega 3 de su propia ganadería de vacuno, 
en Mansalbas, y Marta García, de Cantabria, con la 
HBOBEFSÓB�7BM�EFM�.B[P�EF�WBDVOP�Z�FRVJOPT
�FO�$B×FEP��
A continuación de esta mesa de debate la especialista de 
"HSPCBOL
�&MPÓTB�EFM�3ÓP
�IBCMØ�EF�MBT�JOJDJBUJWBT�EF�BQPZP�
en favor de las mujeres del medio rural. 
&M�FWFOUP
�PSHBOJ[BEP�QPS�"4"+"�(3"/"%"
�"4"+"�
.6+&3&4�Z�"4"+"�/"$*0/"-�DPOUØ�DPO�FM�QBUSPDJOJP�
de la Consejería de Agricultura, Pesca, Agua y Desarrollo 
3VSBM�EF�MB�+VOUB�EF�"OEBMVDÓB
�MB�'VOEBDJØO�|�MB�$BJYB��
Z�.BFWB��5BNCJÏO�DPMBCPSBSPO��#PEFHBT�"ODIVSØO
�
2VFTFSÓB�$PMMBEPT
�+BNØO�EF�5SFWÏMF[�Z�&NCVUJEPT�
-J[BOB��www.asaja.comQ

SE PRESENTA EN GRANADA LA 
ASOCIACIÓN NACIONAL ASAJA MUJERES

saja informa

�Agarín incorpora un novedoso sistema de trituración 
en su gama de trituradoras de restos de poda Serie 

5%3�53�RVF�QFSNJUF�USBCBKBS�B�WFMPDJEBEFT�EF���,N�I�FO�
IJMFSBT�DPO�USBDUPSFT�EF�QPUFODJB�NFEJB�	��������$7
��
Estas trituradoras son máquinas con doble alimentador 
Z�SFWFSTJCMF
�RVF�HBSBOUJ[BO�MB�m�BCJMJEBE�FO�FM�USBCBKP��-B�
gama consta de tres modelos con anchuras de trabajo 
desde 1.55 m hasta 2.05 metros. https://agarin.es

DOBLE ALIMENTADOR EN LAS 
TRITURADORAS SERIE TDR/TR
DE AGARÍN

 Modelo  TDR-205  TDR-180  TR-C160
 Ancho boca (m)  2,05  1,80  1,55
 Ancho total (m)  2,39  2,10  1,95
 Nº Martillos  90  78  66
 T.D.F.  540/1000 rpm  540/1000 rpm  540 rpm
 Peso (Kg)  1300/1400  1340  950
 Reversible  NO  SI  NO

https://www.olipes.com/eu/es/
http://www.agarin.es/
http://www.asaja.com/
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EL FEGA PUBLICA DIVERSOS 
DOCUMENTOS PARA TRATAR DE 
EXPLICAR LA FUTURA PAC

�,�$*�@*2(+-�+$1�1$�' ,�
+3*2(.*(" #-�* 1�.0-2$12 1�

7�#$,3,"( 1�#$�* 1�
-0& ,(8 "(-,$1� &0 0( 1��$,�
#(4$01 1�"-+3,(# #$1�
 32?,-+ 1��.-0�* �.0-'(!("(?,�#$�
/3$+ 0�*-1�0$1(#3-1�4$&$2 *$1�
&$,$0 #-1�.-0�* � "2(4(# #�
 &0 0( ���("' �.0-'(!("(?,�$12;�
0$"-&(# �$,�* ��$7�#$�0$1(#3-1�7�
13$*-1�"-,2 +(, #-1�. 0 �3, �
$"-,-+= �"(0"3* 0��/3$�1$�.3!*("?�
$*�. 1 #-�+$1�#$� !0(*�$,�$*�����
7�/3$�1-*-�.$0+(2$�* 1�/3$+ 1�$,�
" 1-1�+37�"-,"0$2-1��.-0�
FKFNQMP�QPS�NPUJWPT�mUPTBOJUBSJPT�
�,2$�* 1�.0-2$12 1�#$*�1$"2-0��
$*��-,&0$1-�#$�*-1��(.32 #-1�
' �**$& #-� �3,� "3$0#-�. 0 �
13.0(+(0�$*� 02="3*-�#$�* ��$7�#$�
0$1(#3-1�7�13$*-1�"-,2 +(, #-1�
/3$�.0-'=!$�* �/3$+ �#$�0$12-1�
4$&$2 *$1��� �+$#(# �1$�' �
(,"*3(#-�$,�* ��-,$,"( �#$*�
�0-7$"2-�#$��$7�.-0�$*�/3$�1$�
0$&3* �$*�1(12$+ �#$�&$12(?,�#$�
* ������.-0�*-�/3$�#("'-� 02="3*-�
/3$# 0= � ,3* #-�$,�"3 ,2-�1$�
 .03$!$�7�$,20$�$,�4(&-0�$12 ��$7�
#$�* �����
�$�+-+$,2-��* �.0-'(!("(?,�
"-,2(,@ �4(&$,2$���-�-!12 ,2$��
 *&3, 1�"-+3,(# #$1� 32?,-+ 1�
$12;,�' "($,#-�3, �(,2$0.0$2 "(?,�
NÈT�nFYJCMF�EF�MB�MFHJTMBDJØO�
. 0 �/3$�*-1� &0("3*2-0$1�.3$# ,�
.0-"$#$0� �* 1�/3$+ 1��
�(,�$+! 0&-��$*�.0-!*$+ �,-�
$1�1-*-�* ��$7�#$��$1(#3-1��
� +!(<,�' 7�,-0+ 1�#$�
"-,#("(-, *(# #�. 0 �* �
.$0"$."(?,�#$�* 1� 73# 1�#$�
* �%3230 �����/3$�$12 !*$"$,�
.0-'(!("(-,$1�. 0 �* �/3$+ �#$�
0$12-1�4$&$2 *$1�7�' !0;�/3$�4$0�
DØNP�TF�BQMJDBO�mOBMNFOUF�

LAS QUEMAS 
AGRÍCOLAS 
CONTINÚAN 
PROHIBIDAS, DE 
MOMENTO
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-B�TVQFSmDJF�EFTUJOBEB�B�MB�QSPEVDDJØO�
ecológica en España alcanzó en 2021 los 2.63 

millones de hectáreas, lo que supone un aumento del 
8% respecto al año anterior. Esa cifra representa un 
�������EF�MB�TVQFSmDJF�BHSBSJB�ÞUJM�	4"6

�TVQFSBOEP�
por primera vez el 10%. Son datos provisionales 
publicados por el Ministerio de Agricultura.
Entre las producciones vegetales destaca el 
BVNFOUP�EF�MB�TVQFSmDJF�EF�DVMUJWPT�QFSNBOFOUFT�
ecológicos (+18 %), sobre todo la de frutos secos 
(+35%), plataneras y subtropicales (+25%), cítricos 
(21%) y olivar (16%). Dentro de los cultivos arables 
(+15%) se registró el año pasado un incremento 
TJHOJmDBUJWP�EF�MBT�QMBOUBT�DPTFDIBEBT�FO�WFSEF�
para alimentación animal (+39%).
Los datos provisionales del Ministerio de 
Agricultura pueden consultarse en el siguiente 
enlace: https://www.mapa.gob.es/es/alimentacion/
temas/produccion-eco/estadisticas_pe_2021_
EFmOJUJWP@XFC@UDN����������QEG

LA SUPERFICIE 
ECOLÓGICA SUPERA EL 
10% DE LA SAU

El proyecto de Presupuestos Generales del Estado 
para 2023 que ha presentado el Gobierno incluye 

BMHVOBT�NFEJEBT�mTDBMFT�B�GBWPS�EFM�TFDUPS�BHSBSJP�
Para los autónomos que tributan por estimación directa 
TJNQMJmDBEB�TF�FMFWBSÈ�BM����	FO�MVHBS�EFM����BDUVBM
�FM�
QPSDFOUBKF�EF�SFEVDDJØO�EF�MPT�HBTUPT�EF�EJGÓDJM�KVTUJmDBDJØO��
En el caso del régimen de módulos se plantea una rebaja 
adicional del 5% en el rendimiento neto; y también dentro de 
este último se prorrogan por un año más los límites vigentes 
de exclusión. En consecuencia, podrán seguir tributando 
por el régimen de estimación objetiva los agricultores y 
ganaderos con unos ingresos máximos de 250 000 euros 
(sin contar las subvenciones) y con un límite de gastos de 
250 000 euros (sin incluir los salarios).
En lo que respecta al presupuesto en sí, los programas 
de agricultura, pesca y alimentación contarán el próximo 
año con 8 868.48 millones de euros, un 0.3% más que en 
2022, según el proyecto. De ese montante, 5 693 millones 
de euros corresponden a subvenciones a la producción 
agraria procedentes del FEAGA (Fondo Europeo Agrícola 
de Garantía), según el Informe Económico y Financiero de 
estos presupuestos. También hay 454.94 millones de euros 
de fondos de recuperación. Las principales partidas de 
FTUPT�GPOEPT�TF�EFTUJOBSÈO�B�MB�NFKPSB�EF�MB�FmDJFODJB�Z�MB�
sostenibilidad de los regadíos (270.75 millones de euros; 
-10.6% respecto a 2022) y a las inversiones en agricultura 
EF�QSFDJTJØO
�FmDJFODJB�FOFSHÏUJDB�Z�FDPOPNÓB�DJSDVMBS�
(102.40 millones de euros; +0.5%).

MEDIDAS FISCALES A FAVOR 
DEL SECTOR AGRARIO EN LOS 
PGE 2023

http://www.agroeuropa.com
http://www.agropopular.com
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Feragua pide al Gobierno soluciones al 
problema eléctrico de las comunidades de 
regantes

La Jornada ‘El Regadío frente 
al mercado eléctrico’, promovida 
por la Asociación de Comunidades 
de Regantes de Andalucía (Fera-
gua) y celebrada en la Fundación 
Caja Rural del Sur el pasado 27 de 
TFQUJFNCSF
�QVTP�EF�NBOJm�FTUP�FM�
problema eléctrico de las comuni-
dades de regantes. 

Según los datos aportados 
por Feragua, las comunidades de 
regantes están pagando hoy entre 
cinco y seis veces más que hace 
dos años, debido a un incremento 
de la factura que les presentan las 
comercializadoras eléctricas que 
oscila entre el 400 y el 490%. “Este 
sobrecoste es tan importante que, 
para las explotaciones agrícolas, el 
precio de la factura eléctrica ya su-
pera las propias ayudas europeas 
recibidas a través de la PAC. La 
subvención comunitaria a la agricul-

tura de riego va directamente a los 
bolsillos de las eléctricas y sus con-
sejos de administración poblados 
de políticos”
�Bm�SNB�MB�BTPDJBDJØO�

Para solucionar el problema pi-
de, entre otras medidas, que el IVA 
de la factura eléctrica al regadío 
pase del 21% al 5%, en sintonía con 
el descuento practicado por otros 
países del entorno.  

Además de las soluciones polí-
ticas, durante la jornada se debatió 
sobre las alternativas de tipo técni-
co que le quedan a las comunida-
des para afrontar este problema. 
Coincidieron en que la mejor salida 
a medio y largo plazo pasa por la 
inversión en energías renovables y 
la construcción de plantas solares 
conectadas a la red que permitan el 
autoconsumo y la venta de la ener-
gía excedente en épocas de baja 
demanda. 

GAS, ELECTRICIDAD, 
BOMBAS…
E INCERTIDUMBRE 
Hemos pasado de la famosa Prima 
de Riesgo, a los precios de la 
energía, las imágenes de guerra, 
aquellas que decíamos nunca más, 
D�OD�LQŸ�DFLÐQ�JDORSDQWH��DUURSDGR�
SRU�ORV�DQXQFLRV�GH�WXUURQHV�\�
las ‘muñecas de Famosa’, como 
HQ�XQ�GHFRUDGR�TXH��D�IDOWD�GH�
VLQFURQL]DFLÐQ��TXLVLHUD�HQPDVFDUDU�
OR�DEVXUGR�GH�HVWD�VLWXDFLÐQ�TXH�
HVWDPRV�YLYLHQGR�\�GHQWUR�GH�
lo horrible, al menos nos hacen 
VHQWLUQRV�VROLGDULRV�FRQ�HO�SXHEOR�
ucraniano… ¡Algún día sabremos 
OD�YHUGDG��SRUTXH�DTXÊ�WRGRV�KDQ�
KHFKR�GH�ODV�VX\DV�

 WARRIOR

LA VENTANA

Deere & Company ha anun-
ciado sus próximos pasos para 
satisfacer la creciente demanda 
de baterías como sistema de pro-
pulsión única o híbrida. Además de 
las instalaciones de producción en 
Austria, John Deere ha efectuado 
una inversión en dos instalaciones 
adicionales para incrementar la ca-
pacidad de producción de Kreisel 
Electric, compañía pionera en tec-
nología de baterías cuya mayoría 
fue adquirida recientemente por 
John Deere. 

&TUB�TJHOJm�DBUJWB�JOWFSTJØO�EF�
capital supondrá un aumento de 
más de 2 GWh a la capacidad de 
producción de baterías de Kreisel, 
comenzando con la apertura de 
una nueva instalación en la fábrica 
John Deere Orléans-Saran (Fran-

cia), la principal fábrica de moto-
res John Deere Power Systems en 
la Unión Europea. Paralelamente a 
este proyecto, John Deere también 
invertirá en el montaje de baterías 
en los Estados Unidos para apoyar 
a sus clientes y el crecimiento de 
productos John Deere.

Al aprovechar la experiencia 
establecida en las instalaciones de 
Saran, Kreisel tendrá acceso a una 
gestión de la cadena de suministro 
de primer nivel, la ingeniería de fa-
bricación, la garantía de calidad, la 
coordinación logística y vanguardis-
tas soluciones de automatización. 
Los fondos de la inversión se desple-
garán principalmente dentro de las 
soluciones comerciales e industriales 
móviles, así como de la división de 
infraestructura de carga de Kreisel.

John Deere invierte en la producción de baterías
Cuando se anunció la adqui-

sición de Kreisel, en diciembre de 
2021, se señaló en una nota a los 
inversores que la infraestructura 
de carga rápida (CHIMERO) de 
Kreisel “podría desempeñar un 
papel crucial en las ofertas de 
equipos eléctricos de Deere en el 
futuro, ya que las capacidades de 
carga rápida siguen siendo una 
barrera para la adopción gene-
ralizada de vehículos eléctricos, 
y ofrecer una solución integral 
(equipo e infraestructura) aumen-
tará la adopción”.

Esta plataforma de carga de 
Kreisel también podría ofrecer a 
los agricultores la capacidad de 
cargar sus equipos con energía 
eólica o solar, lo que podría “aliviar 
las presiones de costes de la carga 
de la red eléctrica durante las horas 
punta”.
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ha disminuido ligeramente. Como 
resultado, el índice cayó a 12 puntos 
(en una escala de -100 a +100) en oc-
tubre, en comparación con 13 puntos 
en el informe de septiembre.

En comparación con el informe 
anterior, el porcentaje de representan-
tes de la industria que esperan un au-
mento en la facturación en los próxi-
mos seis meses ha caído del 38% al 
34%, mientras que el porcentaje de 
aquellos que esperan una rotación 
estable ha aumentado del 38 al 41%.

 Divisas (24 - 10 - 2022)
 Cambio ofi cial BCE/Banco de España

   1 euro

Dólar Estadounidense 0.98
Dólar canadiense 1.34
Libra esterlina 0.86
Franco suizo 0.98
Zloty polaco 4.78
Corona danesa 7.43
Corona noruega 10.39
Corona sueca 11.07
Rublo ruso 60.37
Lira turca 18.27
Rupia india 81.25
Yen japonés 146.69
Dólar de Hong Kong 7.70
Yuan chino  7.12
Won surcoreano 1416.78
Real brasileño 5.07
Peso argentino 151.07
Peso mexicano 19.63
Peso colombiano 4827.30
Peso chileno 955.26
Bolivar venezolano 820784.71
Peso uruguayo 40.12
Dólar australiano 1.55

 Cotizaciones (24 - 10 - 2022)

   VARIACIÓN
 Cotización Anual (%)  Máx. anual 
IBEX-35 7612.20 -15.18 9198.10
Eurostoxx50 3477.27 -16.34 4415.23
Dax 12641.10 -17.72 16290.19              
CAC 40 6021.58 -9.73 7384.86
FTSEMiB - -18.69 28212.68
DowJones 30291.10 -12.70 36952.65
Nasdaq100 10998.10 -26.98 16764.86                      
Nikkei  -6.33 29960.93

El último barómetro de la Aso-
ciación Europea de fabricantes de 
maquinaria agrícola (CEMA), con fe-
cha 14 de octubre de 2022, muestra 
que el índice del clima económico 
de esta industria en Europa ha con-
tinuado en general a un nivel positi-
vo, tras la fuerte caída sufrida tras el 
estallido de la guerra Rusia-Ucrania.

La actividad actual parece man-
tenerse estable, mientras que la pro-
porción de participantes en la encues-
ta con expectativas de crecimiento 

Barómetro de Negocio CEMA octubre 2022: 
el mercado recupera estabilidad 

https://www.olipes.com/eu/es/
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HELIODORO CATALÁN MOGORRÓN
Dr. Ing. Agrónomo. Escuela Politécnica, U. Nebrija

R. CABRERO SOPENA
Ing. Telecomunicaciones. Asesora Técnico Docente

Nos cuenta Heliodoro una anécdota de recuerdos atávicos. 
Corría 1988, entonces él estaba en la ingeniería de 
la desaparecida Ebro-Kubota. Desde la gerencia de la 
empresa se solicitó una revisión de costes para intentar 
ser más competitivos en el mercado. Producción, compras, 
diseño… todos se pusieron manos a la obra, cada uno en su 
responsabilidad, para intentar reducir los costes. 
Cuenta Heliodoro como se sorprendió tanto cuando desde 
ingeniería, una de las ‘partidas’ para la ‘reducción de costes’ 
era el intento de sustituir, en componentes donde la 
seguridad o calidad no se viesen amenazadas, las arandelas 
grower por arandelas planas.
Hoy aquella anécdota da pie para que los autores sigan 
con ese tipo de artículos que tanto gustan y es hacer ver 
al lector que ‘la calidad importa’ o lo que es lo mismo, que 
‘nadie da duros a cuatro pesetas’.
En este artículo los autores nos presentan unas arandelas 
‘de lujo’, unas arandelas para olvidar los problemas de 
D �́RMDPLHQWR�GH�WRUQLOORV�

UN DOLOR DE CABEZA 
COMÚN: QUE LOS 
TORNILLOS PIERDAN SU 
PAR DE APRIETE

Si no eres especial amante 
de la mecánica, quizá pienses 
que una ‘simple arandela’ no 
puede dar mucho de sí, pero 
la realidad te sorprendería.

-B�NBRVJOBSJB�EFCF�TFS�m�B�
CMF��&M�Bn�PKBNJFOUP�EF�UPSOJMMPT�
y pernos no debe ser opción. 
$PNQSPCBS�Z�SFBQSFUBS�MBT�VOJP�
OFT�BUPSOJMMBEBT�UJFOF�VO�JNQBD�
to económico muy alto por la 
enorme cantidad de tiempo 
que requiere.

/VFTUSBT�NÈRVJOBT�BHSÓ�
colas operan en condiciones 
FYUSFNBT
�UBNCJÏO�EF�UFNQF�
SBUVSB�NVZ�EJTQBS
�TVGSFO�DPOT�
tantes variaciones de cargas 
EJOÈNJDBT�Z�EF�MBT�WJCSBDJP�
nes constantes, y a múltiples 
frecuencias; los problemas de 
Bn�PKBNJFOUP�EF�UPSOJMMPT�FT�BMHP�
que, o bien haces un correcto 
mantenimiento, o bien puedes 
UFOFS�VO�AGVFSUF�EPMPS�EF�DBCF�
za’.

La seguridad depende, en 
gran medida, de que todo se 
NBOUFOHB�VOJEP��FKFT��TJTUFNBT�
de suspensión; componentes 

T E C N O L O G Í A  A G R Í C O L A
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de frenos; dirección; cosidos 
de las carcasas; sistema de es�
cape y turbocompresor; llanta 
DPO�EJTDP��EJTDP�DPO�CVKFy

Par de apriete

Cuando se aprieta un torni�
llo se debe aplicar un par (pro�
ducto de esfuerzo por distan�
cia) hasta alcanzar la precarga 
requerida entre tornillo y tuerca, 
entre ‘macho y hembra’.

En cada unión atornillada 
existe una fuerza axial y una 
fuerza transversal. La precarga 
es vital para mantener unidas 
las piezas y evitar que giren, 
ya que una eventual pérdida 
de tensión; provocaría el fallo 
de la unión atornillada.

Precarga de unión 
atornillada: Es la tensión 
generada en una unión 
cuando se aprieta un 
tornillo con el fin de evitar el 
aflojamiento, y la separación, 
de las partes. Cuando se da 
un par de apriete al tornillo se 
dice que la unión tiene una 
determinada precarga (El par 
es el producto de la fuerza 
aplicada por la distancia a la 
que se aplica)

El par necesario para alcan�
zar la precarga requerida es la 
suma de dos pares, veamos:
• Hay que vencer el par oca�

sionado por el rozamiento 
CBKP�MB�DBCF[B�EFM�UPSOJMMP�Z�
la rosca

• Se debe alcanzar el par esti�
mado de precarga

En cuanto a la magnitud 
de los dos pares anteriormente 
citados, el lector se hará una 
idea si conoce que, de forma 
aproximada, el 90 % del par de 
apriete se utiliza para vencer 
los rozamientos.

Los ‘trucos’ caseros para 
reducir el esfuerzo de apriete 
ya se conocen, desde engra�
TBS�MBT�TVQFSmDJFT�EF�DPOUBDUP�

VUJMJ[BOEP�HSBTBT
�BDFJUFT
�BnP�
KBUPEP�	EJTVMGVSP�EF�NPMJCEFOP
�
a la ‘icónica coca cola’.

Los pares de apriete son 
diferentes según la calidad de 
los tornillos, también, por su�
puesto, de su función.

Pero hay unos factores ex�
ternos que afectan a la precarga 
EF�MPT�UPSOJMMPT
�Z�EF�BIÓ�MPT�BnP�
KBNJFOUPT��FTUPT�GBDUPSFT�FYUFS�
nos pueden venir por la forma 
EF�USBCBKBS�EFM�UPSOJMMP
�QPS�FKFN�
plo con esfuerzos cortantes (la 

Par de apriete.

De tornillos y pares de 
apriete: Algunos ejemplos, 
grosso modo, de pares de 
apriete en tornillos de acero. 
Para un tornillo 6.8 de métrica 
14 y paso 1.5 el par de apriete 
ronda los 95 Nm
En tornillos clase 8.8, para una 
métrica 20 y paso de 1.5 sobre 
350 Nm
Un tornillo clase 10.9, métrica 
20 paso 1.5 el par de apriete 
estará sobre 450 Nm
Ejemplo de tornillo clase 8.8
Resistencia a la tracción: 8*100 
= 800 N/mm²
Punto de fluencia: 8*10= 80% 
de la resistencia a la tracción. 
80%*8= 640 N/mm² 
Tornillo clase 8.8, M10 y paso 
1.5; con diámetro 10 mm 
(8,16 mm de diámetro del 
núcleo; sección de 52.29 mm²) 
tendría: 41 840 N (4 266 kg) 
de resistencia a la tracción y 
33 472 N (3 413 kg) de límite 
elástico.
Lo que ocurre es que los 
tornillos raramente trabajan a 
tracción pura en las utilizaciones 
normales en agricultura; su 
forma de trabajo corresponde 
más al cizallamiento. Para el 
cálculo de la resistencia a cizalla 
(corte) se hace igual pero en 
este caso se toma el 70% de la 
tensión de fluencia.
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vibración con cargas dinámicas 
en las máquinas agrícolas pro�
ducen esfuerzos cortantes en 
los tornillos); o por la existencia 
de vibraciones; o por los cam�
CJPT�EF�UFNQFSBUVSBy�

LAS ARANDELAS

Para qué sirve una aran-
dela: Lo primero que hay que 
saber es la función de la aran�
dela. Una arandela se encarga 
de repartir la presión de un tor�
nillo o tuerca. Con la arandela 
se protege el material atornilla�
do, evitando que las fuerzas se 

FKFS[BO�FO�QVOUPT�NVZ�DPODSF�
tos; las uniones se fortalecen.

Tipos de arandelas

Arandelas planas: Son las 
más comunes y aunque se ha�
cen en diferentes materiales, 
lo más común es encontrarlas 
en acero galvanizado e incluso 
inoxidable.

Arandelas dentadas: Se 
suele emplear para disminuir 
el efecto de la vibración que 
sufre el tornillo. Disponen de 
un dentado interno y externo. 
Normalmente se fabrican en 
acero, pero también las hay en 
carbono.

Arandelas cónicas: Tam�
bién conocidas como Belleville 
(en honor a su inventor Julien 
Belleville, 1835) o muelle de 
EJTDP�DØOJDP��4V�GPSNB�USPODP�
cónica le proporciona un com�
portamiento elástico que con�
TJHVF�GJKBS�FM�UPSOJMMP�DPO�HSBO�
fuerza e impide en gran medida 
FM�BnPKBNJFOUP�

Arandelas elásticas: Fá�
cilmente reconocibles por estar 
partidas, con un extremo más 
elevado que el otro. Al apretar, 
la hélice absorbe esfuerzo y 
queda completamente plana. 
Se le conoce comúnmente co�
mo arandela grower. Su uso 
asegura a las uniones atornilla�
das una distribución uniforme 
de las cargas, convirtiéndose la 
TVKFDJØO�FO�NVZ�FGFDUJWB��1FSP�
además, al disminuir la carga 
por efecto de las vibraciones, y 
durante, un periodo, la grower 
es capaz de seguir suministran�
do esa resistencia para impe�
EJS�FM�BnPKBNJFOUP�EFM�UPSOJMMP�Z�
tuerca o pieza roscada.

Se fabrican en aceros de 
alto carbono (para conseguir la 
hélice que haga de resorte) con 
USBUBNJFOUPT�TVQFSmDJBMFT�	DJO�
cado electrolítico, galvanizado) 
y también en inoxidable (indus�
tria alimentaria o química) e in�
cluso en titanio para ambientes 
muy agresivos. 

Por supuesto que hay más 
BSBOEFMBT�	QPS�FKFNQMP
�MBT�EF�
estanqueidad) pero no vienen 
al caso que nos ocupa.

Arandelas de bloqueo por 
cuña��4PO�FM�PCKFUP�EF�FTUF�BSUÓ�
culo y se describen a continua�
ción.

ARANDELAS BLOQUEO 
POR CUÑA 

Son arandelas que, gra�
cias a su geometría, bloquean 
la unión atornillada evitando 
RVF�TF�QVFEB�BnPKBS�QPS�WJCSB�

ciones, cargas dinámicas, etc. 
Garantizando que no habrá que 
reapretar aquellos tornillos don�
de se instalen.

1BSB�SFBMJ[BS�TV� USBCBKP
�
obligatoriamente, deben colo�
DBSTF�QPS�QBSFKBT��4V�GPSNB�EF�
USBCBKP�OP�FT�QPS�GSJDDJØO�DPNP�
otras arandelas, si no por ten�
sión. En realidad, su forma de 
USBCBKP�FTUÈ�FO�TV�QSPQJB�HFP�
metría.

Las arandelas llevan en su 
DBSB�EF�USBCBKP�VOBT�MFWBT�QPS�
un lado y por el otro un estriado 
radial. Como ya se ha comenta�
EP
�FM�TJTUFNB�EFCF�USBCBKBS�FO�
QBSFKB�Z�FOGSFOUBOEP�FM�FTUSJBEP�
con las levas.

Por la geometría que con�
GPSNB�FM�TJTUFNB�EF�MFWB�FTUSJB�
EP
�QBSB�BGMPKBS�FT�OFDFTBSJP�
dar un sobrepar que permi�
tiese superar la pendiente, en 
este caso ascendente, de la 
cuña.

Cuando el tornillo se aprie�
ta, los dientes de las caras 
externas de las arandelas se 
asientan, tanto en la base del 
tornillo como en la superficie 
EF�DPOUBDUP
�EFKBOEP�NBSDBT�

en ambos. La fuerza de amarre 
creada por el tornillo, manten�
drá la unión atornillada sin cam�
bios. Los resultados son espec�
taculares incluso para uniones 
atornilladas incluso expuestas 
a vibraciones severas y cargas 
dinámicas.

Observando el croquis 3 y 
4 se comprueba que el ángu�
lo alfa es mayor que el ángulo 
del paso de rosca beta y así se 

Unión atornillada.

Tornillo con arandela cuña.
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crea un efecto cuña que evite 
RVF�FM�UPSOJMMP�HJSF�Z�TF�Bn�PKF�

&O�MB�DBSB�FYUFSJPS�EF�BN�
CBT�BSBOEFMBT�TF�IBDF�VO�EFO�
UBEP�QBSB�BHBSSBSTF�B�MB�TVQFS�
m�DJF�

Cuando el elemento de 
TVKFDJØO�FT�EFTBUPSOJMMBEP
�TF�
producirá deslizamiento entre 
las dos arandelas. La arandela 
superior está agarrada por la 
parte dentada a la tuerca o a 
MB�DBCF[B�EFM�UPSOJMMP��-B�BSBO�
dela inferior no girará debido a 
que los dientes se encuentran 
BTFOUBEPT�FO�MB�TVQFSm�DJF�EF�
contacto.

$VBOEP�MBT�MFWBT�TF�EFT�
MJ[BO�VOB�TPCSF�MB�PUSB
�JOJDJBM�
mente aumentará la carga de 
TVKFDJØO�EFM�UPSOJMMP�BM�FTUJSBSTF
�
para luego ceder cuando sea 
superada la resistencia de las 
levas.

6OB�WF[�RVF�TF�IBZB�SFBMJ�
[BEP�FM�BQSJFUF�EF�MB�VOJØO�BUPS�
OJMMBEB
�MB�QSFDJTJØO�EF�MB�HFP�
metría de las levas prevendrá 
DVBMRVJFS�Bn�PKBNJFOUP�EFCJEP�B�
vibraciones, ya que en caso de 
RVF�FM�UPSOJMMP�JOUFOUF�HJSBS
�BV�
mentará la carga. A este efecto 
se le llama bloqueo por cuña; 
no es un bloqueo por fricción. 

Este efecto de cuña es lo 
que consigue que este tipo de 
BSBOEFMBT�OP�QVFEBO�Bn�PKBSTF�
de forma accidental. 

PRUEBA DE LABORATORIO 
Y CAMPO DE LAS 
ARANDELAS DE BLOQUEO 
POR CUÑA
La experiencia en ‘laboratorio’

Contaremos como fue. Tras 
WBSJBT�DPOWFSTBDJPOFT�UFMFGØOJ�
DBT
�RVFEBNPT�DPO�"JEB
�UÏD�
OJDP�EF�MB�FNQSFTB�/PSE�-PDL�
para que nos mostrase esas 
arandelas ‘milagrosas’. Tras 
la presentación ‘física’ de las 

arandelas se procedió a simular 
FM�USBCBKP�EF�MBT�BSBOEFMBT��QB�
ra ello se utiliza un dispositivo 
RVF�FT�VO�BDFMFSBEPS�EF�WJCSB�
ciones (es decir intenta simular 
las vibraciones de los tornillos 
pero de forma muy rápida, para 
poder realizar el experimento 
en corto espacio de tiempo) El 
experimento se denomina test 
EF�+VOLFS�Z�TF�VTB�QBSB�DPN�
parar como se comportan los 
diferentes métodos de bloqueo 
DVBOEP�TPO�FYQVFTUPT�B�NPWJ�
NJFOUPT�USBOTWFSTBMFT�CBKP�MB�
cabeza del tornillo o tuerca; a 
la par que se mide, de forma 
continua, la tensión. 

Durante la realización del 
UFTU�EF�+VOLFS�	DPOGPSNF�B�MB�
norma DIN 65151), el gráfico 
muestra cómo la fuerza de 
BNBSSF�EF�UPEBT�MBT�BQMJDBDJP�
nes se reduce drásticamente 
después de unos segundos, 
a excepción de las arandelas 
/PSE�-PDL��5PEBT�MBT�EFNÈT�
TPMVDJPOFT�TF�CBTBO�FO�MB�GSJD�
ción, en lugar de en la tensión, 
QBSB�BTFHVSBS�MB�VOJØO�BUPSOJMMB�
da. La geometría constituye un 
NÏUPEP�EF�CMPRVFP�m�BCMF�QBSB�

Preparando el test de Junker En primer plano llave dinamométrica para dar el par requerido.

�ƉƌĞƚĂŶĚŽ�Ǉ�ĂŇ�ŽũĂŶĚŽ�ĐŽŶ�ĂƌĂŶĚĞůĂ�ĐƵŹĂ͘
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controlar la tensión a lo largo 
del tiempo. Esto previene las 
costosas paradas productivas 
o los potenciales accidentes.

Test de Junker: Se trata 
de una prueba mecánica 
que estandarizó el ingeniero 
Gerhard Junker en 1969 
para intentar cuantificar el 
autoaflojamiento de uniones 
atornilladas. En la actualidad 
la normativa del test la recoge 
la DIN 65151.
El test de Junker determina 
el punto en el que una junta 
atornillada pierde su precarga 
al ser sometida a una carga 
mediante vibración. Es una 
prueba muy utilizada en 
ingeniería para determinar el 
aflojamiento por vibración.

Se comprobaron varios ti�
pos de arandelas y tuercas: 
arandela plana con tuerca nor�
NBM��UVFSDB�BOUJBnPKBNJFOUP�DPO�
nylon; arandela grower con tuer�
ca normal; arandela cónica. Y 
por último se probó la arandela 
PCKFUP�EF�FTUF�FTUVEJP
�MB�OPSE�
MPDL�Z�DPO�VOB�UVFSDB�OPSNBM��&M�
resultado fue espectacular (ver 
HSÈmDB
�Z�FT�RVF�TF�DPOTJHVF�VO�
TJTUFNB�RVF�OP�TF�QVFEF�BnP�
KBS�EF�GPSNB�JOWPMVOUBSJB��JODMVTP�
QBSB�FM�BnPKBNJFOUP�WPMVOUBSJP�
hay que provocar un sobrepar 
para vencer el efecto de cuña 
CBKP�FM�UPSOJMMP�P�UVFSDB�

La experiencia en ‘campo’

Una vez que se realizó 
	KVMJP�����
�MBT�QSVFCBT�EF�MB�
boratorio, quisimos comprobar 
el funcionamiento del sistema 
en la realidad. Para ello se han 
dispuesto de dos ensayos en 
campo, por una parte en el 
tractor, y por otra parte en un 
cultivador randsome (rabo de 
gorrino) de 11 brazos.

Dos precauciones que hay 
que conocer antes de realizar 
los ensayos. La primera pre�
caución que conviene aclarar 
para usuarios de este tipo de 
arandela: si se instala la aran�
dela en cuña, no se puede 
compatibilizar con otro tipo de 
arandela porque entonces per�
EFSÓB�MB�FmDBDJB�EFM�EJTF×P��

La segunda precaución 
es conocer el tipo de acero de 
los tornillos (si son inoxidable, 
o acero cincado) e instalar la 
arandela del mismo acero y así 

evitar posibles corrosiones del 
tipo galvánico.

En tractor: Se ha procedi�
do a instalar estas arandelas en 
la unión de los contrapesos tra�
seros al disco. El tractor es un 
BOUJHVP
�OP�WJFKP
�+PIO�%FFSF�
1640. La unión del contrapeso 
al disco se realiza por medio de 
6 tornillos.

En apero: Se ha procedi�
do a atornillar las golondrinas 
de 5 brazos en un cultivador 
de 11 brazos. Cada golondri�
na se une al brazo (40*40) con 
��UPSOJMMPT��4F�IB�SFBMJ[BEP�FO�
la mitad de los brazos para así 
poder comparar con las unio�
nes convencionales.

Hasta el momento sola�
NFOUF�TF�IBO�SFBMJ[BEP����I�
EF�USBCBKP�DPO�FM�USBDUPS�Z�RVF�
se han repartido de la siguien�
UF�GPSNB��USBCBKP�DPO�DVMUJWBEPS�
(17 h), transporte (8 h) y traba�
KPT�DPO�QVMWFSJ[BEPS�	��I


Test de Junker.

Unión disco llanta.
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De momento las uniones 
no presentan ningún tipo de 
problema y tampoco han su�
GSJEP�OJOHÞO�BnPKBNJFOUP�WJTJ�
ble. Por supuesto es pronto 
para certificar el resultado y 
desgraciadamente no dispon�
go de llave dinamométrica pa�
ra poder medir los pares de 
apriete; sin embargo, seguiré 
vigilando el experimento y en 
algún artículo futuro informaré 
del mismo.

Nota��-BT�IPSBT�EF�USBCBKP�
SFGFSJEBT�TF�SFmFSFO�B�IPSBT�EFM�
cuentahoras del tractor, no de 
SFMPK
�QPS�MP�RVF�MB�FTUJNBDJØO�
EF�IPSBT�SFBMFT�EF�USBCBKP�FT�
EF�VO������NÈT�

Otra utilización frecuente y 
muy interesante es la utilización 
de estas arandelas en las unio�
OFT�EJTDP�MMBOUB�Z�RVF�UBOUPT�
problemas ocasiona a muchos 
agricultores. En este caso la 

Tuerca para ruedas.

opción ideal son las tuercas 
con arandela. 

A considerar

En cuanto a la instalación 
se hace como con cualquier 
arandela. Por supuesto si se 
utiliza el sistema de arandela 
en cuña se debe saber que 
USBCBKBO�FO�QBSFKB
�MVFHP�PCMJ�
gatoriamente irán dos aran�
delas. Tampoco se deberá 
colocar la arandela en cuña 
con otras arandelas pues en�

tonces se pierde el efecto de 
la cuña.

Las arandelas de bloqueo 
por cuña son arandelas total�
mente reutilizables. No se de�
be pensar que el sobrecoste 
de adquisición no compensa, 
pues son 100 % reutilizables.Q

Entradas relacionadas
De tornillos y roscas  
http://www.masquemaquina.
DPN���������EF�UPSOJMMPT�Z�
roscas.html

https://www.bertima.it/es/
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“Nuestro principal objetivo es 
perseverar en ofrecer un producto 
de alta calidad”

GIUSEPPE BAVA
Consejero Delegado BCS Group

JOSÉ MARÍA ORDÓÑEZ
Director General de BCS Ibérica SAU 
y CFO de BCS Group  

E N T R E V I S TA

Fundada en 1942 por el Ingeniero Luigi Castoldi, BCS Group es, a día de hoy, uno de los 
principales líderes en la industria de fabricantes de tractores y maquinaria agrícola a nivel 
mundial y también destaca en la generación de energía eléctrica autónoma y en soldadura 
móvil con su marca MOSA. Hablamos con Giuseppe Bava, Consejero Delegado, José María 
Ordóñez, Director General de BCS Ibérica SAU y CFO de BCS Group, Francesco Roghi, 
Director Comercial de la División Agrícola y Giulia Castoldi, Responsable de Marketing sobre 
los planes estratégicos de la compañía.
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AGROTÉCNICA

GIULIA CASTOLDI
Responsable de Marketing BCS Group

FRANCESCO ROGHI
Director Comercial de la División Agrícola

La situación actual de aumento de costes 
de materias primas, precios energéticos, 
la guerra de Ucrania... ha cogido a todos 
de improviso. Ante esta situación, ¿van a 
cambiar su plan estratégico global para el 
próximo año o lo irán adecuando según la 
evolución de la situación?
GIUSEPPE BAVA (G. B.). Dado el paradigma de lo 
que ha sucedido hasta ahora en los diferentes 
mercados mundiales, no queda más que 
seguir analizando nuestro principal objetivo, 
que es perseverar en ofrecer un producto 
de alta calidad. Mantener la nobleza de la 
materia prima de los componentes de nuestros 
productos y una fuerte integración vertical de 
nuestra producción es una condición ‘sine 
qua non’, con una atención cada vez mayor al 
ahorro de energía y al medio ambiente.

Nuestra premisa principal es la diferenciación
a través de alta tecnología, gran rendimiento, 
buenos acabados, hermosa forma y ergonomía, 
estas son ‘le linee guida’ (las pautas) de 
OVFTUSB�m�MPTPGÓB�QBSB�NFKPSBS�DPOTUBOUFNFOUF�MB�
satisfacción del cliente.
La estrategia sigue siendo la misma, los 
resultados de crecimiento son muy buenos 
Z�DPOm�BNPT�FO�OVFTUSP�QSPDFTP�EF�UPNB�EF�
decisiones.
A nivel estratégico, nos centramos en lo que 
ya conocemos desde hace aproximadamente 
una década: el cambio climá tico o los nuevos 
estilos de consumo en las sociedades 
más desarrolladas y que también se están 
extendiendo a otras zonas más pobres. A nivel 
UÈDUJDP�BEBQUBNPT�MPT�DPTUFT�EFM�QSPEVDUP�m�OBM�
en función de los costes de producción pero 
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tratando de no tener un impacto negativo en la 
economía de los agricultores.

El aumento de producciones de cultivos de 
alto valor está experimentando un crecimiento 
exponencial. El sur de Europa siempre ha 
sido característico por tener este tipo de 
cultivos. El grupo BCS es un especialista 
en tractores especiales para estos y otros 
cultivos. ¿Cómo están posicionados 
actualmente en Europa y en otras partes del 
mundo donde se están implantando estos 
cultivos? ¿Hay algún plan de expansión en 
estos mercados tanto de Suramérica como 
GHO�iUHD�GHO�3DFtÀFR��$XVWUDOLD�R�6XGiIULFD"
(G. B.). La especialización de la agricultura 
en Europa lleva a los productores a requerir 
UFDOPMPHÓBT�FTQFDÓmDBT�Z�DBEB�WF[�NÈT�
avanzadas que les ayuden a aumentar el 
SFOEJNJFOUP�Z�NFKPSBS�MB�FmDJFODJB��/PT�
posicionamos como uno de los Grupos de 
Referencia para aquellos segmentos de 

mercado y clientes que, gracias al empleo de los 
tractores especializados, pueden optimizar todos 
los recursos durante el trabajo en el campo.
Gracias a la amplia gama de productos que 
producimos, podemos ofrecer la mejor solución 
a la mayoría de las diferentes demandas de los 
agricultores de casi todo el mundo.
En América Latina, nuestro plan de crecimiento 
TF�DPOmSNB�DPO�UBTBT�TVQFSJPSFT�BM����
�MB�BMUB�
tecnología es muy apreciada por los agricultores 
sudamericanos y la red de distribución. Ya 
DPOPDFO�MPT�CFOFmDJPT�EF�MB�NFDBOJ[BDJØO�EFM�
campo con mejoras ergonómicas para un alto 
rendimiento. Tenemos una buena presencia 
en México, Brasil, Perú, Ecuador, Costa Rica, 
Colombia, Chile, República Dominicana, Costa 
Rica, Panamá, Guatemala entre otros. Haciendo 
SFGFSFODJB�BM�ÈSFB�EFM�1BDÓmDP
�ZB�PQFSBNPT�
en diversos mercados y estamos obteniendo 
resultados de venta positivos.
En algunos de estos, como por ejemplo Nueva 
Zelanda, disponemos de una red de distribución 
consolidada y capilar y nuestro plan de 
crecimiento tiene como objetivo aumentar
la penetración de nuestros productos en 
TFHNFOUPT�EF�NFSDBEP�FTQFDÓmDPT�GPSNBEPT�
por clientes que ya conocen las ventajas de los 
tractores especializados.
En otros mercados, como Australia o Sudáfrica, 
tenemos un plan de crecimiento muy ambicioso 
que se basa en reforzar nuestra red de 
distribución para llegar a nuevos segmentos
de mercado y clientes, además de los que ya 
utilizan tractores especializados.

El Grupo BCS lo componen tres marcas de 
UHIHUHQFLD�HQ�WUDFWRUHV�H�LPSOHPHQWRV�GH�
IRUUDMH��¢&yPR�¶FRQYLYHQ·�\�¶VHSDUDQ·�ODV�WUHV�
PDUFDV�HQ�ORV�GLIHUHQWHV�PHUFDGRV�GH�(XURSD�
y del mundo?

E N T R E V I S TA
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FRANCESCO ROGHI (F. R.). 
Tradicionalmente cada marca ha 
tenido y tiene un valor histórico.
BCS es la marca que simboliza los 
orígenes del Grupo: es tradición y, 
por sus orígenes, es la marca de 
máquinas especializadas para la siega 
y preparación de suelos.
Ferrari es la marca con mayor 
notoriedad, con más difusión, con 
la mejor ‘retención’ y la que más 
‘marquistas’ reúne.
Pasquali tiene un verdadero 
seguimiento: tenemos casos de 
comunidades reales de agricultores 
fanáticos que se apoyan mutuamente 
y viven la marca como cualquier otra de las más 
conocidas en el mercado.
Cada marca tiene su posicionamiento en sus 
respectivos mercados, y en cada país, hay una 
QSFGFSFODJB�FTQFDÓmDB�QPS�MP�RVF�SFQSFTFOUB�VO�
símbolo de calidad.
Por ejemplo
- BCS en América del Norte es un icono gracias 

a los motocultores;
- en Francia, los ‘Ferraristas’ confían en la marca 

para sus orígenes;
- BCS India con la producción local de 

cortacéspedes, mietilegas y maquinaria 
pequeña está haciendo un trabajo excepcional 
para todos los países asiáticos;

- en España las 3 marcas trabajan a pleno 
rendimiento...

Nunca hemos separado nuestras marcas de una 
mMPTPGÓB�CÈTJDB�Z�HSVQBM
�Z�DBEB�VOB�EF�FMMBT�IB�
evolucionado en su propio camino de identidad.

Hoy día, los grandes grupos como AGCO 
o CNH, están comprando o llegando a 
acuerdos con otras marcas para cubrir una 
amplia área de mercado. Siendo una empresa 
IDPLOLDU�%&6��WLHQH�PXFKR�PpULWR�HO�FRQWLQXDU�
HQ�XQ�PHUFDGR�WDQ�FRPSHWLGR�\�GH�IRUPD�
exitosa. ¿Cuál es la clave del éxito? ¿Han 
tenido propuestas de otras compañías para 
adquirir o comprar la empresa o acuerdos de 
producción?
(F. R.). La clave del éxito es tener la mayor 
parte del capital concentrado en la familia 
Castoldi, siempre dispuesta a realizar 
adquisiciones estratégicas que no afecten a su 
independencia.

/D�HUD�GH�OD�HOHFWULÀFDFLyQ�\�URERWL]DFLyQ�
ha llegado parece que para quedarse, sobre 
todo en el sector de cultivos especiales, 
¢&yPR�YHQ�HVWD�QXHYD�HUD�GH�HOHFWULÀFDFLyQ�

y tractores autónomos? ¿Tiene BCS algo 
SUHSDUDGR�SDUD�HO�IXWXUR"
(G. B.).-B�FMFDUSJmDBDJØO�Z�MPT�USBDUPSFT�
autónomos tienen mucho que ver con la 
agricultura basada en datos que utiliza 
JOUFMJHFODJB�BSUJmDJBM�	*"
��&M�(SVQP�#$4�BGSPOUB�
FM�SFUP�EF�MB�BHSJDVMUVSB�����DPO�VO�TJTUFNB�
innovador desarrollado por su división de I+D. 
Se trata de un tractor con el que se incorpora 
una unidad de control electrónico ‘Made in BCS’ 
con tarjeta Sim, antena GPS y herramientas para 
BDDFEFS�B�VO�QPSUBM�XFC��&M�TJTUFNB�����QFSNJUF�
que los componentes de hardware y software 
interactúen con la tecnología ya instalada en 
los tractores de gama alta y media BCS, Ferrari, 
Pasquali.
Este año comenzamos a comercializar el tractor 
EF�*"��-B�JOUSPEVDDJØO�EF�MB�JOUFMJHFODJB�BSUJmDJBM�
a través del control avanzado de numerosas 
características proporciona una optimización del 
rendimiento y mejora la comodidad del operador. 

Sitios de producción: 3 (Abbiategrasso, Cusago y Luzzara), 
certificado ISO 9001

Superficie total: 370 000 m2

Superficie cubierta: 130 800 m2

Empleados: 757
Sucursales Comerciales: 6 (China, Francia, Alemania, India, 

Portugal, España)
Importadores en todo el mundo: aprox. 100
Distribuidores en Italia: aprox. 700

  BCS EN NÚMEROS
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E N T R E V I S TA

Esta optimización utiliza como medio el conocido 
inversor electrohidráulico. Son los sensores 
electrónicos distribuidos por todo el tractor los 
que analizan continuamente el estado del tractor, 
el entorno e interpretan la maniobra del operador.

En lo que se refiere a nivel local en España 
y Portugal, ¿piensan llevar a cabo acciones 
personalizadas para nuestro mercado o han 
marcado una estrategia común?
JOSÉ MARÍA ORDÓÑEZ (J. M. O.). Las filiales 
en España y Portugal continúan su habitual 
trayectoria positiva, adaptando rápidamente su 
oferta a sus respectivos mercados.
Hoy en día la estrategia más importante sigue 
siendo ofrecer un producto con una óptima 
relación calidad/precio. Altos estándares de 
calidad, innovación tecnológica y el precio 
adecuado.
Las filiales de España y Portugal están 
concentrando sus esfuerzos para proporcionar 
a los agricultores cada vez más productos 
que satisfagan las diversas necesidades 
estacionales:
- cortadoras de césped para el mantenimiento 

de bosques y granjas,
- motosegadoras de alta tecnología,
- tractores de bajas emisiones,
- grupos electrógenos preparados para 

alimentar casas equipadas con paneles 
solares auxiliares y mucho más en términos de 
almacenamiento de energía.

Esto se traduce en el estudio continuo y 
detallado de las necesidades de los agricultores 
en las diferentes zonas de los dos países
y, teniendo en cuenta sus cultivos, se ha 
desarrollado el producto final con detalles 
técnicos fundamentales para la maquinaria que 
se debe utilizar.

A través de una estrecha relación con el cliente 
final somos capaces de conocer de primera 
mano sus verdaderas necesidades y responder 
con innovaciones específicas.
La organización de la filial de España, durante 
todo un año, ha llevado a cabo una serie de 
demostraciones en campo, acercándose 
aún más al agricultor y esto ha ayudado a 
proporcionar información muy valiosa para 
continuar con la mejora continua.

En estos años la comunicación ha 
experimentado una ampliación en el abanico 
de posibilidades; tenemos la prensa 
tradicional, los soportes digitales, web, 
newsletter... ¿Piensan que el agricultor está 
teniendo ya demasiados ‘impactos’? ¿Lo que 
estamos consiguiendo con ese’ bombardeo’ 
puede ser lo contrario a lo pretendido?
GIULIA CASTOLDI (G. C.). El medio no es 
la garantía del éxito. Nuestro mensaje es 

Filial BCS Ibérica SAU. 30 000 m2 de superficie. 
Estructura de gestión autónoma dotada de 
departamento comercial, departamento 
administrativo-financiero, almacenes de producto, 
servicio de asistencia técnica y recambios.
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homogéneo y siempre basado en un alto 
valor. Si podemos mantener una unidad en el 
contenido de lo que queremos transmitir en 
todos los medios, no hay problema.
El problema de la falta de atención está muy 
extendido, pero son los propios usuarios los 
responsables de su actitud ante el exceso 
de información. En BCS Group sabemos 
que nuestra industria no es la más afectada 
porque el entorno en el que se desarrolla el 
sector primario ya no permite esta exposición 
continua. Y, por supuesto, el soporte 
tradicional como el papel sigue siendo lo 
TVm�DJFOUFNFOUF�JNQPSUBOUF�DPNP�QBSB�OP�TFS�
eliminado.
Hay que tener en cuenta que las nuevas 
generaciones de agricultores y agrónomos 
están acostumbradas a este ‘bombardeo’ y si no 
estamos presentes en estos medios, no existimos.

¿Cuál es la postura de BCS respecto a las 
IHULDV�HQ�YLYR�\�UHVSHFWR�D�ODV�IHULDV�GLJLWDOHV"
(G. C.). En nuestro sector sigue siendo muy 
importante poder ver y tocar las máquinas de 
primera mano. Le damos el mismo valor a las 
relaciones y al contacto con las personas. El 
cara a cara sigue siendo el producto ‘premium’ 
en nuestra industria. Puede existir una tendencia 
B�EJWFSTJm�DBS�MB�FYIJCJDJØO�GÓTJDB�DPNP�QVFEF�
ser la presentación del producto en la casa 
del fabricante, la demostración en campo o la 
Showroom. Sin embargo, las exposiciones a las 
que asisten siguen siendo, con diferencia, la 
ocasión más importante para reunirse y descubrir 
novedades sobre productos.
Creo que las ferias digitales también tienen un 
gran potencial. Si se conciben y estructuran 
como un apoyo a las ferias tradicionales y por 
tanto, de forma asociativa y complementaria 
a éstas, son una herramienta muy válida para 
expositores y visitantes.

(O�0DUNHWLQJ�HV�XQ�¶FXHUSR�YLYR·��SHUR�TXH�
D�VX�YH]�VH�YH�¶OLPLWDGR·�FRQ�ODV�QRUPDV�GH�
FRQÀ�GHQFLDOLGDG��/D�GLJLWDOL]DFLyQ�GH�ORV�
GDWRV�HV�IXQGDPHQWDO��SHUR�¢TXp�UHSXHVWD�
WLHQHQ�GH�VXV�FOLHQWHV�À�QDOHV�\�OD�UHG"

Abbiategrasso (MI)

Motocultivadores
Cortacéspedes a motor
Segadoras
+HQLŰ�FDFLµQ
Mantenimiento verde

Soldadoras accionadas por motor 
7RUUHV�GH�LOXPLQDFLµQ�
*UXSRV�HOHFWUµJHQRV

Tractores especializados

Luzzara (RE)

Cusago (MI)
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(G. C.). El usuario necesita información sobre 
lo que quiere o desea. No hay límites para el 
análisis de los consumidores sino para el uso 
de sus datos personales. No es impedimento 
para conocer a nuestro potencial cliente ya 
que la invasión de la privacidad está protegida, 
pero la tendencia general de consumo sigue 
siendo accesible.
Somos marcas con un alto nivel de notoriedad 
y lo único que tenemos que hacer es exponer 
lo que nuestros consumidores necesitan ver: 
productos de vanguardia y de alta calidad, 
teniendo siempre como premisa el respeto por la 
sociedad y el medio ambiente.
&M�ANBSLFUJOH��TPDJBM�QPESÓB�EFmOJSTF
�EF�NBOFSB�
sintética, como el uso de técnicas de marketing 
QBSB�EJGVOEJS�JEFBT�FO�CFOFmDJP�EF�MB�TPDJFEBE��
Su objetivo es que las personas adopten ideas 
o comportamientos positivos y/o eviten actitudes 
consideradas dañinas.

¿Cree que las redes de ventas y los clientes 
ÀQDOHV��HVWiQ�PHQWDOL]DGRV�HQ�OR�SRVLWLYR�GH�
tener una intercomunicación entre marca y 
cliente?
(G. C.). $MBSP��-PT�QSJNFSPT�CFOFmDJBSJPT�TPO�
las redes de ventas. El trabajo de la marca con 
MPT�DMJFOUFT�mOBMFT�DSFB�MB[PT�EF�DPOmBO[B
�
JEFOUJmDBDJØO�Z�NFKPSB�EF�MB�OPUPSJFEBE�
&M�DMJFOUF�mOBM�TF�TJFOUF�BQPZBEP�OP�TPMP�QPS�MB�
postventa del distribuidor sino por un servicio que 
ofrece una garantía de resolución de problemas.
Somos conscientes de que debido a que 
el marketing en el sector primario se ha 
centrado en el cliente y no en el producto, la 
red de distribución tiene más oportunidades 
EF�WFOUB�Z�MPT�DMJFOUFT�mOBMFT�OP�TF�TJFOUFO�
desprotegidos.

Se habla mucho de la agricultura 4.0, 
pero ¿está la red de datos preparada para 

FXEULU�ODV�]RQDV�RVFXUDV��DO�PHQRV�HQ�
España, para dar el servicio adecuado?
(G. C.). La cobertura del servicio está en manos 
de las grandes compañías telefónicas y es cierto 
RVF�OP�UPEP�FM�QBÓT�FTUÈ������QSFQBSBEP��-BT�
zonas donde tenemos más presencia no tienen 
problemas de cobertura, pero si hubiera una 
estrategia de penetración de mercado en zonas 
demasiado remotas, es probable que tuviéramos 
que hacer un esfuerzo extra.

En relación a la estrategia de Marketing, 
¢TXH�SODQLÀFDFLyQ�\�TXH�HVWUDWHJLD�YDQ�D�
desarrollar para el próximo año 2023?
(G. C.). La propia evolución nos sitúa en un 
marco donde el marketing digital será aún más 
importante. Seguiremos utilizando las redes 
sociales más importantes del sector agrícola: 
Facebook, Instagram y Youtube.
La métrica es cada vez más precisa y nos 
adaptaremos a los nuevos sistemas (Google 
Analytics 4, el metaverso...) Está claro que 
estamos en un punto en el que tener dudas 
sobre la apuesta por el marketing digital 
OP�FODBKB��-B�QBOEFNJB�EFM�$PWJE����IB�
demostrado lo necesario que es utilizar las 
comunicaciones digitales en los negocios y 
QPS�FTP�OP�UFOFNPT�EVEBT�EF�RVF�FO������
continuaremos con estos recursos.
Existe el contrapunto de la inestabilidad 
económica mundial y las nuevas tecnologías 
de la comunicación tienen un alto coste, pero si 
conocemos el medio y tenemos ciertas garantías de 
éxito apostaremos por estas herramientas. Google 
Trends demuestra el crecimiento de búsquedas de 
agencias digitales. Es otro signo indiscutible.
$BTF�TUPSJFT
�UVUPSJBMFT
�QPEDBTUT�F�JOnVFODFST�
son actualmente una realidad en BCS SpA.
Para el próximo año continuaremos con este 
método por el éxito que estamos teniendo. 
Podemos tomar el ejemplo del éxito de BCS 

E N T R E V I S TA
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América: es cierto que ellos se basan en la 
micro-especialización de producto, pero la clave 
para la difusión de información se ha canalizado 
B�USBWÏT�EF�VOP�EF�MPT�NFKPSFT�JOnVFODFST�EF�
agricultura ecológica del mundo, MR JM Fortier. 
.....
En Italia tenemos otro difusor fenomenal de 
MB�NBSDB�MMBNBEP�.BUU�UIF�'BSNFS��*OnVFODFS�
con un gran número de seguidores, gracias a 
sus pequeños vídeos explicativos sobre cómo 
realizar operaciones sencillas con el producto 
motocultor.
Aprovechamos la gran ventaja competitiva que 
proporcionan estos canales.
En la comercialización del sector agrario 
estamos muy ligados a las campañas de 
estacionalidad y, los calendarios de consumo, 
que desde hace años siguen siendo un impulso 
para la economía. Continuaremos adaptándonos 
a estos períodos de tiempo y fechas y así 
satisfacer las necesidades de los mercados.
La participación en ferias presenciales seguirá 
siendo el escenario de referencia para la 
FYQPTJDJØO�EF�QSPEVDUPT��&M�BOÈMJTJT�BM������EFM�
producto fabricado no se puede realizar a través 
de una pantalla. Este es un indicador de que la 
WFOUB�mOBM�TF�MMFWBSÈ�B�DBCP�B�USBWÏT�EFM�NFEJP�
físico. No debemos olvidar que el branding para 
nuestro producto, hoy en día, se realiza casi en 
VO�����B�USBWÏT�EF�NFEJPT�EJHJUBMFT�
&TUP�ÞMUJNP�OPT�IBDF�QFOTBS�FO�MB�BmMJBDJØO�F�
JOWFSUJS�NFOPT�FO�OPUPSJFEBE��-B�WFOUB�mOBM�B�
través del canal digital podría reforzarse de 
esta manera, pero es algo que aún no se ha 
madurado en nuestro estimado sector y no 
puede suceder sin la plena implicación de 
nuestros concesionarios.

¢&XiO�HV�OD�FRQFOXVLyQ�ÀQDO"
(J. M. O.). Dicen que “la agricultura es el arte de 
saber esperar”.

Mi conclusión es simple y tiene relación con dos 
aspectos básicos en mis dos responsabilidades 
en BCS Group.
-BT�mMJBMFT
�B�OJWFM�HMPCBM
�TPO�MBT�FODBSHBEBT�
de potenciar las ventas y así poder obtener 
unos resultados económicos excelentes para 
nuestra querida empresa madre. Como todas 
las marcas agrícolas, somos conscientes de que 
coyunturalmente debemos tener paciencia para 
situarnos en una nueva estabilización de los 
mercados. Siempre hemos estado a la altura de 
todos los periodos de inseguridad económica y 
esta vez no va a ser menos.
Debemos decir que las perspectivas a 
medio plazo son optimistas. Seguimos con 
nuestra convicción de que la clave del éxito 
está en ofrecer al agricultor un producto de 
alta calidad diseñado para satisfacer las 
exigencias de la agricultura especializada. 
Un porcentaje elevado de los cultivos de 
invernadero en España, cultivos frutales y sus 
correspondientes trabajos auxiliares, siguen 
necesitando nuestra maquinaria para trabajar 
con comodidad y máximo rendimiento, pero 
es cierto que la situación económica actual 
del mercado español no permite realizar un 
volumen de ventas tan elevado como el que 
hemos estado disfrutando hasta ahora. Aún 
BTÓ
�TFHVJNPT�DPOmBOEP�FO�FM�JOUFSÏT�HFOFSBEP�
por nuestras marcas que son símbolo de 
tradición, longevidad y excelente servicio 
post-venta. El agricultor que ya conoce la 
mSNB
�OP�DBNCJB
�DPOGÓB�Z�TBCF�RVF�EJTQPOF�
EF�VOB�mMJBM�FTQB×PMB�DPO�VOB�FTUSVDUVSB�
capaz de dar respuesta a sus exigencias 
y necesidades; una delegación española 
con una organización fuera de lo común, 
DPO���.����N2�EF�TVQFSmDJF�Z�VOB�HFTUJØO�
autónoma dotada de departamento comercial, 
EFQBSUBNFOUP�BENJOJTUSBUJWP�mOBODJFSP
�
almacenes de producto, servicio de asistencia 
técnica y recambios.
Tanto es así que hemos decidido mejorar 
nuestras instalaciones, si cabe decir, aún más, 
modernizándolas y uniéndonos a la solución 
del problema energético y cambio climático, 
realizando esfuerzos monumentales para mejorar 
las instalaciones con sistemas de consumo 
FmDJFOUF
�SFOPWBCMF�Z�ØQUJNP�FO�FTUSVDUVSBT�
para el aprovechamiento máximo de la energía 
generada.
No es momento para el desasosiego. Siendo 
cautelosos se pueden realizar operaciones 
inteligentes, aportando al consumidor soluciones 
avanzadas y que le permitan seguir teniendo 
rendimientos excelentes de sus tierras sin poner 
en riesgo el cuidado de sus cultivos.



MOSA, referencia mundial en grupos 
electrógenos y motosoldadoras

RIAD SELMOUNE
Director Comercial de MOSA

Su nombre es el acrónimo de Moto-Saldatrice y forma parte de la división 
JOEVTUSJBM�EFM�(SVQP�#$4��.04"
�GVOEBEB�FO������DPO�VO�QSJNFS�TPMEBEPS�
EF�NPUPS�QPSUÈUJM
�TF�IB�EJSJHJEP�BM�NFSDBEP�TJFNQSF
�EVSBOUF�NÈT�EF����B×PT
�

DFOUSÈOEPTF�FO�FM�SFOEJNJFOUP�Z�MB�m�BCJMJEBE�EF�TVT�QSPEVDUPT
�RVF��FTUÈO�EJTF×BEPT�
y fabricados al completo en Italia, en la planta de Cusago.
La experiencia e innovación posicionan a MOSA como referencia mundial en 
máquinas para satisfacer necesidades en los campos de producción de electricidad 
y soldadura: grupos electrógenos, soldadores de motores y torres de iluminación. 
4V�HBNB�EF�HSVQPT�FMFDUSØHFOPT�JODMVZF�NPEFMPT�EFTEF���L7"�IBTUB�����L7"�
posicionándose, así, como una de las gamas más completas del mercado. 
Su amplia gama de modelos le permite satisfacer cualquier tipo de 
necesidad.
Lo mismo ocurre con las motosoldadoras donde propone modelos 
QPSUÈUJMFT�EFTEF�����BNQFSJPT�EF�TPMEBEVSB
�IBTUB�NÈRVJOBT�BMUBNFOUF�
QSPGFTJPOBMFT�DBQBDFT�EF�BMDBO[BS�MPT�����BNQFSJPT�
Lo último nacido en la casa Mosa son las torres de iluminación modelo 
insignia con generador integrado y poste hidráulico con una altura de 
��NFUSPT�

“Después de un período de debilidad 
por la pandemia, MOSA siguió 
creciendo mes a mes en términos de 
facturación y sobre todo en la cantidad de 
generadores colocados en el mercado.
Nuestro mayor desafío fue mantener los tiempos 
de envío sin cambios, aumentando nuestra 
capacidad de producción y esto nos permitió 
no solo brindar un servicio a nuestros clientes 
habituales, sino también acceder a otros 
que siempre han tratado con marcas de la 
competencia y que después de probar nuestros 
QSPEVDUPT�FOUFOEJFSPO�FM�WFSEBEFSP�TJHOJm�DBEP�
de la palabra CALIDAD.
Las inversiones son muchas y continuas y esto 
nos está permitiendo atacar el mercado con 
mucha fuerza en varios frentes. Incluso también 
en grandes potencias, desde 200 kva hasta 500 
kva, donde éramos considerados jugadores 

modestos, hoy tenemos pedidos 
por un valor 6 veces mayor que el 

del año pasado.
La situación de gran emergencia 

que estamos viviendo, con problemas de 
disponibilidad de componentes de diversa índole, 
OPT�QPOF�FO�VOB�HSBO�EJm�DVMUBE
�QFSP�HSBDJBT�
B�OVFTUSB�Pm�DJOB�EF�JOWFTUJHBDJØO�Z�EFTBSSPMMP
�
que ha sabido adaptarse a la situación saliendo 
de su ‘zona de confort’, hemos sido capaz de 
proporcionar soluciones alternativas al mercado, 
adaptando nuevos motores y alternadores en 
muchos productos. Este trabajo puede parecer 
trivial pero es realmente agotador y requiere 
mucha reactividad por parte de todos los 
departamentos involucrados y mucha pasión por 
lo que hacemos todos los días.
MOSA ha asignado un carril de emergencia 
exclusivo en Ucrania y, de hecho, podemos 
satisfacer muchas solicitudes entregando 
cientos de productos mensualmente”.Q

E N T R E V I S TA
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INTRODUCCIÓN

Sobre un tractor agrícola actúan fuerzas ver-
ticales y horizontales. Las primeras son su propio 
peso, el de los lastres que se dispongan y las 
fuerzas verticales ejercidas por la maquinaria y/o 
el apero sobre el tractor. 

La suma de las acciones verticales es el pe-
so total que actúa sobre el suelo, cuyo reparto 
entre los ejes es un factor muy importante para 
obtener el máximo rendimiento del conjunto trac-
tor/apero ó máquina. Según la labor que haya de 
SFBMJ[BS�FM�USBDUPS
�FM�QFTP�UPUBM�Z�TV�SFQBSUP�JOnV-
ZFO�FO�MB�FmDJFODJB�EFM�USBCBKP��4J�BNCPT�EBUPT�
se manejan adecuadamente se realizará la labor 
DPO�MB�NBZPS�FmDJFODJB
�HSBDJBT�B�MB�DPOTFDVDJØO�
de valores adecuados de resistencia a la roda-
dura, deslizamiento y presión sobre el suelo. Se 
conseguirá además un menor consumo de com-
bustible y una mayor duración de los neumáticos. 

La información técnica de los tractores pro-
porciona generalmente dos pesos del tractor, el 

de embarque y el peso máximo autorizado. El 
peso de embarque es el del tractor sin ningún 
tipo de lastre. El peso máximo autorizado es el 
máximo que puede soportar el tractor incluyendo 
lastres y peso transmitido por la máquina/apero.

Hay que distinguir entre reparto estático 
y dinámico del peso. El reparto estático es el 
peso que recae sobre cada eje estando el trac-
tor parado y no conectado a una máquina o un 
apero. A su vez, este reparto puede referirse al 
tractor sin lastres o con ellos. Es un dato que no 
se proporciona en toda la información técnica, 
si bien se obtiene tan solo con solicitárselo al 
fabricante. 

El reparto dinámico es el que se da en con-
diciones de trabajo. Es distinto al estático debido 
al fenómeno de la transferencia de peso, por el 
cual la máquina o el apero ocasionan un traspaso 
de peso desde el eje delantero al trasero. O vice-
versa si el tractor trabajara solo con una máquina 
suspendida del enganche tripuntal delantero, por 
ejemplo. En la mayor parte de los casos se traba-

REPARTO ESTÁTICO Y DINÁMICO 
DEL PESO SOBRE EL TRACTOR (I)

JESÚS VÁZQUEZ MINGUELA 
Departamento de Ingeniería Agroforestal 
ETS de Ingeniería Agronómica, Alimentaria y de Biosistemas  
Universidad Politécnica de Madrid
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ja con transferencia de peso del eje delantero al 
trasero. Este hecho es positivo dentro de ciertos 
límites. No debe descargarse el eje delantero 
EFNBTJBEP�QVFT�FMMP�QVFEF�EJmDVMUBS�MB�EJSFDDJØO�
del tractor. Ni tampoco debe ser excesivo el peso 
en el eje trasero, ya que podría incrementarse de 
forma apreciable la compactación del suelo si no 
se toman precauciones. 

El reparto dinámico es un dato importante 
también para elegir la presión adecuada de los 
neumáticos, que depende de la carga que recae 
sobre ellos y de la velocidad de trabajo, tal y como 
se explicó en la serie de artículos ‘Neumáticos Agrí-
colas’ publicados recientemente en esta revista. 

A lo largo de tres artículos se va a mostrar la 
forma de calcular el reparto estático y dinámico, 
esto es la carga estática y dinámica sobre los 
ejes (y en consecuencia sobre los neumáticos) 
en los tipos más frecuentes de trabajo del tractor 
BHSÓDPMB
�TFHÞO�NÏUPEPT�TVmDJFOUFNFOUF�BQSPYJ-
mados. En este artículo se plantea el método y se 
EFmOFO�MPT�UJQPT�EF�USBCBKP�NÈT�GSFDVFOUFT�B�MPT�
que es aplicable. En el número dos se profundiza 
en el cálculo de un dato fundamental, la fuerza 
de tracción y se explica el método con varios 
ejemplos. En el tercer y último artículo se aplica 
al parque de maquinaria de la empresa ‘Finca 
Ariestolas’, ubicada en el término municipal de 
Almunia de San Juan (Huesca), a la que agra-
dezco mucho la colaboración.  

Se insiste en que se trata de un método apro-
YJNBEP
�QFSP�RVF�TF�KV[HB�EF�FYBDUJUVE�TVmDJFO-
te, referido al trabajo del tractor en superficie 
llana. El reparto de pesos varía respecto a esta 
situación en el trabajo tanto en pendiente trans-
versal como horizontal. La variación respecto a 
MB�TJUVBDJØO�EF�SFGFSFODJB�	TVQFSmDJF�MMBOB
�FT�
mayor cuanto mayor es la pendiente. 

En la serie de artículos sobre los neumáticos 
agrícolas mencionada anteriormente se mostra-
ban sistemas capaces de medir la carga sobre 
FM�OFVNÈUJDP�NFEJBOUF�MB�NFEJEB�EF�TV�EFnFYJØO��
Estos sistemas resuelven el problema, pero su 
utilización aún es escasa, por lo que espero que 
estos artículos sean de ayuda para quienes no 
disponen de dicha tecnología. 

1.- REPARTO ESTÁTICO DEL PESO SOBRE 
EL TRACTOR

Sobre un tractor parado sin lastres y sin co-
nexión a máquina/apero, actúan las fuerzas que 
TF�NVFTUSBO�FO�MB�mHVSB��
�TJFOEP�
t�1��1FTP�EFM�USBDUPS�
t�-��#BUBMMB�EFM�USBDUPS��&T�MB�EJTUBODJB�FOUSF�TVT�

ejes. Se proporciona en los catálogos y puede 
medirse directamente. 

t�B��%JTUBODJB�EFM�DFOUSP�EF�HSBWFEBE�BM�FKF�USB-
sero. No es habitual que se proporcione en los 
catálogos, pero lo proporciona el fabricante si 
se le solicita, pues es un dato proporcionado 
FO�FOTBZPT�PmDJBMFT�PCMJHBUPSJPT�

• Y����'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�
delantero, igual y opuesta al peso que gravita 
sobre el mismo.

• Y����'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�
trasero, igual y opuesta al peso que gravita 
sobre el mismo.

El equilibrio del tractor exige que la suma 
de las fuerzas exteriores sobre él sea nula y 
que la suma de momentos respecto al punto 
O (o cualquier punto) sea igualmente nula. Es-
tas condiciones se traducen en las siguientes 
FDVBDJPOFT��

Ͻ'ext���JP=Y��+Y��

Ͻ.O��JY��¨-o1¨B��

%F�MBT�RVF�TF�PCUJFOF��

Y��=
P×a

L  
	�


     
Y��=

P×(L–a)
L  

(2)

Si un tractor tiene un peso de embarque de 
�����LH�	�������/

�VOB�CBUBMMB�EF�����N�Z�VO�
WBMPS�EF�B������N�FM�SFQBSUP�FTUÈUJDP�EFM�QFTP�FT��

Y��= = ���������LH�J����������/P×a ����¨���
L ���                 

Y��= = ��������LH�J����������/P×(L–a) ����¨	���o���

L ���

Figura 1.- 
ZĞƉĂƌƚŽ�ĞƐƚĄƟĐŽ�
de pesos en un 
ƚƌĂĐƚŽƌ�ƐŝŶ�ůĂƐƚƌĞƐ�
Ŷŝ�ĐŽŶĞǆŝſŶ�ĐŽŶ�
máquina/apero. 
Se denomina 
K�Ăů�ƉƵŶƚŽ�ĚĞ�
ĐŽŶƚĂĐƚŽ�ƌƵĞĚĂͲ
ƐƵĞůŽ͘
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         Lo que supone un reparto estático del peso 
EFmOJEP�QPS�FM�����EFM�QFTP�TPCSF�FM�FKF�EFMBO-
UFSP�Z�FM�����TPCSF�FM�FKF�USBTFSP��

El reparto puede determinarse también fácil-
mente en una báscula midiendo primero el peso 
del tractor y después el peso que gravita sobre 
uno  de los ejes. Este método sirve asimismo 
para determinar el valor de la distancia del centro 
de gravedad al eje trasero (a). 

&M�QFTP�EF�MPT�MBTUSFT�Z�TV�EJTQPTJDJØO�JOnV-
ZFO�FO�FM�SFQBSUP�FTUÈUJDP��-B�mHVSB���NVFTUSB�
una situación genérica que no suele darse en la 
práctica, pero que sirve como base del análisis 
general que posteriormente se particulariza en 
cada tipo de trabajo del tractor. 

El lastre contribuye a regular el peso total y 
su reparto. Pueden colocarse pesos en la parte 
frontal del tractor, sobre los ejes de las ruedas y 
también pueden llenarse éstas con agua. 

Los parámetros P, L y a son los definidos 
BOUFSJPSNFOUF��&M�SFTUP�TF�EFmOFO�B�DPOUJOVBDJØO��
• Pt��1FTP�UPUBM�USBOTNJUJEP�BM�TVFMP�
t�2��-BTUSF�GSPOUBM�
t�3��-BTUSF�EJTQVFTUP�FO�MBT�SVFEBT�EFMBOUFSBT�
t�4��-BTUSF�EJTQVFTUP�FO�MBT�SVFEBT�USBTFSBT�
t�C��%JTUBODJB�EFM�DFOUSP�EF�HSBWFEBE�EFM�MBTUSF�

delantero al eje delantero.
• Y�F��'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�

delantero, igual y opuesta al peso que gravita 
sobre el mismo.

• Y2e��'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�
trasero, igual y opuesta al peso que gravita 
sobre el mismo.

El estudio del equilibrio del tractor en este 
DBTP�MMFWB�B��

Ͻ'ext��JPt=P+Q+R+S=Y�F+Y2e

Ͻ.O��JQ×(L+b)+R×L–Y�F¨-�1¨B��

%F�MBT�RVF�TF�PCUJFOF��

Y�F= + +R= Y��+ +RP×a Q×(L+b) Q×(L+b)
L L L  

(3)

Y2e= + = Y��+
P×(L–a) S×L–Q×b S×L–Q×b

L L L  
	�


Si  la máquina o el apero no ejercen fuerzas 
WFSUJDBMFT�TPCSF�FM�USBDUPS�EFCF�DVNQMJSTF�RVF��

Pt�1�2�3�4�õ�1FTP�NÈYJNP�BVUPSJ[BEP

Es el caso, por ejemplo, de arrastrar un re-
molque de dos ejes. Cuando la máquina o el 
apero ejercen fuerzas verticales sobre el tractor, 
RVF�QVFEFO�EFOPNJOBSTF�7
�EFCF�DVNQMJSTF��

Pt�1�2�3�4�7�õ�1FTP�NÈYJNP�BVUPSJ[BEP

Por seguir con el ejemplo anterior, si se lastra 
FM�USBDUPS�TJNQMFNFOUF�DPO�2�������LH
�TJFOEP�
C�������N�TF�UFOESÓB�3����
�4����
�PCUFOJÏOEPTF�

Y�F= + = =+

���������LH J�������/

P×a Q×(L+b) ����¨��� ���¨	�������

L L ��� ���

      

Y2e= – = – =

��������LH J�������/

P×(L–a) Q×b ����¨	���o���
 ���¨���
L L ��� ���

Siendo el peso total en el ejemplo Pt = P + Q 
�������LH
�FM�SFQBSUP�FTUÈUJDP�FT�BIPSB������TP-
CSF�FM�FKF�EFMBOUFSP�Z�����TPCSF�FM�FKF�USBTFSP�

2.- REPARTO DINÁMICO DEL PESO SOBRE 
EL TRACTOR

Como se ha dicho anteriormente, el reparto 
dinámico es el que se da en las condiciones de 
trabajo. El tractor puede realizar distintas labo-
res, cada una de las cuales requiere un análisis 
FTQFDÓmDP��-B�DBTVÓTUJDB�FT�NVZ�BNQMJB��&O�FTUB�
serie se estudian las situaciones más frecuen-
tes, teniendo todas ellas en común la ausencia 
de máquinas o aperos en la parte delantera del 
USBDUPS��#BKP�FTUB�QSFNJTB�TF�EBO�MBT�TJHVJFOUFT�
TJUVBDJPOFT�EF�USBCBKP��
t� *��.ÈRVJOB�TVTQFOEJEB
�BDDJPOBEB�QPS�MB�UPNB�
EF�GVFS[B�	mHVSB��
��1PS�FKFNQMP
�BCPOBEPSBT�
y pulverizadores suspendidos. No se trabaja 
el suelo. Todo el peso de la máquina y el pro-
EVDUP�EJTUSJCVJEP�	BCPOP�P�DBMEP�mUPTBOJUBSJP
�
se transmite al tractor.

Figura 2.- 
Reparto 

ĞƐƚĄƟĐŽ�ĚĞ�
pesos de un 
ƚƌĂĐƚŽƌ�ĐŽŶ�

ĚŝƐƟŶƚŽƐ�
ůĂƐƚƌĞƐ͘�
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t� **��.ÈRVJOBT�TVTQFOEJEBT�DPO�USBCBKP�EFM�TVFMP�
	mHVSB��

�DPNP�FT�FM�DBTP�EF�BSBEPT�EF�WFS-
tedera, subsoladores y chísel suspendidos. 
Se transmite todo el peso al tractor y además 
se trabaja el suelo, lo que requiere una fuerza 
de tracción. Esta fuerza tiene una componente 
vertical y otra horizontal, mucho más pequeña, 
de la que se prescinde en el método aproxima-
do que se aborda en estos artículos.

t� ***��.ÈRVJOBT�TFNJTVTQFOEJEBT�TJO�USBCBKP�EFM�
TVFMP�	mHVSB��
��6O�FKFNQMP�TPO�MPT�SFNPMRVFT�
de un solo eje. El peso del remolque y del pro-
ducto que transporta se reparte entre el tractor 
y el sistema de rodadura de aquel. Este reparto 
no suele ser proporcionado en los catálogos, 
siendo fácil de obtener utilizando una báscula. 
El tractor ejerce una fuerza de tracción hori-
zontal igual a la resistencia a la rodadura del 
remolque.

t� *7��.ÈRVJOBT�TFNJTVTQFOEJEBT�DPO�USBCBKP�EFM�
TVFMP�	mHVSB��
��1FSUFOFDFO�B�FTUF�HSVQP
�QPS�
ejemplo, los arados de vertedera semisuspendi-
EPT��%VSBOUF�FM�USBCBKP�SFQBSUFO�TV�QFTP�FOUSF�FM�
tractor y el suelo, labrando éste. El tractor ejerce 
una fuerza de tracción horizontal que es igual 
a la suma de la resistencia a la rodadura del 
arado y la fuerza necesaria para labrar el suelo. 

t�7��.ÈRVJOBT�BSSBTUSBEBT�TJO�USBCBKP�EFM�TVFMP�
(figura 7), como los remolques de dos ejes. 
Todo el peso de la máquina es soportado por 
su propio sistema de rodadura. El tractor pro-
porciona una fuerza de tracción igual a la re-
sistencia a la rodadura del remolque.

t�7*��.ÈRVJOBT�BSSBTUSBEBT�DPO�USBCBKP�EFM�TVFMP�
	mHVSB��
��'PSNBO�QBSUF�EF�FTUF�HSVQP�MPT�BSBEPT�
de vertedera arrastrados y las cisternas de purín 
arrastradas con inyectores o rejas para incorpo-
rar el purín al suelo. Al igual que en el caso an-
terior, la máquina no transmite parte de su peso 
al tractor. La fuerza de tracción que proporciona 
éste es la suma de la resistencia a la rodadura 
de la máquina y la necesaria para labrar el suelo. 

La situación más compleja que puede darse, 
Z�EF�MB�RVF�DPO�MBT�DPOWFOJFOUFT�TJNQMJmDBDJPOFT�
se desprende el reparto dinámico de cada una 
de las formas de trabajo anteriores, es la mos-
USBEB�FO�MB�mHVSB����&O�FTUB�mHVSB�TF�NVFTUSBO�
todas las acciones exteriores sobre el tractor con 
excepción de las fuerzas periféricas sobre las 
ruedas y la resistencia a la rodadura en cada uno 
de los ejes, que no se necesitan para calcular el 
reparto. Ambas son horizontales y pasan por el 
punto O, de modo que no producen momentos 
SFTQFDUP�BM�NJTNP��$POWJFOF�EFmOJS�UPEPT�MPT�
parámetros que intervienen, aunque a algunos 
TF�IB�IFDIP�SFGFSFODJB�BOUFSJPSNFOUF�

&ŝŐƵƌĂ�ϯ͘Ͳ�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�/͘��ďŽŶĂĚŽƌĂ�ĚĞ�ĚŝƐĐŽƐ�ƐƵƐƉĞŶĚŝĚĂ͘�dŽĚŽ�Ğů�ƉĞƐŽ�ĚĞ�ůĂ�
ĂďŽŶĂĚŽƌĂ�Ǉ�Ğů�ĂďŽŶŽ�;dͿ�ƌĞĐĂĞ�ƐŽďƌĞ�Ğů�ƚƌĂĐƚŽƌ͘ �EŽ�ŚĂǇ�ƚƌĂďĂũŽ�ĚĞů�ƐƵĞůŽ͘��Ŷ�Ğů�
ŵĠƚŽĚŽ�ĂƉƌŽǆŝŵĂĚŽ�ƐĞ�ƚŽŵĂ�d�ĂƉůŝĐĂĚŽ�ĞŶ�ůĂƐ�ƌſƚƵůĂƐ�ĚĞ�ůŽƐ�ďƌĂǌŽƐ�ŝŶĨĞƌŝŽƌĞƐ�ĚĞů�
ĞŶŐĂŶĐŚĞ�ƚƌŝƉƵŶƚĂů͕�ĐƵǇĂ�ĚŝƐƚĂŶĐŝĂ�Ăů�ĞũĞ�ƚƌĂƐĞƌŽ�ĞƐ�Đ͘�&ŽƚŽ�ƐƵƉĞƌŝŽƌ�ĐŽƌƚĞƐşĂ�ĚĞ�
�K'��>>�͘

&ŝŐƵƌĂ�ϰ͘Ͳ�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�//͘��ƌĂĚŽ�ĐŚşƐĞů�ƐƵƐƉĞŶĚŝĚŽ�ƚƌĂďĂũĂŶĚŽ�ĞŶƚƌĞ�ůşŶĞĂƐ�ĚĞ�ĨƌƵƚĂůĞƐ͘�
�ŽƌƚĞƐşĂ�zƵƌĚƵƐĂƌ͘ �dŽĚŽ�Ğů�ƉĞƐŽ�ĚĞů�ĂƉĞƌŽ�;dͿ��ƌĞĐĂĞ�ƐŽďƌĞ�Ğů�ƚƌĂĐƚŽƌ�Ǉ�ƐĞ�ƚƌĂďĂũĂ�Ğů�
ƐƵĞůŽ�Ă�ƵŶĂ�ƉƌŽĨƵŶĚŝĚĂĚ�ĚĞƚĞƌŵŝŶĂĚĂ͕�ůŽ�ƋƵĞ�ĚĞƚĞƌŵŝŶĂ�ƵŶĂ�ĨƵĞƌǌĂ�ĚĞ�ƚƌĂĐĐŝſŶ��
ĞǆĐůƵƐŝǀĂŵĞŶƚĞ�ĚĞĚŝĐĂĚĂ�Ă�ůĂ�ůĂďƌĂŶǌĂ͘��ů�ƉƵŶƚŽ�ĚĞ�ĂƉůŝĐĂĐŝſŶ�ĚĞ���ĞƐ�Ğů�ŵŝƐŵŽ�ƋƵĞ�
Ğů�ĚĞ�d͘ �
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t�1��1FTP�EFM�USBDUPS�
t�2��1FTP�EFM�MBTUSF�GSPOUBM�
t�3��1FTP�EFM�MBTUSF�RVF�BDUÞB�TPCSF�FM�FKF�EFMBO-

tero (contrapesos o agua)
t�4��1FTP�EFM�MBTUSF�RVF�BDUÞB�TPCSF�FM�FKF�USBTFSP�

(contrapesos o agua)
t�5��1BSUF�EFM�QFTP�EF�MB�NÈRVJOB�RVF�SFDBF�TP-

bre el tractor, bien en las rótulas inferiores del 
tripuntal, bien en la barra de tiro.

&ŝŐƵƌĂ�ϱ͘Ͳ�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�///͘�ZĞŵŽƋƵĞ�ĚĞ�ƵŶ�ƐŽůŽ�ĞũĞ͘���ů�ƉĞƐŽ�ĚĞů�ƌĞŵŽůƋƵĞ�Ǉ�ƐƵ�ĐĂƌŐĂ�ƐĞ�
ƌĞƉĂƌƚĞ�ĞŶƚƌĞ�Ğů�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂ�Ğů�ƚƌĂĐƚŽƌ�;dͿ�Ǉ�Ğů�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂ�Ğů�ƐŝƐƚĞŵĂ�ĚĞ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ĚĞů�
ƌĞŵŽůƋƵĞ�;hͿ͘��ů�ƚƌĂĐƚŽƌ�ĞũĞƌĐĞ�ƵŶĂ�ĨƵĞƌǌĂ�ĚĞ�ƟƌŽ�ŶĞĐĞƐĂƌŝĂ�ƉĂƌĂ�ǀĞŶĐĞƌ�ůĂ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�
Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ĚĞů�ƌĞŵŽůƋƵĞ͕�ƉƌŽĚƵĐƚŽ�ĚĞů�ƉĞƐŽ�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂŶ�ůĂƐ�ƌƵĞĚĂƐ�ĚĞ�ĠƐƚĞ�;hͿ�
ƉŽƌ�Ğů�ĐŽĞĮĐŝĞŶƚĞ�ĚĞ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ƋƵĞ�ĚĞƚĞƌŵŝŶĂ�Ğů�ƚĞƌƌĞŶŽ�;lͿ͘��ů�ƉƵŶƚŽ�
ĚĞ�ĂƉůŝĐĂĐŝſŶ�ĚĞ�d�Ǉ���ĚĞƉĞŶĚĞ�ĚĞů�ƐŝƐƚĞŵĂ�ĚĞ�ĞŶŐĂŶĐŚĞ͘��ƐƋƵĞŵĂ�ĚĞů�ƌĞŵŽůƋƵĞ�
ĐŽƌƚĞƐşĂ�ĚĞ���'h�Z͘�

&ŝŐƵƌĂ�ϲ͘Ͳ�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�/s͘ ��ƌĂĚŽ�ĚĞ�ǀĞƌƚĞĚĞƌĂ�ƐĞŵŝƐƵƐƉĞŶĚŝĚŽ͘���ů�ƉĞƐŽ�ĚĞů�ĂƌĂĚŽ��ƐĞ�
ƌĞƉĂƌƚĞ�ĞŶƚƌĞ�Ğů�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂ�Ğů�ƚƌĂĐƚŽƌ�;dͿ�Ǉ�Ğů�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂ�Ğů�ƐŝƐƚĞŵĂ�ĚĞ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�
ĚĞů�ĂƌĂĚŽ�;hͿ͘��ů�ƚƌĂĐƚŽƌ�ĞũĞƌĐĞ�ƵŶĂ�ĨƵĞƌǌĂ�ĚĞ�ƟƌŽ�ŶĞĐĞƐĂƌŝĂ�ƉĂƌĂ�ůĂďƌĂƌ�Ğů�ƐƵĞůŽ�;�sͿ�
Ǉ�ǀĞŶĐĞƌ�ůĂ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ĚĞů�ĂƌĂĚŽ͕�ƉƌŽĚƵĐƚŽ�ĚĞů�ƉĞƐŽ�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂŶ�ůĂƐ�
ƌƵĞĚĂƐ�ĚĞ�ĠƐƚĞ�;hͿ�ƉŽƌ�Ğů�ĐŽĞĮĐŝĞŶƚĞ�ĚĞ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ƋƵĞ�ĚĞƚĞƌŵŝŶĂ�Ğů�
ƚĞƌƌĞŶŽ�;lͿ͘�&ŽƚŽŐƌĂİĂ�ƐƵƉĞƌŝŽƌ�ĐŽƌƚĞƐşĂ�ĚĞ�<ǀĞƌŶĞůĂŶĚ͘�

t�6��1BSUF�EFM�QFTP�EF�MB�NÈRVJOB�RVF�FT�TPQPS-
tado por su propio sistema de rodadura.

t�;��'VFS[B�EF�UJSP�UPUBM�FKFSDJEB�QPS�FM�USBDUPS
�
aplicada bien en las rótulas inferiores del tri-
puntal, bien en la barra de tiro.

• Zs��'VFS[B�EF�UJSP�EFEJDBEB�BM�USBCBKP�EFM�TVFMP
• Zr��'VFS[B�EF�UJSP�EFEJDBEB�B�WFODFS�MB�SFTJT-
UFODJB�B�MB�SPEBEVSB�EF�MB�NÈRVJOB
�JHVBM�B�6rВ�

t�-��#BUBMMB�EFM�USBDUPS�
t�B��%JTUBODJB�EFM�DFOUSP�EF�HSBWFEBE�EFM�USBDUPS�

al eje trasero.
t�C��%JTUBODJB�EFM�DFOUSP�EF�HSBWFEBE�EFM�MBTUSF�

delantero al eje delantero.
t�D��%JTUBODJB�EFM�QVOUP�EF�BQMJDBDJØO�EF�5�BM�FKF�

trasero.
t�I��"MUVSB�EFM�QVOUP�EF�BQMJDBDJØO�EF�;�
• Y���'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�EF-

lantero, igual y opuesta al peso que gravita 
sobre el mismo.

• Y2��'VFS[B�RVF�FM�TVFMP�FKFSDF�TPCSF�FM�FKF�USB-
sero, igual y opuesta al peso que gravita sobre 
el mismo.

Estudiando el equilibrio del tractor conforme 
TF�IJ[P�FO�FM�QVOUP���TF�PCUJFOFO�MBT�FDVBDJPOFT�
que determinan el peso dinámico sobre cada 
VOP�EF�MPT�FKFT��

Y�= + – =Y�F–
P×a Q×(L+b)+R×L T×c+Z×h T×c+Z×h

L L L L  
	�


Y2= + +

=Y2e+

=P×(L–a) S×L–Q×b T×(L+c)+Z×h

T×(L+c)+Z×h
L L L

L  
	�


&DVBDJPOFT�RVF�BM�DPNQBSBSTF�DPO�MBT���Z���
muestran la transferencia de peso desde el eje 
delantero al trasero. Cada uno de los neumáticos 
delanteros soporta una carga cuyo valor es la mi-
tad de Y� y cada uno de los neumáticos traseros 
asume una carga igual a la mitad del valor de Y2. 

Teniendo en cuenta que 

Z=Zs�6¨В� 	�


-BT�FDVBDJPOFT���Z���QVFEFO�QPOFSTF�DPN-
QMFUBNFOUF�EFUBMMBEBT�DPNP��

Y�= + –P×a Q×(L+b)+R×L T×c+(Zs�6¨В
¨I
L L L  

(8)

Y2= + +P×(L–a) S×L–Q×b T×(L+c)+(Zs�6¨В
¨I
L L L  

	�
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Como se ha dicho anteriormente, 
cada tipo de trabajo de los seis mostra-
dos es un caso particular de la situación 
HFOFSBM��NPTUSBEB�QPS�MB�mHVSB���Z�MBT�
FDVBDJPOFT���Z����"TÓ�TF�NVFTUSB�FO�MB�
tabla I.

En el caso de máquinas que trans-
portan productos, como las abonadoras, 
pulverizadores o remolques lógicamente 
el peso dinámico varía según la canti-
dad del producto,  pudiéndose hacer los 
cálculos en vacío y a plena carga para 
analizar si merece la pena un cambio en 
la presión de los neumáticos.Q

&ŝŐƵƌĂ�ϳ Ͳ͘�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�s͘ �ZĞŵŽůƋƵĞ�ĚĞ�ĚŽƐ�ĞũĞƐ͘���ů�ƉĞƐŽ�ĚĞů�ƌĞŵŽůƋƵĞ�Ǉ�ĚĞů�
ƉƌŽĚƵĐƚŽ�ƚƌĂŶƐƉŽƌƚĂĚŽ�;WmͿ�ĞƐ�ƐŽƉŽƌƚĂĚŽ�ĞŶƚĞƌĂŵĞŶƚĞ�ƉŽƌ�ƐƵƐ�ƌƵĞĚĂƐ͘���ů�
ƚƌĂĐƚŽƌ�ĞũĞƌĐĞ�ůĂ��ĨƵĞƌǌĂ�ĚĞ�ƟƌŽ�ŶĞĐĞƐĂƌŝĂ�ƉĂƌĂ�ǀĞŶĐĞƌ�ůĂ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�
ĚĞů�ƌĞŵŽůƋƵĞ͕�ƉƌŽĚƵĐƚŽ�ĚĞů�ƉĞƐŽ�ƋƵĞ�ƐŽƉŽƌƚĂŶ�ůĂƐ�ƌƵĞĚĂƐ�ĚĞ�ĠƐƚĞ��;WmͿ�ƉŽƌ�Ğů�
ĐŽĞĮĐŝĞŶƚĞ�ĚĞ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ƋƵĞ�ĚĞƚĞƌŵŝŶĂ�Ğů�ƚĞƌƌĞŶŽ͘�&ŽƚŽŐƌĂİĂ�
ƐƵƉĞƌŝŽƌ�ĐŽƌƚĞƐşĂ�ĚĞ��ĞŐƵĞƌ͘ �

&ŝŐƵƌĂ�ϴ͘Ͳ�dƌĂďĂũŽ�ƟƉŽ�s/͘��ƌĂĚŽ�ĚĞ�ǀĞƌƚĞĚĞƌĂ�ĂƌƌĂƐƚƌĂĚŽ͘���ů�ƉĞƐŽ�ĚĞů�
ĂƌĂĚŽ��;WmͿ�ĞƐ�ƐŽƉŽƌƚĂĚŽ�ĞŶƚĞƌĂŵĞŶƚĞ�ƉŽƌ�ƐƵƐ�ƌƵĞĚĂƐ͘���ů�ƚƌĂĐƚŽƌ�ĞũĞƌĐĞ�ůĂ��
ĨƵĞƌǌĂ�ĚĞ�ƟƌŽ�ŶĞĐĞƐĂƌŝĂ�ƉĂƌĂ�ǀĞŶĐĞƌ�ůĂ�ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ĚĞů�ĂƉĞƌŽ�
Ǉ�ƉĂƌĂ�ůĂďƌĂƌ�Ğů�ƐƵĞůŽ͘�&ŽƚŽŐƌĂİĂ�ƐƵƉĞƌŝŽƌ�ĐŽƌƚĞƐşĂ�ĚĞ�:ŽŚŶ��ĞĞƌĞ͘�

&ŝŐƵƌĂ�ϵ͘Ͳ�&ƵĞƌǌĂƐ�ƋƵĞ�ĂĐƚƷĂŶ�ƐŽďƌĞ�Ğů�ƚƌĂĐƚŽƌ�ĐŽŶƐŝĚĞƌĂĚĂƐ�ĞŶ�Ğů�ŵŽĚĞůŽ�
ĂƉƌŽǆŝŵĂĚŽ͘��EŽ�ƐĞ�ŵƵĞƐƚƌĂŶ�ůĂƐ�ĨƵĞƌǌĂƐ�ƉĞƌŝĨĠƌŝĐĂƐ�ĞŶ�ůĂƐ�ƌƵĞĚĂƐ�Ŷŝ�ůĂƐ�ĚĞ�
ƌĞƐŝƐƚĞŶĐŝĂ�Ă�ůĂ�ƌŽĚĂĚƵƌĂ�ĚĞů�ƚƌĂĐƚŽƌ͘

Tabla I. Carga dinámica sobre los ejes de un tractor en los seis tipos de trabajo más frecuentes
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“El año pasado se logró el récord 
histórico de facturación del grupo”

ALFONSO EGEA
Director General de Maschio Gaspardo Ibérica S.L. para todas las áreas de negocio de España y Portugal
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BORJA MENDIETA 

¿Quién es Alfonso Egea? 
Un Ingeniero Agrónomo con casi veinte años 
en el mundo de la maquinaria agrícola, siempre 
optimista, siempre dispuesto a aprender y que 
lucha cada día por ser mejor.

Tras un primer semestre al frente de 
Maschio Gaspardo Iberica, y en medio de 
un interrogante en relación con la situación 
económica global, ¿cómo está posicionada 
Maschio Gaspardo (MG) en Europa y en la 
Península Iberica?
He de decir en primer lugar que la elección 
por trabajar en Maschio Gaspardo no me ha 
defraudado en absoluto. Al contrario, está 
siendo una experiencia increíble que me 
ha sorprendido muy gratamente. Tras unos 
tiempos tremendamente convulsos por los 
que atravesó el grupo hace unos años se ha 
llegado a unos niveles de estabilidad y fortaleza 
realmente impactantes. Cada día la compañía 
DSFDF�DPO�QBTP�mSNF�Z�ZB�TF�TJUÞB�FOUSF�MPT�
grandes fabricantes europeos. El año pasado 
se logró el record histórico de facturación 
del grupo por encima de los cuatrocientos 
millones de euros y este año se va a superar 
esa cifra. Maschio Gaspardo se ha convertido 
en un socio imprescindible en el sector 
agrícola, ofreciendo una gama de producto 
NVZ�BNQMJB�DPO�NÈRVJOBT�ÞOJDBT�EF�DBMJEBE�
‘top’. En el mercado ibérico MG goza de una 
gran reputación siendo en algunos segmentos 
como la siembra o el trabajo de suelo todo un 
referente.

0DVFKLR�SRVHH�XQD�PDJQtÀFD�HVWUXFWXUD�
siendo un fabricante de maquinaria para 
el trabajo de suelo, siembra, tratamiento 
del cultivo y pulverización y forraje, con 
una estructura de 5 centros de producción 
en Italia, 3 fuera del país en China, India y 

Rumania y 8 sucursales. ¿Cómo percibe el 
FOLHQWH�ÀQDO�HVWD�JUDQ�GLPHQVLyQ�\�HVWUXFWXUD�
de marca y empresa que es Maschio?
-B�WFSEBE�FT�RVF�FM�DMJFOUF�.BTDIJP�FT�NVZ�mFM��
Una vez adquiere una máquina nuestra, repite 
de por vida, y cuando tienen la posibilidad 
de ver nuestras instalaciones, principalmente 
nuestros centros de Campodarsego, Morsano o 
$BEPOFHIF�DPOmSNBO�FM�QPSRVÏ�EF�MB�DBMJEBE�
de sus máquinas. He visto muchas fábricas de 
maquinaria de todo tipo y me encanta analizar 
los procesos productivos. Lo que se puede 
ver en las fábricas Maschio Gaspardo es 
verdaderamente la combinación perfecta entre 
MB�TPmTUJDBDJØO�Z�MB�USBEJDJØO��

¿Qué supone para Maschio Gaspardo el 
DFXHUGR�ÀUPDGR�HO�DxR�SDVDGR������FRQ�1HZ�
Holland?
Maschio Gaspardo como digo se ha convertido 
en uno de los grandes fabricantes europeos 
EF�NBRVJOBSJB��"M�mOBM
�TJ�IBDFT�MBT�DPTBT�
bien todo el mundo quiere jugar contigo. MG 
viene trabajando con otros fabricantes como 
+PIO�%FFSF�P�.BIJOESB�FO�MPT�ÞMUJNPT�B×PT��&M�
acuerdo con New Holland es por supuesto un 
gran proyecto de presente y sobretodo de futuro 
con el que Maschio Gaspardo puede entrar en 
otros mercados o segmentos.

Hablemos de los nuevos productos de 
Maschio. Estamos en la era de la conectividad 
entre máquinas ¿Qué destacaría de toda la 
amplia gama de aperos tanto para trabajo 
de suelo como siembra y abonado y 
pulverización y forraje?
Maschio Gaspardo ha sido pionero en muchos 
aspectos, sobretodo en máquinas para trabajo 
de suelo y siembra y por supuesto no podía 
quedarse atrás en la revolución actual que 
vive el mundo de la maquinaria agrícola con 
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centros de producción por el uso de energías 
renovables. De hecho nuestra fábrica de 
Campodarsego es autónoma en la generación 
de energía eléctrica gracias a nuestra instalación 
de energía solar fotovoltaica. En estos tiempos 
ayuda también a reducir costes.

El servicio post venta es de suma 
importancia. ¿Cómo lo llevan a cabo y qué 
estructura tienen en la Península Ibérica?
Contamos con personal de Asistencia Técnica 
BMUBNFOUF�DVBMJmDBEP�FO�QFSNBOFOUF�DPOUBDUP�
con fábrica. Asimismo tenemos dos’show 
rooms’desde donde aportamos tanto asistencia 
técnica como logística y comercial.

¢4Xp�VHUYLFLRV�GH�ÀQDQFLDFLyQ�RIUHFH�
0DVFKLR�SDUD�(VSDxD�\�3RUWXJDO"
En este sentido colaboramos con BNP y estamos 
apostando fuerte. Es fundamental poder ofrecer 
tanto a los concesionarios como a los clientes 
VOB�CVFOB�mOBODJBDJØO�QBSB�BZVEBS�UBOUP�
en la compra como en la venta de equipos. 
Para nosotros, en estos momentos y a pesar 
de la subida de tipos, pensamos que es una 
herramienta primordial.

¿Cómo prevé que será la última parte del 
DxR�\�HO������D�QLYHO�DJUtFROD�HQ�JHQHUDO�\�HQ�
particular para Maschio Ibérica?
Como dije al principio, soy una persona muy 
optimista. Venga lo que venga estaremos 
preparados, y si no lo estamos, aprenderemos 
rápido para adaptarnos. Es obvio que 
necesitamos todos que las condiciones 
meteorológicas mejoren en el plano agrícola. 
Habrá que poner alguna vela para que llueva. El 
resto, con salud y trabajo se resuelve.Q

la agricultura 4.0. En este sentido ya venimos 
hace tiempo ofreciendo productos conectados 
al tractor (ISOBUS) en elementos de siembra. 
Recientemente hemos lanzado el primer apero 
de trabajo de suelo ISOBUS del mercado, 
Toro Isotronic. Y después se incorporará esta 
tecnología al resto de gama. Conocer en cada 
momento cómo trabaja el apero, condiciones de 
temperatura o posición, permiten asegurar un 
CVFO�GVODJPOBNJFOUP�Z�QPS�TVQVFTUP�MB�WJEB�ÞUJM�
de la máquina. 

+DFH�XQRV�PHVHV��VH�ÀUPy�XQ�FRQYHQLR�HQ�
,WDOLD�GHQRPLQDGR�¶0RGHO�)DUP·��XQ�SUR\HFWR�
que involucra granjas especializadas y 
altamente profesionales a través de la 
colaboración directa con el fabricante. 
¿Puede contarnos de que se trata y si van 
a desarrollar algo similar en la Península 
Iberica?
Model Farm es un proyecto para trabajar, como 
su nombre indica, con grandes explotaciones 
en una colaboración recíproca, ofreciéndoles 
el producto más adecuado para cada tarea, 
acompañado todo con un servicio Premium. 
Siempre de la mano del distribuidor de la zona. 
Por supuesto en España y Portugal ya estamos 
iniciando los primeros pasos.

Al trabajar en el sector de la agricultura, la 
sostenibilidad medioambiental es un tema 
de importancia. ¿En qué proyectos trabaja 
Maschio para optimizar el uso de los insumos 
y estar a la vanguardia?
En Maschio estamos muy concienciados con 
el medioambiente. Apostamos en nuestros 
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E
xtremadura es una región 
agrícola y como tal, ello 
nos obliga, si queremos 
ser competitivos, a estar 

en la vanguardia de las nuevas 
tecnologías y también de los 
nuevos cultivares. En una agri-
cultura globalizada no vale con 
seguir produciendo lo mismo 
y como siempre, es necesario 
diferenciarse, buscar nuevos 
cultivos que se adapten a las 
condiciones de nuestro campo, 
seguir trabajando en pro de la 
máxima calidad pero también 
optimizar  el coste de produc-
ción.

Si, por poner un ejemplo, 
nuestro campo cerealista de 

secano produce cantidades 
muy inferiores al resto de zonas 
de nuestro entorno y conlleva 
costes muy similares, nuestras 
explotaciones terminaran sien-
do insostenibles, si no lo son 
ya…

Y asi, siguiendo el ejemplo 
anterior llegaríamos a cultivos 
EF�TFDBOP�DPO�TFSJBT�EJm�DVMUB�
des, como el olivar, el viñedo, 
el almendro, las legumbres, 
las oleaginosas y un largo etc., 
todos ellos en sus cultivares 
tradicionales. También en el 
regadío.

Se trata de seguir produ-
ciendo sin perder rentabilidad, 
de adaptarnos a los nuevos 

tiempos, de aprovechar la tec-
nología, de fomentar la investi-
gación agraria… tenemos sue-
los fértiles, agua y condiciones 
climáticas favorables a muchos 
cultivos, solo queda eliminar los 
complejos conservacionistas 
radicales, que nuestros agri-
cultores entiendan el concepto 
de la nueva agricultura y que 
la Administración les facilite el 
conocimiento.

Y para ello es fundamental 
el papel a desempeñar por la 
Investigación agraria que en el 
caso de Extremadura cuenta 
con un potencial de primer ni-
vel distribuido en tres centros 
que trabajan en agricultura, ga-

AGRICULTURA INNOVADORA Y 
PRODUCTIVA EN EXTREMADURA.
EL NECESARIO PAPEL DE LA 
INVESTIGACIÓN AGRARIA
GERMÁN PUEBLA OVANDO
$ERJDGR��$JULFXOWRU��([�'LUHFWRU�GHO�&HQWUR�GH�,QYHVWLJDFLRQHV�&LHQW¯Ű�FDV�\�
Tecnológicas de Extremadura

A C T U A L I D A D
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investigadores y asociaciones 
agrarias se hace fundamental 
para que sea en ese foro donde 
TF�QVFEBO�QPOFS�EF�NBOJmFT-
to las necesidades reales del 
campo y a partir de ahí comen-
zar el estudio de soluciones por 
parte de los expertos.

Se trata de bajar varios 
peldaños en lo que se llama 
líneas prioritarias de investi-
gación agraria, casi siempre 
generalistas y alejadas de la 
realidad del campo y que mu-
chas veces solo consiguen 
que los pocos recursos dis-
ponibles se dirijan a estudiar 
problemas de poco interés o 
ninguno para el desarrollo de 

nadería, dehesa y corcho y la 
industria agroalimentaria.

Ahora bien, esa investiga-
ción agraria ha de estar dirigida 
necesariamente a solucionar 
los problemas del campo, a 
demanda de agricultores, ga-
naderos e industrias del sec-
tor. Una investigación bottom 
up que sepa llegar al campo 
para averiguar sus problemas 
y necesidades y también, con 
carácter prioritario, hacer que 
ese conocimiento generado 
por nuestros máximos exper-
tos llegue de forma directa y 
sin intermediarios a la gente del 
campo. La creación de mesas 
por sectores donde participen 

nuestra agricultura y ganade-
ría. Además, tal y como decía-
mos anteriormente, la transfe-
rencia de ese conocimiento al 
mundo del campo ha de con-
vertirse en el objetivo principal 
de aquella actuación.

Serían muchos los temas 
que podríamos destacar como 
punto de atención a contrastar 
con agricultores y ganaderos 
para potenciar los distintos 
cultivos y cultivares. A título de 
ejemplo destacaremos uno en 
la agricultura, otro en la gana-
dería y otro en la dehesa.

En la agricultura es de vital 
importancia la transformación 
del cultivo tradicional del olivar 
allá donde se pueda. La falta 
de mano de obra en el campo, 
su carestía y la baja producción 
de aquellos cultivares hacen 
necesario buscar soluciones 
alternativas a este cultivo tan 
social como milenario. Los in-
vestigadores deberán prestar 
atención a esa baja producti-
vidad o la falta de rendimiento 
de algunas variedades, a la op-
timización del riego allá donde 
exista el recurso agua, también 
y donde no exista, estudiar el 
super intensivo de secano u 
otro tipo de cultivares que pue-
dan adaptarse a cada tipo de 
suelo y orografía y asi  tantas 
otras cosas que hoy demanda 
este cultivo para su pervivencia 
en el tiempo y con ello también 
de quienes lo cultivan.

En materia de ganadería 
nuestro campo suspira por una 
solución al problema de la tu-
berculosis, es absolutamente 
necesario trabajar a fondo en 
este asunto que hoy por hoy, 
además del gravísimo perjuicio 
para los ganaderos, está diez-
mando nuestra cabaña bovina.

Por ultimo y también a titulo 
de ejemplo en esa larguísima 
lista de demandas de estudio 
e investigación de nuestro cam-
po quiero resaltar la imprescin-
dible mecanización de la saca 
de corcho, un recurso natural y 

TENEMOS SUELOS FÉRTILES, AGUA Y 
CONDICIONES CLIMÁTICAS FAVORABLES A 
MUCHOS CULTIVOS, SOLO QUEDA ELIMINAR 
LOS COMPLEJOS CONSERVACIONISTAS 
RADICALES
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renovable, liderado por Extre-
madura y Andalucía. Es verdad 
que hace bastantes años que 
se viene trabajando sobre el te-
ma pero también lo es que las 
soluciones no pueden eterni-
zarse. El tiempo siempre apre-
mia y en el campo, mas…

Dicho esto y para terminar 
quisiera hacer hincapié en la 
necesaria coordinación de la in-
vestigación agraria a nivel nacio-
nal, son muchísimos los centros 
implantados a lo largo y ancho 
de España donde muy frecuen-
temente se repiten proyectos y 
temática con la pérdida de recur-
sos que ello conlleva. Todos es-
tudian lo mismo o parecido, una 
y otra vez, sin poner en común ni 
MPHSPT�OJ�EJmDVMUBEFT�Z�TJ�CJFO�FT-
to no siempre es asi, ocurre con 
demasiada frecuencia.

En conclusión, la investi-
gación y la innovación agraria 

deben de marcar el camino del 
campo, donde el efecto de las 
nuevas tecnologías y los avan-
ces en la investigación de sus 
distintos cultivares,  los harán 
pasar de la marginalidad, a la 
producción competitiva, y ese 
carro no lo pueden perder la 
agricultura extremeña y para 
ello la investigación agraria 

debe volcarse en la mejora 
de los cultivos (existentes y 
nuevos que se adapten a Ex-
tremadura) y en la necesaria 
transferencia de ese conoci-
miento. No hay mejor medalla, 
ni mejor artículo, ni mejor currí-
culum para los investigadores 
del campo… y sobre todo, no 
hay otra opción.Q

https://www.vredestein.es
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¿Cómo nació Olipes?
La empresa de capital español Olipes fue 
fundada por Arturo Oliver, un empresario que 
procedía del sector de la lubricación en los 
años 60. Oliver trabajó primero en Francia 
y después se dedicó a montar plantas en 
diferentes países, desarrollando formulaciones 
en el sector. Decidió montar la empresa 
española en 1991 y la puso en funcionamiento 

“Aportamos un valor importante 
al sector, nuestro conocimiento y 
nuestra asistencia”

FERNANDO DÍAZ PERNAS
Codirector General Ejecutivo de Olipes y Co-CEO

E N T R E V I S TA
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en 1993. Fue un proyecto 
completamente diferente a lo 
que por aquel entonces se 
conocía en este país. Quiso 
montar una empresa con un 
capital español, pero con una 
mentalidad de multinacional. 

¿Qué tiene Olipes que no 
tengan otros competidores? 
¿Qué puede aportar? 
Un conocimiento tremendo 
del sector. La empresa sigue 
la política de reinvertir el 75% 
EF�TVT�CFOFm�DJPT�DBEB�B×P�FO�
capitalización de la empresa, 
en crecimiento de instalaciones, en I+D… 
Por volumen de facturación en el sector, es la 
empresa que más invierte en I+D.
También ofrece una vertiente social importante. 
&M�����EF�MPT�CFOFm�DJPT�TF�EFTUJOBO�B�BDDJPOFT�
de responsabilidad corporativa relacionadas con 
la infancia y la juventud. Trabajamos con niños 
y jóvenes que están en régimen de exclusión 
social tanto en España como fuera de España. 
Además, Olipes es una empresa muy ‘próxima’. 
No queremos perder el carácter familiar 
que hemos tenido y tratamos de transmitir 
nuestros valores a todo el canal de distribución. 
Buscamos llegar al cliente de la manera más 
próxima posible: asistencia técnica directa 
desde fábrica y a través de un canal de ventas 
especializado. Huimos de la venta tradicional de 
lubricantes, huimos del macro distribuidor que 
trabaja todas las líneas del producto sin saber 
lo que están vendiendo. Si vamos al sector del 
DBNQP
�WBNPT�B�TV�EJTUSJCVJEPS�EF�DPOm�BO[B
�
vamos al concesionario que está trabajando con 
el agricultor.

¿Cómo ha sido su evolución?
La empresa arrancó en 1993 con 4 personas, en 
1997 eran 7 y actualmente hay 60 en plantilla, 
más otros 40 colaboradores. Estamos presentes 
en 47 países y trabajamos 75 sectores del 
mercado: desde la lubricación para el sector 
agrícola, hasta la lubricación para piezas de 
fabricantes del sector aeronáutico, pasando 
por fabricantes de rodamientos, fabricantes de 
puntas homocinéticas, sector automóvil etc. 
Fabricamos para nosotros y para terceros. 
Nuestra capacidad de producción podría llegar 
a cubrir entre el 25 y el 30% de la demanda del 
mercado español. No obstante, lo que hacemos 
es exportar para seguir creciendo. Tenemos 
muchísimo conocimiento y estamos funcionando 
muy bien. 

¿Dónde está el centro de producción de 
Olipes? 
Nuestro centro de producción está en España, 
a 35 kilómetros del centro de Madrid, en 
la localidad de Campo Real. Ahí es donde 
producimos más del 80% de los productos 
que comercializamos. También tenemos 
acuerdos con otros fabricantes en otros países, 
porque hay productos que no nos compensa 
producirlos aquí por el coste que supone su 
transporte y preferimos fabricarlos en el destino, 
directamente bajo nuestra licencia y bajo nuestra 
supervisión. Igual pasa con productos que 
importamos y que distribuimos directamente, en 
concreto productos de Suiza y de Canadá. 
A la hora de fabricar un lubricante nos nutrimos 
EF�SFm�OFSÓBT�RVF�OPT�TVNJOJTUSBO�BDFJUFT�CBTF��
Estos aceites base han ido mejorando con el 
paso de los tiempos, pero básicamente es lo 
mismo que se hacía hace 30 o 40 años. Lo que 
ha cambiado mucho es la tecnología del aditivo, 
es decir, de todos esos compuestos químicos 
que añadimos para mejorar las propiedades de 
los aceites y de las grasas. Ahí nos nutrimos de 
los cinco principales productores que hay a nivel 
mundial, que suministran a todas las fábricas de 
lubricantes que hay en el mundo, que seremos 
unas 800 a nivel global. El volumen a nivel 
mundial de estas plantas es de 39 millones de 
toneladas de lubricantes. Nosotros en concreto, 
tenemos una capacidad de fabricación real en 
España en estos momentos de unas 30.000 
toneladas trabajando a un turno y podemos llegar 
a producir a tres turnos hasta 100.000 toneladas. 

Las marcas de maquinaria agrícola están 
poniendo cada vez más énfasis en desarrollar 
sus propios aceites. ¿Qué tipo de acuerdos 
tienen con ellos a nivel europeo?
Es lógico que las marcas quieran tener sus 
QSPQJPT�BDFJUFT�Z�HSBTBT�QPSRVF�BM�m�OBM
�MP�RVF�
todos buscamos es tener a nuestro cliente lo 
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más cautivo posible. Cuando se suministra 
un equipo agrícola, lo que se quiere es que 
esté bien cuidado y que utilice los lubricantes 
DPSSFDUPT
�MPT�mMUSPT�DPSSFDUPT
�FUD��%VSBOUF�
el periodo de garantía, que puede rondar 
entre el año y los dos años, nosotros mismos 
recomendamos que se utilice el producto 
original, porque si hay cualquier problema lo 
más normal es que la fábrica responda. 
Una vez que pasa ese periodo de garantía 
se suele buscar reducir los costes en 
el mantenimiento. Nosotros trabajamos 
directamente con el agricultor, con la 
cooperativa, con el concesionario, con el 
propio taller del concesionario y con el taller 
independiente. 
Fabricantes como John Deere, Landini, 
Kubota…, que tienen estándares de calidad muy 
altos, nos los imponen también a los fabricantes 
que trabajamos para ellos. Y es lo que hacemos. 
La tecnología la aporta el fabricante del aditivo. 
Nosotros realizamos el control del proceso 
de fabricación, que los medios técnicos, 
humanos y procedimientos internos de calidad 
aseguren que el producto cumple con todos los 
requerimientos del fabricante.
Además, colaboramos con ellos cuando tienen 
un problema de lubricación en un equipo nuevo 
o en una transmisión que se está desarrollando, 
o en un rodamiento de una empacadora que 
está dando problemas de calentamiento de 
temperaturas… Ahí es donde los fabricantes 
de primeros equipos alcanzan acuerdos 
con nosotros, para investigar y desarrollar la 
combinación del rodamiento con el lubricante 
más adecuado. Determinar las frecuencias de 
lubricación, los modos etc. es un trabajo muy de 
campo.

Producen la marca Olipes pero, ¿también 
fabrican aceites para otros con la marca del 
cliente?
Aproximadamente entre el 50 y el 52% de 
nuestra producción es para otras marcas. 
Fabricamos para unas 80 marcas en estos 
momentos en nuestras instalaciones. Como 
fabricantes aportamos el valor de nuestro 
conocimiento y desarrollo. Muchos fabricantes 
confían en nosotros y en nuestro nivel de 
calidad. Saben que la tecnología cambia y 
nosotros podemos ofrecerles, por ejemplo, 
nuevas soluciones para trabajar a temperaturas 
más altas... A veces es al contrario, buscan 
tecnología y lubricación que permita reducir 
una temperatura de trabajo, extender los 
períodos de reengrase... Nosotros podemos 
ofrecérselo.

¿Qué importancia tiene el aceite en una 
maquinaria? ¿Qué ofrece Olipes en este 
sentido?
Cualquier equipo que tenga dos piezas que 
estén en contacto y en movimiento necesita la 
lubricación. Cuando un fabricante diseña un 
equipo necesita que funcionen bien todos los 
elementos y la lubricación es importantísima, hay 
que trabajarla desde la base con el fabricante. 
La buena lubricación ayuda a no tener averías, 
a alargar los intervalos de mantenimiento, a 
que el equipo dure más años y a optimizar la 
amortización.
Cuando un agricultor decide comprar un tractor 
valora todo eso. No valora solo el precio de 
compra. Si al equipo le quieres dar valor, hay 
que utilizarlo correctamente y si no utilizas el 
lubricante correcto no lo vas a conseguir. 
Es importante el lubricante y también es 
importante una correcta lubricación, un buen 
plan de mantenimiento es básico. 

Estamos hablando mucho de aceites, pero 
no nos olvidemos de las grasas. ¿Qué ofrece 
Olipes en este sentido?
En grasas es donde realmente nos distinguimos 
los fabricantes. En las plantas de envasado de 
lubricantes solamente se mezclan componentes. 
Se emplean fórmulas estandarizadas y se hace 
la mezcla bajo estrictos controles de calidad. En 
estas plantas, los lubricantes se fabrican en una 
especie de ‘Thermomix gigantes’ donde todo el 
proceso está automatizado, aunque haya siempre 
un factor humano. Realmente lo que se hace es 
comprar, mezclar y envasar.
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Con las grasas es diferente porque hay una 
reacción química. Hablar de grasas es como 
hablar de ‘alta cocina’. Aunque tengas los 
componentes, si no eres un buen cocinero, no 
sacas un buen plato. La grasa es lo más difícil 
de fabricar. Un aceite hidráulico sería lo más 
sencillo, después un aceite de motor, detrás un 
aceite de transmisiones y por último las grasas. 
Puedo decir que en grasas es donde nosotros 
tenemos más clientes. Los principales clientes 
TPO�SFm�OFSÓBT
�GBCSJDBOUFT�EF�FRVJQPT�Z�PUSBT�
marcas de lubricantes para las que fabricamos.
Con las grasas ofrecemos al agricultor el 
producto adecuado para su maquinaria en 
sus condiciones de trabajo en cada momento. 
Hay grasas que funcionan muy bien en frío, 
hay grasas que funcionan muy bien a altas 
temperaturas y que sin embargo no funcionan 
bien con agua… El usuario no suele tener 
acceso a esa información y nosotros, intentamos 
que esté disponible en el punto de venta y si no 
es así, hacer una asistencia directa de fábrica 
al agricultor. Le preguntamos cuál es el equipo, 
en qué estado está, qué va a cosechar o cómo 
va a trabajar, cuáles van a ser las condiciones 
de trabajo y a partir de ahí le recomendamos 
la grasa adecuada, que no tiene por qué ser el 
producto más caro. A veces hay grasas más 
económicas que funcionan mejor con agua. Por 
ejemplo, si estamos cosechando arroz 
tendremos que tener una grasa 
para agua. Si estoy cosechando 
cereal y hace mucho calor 
tendré que tener una grasa para 
altas temperaturas. 

El tema de la sostenibilidad 
y el reciclaje 
es importante. 
¿Olipes organiza 
algún tipo 
de trabajo de 
recogida, de 
reciclaje, de 
recuperado de ese 
aceite?

Igual que ocurre con los neumáticos, para 
el lubricante existe un sistema de gestión de 
aceites usados que está reglado, por el cual el 
usuario paga. Nosotros somos recaudadores 
para el Estado de lo que paga el agricultor para 
que ese dinero se destine a la recogida y al 
tratamiento de esos residuos. 
Concesionarios, talleres y los propios 
agricultores que generan una cantidad de 
producto al año tienen la obligación de darse 
de alta también como pequeños productores de 
residuos tóxicos peligrosos. 
Además, somos socios fundadores de uno de 
los sistemas integrados de gestión de aceites 
usados que hay en España que es SIGPI
y que está respaldado por los principales 
fabricantes de lubricantes independientes del 
país y que estamos unidos en una asociación 
que se llama AFILUB. SIGPI se ocupa de 
garantizar la recogida de los aceites usados 
y, a ser posible, que no serán destinados 
a uso como combustibles, sino que serán 
revalorizados para darles otros usos menos 
contaminantes.
Gran parte de los aceites reciclados se vuelve 
B�SFm�OBS
�USBT�FYUSBFSMFT�FM�BHVB�Z�MPT�SFTJEVPT�
sólidos que contienen, obteniendo combustibles, 
nuevos aceites base y asfaltos con una 
plasticidad muy alta que permiten hacer, por 
ejemplo,carreteras con pavimentos drenantes y 
de baja sonoridad a la rodadura.

(O�WHPD�GH�OD�HOHFWULÀ�FDFLyQ��¢HVWi�DIHFWDQGR�
a la producción de los aceites? 
Está afectando por los cambios que se están 
produciendo en las nuevas normas Tier para la 
reducción de emisiones de gases contaminantes 
a la atmosfera. La primera evolución la vemos 
en los motores de combustión, la siguiente en 
las transmisiones (quizá donde ha habido más 

evolución en maquinaria agrícola en los 
últimos años) y después en sistemas 
auxiliares o de producción de energía 
que requieren de nuevos tipos de 
lubricantes más ecológicos. En 
el sector agrícola todavía no se 
está viendo un impacto en el 
corto plazo, se ve más en el de 

maquinaria de 
jardinería, donde 
ya se están 
incorporando las 
baterías de litio. 
Tenemos 
experiencia 

en maquinaria 
pequeña para el 
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“LA MAYORÍA DE LAS 
AVERÍAS QUE SE 
PRODUCEN EN LOS 
EQUIPOS AGRÍCOLAS 
SON POR NO HABER 
ELEGIDO BIEN EL 
LUBRICANTE O POR NO 
LLEVAR LUBRICANTE 
SUFICIENTE”

sector de construcción civil y en maquinaria de 
minas, porque llevan trabajando con vehículos 
eléctricos muchos años. Ahora hay que trasladar 
esa experiencia a otros campos. Se está cada 
vez invirtiendo más. Tenemos el producto, 
tenemos la tecnología, lo que falta es que esa 
tecnología llegue al mercado. 
También están los lubricantes biodegradables. 
Ahí es donde estamos trabajando cada vez 
más. En teoría, por la legislación que existe 
FO�MB�6OJØO�&VSPQFB
�DVBMRVJFS�nVJEP�RVF�
pueda caer en un entorno sensible debería ser 
biodegradable. El problema es que después, 
cada Estado, puede aplicarlo o no. Y en nuestro 
caso, cada Comunidad Autónoma puede 
aplicarlo o no. Se siguen tirando miles de 
toneladas de aceites, 
Nosotros tenemos aceites hidráulicos 
biodegradables, aceites de transmisión 
biodegradables, grasas biodegradables 
y seguimos desarrollando cada vez más 
formulaciones biodegradables, que pronto 
llegarán al mercado, aunque su producción 
todavía es a pequeña escala y los costes 
asociados son grandes. Es muy difícil para 
un agricultor dar ese cambio. Primero, porque 
la maquinaria tiene que venir preparada, 
aunque la mayor parte ya lo está. Segundo, el 
tema económico. Debería haber algún tipo de 
subvenciones para optar a esos productos.

¿Cómo se compite con los grandes, empresas 
como Repsol, Castrol, o Cepsa?
Con ellos se compite y con ellos se colabora. 
Muchas de las marcas que se conocen pueden 
estar producidas a partir de investigaciones 

nuestras y algunos de los productos 
que nosotros comercializamos son 
fabricados por otros. Este es un mundo 
de relaciones vendibles. Tenemos que 
ganar todos. Nosotros competimos 

siendo honestos, humildes y sabiendo lo que 
somos. Nos cuesta mucho competir con una 
NBSDB�EF�VO�TFSWJDJP�PmDJBM
�QFSP�QPEFNPT�TFS�
sus aliados para cubrir las necesidades de sus 
clientes. Creo que tenemos nuestro nicho de 
mercado y que los usuarios lo valoran cada vez 
más. El campo es de los pocos sectores en los 
que el fabricante tiene un contacto directo con el 
usuario. Eso no pasa, por ejemplo, en el sector 
del automóvil. 
Nosotros aquí tenemos nombres y apellidos. El 
agricultor que está utilizando nuestros productos 
ve enseguida si estamos trabajando bien. Es, 
por esta comunicación tan directa, por lo que 
nos encontramos tan a gusto en este sector. 
Este contacto directo con el agricultor es el que 
nos permite competir mejor con esas grandes 
compañías que no tienen esa relación directa 
con el usuario. 

La situación actual que estamos a travesando 
a nivel económico, de producción, la guerra 
de Ucrania… ¿cómo está afectando a la 
empresa y qué soluciones están dando?
Nos estamos volviendo locos. El mundo iba 
de maravilla hasta marzo del 2020. Parecía 
que estábamos saliendo de una crisis que 
se arrastraba desde el 2016 en los diferentes 
sectores y, de repente nos llega la pandemia. 
Cuando la pandemia iba mejorando, nos llega 
la guerra de Ucrania… y no sabemos lo que va 
a venir después. Lo que si es cierto es que nos 
hemos acostumbrado a trabajar en entornos 
inciertos. Para un fabricante el mayor problema 
empieza con los costes de las materias primas 
para producir. Por ejemplo, con los aceites base 
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EF�SFm�OFSÓB�IFNPT�WJTUP�DPO�MB�HVFSSB�EF�6DSBOJB�
como la tonelada de producto se multiplica en 
coste por dos y por tres, y eso no se puede 
SFQFSDVUJS�BM�DMJFOUF�m�OBM��$PO�FM�JODSFNFOUP�EF�
costes energéticos ocurre lo mismo, si antes el 
coste de la energía para producir una tonelada 
de grasa estaba en 100 euros, actualmente 
estamos en 400 euros tonelada. También nos 
enfrentaremos a los acuerdos con los convenios 
de incrementos en los costes salariales. Se ha 
incrementado el transporte, el coste del plástico, 
FM�DPTUF�EFM�BDFSP
�FM�DPTUF�EF�MB�NBEFSB��"M�m�OBM�
todo nos afecta y eso no lo podemos repercutir 
en su totalidad al consumidor. Lo que está 
PDVSSJFOEP�FT�RVF�BM�m�OBM�UPEPT�MPT�NÈSHFOFT
�
desde los del fabricante, pasando por toda la 
cadena de distribución, se han reducido hasta 
unos mínimos insospechados. Lógicamente se 
irán trasladando de una manera progresiva al 
DPOTVNJEPS�m�OBM��
:�B�UPEP�FTP�TF�TVNB�MB�EJm�DVMUBE�EF�HBSBOUJ[BS�
el 100% de los suministros. Ahí es donde hemos 
IFDIP�FM�NBZPS�FTGVFS[P�MPHÓTUJDP�Z�m�OBODJFSP��
Hemos tenido que incrementar las capacidades 
de almacenamiento de materias primas a granel 
para poder después garantizar el suministro a 
los clientes. 
Ante esa situación lo que hemos hecho como 
empresa es frenar el crecimiento. Hay ciertos 
mercados donde teníamos un potencial de 
crecimiento importante, pero sabíamos que, 
si crecíamos ahí, dejaríamos desabastecido 
posiblemente al mercado que ya tenemos. 
Preferimos quedarnos donde estamos este año, 
pero que a nuestros clientes no les falte producto.

¿Qué cambios augura para el sector agrícola?
Van a ocurrir los cambios que ya ha habido 
en otros sectores. Sabemos que hoy en día 
las máquinas están conectadas. Cada vez se 
están dando más datos del posicionamiento 
de máquinas, telemetría, etc. Es importante 
garantizar la libertad del acceso a estos 
datos, para que estén disponibles tanto para 
el propietario como para el taller que hace el 
mantenimiento de esa máquina, de manera 
que todos tengan acceso y no sólo la marca, 
auque sea a cambio de un pago por servicio. 
Tener acceso a esos datos es indispensable 
para poder hacer una correcta diagnosis de una 
avería o conocer el estado de un vehículo. Creo 
que ese es uno de los temas candentes. 
Por otro lado, está la venta online, que es 
algo que también está llegando al sector y 
que irrumpirá con fuerza, porque hay muchos 
agricultores que hacen ciertas operaciones 
de mantenimiento en sus casas. Los grupos 
de distribución más fuertes ganarán cuota 
de mercado. Las cadenas de suministro, los 
grandes fabricantes, los grandes productores 
se están uniendo, dejando menos jugadores 
en el campo de juego. Por eso es importante 
garantizar al agricultor la opción de poder 
comprar lo que quiera y donde quiera, sin perder 
la garantía de su marca. Yo creo que esos son 
los temas candentes de los próximos años. 

En agricultura, al igual que en la automoción, 
¿también hay venta de lubricantes que no son 
de la calidad adecuada?
Muy poco. Esto es algo que nos encontramos 
en todos los sectores, pero no tiene nada que 
ver el sector de la automoción con el agrícola 
en este sentido. En automoción el 25% de los 
lubricantes que se posicionan en el mercado no 
cumplen con los estándares de calidad de la 
etiqueta y esto no ocurre en el sector agrícola, 
gracias a la profesionalización de este sector 
y a que el usuario detecta en pocas horas 
si el producto es bueno o no. La mayoría de 
las averías que se producen en los equipos 
agrícolas son por no haber elegido bien el 
MVCSJDBOUF�P�QPS�OP�MMFWBS�MVCSJDBOUF�TVm�DJFOUF��
Especial mención merecen las averías en 
sistemas de transmisión e hidráulicos cuando 
se comparten los aperos. El usuario engancha 
un apero, pero no sabe con qué aceite estaba 
trabajando el que lo había enganchado antes. 
Parte de ese aceite que está en el circuito del 
apero va a pasar a nuestro tractor y, si éste no 
es el adecuado, lo contaminará, generando una 
avería. En cualquirer caso, este es un sector muy 
profesional. 
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¿Hacen algún tipo de asistencia técnica de 
manera directa? 
Sí, nosotros ofrecemos varios servicios. En
este aspecto, nuestros mejores clientes
son las cooperativas y las asociaciones de 
agricultores que poseen maquinaria propia y 
a los que ofrecemos planes de mantenimiento 
proactivo, basados en la monitorización de 
aceites en servicio. Así determinamos el estado 
FO�FM�RVF�FTUÈ�EJDIB�NBRVJOBSJB��"M�m�OBM�FM�
aceite es como la sangre que circula por la 
maquinaria y te dice lo que está fallando. 
Analizamos el estado del aceite, oxidación, 
envejecimiento, barnices, el estado del paquete 
aditivos, si todavía tiene una vida remanente 
P�TJ�ZB�FTUÈ�BMDBO[BEP�TV�m�O��4BCFNPT�TJ�
estamos teniendo un desgaste excesivo en 
una bomba de transmisión, en una bomba 
de pistones, en un sistema hidráulico o en 
el motor, y sabemos dentro del motor dónde 
estamos teniendo más o menos desgaste, si ese 
desgaste es acorde al desgaste que determina 
el fabricante como normal por esas horas de uso 
o estamos teniendo un desgaste excesivo. Es un 
mantenimiento proactivo y además es predictivo 
porque podemos predecir futuras averí as. 

Por su experiencia, ¿el mantenimiento que 
hacen las marcas es igual de exhaustivo con 
el lubricante de lo que ha descrito?
Sí, totalmente, es muy profesional. Para el 
agricultor la mayor inversión es su maquinaria 
agrícola y si surge un problema en ella puede 
ser su ruina. Lógicamente por eso se cuida 
tanto. Por eso también es cierto que a veces 

el agricultor es tan reacio a salirse de un 
TFSWJDJP�Pm�DJBM�FO�VO�NPNFOUP�EFUFSNJOBEP��:P�
pienso que no hay que salirse, hay que buscar 
soluciones, que no es lo mismo. Los servicios 
Pm�DJBMFT�FTUÈO�UBNCJÏO�DBNCJBOEP�NVDIP
�BOUFT�
trabajaban solo el producto de la marca, hoy en 
día ya están ofreciendo alternativas de calidad, 
tanto dentro como fuera del período de garantía. 
Esta es una evolución natural a la que todos nos 
estamos adaptando.

¿Ha notado algún cambio de mentalidad en 
el agricultor español, en relación a otros 
agricultores de otros mercados?
Se nota que nos queda mucho por hacer, 
comparado con otros mercados de Europa. Hay 
mercados más profesionalizados y cuando digo 
QSPGFTJPOBMJ[BEPT�NF�SFm�FSP�RVJ[ÈT�EPOEF�FM�
negocio ya no se ve tanto como una explotación 
personal, sino como una empresa. Ahí nos llevan 
ventaja todavía Reino Unido y Francia respecto 
a España, pero estamos avanzando a marchas 
forzadas. Creo que es cuestión de tiempo 
alcanzarlos y, a lo mejor, incluso superarlos. 

¿Qué mensaje daría a todos aquellos que 
todavía no son clientes de Olipes?
Yo los animo a que nos prueben. Que empiecen 
probando una grasa nuestra, porque es donde 
van a ver, en un día o dos, si está funcionando o 
no. Les vamos a sorprender. Y si la grasa es el 
producto lubricante más difícil de fabricar, que 
piensen que si eso lo hacemos bien el resto nos 
SFTVMUB�NVDIP�NÈT�GÈDJM��&M�PCKFUJWP�BM�m�OBM�FT�
ayudarles a mantener su maquinaria en buenas 
condiciones porque es un activo muy importante 
y además les ayudaremos a reducir sus costes 
de producción. A eso nos dedicamos.
Nosotros podemos cubrir el 98% o el 99% de 
las necesidades de lo que pueda necesitar y 
sobre todo con muy buen asesoramiento. El 
agricultor no tiene que saber de lubricantes, 
no tiene que saber de química, pero nosotros 
TÓ�QBSB�BDPOTFKBSMF�FO�DBEB�NPNFOUP��"M�m�OBM�
no es cuestión de vender más, si no de vender 
lo correcto por muchos años. Aportamos un 
valor importante al sector, nuestro conocimiento 
y nuestra asistencia. Por eso cada vez más 
cooperativas, más redes de distribución y más 
UBMMFSFT�EF�TFSWJDJPT�Pm�DJBMFT�F�JOEFQFOEJFOUFT�
trabajan con nosotros. 
Nuestra asistencia técnica es directa, de fábrica. 
Nuestro slogan es ‘The professionals lubricants’, 
lubricantes de los profesionales, porque 
realmente se trata de eso, de trabajar con el 
profesional de su sector y ayudarle a que su 
negocio vaya bien.Q



El nuevo Landini REX 4, modelo de referencia entre los tractores 
especializados, está disponible, en su versión con cabina, en 
las variantes V (viñero estrecho), S (frutero estrecho), F (frutero 

estándar) y GT (frutero grande y campo abierto). 

Esta gama, compuesta de cinco modelos (REX 4-080, 4-090, 4-100, 4-110 
y 4-120), ofrece potencias de entre 75 CV y 112 CV, y una cifra de par de 
entre 375 Nm y 420 Nm, gracias a un motor Deutz de 4 cilindros, 2.9 litros 
y 16 válvulas que, mediante el turbo e intercooler y la alimentación por 
inyección electrónica Common Rail, garantiza unas óptimas prestaciones 
en términos de reserva de par, capacidad de respuesta y consumo. 

Todos cumplen con la normativa de Fase V debido al innovador sistema 
de fi ltro DPF de regeneración pasiva, catalizador de oxidación DOC y, 
para los modelos de más de 75 CV, catalizador de reducción selectiva 
de las emisiones SCR y depósito AdBlue con el práctico sistema de 
entrada, mediante una trampilla específi ca en el capó, y llenado rápido. 

El dispositivo Engine Memo Switch registra y memoriza el régimen 
del motor más adecuado para agilizar el trabajo. Gracias a soluciones 
específi cas, el mantenimiento del motor pasa de 500 a 1000 horas. 

Entre las distintas confi guraciones de transmisión, destaca la nueva 
Robo-Shift 48 + 16, con inversor electrohidráulico y cambio robotizado 
de las velocidades y de las marchas bajo carga HML, que se pueden 
controlar con un ergonómico e intuitivo joystick multifunción. 

La disponibilidad de un bastidor diseñado específi camente para 
aplicaciones ventrales y delanteras aumenta aún más la versatilidad 
de la gama REX4. 

El REX4 presenta una solución novedosa desde el punto de vista 
del confort del operador, la cabina de suspensión mecánica y eje 
delantero suspendido. Además, la ergonomía y la funcionalidad se 
completan con la opción de las luces Full-LED, disponible en toda la 
gama. La facilidad de conducción se ve potenciada por el sistema ADS 
(Avanced Driving System), que puede combinarse con sistemas de 
conducción asistida por satélite y telemetría. 

El peso en vacío de la versión de cabina se encuentra entre 2900 kg 
y 3600 kg, con una masa máxima admisible de 5250 kg, una distancia 
entre ejes de 2140 mm (2190 mm para la versión V) y una anchura 
mínima de 1000 mm (V). 

La versatilidad del Landini REX4 está garantizada gracias al circuito 
hidráulico de centro abierto, equipado con una bomba de 30 l/min para 
la dirección y 58 l/min para la gestión de los servicios. También está 
disponible una tercera bomba en conjunto que permite alcanzar un 
caudal total de 94 l/min, con una disponibilidad de 55 l/min a tan solo 
1500 revoluciones del motor. 

El equipamiento se puede completar con distribuidores opcionales 
para obtener un total de 4 traseros (3 mecánicos y 
1 electrohidráulico con selector de fl ujo de 4 o 6 vías) y hasta 
3 ventrales electrohidráulicos. Además, se ofrece una confi guración 
con 4 distribuidores traseros totalmente electrohidráulicos, que 
también pueden combinarse con un distribuidor ventral.

www.landini.it/es

LANDINI REX4

Los días 4 y 5 de octubre, 
Landini convocó al jurado 
del prestigioso concurso 
Tractor of the Year en 
Burgoberbach (Baviera, 
Alemania) para demostrar en 
el campo las bondades de su 
nuevo Landini REX4 
Robo-Shift, seleccionado 
como fi nalista en 
la categoría ‘Mejor 
especializado’ de estos 
premios. Aspectos como 
la suspensión del eje 
delantero y de la cabina, que 
proporcionan gran confort 
operativo, y la transmisión 
Robo-Shift electro-actuada, 
se pusieron a prueba. 

ESPECIALISTA POR EXCELENCIA

http://www.landini.it/es/
http://www.landini.it/es/
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C
omo ya se ha dicho, no 
son ensayos oficiales, 
sino pruebas realizadas 
por la DLG en la Estación 

de Ensayos alemana donde se 
hacen los ensayos OCDE. NO 
SON ENSAYOS EN CAMPO 
sino EN PISTA con el mismo 
carro dinamométrico con el 
que se hace el ensayo OCDE. 
En ningún momento el tractor 
lleva un arado ni un cultivador, 
grada… Los aperos son ‘APE-
ROS VIRTUALES’, es decir 
bibliotecas de DATOS (ciclos) 
tomados, eso sí, en campo con 
distintos aperos. Con el carro 

¡LAS COSAS CLARAS!
Análisis e interpretación de los Ensayos de tractores 

DJUâFRODV�2ğFLDOHV��2&'(��\�3RZHU�0L[��'/*�

3$57(�����/26�(16$<26�32:(5�0,;

Figura 1.- Carro PowerMix para medida de potencia de tracción (cerde) y TDF e Hidráulica 
(rojo).
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Figura 2.-  
Los 12 ciclos 
para simular 
ensayos de 
campo.

dinamométrico, en la Estación 
de Ensayos se SIMULAN los 
ensayos de campo. Pero LAS 
RUEDAS DEL TRACTOR PI-
SAN PISTA DE HORMIGÓN. 
Al igual que los ensayos OCDE 
son muy útiles para hacer com-
paraciones ya que los tractores 
se ensayarán en la misma pista 
y con los mismos ‘ciclos’. En la 
mHVSB����TF�QVFEF�WFS�FM�DBSSP�
dinamométrico de la DLG en la 
pista de ensayo. La caracte-
rística Mixta le viene porque, a 
diferencia de los carros de las 
otras Estaciones de Ensayos, 
puede medir no sólo potencia 
de tracción, sino también po-
tencia en la toma de fuerza y 
QPUFODJB�IJESÈVMJDB�	'JHVSB��
�

Los ensayos según el Có-
digo de la OCDE no difieren 
de los efectuados en cualquier 
otra Estación. La diferencia la 
establecen los ensayos Power-
Mix.

LOS CICLOS DE LOS 
ENSAYOS POWERMIX

&YJTUFO� ��� DJDMPT� 	;�1
�
;�1
� ;�(
�;�(
�;�,
� ;�,
�
;�,
�;�.
�;�.
�;�.
�;�.4
�
;�13
�RVF�SFQSFTFOUBO�FM�USB-
bajo de campo del tractor y al 

NFOPT���EF�USBOTQPSUF
�QFSP�
puede haber más si el trac-
tor tiene capacidad para cir-
DVMBS�B����Z����LN�I��%F�MPT�
���EF�DBNQP
���TPO�EF�USBD-
DJØO
���EF�USBDJØO�5%'�Z���EF�
USBDJØO�5%'�IJESÈVMJDP�	'JHVSB�
�
�

Para definir los ciclos se 
hacen ensayos en campo en 
colaboración con empresas 
	'JHVSB��
�Z�6OJWFSTJEBEFT�SF-
gistrando los parámetros que 
se aplicarán al carro en el ensa-

yo PowerMix, como el ciclo que 
BQBSFDF�FO�MB�mHVSB���

Inicialmente, los resulta-
dos se publicaban en la revista 
QSPm�DPNP�SURÀWHVW y se pre-
sentaban comparados con los 
obtenidos con la media de los 
FOTBZPT�BOUFSJPSFT��&O�MB�mHV-
SB���BQBSFDFO�MPT�SFTVMUBEPT�
de los ensayos de campo del 
tractor MASSEY FERGUSON 
7615 DYNA-6. En cada ensa-
yo se presenta la variación del 
valor medido respecto a la me-
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&ŝŐƵƌĂ�ϰ͘Ͳ��ŝĐůŽ�ĚĞ�ƚƌĂĐĐŝſŶнd�&нƉŽƚĞŶĐŝĂ�ŚŝĚƌĄƵůŝĐĂ͘�^Ğ�ƌĞƉƌĞƐĞŶƚĂ�ĞŶ�ĨƵŶĐŝſŶ�ĚĞů�ƟĞŵƉŽ�ĚĞů�ĞŶƐĂǇŽ�ůĂ�ĨƵĞƌǌĂ�
ĚĞ�ƚƌĂĐĐŝſŶ�;ŬEͿ͕�Ğů�ƉĂƌ�ĞŶ�ůĂ�ƚŽŵĂ�ĚĞ�ĨƵĞƌǌĂ�;EŵͿ�Ǉ�ůĂ�ƉŽƚĞŶĐŝĂ�ŚŝĚƌĄƵůŝĐĂ�;ŬtͿ͘

dia de los ensayos realizados 
con ese ciclo. Si el rectángulo 
es verde, ha consumido menos 
RVF�MB�NFEJB��&O�MB�mHVSB���TF�
presentan los resultados del 
mismo tractor en ensayos de 
transporte, en la que se obser-
van algunos valores medidos 
superiores a la media.

En una segunda etapa, los 
boletines PowerMix ofrecían los 
resultados en tablas como la de 
MB�mHVSB��
�DPSSFTQPOEJFOUF�BM�
tractor NEW HOLLAND T7.315 
AUTOCOMMAND, ya sin com-
parar con la media de todos los 
tractores ensayados.

Actualmente, los boletines 
TF�QSFTFOUBO�DPNP�JOEJDB�MB�m-
gura 8 con los datos de todos 
los ciclos y los valores los valo-
res medios del consumo en en-
sayos de campo y transporte.  

&O�DBEB�FOTBZP�	mHVSB��
�
se mide la fuerza y potencia 

Figura 3.- Ensayos de campo para la toma de datos que sirvan para elaborar los ciclos PowerMix. Pieke, C. 2016
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Figura 5.- Resultados de los 
ensayos de campo PowerMix del 
tractor Massey Ferguson 7615 
Dyna-6 .

Figura 7.- Ensayos 
de campo 
PowerMix del 
tractor New 
Holland T7.315 
AutoCommand. 
Test Nº DLG-2015-
854.

Figura 6.- Resultados de los ensayos de 
transporte PowerMix del tractor Massey 

Ferguson 7615 Dyna-6

de tracción (y TDF e Hidráulica 
en ensayos Mix), la velocidad 
avance y el consumo de com-
bustible, se puede calcular el 
consumo superficial y la ca-
QBDJEBE�EF�USBCBKP�	IB�I
��-P�
mismo se hace en los ensayos 
de transporte, aunque en este 
caso el consumo se expresa en 
-������LN�U
�Z�MB�DBQBDJEBE�EF�
USBCBKP
�FO�U�LN�I�

1BSB�FMMP
�MPT����DJDMPT�EF�
DBNQP�TF�SFEVDFO�B����-PT�EPT�
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Figura 8. 
New Holland. 

T6.175 
Dynamic 

Command. 
PowerMix 
test 6799. 

DLG Test no. 
2017-00432.

QSJNFSPT��;�1�	MBCPSFP�QFTBEP�
Z�;�(�	HSBEB
�TF�SFÞOFO�FO�FM�
apartado “trabajo pesado de 
MBCPSFP�	IFBWZ�QVMMJOH�XPSL
�Z�
se pone la media de todos los 
parámetros de los dos ciclos. 
"TÓ
�FM�SÏHJNFO�NFEJP�FT������

	���������
���Z�MP�NJTNP�QB-
SB�MPT�EFNÈT��-PT�DJDMPT���Z���
EF�MB�GJHVSB����TF�DPOWJFSUFO�
en “trabajo de laboreo medio 
	NFEJVN�QVMMJOH�XPSLw�Z�EF�
igual forma se hace con cada 
pareja de ciclos. Por último, se 

hace la media del consumo y 
capacidad de trabajo de todos 
los ciclos de campo PowerMix.

&O�MB�mHVSB����TF�SFDPHFO�
los valores medios de todos los 
ciclos de campo y transporte 
Power-Mix.Q
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Figura 9.- 
Valores 
medios en 
los ensayos 
de campo y 
transporte 
PowerMix.

Figura 10.-
Valores 
medios del 
conjunto 
de ensayos 
de campo y 
transporte.

https://www.ceatspecialty.com/
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E
l ensayo OCDE de tracto-
res de potencia reducida 
no suele ser habitual. Son 
los tractores de mayor 

potencia los que utilizan las 
empresas para difundir sus 
avances tecnológicos más sig-
OJm�DBUJWPT�

Sin embargo los tractores 
pequeños y muy pequeños tie-
nen un mercado creciente en 
la jardinería y en la horticultura. 
Algunos de los compradores 
demandan productos sencillos 
Z�m�BCMFT
�DPO�MBT�DPNPEJEBEFT�
de los tractores grandes. Esto 
IBDF�RVF�BMHVOPT�GBCSJDBOUFT
�
especialmente de Italia y de 
QBÓTFT�BTJÈUJDPT
�DPNP�$PSFB
�
*OEJB�Z�+BQØO
�RVF�EJTQPOFO�
EF�UFDOPMPHÓB
�SFBMJDFO�FOTBZPT�
OCDE utilizando los laborato-
rios integrados en su Red.

Entre ellos se encuentra Co-
SFB�EFM�4VS
�RVF�DPO�TV�NBSDB�
EF�USBDUPSFT�,*05*
�DPNQJUF�FO�
los mercados asiáticos y africa-
OPT
�QFSP�UBNCJÏO�FO�MPT�FVSP�
peos y americanos con produc-
tos diseñados para superar las 
limitaciones establecidas por la 
‘homologación de tipo UE’. 

,*05*
�VUJMJ[BOEP�FM�MBCPSB�
UPSJP�'�"�$�5�EF�$PSFB�EFM�4VS
�
BDSFEJUBEP�QPS�MB�0$%&
�SFBMJ[B�
FOTBZPT�Pm�DJBMFT�B�MPT�RVF�TF�
les asigna número de referen-
cia por esta Organización.

Este es el caso del ensayo 
realizado sobre el tractor KIOTI 
%,����
�DPO�OÞNFSP�EF�SFGF�
rencia OCDE Código  2/2905. 
El Boletín Reducido del ensayo 
de este tractor está disponible 
en el Banco de Datos de la 
OCDE y se pueden descargar 
libremente por Internet  en: 
https://qdd.oecd.org/subject.
aspx?subject=TRACTOR_
TEST_RESULTS.

El tractor KIOTI DK5010 se 
comercializa en dos versiones: 
la normal y la estrecha. En la 
Base de Datos de  la EMA es-
tán registradas 14 variantes de 
FTUF�NPEFMP
�TJFOEP�MBT�EPT�

últimas las registradas con el 
OÞNFSP��������������
�EF�UJQP�
/PSNBM
�����3.�Z������L8�EF�
QPUFODJB�EF�*OTDSJQDJØO
�Z��DPO�
FM�OÞNFSP��������������
�EFM�
UJQP�&TUSFDIP�SÓHJEP�Z����3.
�
con igual potencia de Inscrip-
DJØO�RVF�FO�MB�WFSTJØO�/PSNBM
�
BNCBT��DPO�NFOPT�EF����LN�I�
de velocidad máxima de circu-
lación.

El tractor KIOTI DK5010 
e s t á  h o m o l o g a d o  c o m o 
‘Tractor europeo’ con Con-
traseña de Homologación 
F��������������������
�
QBSB� MB� WFSTJØO� /PSNBM
 � Z�
F���������������������QBSB�
la versión N (estrecho).

ESTRUCTURA DEL 
TRACTOR Y ELEMENTOS 
ESENCIALES

La estructura es la de un 
USBDUPS�����3.�DPO�SVFEBT�EF�
menor tamaño en el eje de-
MBOUFSP
�DPO�VOB�NBTB�UPUBM�FO�
WBDÓP�EF������LH��-B�EJTUBODJB�
entre ejes es de 1810 mm. Las 
anchuras de vía son de 1266 a 
1466 mm para el eje trasero y 
EF������NN�QBSB�FM�EFMBOUFSP��

LUIS MÁRQUEZ
Dr. Ing. Agrónomo

los cuadernos del profesor

UTILIZANDO COMO REFERENCIA 
SU ENSAYO OCDE Nº 2/2905

EVALUACIÓN DEL TRACTOR

KIOTI DK5010

  Kioti DK5010
Batalla (mm) 1810

Vía delantera (mm) 1325
Vía trasera (mm) 1266 - 1466

 Masa Total (kg) 1635
Delantera (kg) 698

Trasera (kg) 937
Neumáticos Del. 9.5-16; 6ply

Presión (kPa) 216
Radio normalizado (mm) 383

Neumáticos Tra. 13.6-24; 6 ply
Presión (kPa) 157

 Radio normalizado (mm) 560

Cuadro 01.- Características básicas
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El  motor  es  Daedong  
�#���-8-�&��EFM�UJQP���DJMJO�
ESPT�EF�JOZFDDJØO�EJSFDUB
�TJO�
TPCSFBMJNFOUBDJØO
�EF������
cm��EF�DJMJOESBEB
�DPO������
mm de diámetro y 102.4 mm 
EF�DBSSFSB
�Z�VOB�SFMBDJØO�EF�
compresión de 22 a 1. El núme-
ro de serie del motor ensayado 
es PM9700001 y el del bastidor 
del tractor G5200001. 

Utiliza bomba inyectora del 
UJQP�SPUBUJWP
�DPO�DBVEBM�EF�JO�
yección de 11.6 ± 1.0 dm�/h al 
SÏHJNFO�EFM�NPUPS�EF�������SFW�
min. Presión de inyección de 
14.7-15.7 MPa. Regulador me-
cánico con rango entre 1000 ± 
���Z������������SFW�NJO��3ÏHJ�
men nominal de 2 600 rev/min. 

La transmisión dispone 
de caja de velocidades Dae-
dong Gear modelo D200TM 
de 16 marchas hacia delan-
UF�Z����IBDJB�BUSÈT
�EFM� UJQP�
4ZODSP�NFTDI
�DPO�WFMPDJ�
EBEFT�BM�SÏHJNFO�OPNJOBM�EF�
�����SFW�NJO�FOUSF������Z�������
LN�I��-B�UPNB�EF�GVFS[B�EF�����
SFW�NJO�BMDBO[B�FTUF�SÏHJNFO�B�
2454 rev/min del motor.

El eje trasero  y las re-
ducciones finales son de la 
marca Daedong Gear mode-
MP� �5%���3
�EJGFSFODJBM�DPO�
bloqueo mecánico mediante 
pedal. El eje delantero  y sus 
reducciones son de la mar-
ca Daedong Gear modelo 
5%���'"
�TJO�CMPRVFP��EF�EJGF�
rencial. Número de revolucio-
nes de las ruedas del eje de-
lantero con respecto a las del 
eje trasero: 1.484.

ENSAYO DEL MOTOR A LA 
TOMA DE FUERZA

Las prestaciones del motor 
en el ensayo a la toma de fuer-
za (OCDE) son las indicadas en 
el Cuadro 02.

Utilizando los resultados de 
los ensayos se pueden repre-
sentar las curvas característi-
DBT�CÈTJDBT�EFM�NPUPS�	HSÈm�DP�
01).

&M�SÏHJNFO�OPNJOBM�TF�BKVT�
ta a 2600 rev/min y la máxima 
potencia se consigue 2400 rev/
min. La toma de fuerza de 540 
SFW�NJO
�QSPQPSDJPOB�FTUF�SÏHJ�
men nominal cuando el motor 
gira a 2454 rev/min.

&M�SÏHJNFO�NÈYJNP�FT�EF�
2766 rev/min.

CONSUMO NORMALIZADO 
DE COMBUSTIBLE EN 
ENSAYOS A LA TOMA DE 
FUERZA (AP. 3.1.6 DEL 
CÓDIGO OCDE)

El consumo normalizado 
EF�DPNCVTUJCMF�	DVBESP���

�
TFHÞO�FM�BQBSUBEP��������EFM�
$ØEJHP�0$%&�	A��QVOUPT�

�FT�
EF�����H�L8I�DPO�������L8�EF�
QPUFODJB�NFEJB
�Z�DPOTJEFSBO�
do solo los 4 puntos a cargas 
QBSDJBMFT�FM�DPOTVNP�FTQFDÓm��
DP�CBKB�IBTUB�����H�L8I�DPO�
QPUFODJB�NFEJB�EF�������L8�

  Rég. Rég. Potencia Par equiv. Consumo Consumo
� � 7')� PRWRU� 7')� PRWRU� KRUDULR� HVSHFâğ�FR
  rev/min rev/min CV kW daN.m L/h  g/kW.h

Rmax 608 2766 1.36 1.0 2.0 4.26 
N 572 2600 41.98 30.9 113.6 11.63 313

TDF 540 2454 41.98 30.9 120.3 11.27 304
M 528 2400 42.39 31.2 124.0 11.12 296

Pmax 330 1500 30.98 22.8 144.9 7.30 267

Reserva de par motor: 27.6%; Densidad gasóleo: 0.824 kg/L.

Cuadro 02.- Resultado de los ensayos realizados en al TDF para el Tractor KIOTI DK5010

.YmÄ�JV������*\Y]HZ�JHYHJ[YxZ[PJHZ�KLS�TV[VY�`�JVUZ\TV�UVYTHSPaHKV�
KL�JVTI\Z[PISL
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LA TRANSMISIÓN DEL 
TRACTOR 

El embrague es de tipo se-
co con 260 mm de diámetro. 
La caja de cambio dispone de 
��HSVQPT�	HSÈGJDP���

�EF�MPT�
cuales el más corto (C) corres-
QPOEF�B�NBSDIBT�VMUSBDPSUBT
�
con velocidades máximas de 
NFOPT�EF���LN�I��-PT�HSVQPT�
-
�.
�TPO�MBT�SFMBDJPOFT�OPSNB�
MFT�QBSB�FM�USBCBKP�FO�DBNQP
�
aunque hay que advertir que 
las del Grupo L son muy cortas 
	FOUSF���Z���LN�I
�Z�TPO�MBT�RVF�
se recomiendan para trabajar 
con aperos accionados por la 
toma de fuerza. Las del Gru-
po H son las que se utilizan en 
operaciones ligeras de trabajo 
de campo y de transporte. 

En el diagrama de escalo-
OBNJFOUP�EFM�DBNCJP
�MB�[POB�
marcada en rojo corresponde 
B�SÏHJNFO�EF�NPUPS�FOUSF������
rev/min (par máximo) y 2454 
SFW�NJO�	SÏHJNFO�OPSNBMJ[BEP�
de la toma de fuerza -  540 rev/
min).

En este tipo de tractores de 
potencia reducida la caja de 
cambios dispone de muchas 
relaciones por debajo de 5 
LN�I
�ZB�RVF�MB�VUJMJ[BDJØO�QSJP�
ritaria suele ser el accionamien-
to de máquinas con la toma de 
fuerza. Su masa reducida para 
la potencia disponible hace 
que no sean los apropiados 
para realizar grandes esfuerzos 
EF�USBDDJØO
�ZB�RVF�FM�QBUJOB�
miento sería elevado.

 Punto potencia motor TDF par mot. cons.h cons.esp.
  kW rev/min rev/min Nm L/h g/kWh

1C 30.9 2600 572 113.6 11.63 313
 2C 24.8 2696 593 87.6 9.71 326
 3C 24.7 2340 515 100.7 8.46 301
 4C 12.4 2340 515 50.5 5.62 377
 5C 18.6 1560 343 113.7 5.73 268
 6C 12.4 1560 343 75.9 4.24 285
  Potencia media 6P  (kW) 20.63  7.57 312
  Potencia media 4P (kW) 17.03  6.01 308

*\HKYV������*VUZ\TV�KL�JVTI\Z[PISL�H�JHYNHZ�WHYJPHSLZ�`�YtNPTLU�YLK\JPKV

.YmÄ�JV������,ZJHSVUHTPLU[V�KLS�JHTIPV

 Ref. Potencia Tracción Velocidad Motor  Desliz. Cons.esp.
 c.c. kW kN km/h rev/min % g/kWh

L1 3.86 11.42 1.22 2745 14.9 1115
L2 5.28 11.57 1.64 2738 15.1 830

 M1 5.92 10.45 2.04 2726 14.9 775
M2 8.16 11.12 2.64 2715 15.1 598
L3 8.80 11.18 2.83 2711 14.9 573
L4 10.61 6.35 4.09 2704 15.0 514
M3 13.37 10.24 4.70 2687 15.0 460
M4 15.25 9.91 5.54 2410 9.7 427
H1 22.51 9.34 8.67 2404 5.4 412
H2 20.47 6.26 11.78 2402 3.6 452

*\HKYV������,UZH`VZ�KL�[YHJJP}U�LU�WPZ[H��2PV[P�+2�����
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ENSAYOS DE TRACCIÓN EN 
PISTA 

En el Boletín de Ensayo 
OCDE de tractor Kioti DK5010 
incluye el ensayo de tracción 
en pista de asfalto para las rela-
ciones del cambio en las que el 
patinamiento no supera el 15%. 
Estos resultados se presentan 
FO�FM�DVBESP���
�TF�JODMVZFO�QP�
UFODJB�EF�USBDDJØO
�FTGVFS[P�EF�
USBDDJØO�B�FTUB�QPUFODJB
�SÏHJ�
NFO�EFM�NPUPS
�FM�QBUJOBNJFOUP�
y los consumos de combustible 
IPSBSJPT�Z�FTQFDÓm�DPT�	DVBESP�
��
��4PMP�FO�MBT�SFMBDJPOFT�.�
�
H1 y H2 se consigue que el mo-
UPS�GVODJPOF�BM�SÏHJNFO�EF������
rev/min suministrando máxima 
potencia de tracción. En el res-
to la potencia de tracción se 
limita ya que se supera el 15” 
de patinamiento.

&O�FM�HSÈm�DP����TF�SFQSF�
sentan las potencias máximas 
que se pueden conseguir en 
las relaciones de cada grupo 
del cambio. Se puede obser-
var dos áreas de trabajo: de 
NFOPT�EF���L�I�DPO�MPT�(SV�
pos L y M para trabajos con la 
5%'
�QBSB�MPT�RVF�TF�FODVFO�
tran especialmente adaptados 
este tipo de tractores y las re-
laciones del cambio para tra-
bajos ligeros de campo y de 
transporte.

&O�FM�HSÈm�DP���TF�SFQSFTFO�
tan las prestaciones en tracción 

.YmÄ�JV���

.YHÄ�JV���

Tractor Kioti DK 5010 masa = 1635 kg 1602 daN cfRR=0.02
   Relación: M4 H1 H2

Potencia max. motor  Nmot_TDF kW 31.2 31.2 31.2
 Fuerza de tracción  Ft kN 9.91 9.34 6.26
 Resistencia rodadura  Rk = N x cf. RR daN 32.05 32.05 32.05
 Deslizamiento d % 9.7 5.4 3.6
 Velocidad real vr km/h 5.54 8.67 11.78
 Velocidad teórica vt = vr/(1-d/100) km/h 6.14 9.16 12.22
 Potencia pedida rodadura  Nk = Rk x vt kW 0.55 0.82 1.09
 Potencia perdida deslizamiento Nd = (Ft-Rk) x (vt-vr) kW 1.59 1.24 0.73
 Potencia de tracción Ntrac kW 22.51 22.51 22.51
 Potencia perdida transmisión N_it = Nmot-Nk-Nd kW 6.56 6.63 6.88
 Porcentaje N_it*100/Nmot % 21.02 21.26 22.04
� (Ű�FLHQFLD�WUDFFLµQ� Ntracx100/Nmot % 72.1 72.1 72.1

*\HKYV������)HSHUJL�KL�WV[LUJPHZ�LU�SVZ�LUZH`VZ�KL�[YHJJP}U��[YHJ[VYLZ�ZPU�SHZ[YHY�
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con todas las relaciones del 
DBNCJP�EF�MPT�HSVQPT�-
�.�Z�)��
Con la reducida masa del trac-
UPS
�MB�QPUFODJB�EF�USBDDJØO�FO�
las marchas muy cortas hace 
que se supere el límite de pati-
namiento del 15% cuando au-
NFOUB�FM�FTGVFS[P�EF�USBDDJØO
�
lo que no supone un inconve-
niente para tractores como el 
Kioti DK5010 diseñados para 
aperos accionados por la toma 
de fuerza.

EFICIENCIA EN LAS 
TRANSMISIONES

El balance de poten-
cias en los ensayos de 
tracción en pista realizados 
en condiciones similares 
permiten calcular de forma 
BQSPYJNBEB�MBT�QÏSEJEBT�
en las transmisiones en 
las relaciones del 
cambio del gru-
po M y H.

En el cuadro 
5 se presentan 
los valores ob-
tenidos para el 
DK 5010.  Las 
QÏSEJEBT�FO�MBT�

transmisiones son ligeramente 
TVQFSJPSFT�BM����
�MP�RVF�FT�
normal para cajas con relacio-
OFT�EF�USBOTNJTJØO�NVZ�DPSUBT
�
en tractores cuya utilización 
principal es el accionamiento 
de máquinas a la TDF traba-
jando a velocidad de avance 
reducida.

SISTEMA HIDRÁULICO DEL 
TRACTOR Y ENGANCHE 
TRIPUNTAL

El sistema hidráulico del 
tractor y el enganche tripun-
tal son de la marca Daedong 
Gear; permite control de posi-
ción y control de carga. Bom-
ba de engranajes con Sistema 
de Centro Abierto; dispone de 
un cilindro de simple efecto. 
Válvula reguladora de presión 
ajustada a 19.0 ± 0.5 MPa. 

Depósito de aceite en caja 
de la transmisión. Tomas 
externas: cuatro de doble 
efecto en la trasera del 
tractor.

En el ensayo del siste-
ma hidráulico según el Código 
0$%&�MBT�QSFTJPOFT
�DBVEBMFT�

y potencias en diferentes 
condiciones se pre-

sentan en el cua-
dro 06.

E l  e n g a n -
che tripuntal es 
EF�$BUFHPSÓB� *
�
conforme a ISO 
����������&O�FM�
ensayo de su ca-

 Presión Temperatura Reg. motor Caudal Potencia
Ref. Código OCDE MPa min / max Rev/min L/min kW
Regimen nominal   2600  
3.2.1.2.1
Presión máxima con la válvula de de seguridad abierta 18.5 60 / 65 2734  
3.2.1.2.2
Caudal  para el 90% de la presión real  16.6 63 2733 27.5 7.6

3.2.1.2.3
Máxima potencia hidráulica y caudal 15.1 61 2738 35.5 8.9      

*\HKYV�����,UZH`V�KLS�ZPZ[LTH�OPKYm\SPJV��6*+,�*}KPNV����HW������

Cotas de los brazos inferiores del elevador con respecto a la posición horizontal

 mm -293 -263 -200 -100 0 100 200 300 350 390 460 470

Fuerzas de elevación en los brazos inferiores

kN  12.9 13.6 14.2 14.0 13.7 13.1 12.3 12.2 10.4  

Fuerzas de elevación en el bastidor normalizado

 kN 11.7  12.2 12.2 12.1 11.5 10.8 9.8   8.2 7.8

Presión en el sistema hidráulico de 16.6 MPa (90% de la presión de descarga con la válvula de seguridad) 

*\HKYV������*HWHJPKHK�KL�LSL]HJP}U�LU�LS�LUNHUJOL�[YPW\U[HS
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pacidad de elevación los resul-
tados obtenidos se presentan 
en el cuadro 07. La capacidad 
de elevación máxima en los 
CSB[PT�JOGFSJPSFT�FT�EF������L/�
y de 12.2 con el bastidor nor-
NBMJ[BEP��&O�FM�HSÈm�DP�FO�FM�SF�
DPSSJEP�FOUSF�������Z�������TF�
mantiene por encima de 12.2 
L/�FO�MPT�CSB[PT�JOGFSJPSFT��&O�
FM�HSÈm�DP����TF�SFQSFTFOUBO�MBT�
fuerzas de elevación en los bra-
zos inferiores y en el enganche 
tripuntal en función de las cotas 
respecto a la horizontal.

ALGUNAS CONCLUSIONES

&M�NPUPS
�DPO�����MJUSPT�EF�
DJMJOESBEB
�TVNJOJTUSB�VOB�QP�
UFODJB�NÈYJNB�EF������L8�DPO�
potencia constante en el rango 
EF������B������SFW�NJO
�Z�VO�
consumo de combustible nor-
NBMJ[BEP�FO�A��QVOUPT��EF�����
H�L8I�	����DPOTJEFSBOEP�MPT�
‘4 puntos’ en cargas parciales 
- 6 L/h).

$PNP�TF�QPESÓB�FTQFSBS
�TF�
trata de un tractor en cuyo di-
seño se han priorizado los ele-
mentos que permiten trabajar 
con baja velocidad de avance 
utilizando la toma de fuerza pa-
ra accionar aperos.

Asimismo se ofrece un siste-
ma hidráulico con presión máxi-
NB�EF������.1B
�RVF�FO�DPOEJ�
ciones de trabajo continuo (15.1 
MPa) suministra un caudal de 
�����-�NJO�	����L8�EF�QPUFODJB


Con un motor con una po-
tencia nominal en la TDF de 
�����L8
�DBTJ�VOB�UFSDFSB�QBSUF�
de esta potencia se puede su-
ministrar como potencia hidráu-
MJDB��"TÓ�NJTNP
�TV�DBQBDJEBE�
de elevación máxima en los 

.YmÄ�JV���

CSB[PT�JOGFSJPSFT
�EF������L/
�
es del 87.5% de peso del trac-
UPS�	���L/
�

Destacan las dimensiones 
de las ruedas del eje delantero 
DPO�SFTQFDUP�BM�USBTFSP
�MP�RVF�
permite utilizar sin problemas 
cargadores frontales.

Se han cuidado los aspec-
tos ergonómicos y de seguri-
EBE
�Z�QVFEF�JS�FRVJQBEP�DPO�
arco de protección o con cabi-
na cerrada.Q
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ción, qué nos espera para el próximo trimestre según 
los modelos meteorológicos de predicción estacional.

TEMPERATURAS

El trimestre compuesto por los meses de noviembre 
y diciembre de 2022 y enero de 2023 será probable-
mente más cálido de lo normal en la mayor parte de 
España. La probabilidad es ligeramente superior en las 
islas Baleares. Este escenario se extiende a la práctica 
UPUBMJEBE�EF�&VSPQB�Z�DPOm�SNB�MB�UFOEFODJB�EF�FTUF�B×P�
2022, que está siendo especialmente cálido en el ‘viejo 
continente’. Esto no está reñido con que, puntualmente, 
podamos experimentar en nuestro país a lo largo del 
trimestre descensos de temperatura que se traduzcan 
en las primeras heladas invernales e incluso en nevadas; 
MB�JOGPSNBDJØO�RVF�NPTUSBNPT�BRVÓ�TF�SFm�FSF�TJFNQSF�BM�
carácter general de los tres meses en conjunto.

 LAS PRECIPITACIONES

&O�MP�RVF�B�MMVWJBT�TF�SFm�FSF
�MB�UFOEFODJB�OP�FTUÈ�
tan clara como en el caso de las temperaturas. Así, hay 
una mayor probabilidad de que el trimestre sea menos 
lluvioso de lo normal en el noroeste peninsular, funda-
mentalmente en Galicia; para la mayor parte del resto de 
la Península no hay una tendencia, es decir, los modelos 
de predicción no tienen claro qué va a ocurrir. Sin embar-
go, para el área mediterránea peninsular y Baleares, así 
como para las islas canarias occidentales, muestran una 
mayor probabilidad de que el trimestre sea más lluvioso 
de lo habitual. Esto se puede interpretar como que la 
situación meteorológica vendrá dominada por las altas 
presiones en el Atlántico, en latitudes algo superiores a 
las habituales, lo que favorecerá el descuelgue de gotas 
frías hacia Canarias y las regiones mediterráneas, a la 
vez que impedirá que las borrascas atlánticas lleguen 
a nuestro territorio con la frecuencia habitual del otoño. 

S
El mes de octubre se ha caracterizado por unas 
temperaturas más altas de lo normal, de manera 
que ha sido el sexto mes consecutivo de 2022 
en esa situación. En cuanto a las precipitacio-

nes, aunque hicieron acto de presencia en la parte 
central del mes, sobre todo en la vertiente atlántica, no 
TPO�QPS�FM�NPNFOUP�TVm�DJFOUFT�QBSB�QBMJBS�MB�TJUVBDJØO�
de sequía meteorológica en la que se encuentra nues-
USP�QBÓT�EFTEF�m�OBMFT�EFM�JOWJFSOP��7FBNPT
�B�DPOUJOVB�

Tendencia del tiempo para el trimestre 
noviembre-diciembre 2022 y enero 2023
MJ. CONEJO

MAPA 1: En amarillo, naranja y rojo, áreas donde se espera que la temperatura 
esté por encima de lo normal en el trimestre noviembre-diciembre-enero. En 
azul, las zonas donde la temperatura puede ser inferior a la normal. En ambos 
casos, cuanto más intenso es el color, mayor es la probabilidad de que se 
ĐƵŵƉůĂ�Ğů�ƉƌŽŶſƐƟ�ĐŽ͘��ů�ĐŽůŽƌ�ďůĂŶĐŽ�ŝŶĚŝĐĂ�ƋƵĞ�ŶŽ�ŚĂǇ�ƵŶĂ�ƚĞŶĚĞŶĐŝĂ�ĐůĂƌĂ͘

MAPA 2:  Carácter de las precipitaciones para el trimestre noviembre-
diciembre-enero. Los tonos verdosos indican las zonas donde se espera que 
las precipitaciones sean superiores a lo normal, mientras que los ocres señalan 
ǌŽŶĂƐ�ĐŽŶ�ƉƌĞĐŝƉŝƚĂĐŝſŶ�ƉƌĞǀŝƐƚĂ�ŝŶĨĞƌŝŽƌ�Ă�ůĂ�ŵĞĚŝĂ͘�EŽ�ŚĂǇ�ƵŶĂ�ƚĞŶĚĞŶĐŝĂ�
ĐůĂƌĂŵĞŶƚĞ�ĚĞĮ�ŶŝĚĂ�ƉĂƌĂ�ůĂƐ�ĄƌĞĂƐ�ƋƵĞ�ĂƉĂƌĞĐĞŶ�ĞŶ�ďůĂŶĐŽ͘

WƌŽĐĞĚĞŶĐŝĂ�ĚĞ�ůŽƐ�ŵĂƉĂƐ͗��ŽƉĞƌŶŝĐƵƐ�Ͳ��ůŝŵĂƚĞ��ŚĂŶŐĞ�^ĞƌǀŝĐĞ͕�Ă�
ƉĂƌƟ�ƌ�ĚĞ�ĚĂƚŽƐ�ĚĞ��ŽƉĞƌŶŝĐƵƐ��ĂƚĂ͘

ŚƩ�ƉƐ͗ͬͬĐůŝŵĂƚĞ͘ĐŽƉĞƌŶŝĐƵƐ͘ĞƵͬƐĞĂƐŽŶĂůͲĨŽƌĞĐĂƐƚƐ�

Las lluvias en el año 
hidrológico 2021-2022

El pasado día 1 de octubre comenzó el actual 
año hidrológico 2022-2023, que se prolongará hasta 
el próximo 30 de septiembre de 2023. Como ya anun-
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EN CUALQUIER TIEMPO Y A SU TIEMPO

Precipitación 
acumulada 
durante el actual 
ĂŹŽ�ŚŝĚƌŽůſŐŝĐŽ�
2022-2023 en 
�ƐƉĂŹĂ�ŚĂƐƚĂ�Ğů�
17 de octubre 
de 2022. Fuente: 
Aemet. 

Precipitación Acumulada en el Año Hidrológico periodo 
01/10/2021 a 17/10/2022

Porcentaje de 
la precipitación 
acumulada 
durante el actual 
ĂŹŽ�ŚŝĚƌŽůſŐŝĐŽ�
2022-2023 con 
respecto al valor 
normal a 17 de 
octubre de 2022. 
Fuente: Aemet. 

Porcentaje de la Precipitación Acumulada del 01/10/2021 
a 17/10/2022 (normal 81-10)

Índice de precipitación estandarizado (septiembre 2022)

1ŶĚŝĐĞ�^W/�;^ƚĂŶĚĂƌĚ�
WƌĞĐŝƉŝƚĂƟ�ŽŶ�/ŶĚĞǆͿ�
a un año. Los 
valores inferiores 
a -1 indican 
una desviación 
importante a 
la baja de las 
precipitaciones, y 
el período puede 
ĐĂƚĂůŽŐĂƌƐĞ�ĐŽŵŽ�
seco.  Fuente: 
Aemet.

período compuesto por mayo, junio, julio, agosto y 
septiembre de 2022 fue el más seco desde que hay 
SFHJTUSPT
�Z�FTUP�DPOUSJCVZØ�B�JOUFOTJm�DBS�OPUBCMFNFOUF�
esta situación, más clara en amplias zonas de la mitad 
norte peninsular. Las únicas regiones que presentan 
superávit de precipitaciones son las situadas en el 
sureste de la Península, como consecuencia de un pa-
trón atmosférico anómalo en el último año, cuando ha 
predominado más la llegada de danas y ‘gotas frías’ 
al Mediterráneo que el acercamiento de borrascas a 
la vertiente atlántica. Estas borrascas son las que, a la 
postre, riegan la mayor parte de nuestro país y ayudan 
a recargar los embalses.

ciamos en el número anterior de AGROTÉCNICA, el 
año hidrológico 2021-2022 fue muy seco en nuestro 
país, ya que las precipitaciones quedaron alrededor 
del 25 % por debajo de lo normal y se trató del tercero 
más seco de la serie histórica, cuyo arranque data de 
1961. Tan solo fueron más secos los años hidrológicos 
2004-2005 y 2011-2012.

El nuevo año hidrológico comenzó con unos pri-
meros días de octubre parcos en precipitaciones en 
España. Hasta el día 17, había llovido muy poco en 
general, salvo en puntos del oeste de Galicia y, sobre 
todo, del área mediterránea, debido a la llegada de sus 
UÓQJDBT�AHPUBT�GSÓBT���/P�PCTUBOUF
�Z�BVORVF�OP�TF�SFn�FKB�
en este análisis por haberse cerrado previamente la 
edición del actual número de AGROTÉCNICA, durante 
la segunda quincena del mes de produjeron precipita-
ciones cuantiosas en el oeste peninsular que, aunque 
no solucionaron ni mucho menos la situación de sequía 
meteorológica, sí que por lo menos ayudaron a mitigarla 
parcialmente en zonas muy necesitadas de agua.

Aunque son pocos los días transcurridos desde 
el inicio del año hidrológico, vemos que hasta el 17 de 
octubre las precipitaciones habían sido inferiores a las 
habituales para la época en la mayor parte de España, 
salvo en puntos de Baleares, de las islas canarias 
occidentales y del cuadrante sureste peninsular. En el 
conjunto del país, había llovido únicamente una tercera 
parte de lo habitual para esas fechas.

SITUACIÓN DE LA SEQUÍA 
METEOROLÓGICA EN ESPAÑA

Una manera de analizar la ocurrencia de sequías 
meteorológicas (es decir, aquellas que se deben ex-
clusivamente a la escasez de lluvias) es mediante el 
uso del denominado ‘Standard Precipitation Index’ 
(Índice de Precipitación Estandarizado, SPI). Tiene la 
ventaja de que permite el estudio y comparación de 
las anomalías de precipitación en zonas con distintos 
regímenes de lluvias y en diversos períodos de tiempo. 
Básicamente, cuando el índice baja de -1, se puede 
hablar de sequía meteorológica. Se considera que la 
situación de sequía continúa hasta que el índice vuelve 
a alcanzar valores positivos. Si se prolonga durante un 
período de al menos un año, también se considera que 
puede comenzar a afectar a las reservas hídricas, por 
lo que en AGROTÉCNICA nos decantamos por mostrar 
el mapa de SPI de los últimos doce meses.

Si analizamos las precipitaciones recogidas en 
España durante el período comprendido entre el 1 
de octubre de 2021 y el 30 de septiembre de 2022 
(coincidente con el año hidrológico), encontramos 
que España en su conjunto se encontraba en situación 
de sequía meteorológica, en la que había entrado a 
m�OBMFT�EF�JOWJFSOP��)BZ�RVF�UFOFS�FO�DVFOUB�RVF�FM�
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EŽƚĂ͗��ƐƚĂ�ŝŶĨŽƌŵĂĐŝſŶ�ƐĞ�ŚĂ�ĞůĂďŽƌĂĚŽ�ĐŽŶ�ĚĂƚŽƐ�ĚĞ�ůĂ��ŐĞŶĐŝĂ�
�ƐƚĂƚĂů�ĚĞ�DĞƚĞŽƌŽůŽŐşĂ�;��D�dͿ�www.aemet.es

La humedad que contienen los suelos es un factor 
de gran importancia en las prácticas agrícolas. De ella 
depende también mucho la facilidad con la que se 
puede originar un incendio forestal y la rapidez con la 
que posteriormente se propaga. La humedad del suelo 
depende fundamentalmente de las lluvias registradas 
en las regiones donde este se encuentra, además 
de otras variables intrínsecas como su constitución o 
textura. En este apartado estudiamos, por un lado, la 
humedad en los 25 primeros milímetros (la capa su-
QFSm�DJBM
�Z
�QPS�PUSP
�FM�QPSDFOUBKF�EF�BHVB�EJTQPOJCMF�
con respecto a la reserva máxima.

Durante los primeros días del mes de octubre, 
tal y como se ha comentado en el apartado anterior, 
las precipitaciones fueron escasas en general, y eso 
TF�OPUØ�FO�MB�IVNFEBE�EF�MBT�DBQBT�TVQFSm�DJBMFT�EF�
nuestros suelos, que en buena parte del territorio se 
encontraban muy secas. Había importantes excepcio-
nes, como las regiones del levante peninsular, las islas 
Baleares y zonas del extremo norte. En todas ellas se 
habían registrado lluvias en los días previos. 

En cuanto al agua disponible total, nuevamente 
eran mayoritarios en España los suelos muy secos, 
que abarcaban buena parte de la meseta norte, la 
depresión del Ebro, la zona centro y el sur peninsu-
lar. En el extremo norte, puntos del levante y ambos 
archipiélagos, sin embargo, predominaban los suelos 
con buenas condiciones de humedad, e incluso pun-
tualmente saturados.

TENDENCIA DE LA HUMEDAD 
DEL SUELO Y SITUACIÓN DE LOS 
EMBALSES

No hay una tendencia muy clara en cuanto a las 
precipitaciones para los próximos meses, pero dado 
que en otoño e invierno las noches son más largas y 
las temperaturas más bajas, la evaporación es ya mu-
cho menos intensa, lo que ayuda a retener en los sue-
los el agua que las lluvias, en mayor o menor medida, 
puedan dejar. Así pues, es de prever que conforme 
avance el otoño y el invierno los suelos vayan presen-
tando mejores condiciones de humedad salvo que 
-esperemos que no- continúe la situación de intensa 
escasez de precipitaciones.

En cuanto a la cantidad de agua embalsada, la 
situación a mediados de octubre era muy mala: se 
almacenaban en total 17 599 hectómetros cúbicos, 
lo que suponía únicamente un 31.4 % de la capaci-
dad total. Suponía un descenso de más de dos pun-
tos porcentuales con respecto al número anterior de 
AGROTÉCNICA y uno de los valores más bajos de los 
últimos años. El año pasado por estas fechas la reser-
va era de alrededor del 40 %, y la media de los últimos 
diez años por estas fechas ronda el 50 %. Así pues, 
estamos casi veinte puntos porcentuales por debajo 
del agua embalsada en promedio en la última década. 
La cuenca del Guadalquivir solo acumulaba un 19 % 
de su capacidad total, mientras que la del Guadiana 
estaba al 23 %. Las cuencas en mejor estado eran las 
JOUFSOBT�EFM�1BÓT�7BTDP
�DPO�VO��������Q

Porcentaje de Agua Disponible respecto A.D.T.= 25 (mm). 
Día 11/10/2022

MAPA 1: Humedad del 
ƐƵĞůŽ͗�ƉŽƌĐĞŶƚĂũĞ�ĚĞů�ĂŐƵĂ�

disponible en la capa 
ƐƵƉĞƌĮ�ĐŝĂů�Ă�ϭϭ�ĚĞ�ŽĐƚƵďƌĞ�
ĚĞ�ϮϬϮϮ�;&ƵĞŶƚĞ͗���D�dͿ

Porcentaje de Agua Disponible respecto A.D.T.= Rmax (mm). 
Día 11/10/2022

MAPA 2: Humedad del 
ƐƵĞůŽ͗�ƉŽƌĐĞŶƚĂũĞ�ĚĞů�ĂŐƵĂ�

disponible respecto al total 
a 11 de octubre de 2022 

;&ƵĞŶƚĞ͗���D�dͿ

La humedad del suelo

MAPA 3: Porcentaje de 
ĂŐƵĂ�ĞŵďĂůƐĂĚĂ�ĞŶ��ƐƉĂŹĂ�

a 18 de octubre de 2022. 
Fuente: Ministerio para la 
dƌĂŶƐŝĐŝſŶ��ĐŽůſŐŝĐĂ�Ǉ�Ğů�

ZĞƚŽ��ĞŵŽŐƌĄĮ�ĐŽ
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MERCADO SEPTIEMBRE 2022, EL SEGUNDO MES CON 
MEJORES REGISTROS EN TRACTORES NUEVOS

Las ventas de tractores nuevos 
durante el noveno mes del año 
aumentan respecto a la media 

de los meses de julio y agosto en 
un 25.3% y se sitúan ligeramente 

JUAN JOSÉ RAMÍREZ  
Dr. Ing. Agrónomo

A partir de datos publicados por el Ministerio de Agricultura, 
Pesca y Alimentación (MAPA) 

 Distribución porcentual mensual de ventas por marcas en los últimos 12 meses

 Comparativa mensual de ventas de tractores nuevos en 2022 frente a 2021, 2020 y la media 
de los años 2017 a 2019

por encima de los valores que se 
alcanzaron en junio, convirtiendo 
el mes de septiembre en el segun-
do mes con mejores registros en la 
inscripción de tractores nuevos del 

año. Si lo comparamos con años 
anteriores, replican el valor que se 
alcanzó en 2019, están por encima 
de los que se produjeron en 2021 
y 2018 en un 2.9% y 17%,en cada 

M E R C A D O
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 Ventas de tractores nuevos en septiembre, acumulado de 2022 y 2021 e interanuales, 
comparativas por marcas         

EŽƚĂ͗��Ŷ�ůŽƐ�ĂĐƵŵƵůĂĚŽƐ�ŝŶƚĞƌĂŶƵĂůĞƐ�ƐĞ�ĐŽŶƐŝĚĞƌĂŶ�ŵĂƌĐĂƐ�ƋƵĞ�ŵĂŶƟĞŶĞŶ�ǀĞŶƚĂƐ�ƐŽďƌĞ�Ğů�ĂŹŽ�ĚĞ�ƌĞĨĞƌĞŶĐŝĂ͘��Ŷ�ĂŵďŽƐ�ĐĂƐŽƐ�ůĂ�ŶŽ�ŝŶĐůƵƐŝſŶ�ĚĞ�ĞƐĂƐ�
ŵĂƌĐĂƐ�ĞƐ�ŝŶĨĞƌŝŽƌ�Ăů�Ϭ͘ϭй�ĚĞ�ůŽƐ�ƚŽƚĂůĞƐ�ĚĞ�ĞƐĞ�ƉĞƌŝŽĚŽ͘

AEBI         1 0.01
AGRIA   1 0.01   1 0.01  
AGRIFARM   3 0.04 6 0.07 4 0.04 8 0.07
AGRIMAC 1  9 0.12 35 0.43 17 0.16 46 0.40
AGROMEHANIKA   1 0.01   1 0.01  
ANTONIO CARRARO 14 1.55 143 1.96 148 1.80 184 1.71 212 1.83
ARBOS   3 0.04 11 0.13 5 0.05 19 0.16
ARCTIC CAT     4 0.05   4 0.03
BCS 4 0.44 28 0.38 49 0.60 45 0.42 61 0.53
BOBCAT   4 0.05   4 0.04  
BOMBARDIER 2 0.22 16 0.22 19 0.23 24 0.22 22 0.19
BRANSON   2 0.03   2 0.02  
CAPTAIN 4 0.44 14 0.19 4 0.05 20 0.19 4 0.03
CARRARO   4 0.05 3 0.04 4 0.04 4 0.03
CASE IH 33 3.64 374 5.14 479 5.84 557 5.19 679 5.85
CF MOTO 20 2.21 212 2.91 199 2.42 298 2.77 276 2.38
CHALLENGER         2 0.02
CLAAS 37 4.08 190 2.61 268 3.27 267 2.49 346 2.98
CORVUS 5 0.55 29 0.40 33 0.40 39 0.36 40 0.34
DEUTZ-FAHR 79 8.72 487 6.69 597 7.27 763 7.10 840 7.23
DIECI   1 0.01   2 0.02 2 0.02
E-KUBOTA 2 0.22 31 0.43 25 0.30 47 0.44 25 0.22
FARMTRAC 5 0.55 54 0.74 50 0.61 77 0.72 67 0.58
FENDT 32 3.53 468 6.43 471 5.74 681 6.34 724 6.23
FERRARI 4 0.44 44 0.60 86 1.05 63 0.59 107 0.92
FIAT   1 0.01 1 0.01 1 0.01 1 0.01
FOTON   1 0.01 1 0.01 1 0.01 1 0.01
GOLDONI 1 0.11 4 0.05 3 0.04 5 0.05 3 0.03
HATTAT   1 0.01   1 0.01  
HSUN 1 0.11  0.00     2 0.02
ISEKI 3 0.33 19 0.26 16 0.19 33 0.31 23 0.20
JCB   1 0.01   3 0.03 2 0.02
JINMA     3 0.04 2 0.02 4 0.03
JOHN DEERE 266 29.36 1497 20.56 1668 20.32 2203 20.51 2526 21.75
KAYO   12 0.16 16 0.19 14 0.13 16 0.14
KIOTI 7 0.77 81 1.11 94 1.15 121 1.13 115 0.99
KRAMER-WERKE GMBH 1 0.11 18 0.25 15 0.18 21 0.20 27 0.23
KUBOTA 42 4.64 457 6.28 539 6.57 786 7.32 854 7.35
KUKJE 6 0.66 25 0.34 28 0.34 46 0.43 42 0.36
KYMCO 10 1.10 109 1.50 15 0.18 149 1.39 15 0.13
LAMBORGHINI 16 1.77 80 1.10 113 1.38 111 1.03 147 1.27
LANDINI 34 3.75 303 4.16 373 4.54 481 4.48 523 4.50
LINHAI 7 0.77 47 0.65 61 0.74 60 0.56 76 0.65
LS   4 0.05 1 0.01 4 0.04 3 0.03
MANITOU     2 0.02   6 0.05
MASSEY FERGUSON 28 3.09 259 3.56 340 4.14 386 3.59 490 4.22
McCORMICK 29 3.20 214 2.94 265 3.23 326 3.04 355 3.06
MERLO 3 0.33 10 0.14 4 0.05 10 0.09 6 0.05
MX         1 0.01
MTT 1 0.11 1 0.01   1 0.01  
NEW HOLLAND 99 10.93 1042 14.31 1208 14.72 1525 14.20 1582 13.62
PASQUALI 4 0.44 61 0.84 85 1.04 83 0.77 101 0.87
POLARIS 10 1.10 91 1.25 96 1.17 132 1.23 142 1.22
PREET   1 0.01 4 0.05 1 0.01 4 0.03
QUADDY 10 1.10 63 0.87 60 0.73 77 0.72 101 0.87
SAME 42 4.64 204 2.80 257 3.13 290 2.70 342 2.94
SEGWAY 4 0.44 81 1.11   97 0.90  
SOLIS 17 1.88 171 2.35 117 1.43 214 1.99 148 1.27
STEYR   28 0.38 33 0.40 40 0.37 44 0.38
TGB         1 0.01
TONG YANG   7 0.10 13 0.16 14 0.13 18 0.15
VALPADANA   3 0.04 9 0.11 5 0.05 9 0.08
VALTRA 23 2.54 244 3.35 266 3.24 357 3.32 376 3.24
VST   23 0.32 11 0.13 30 0.28 13 0.11
ZOOMLION     4 0.05 5 0.05 5 0.04
TOTAL 906  7281  8208  10740  11613 

 
Marcas

 Septiembre 22 Acumulado ene-sept 22 Acumulado ene-sept 21 Interanual oct 21-sept 22 Interanual oct 20-sept 21
 Uds. % Uds. % Uds. % Uds. % Uds. %
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MG 11.4%

MM 46.8%
GG 33.3%

MP 6.6% PP 1.9%

 Distribución de modelos 
más vendidos de marcas 
que superan el 1% de cuota 
de mercado en el periodo 
enero-septiembre de 2022, 
según características 
técnicas agro técnica

 Comparativa de ventas de tractores nuevos en el mes de 
septiembre y el acumulado de enero-septiembre en el periodo 
2018-22

 Comparativa de ventas de maquinaria automotriz en el 
mes de septiembre y el acumulado de enero-septiembre en 
el periodo 2018-22

 Comparativa de ventas de maquinaria arrastrada/
suspendida en el mes de septiembre y el acumulado de 
enero-septiembre en el periodo 2018-22

Los modelos más vendidos du-
rante estos meses de las marcas 
que han superado el 1% de cuota 
de mercado se presentan en cua-
ESP�BQBSUF�Z�TJHOJmDBO�VO�WBMPS�UPUBM�
de 2085 unidades comercializadas, 
lo que supone un 28.6% de las ven-
tas totales en los meses considera-
dos. Permite tener una referencia 
clara de las características técnicas 
del tipo de tractor más demandado 
en el mercado español, que según 
las consideraciones técnicas de 
agro técnica (Márquez, L., 2006), son 
los denominados como Medianos 
(MM) con un 46.8% de las ventas y 
los tractores Grandes (GG) que han 
TJHOJmDBEP�FM��������

La maquinaria automotriz (in-
cluye recolección, equipos de car-
ga, tractocarros, motocultores y 
motomáquinas y otros)  han tenido 
unas inscripciones en el mes de 
septiembre ligeramente superiores 
a las de los dos años anteriores y 
su acumulado anual se mantiene en 
el mismo rango Las inscripciones 
en maquinaria arrastrada o sus-
pendida (comprende maquinaria 
de laboreo del suelo, equipos para 
siembra y plantación, tratamientos, 
aporte de fertilizantes y agua, reco-
lección y otras) han tenido el peor 
dato de los últimos cinco años y su 
acumulado sólo llega batir el alcan-
[BEP�FO������Z�TF�FODVFOUSB�TJHOJm-
cativamente por debajo del resto.Q

caso y por debajo del alcanzado en 
2020 en un 12.5%. 

El acumulado del periodo enero-
septiembre del presente ejercicio está 
a la par del que se produjo en 2020, 

ligeramente por encima, 1.7%, del 
RVF�TF�QSPEVKP�FO������Z�TJHOJmDB-
tivamente por debajo de los valores 
registrados en los años 2021 y 2019 
en un 11.3% 15.5%, respectivamente.
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 Modelos más vendidos de marcas que superan el 1% de cuota 
de mercado en los meses de enero a septiembre de 2022

ANTONIO CARRARO SN 5800 V MAJOR 15 MP 2.2 1.4 1.6
 TC 5800 F MAJOR 14 MM 3.7 1.5 2.3
 TGF 7800 S 14 PP 3.3 1.5 2.2
CASE IH FARMALL 120C 63 GG 3.6 2.2 3.6
 PUMA 200 CVX 21 XG 6.7 2.8 6.9
 QUANTUM 110F 21 MM 3.4 2.1 3.1
CLAAS ARION 450 14 GG 4.5 2.5 5.3
 AXION 830 13 MG 6.7 2.9 8.4
 ARION 440 12 GG 4.5 2.5 5.3
DEUTZ-FAHR 5100.4 D 56 MM 3.8 2.4 3.4
 5110 G 30 GG 3.8 2.4 3.9
 5115 DF 21 GG 3.8 2.4 3.9
FENDT 722 VARIO 52 XG 6.0 2.7 7.9
 826 VARIO 46 XG 6.0 2.9 9.5
 718 VARIO 42 MG 6.0 2.7 7.7
JOHN DEERE 6120M 170 GG 4.5 2.4 5.7
 6155M 158 MG 6.8 2.7 6.7
 6195M 98 XG 6.8 2.8 7.5
 6130M 92 GG 4.5 2.5 5.8
 5100M 4WD 76 GG 4.5 2.3 3.9
KIOTI CK2630 23 MP 1.6 1.6 1.2
 DK6020N 12 PP 1.8 1.8 1.6
 DK5010N 8 MP 1.8 1.8 1.6
KUBOTA M5101N 62 MM 3.7 2.1 2.5
 M5091N 52 MM 3.7 2.1 2.5
 M5-112 38 MM 3.7 2.1 2.5
LAMBORGHINI STRIKE 105 TB 9 PP 3.8 3.3 2.4
 STRIKE 115 TB 8 GG 3.8 2.4 3.9
 SPIRE F 115 (113T1) 6 MM 3.8 2.2 3.5
LANDINI REX 4-100F 23 MM 2.9 2.1 2.9
 REX 4-090F 22 MM 2.9 2.1 2.9
 REX 4-100GT 11 MM 2.9 2.1 2.9
MASSEY FERGUSON MF 5711M 31 MM 4.4 2.4 4.2
 MF 5709M 25 MM 4.4 2.4 4.0
 MF 5S.125 17 GG 4.4 2.5 5.3
McCORMICK X7.650 16 GG 6.7 2.7 7.0
 X5.45 14 MM 3.6 2.3 5.4
 X4.50F 11 MM 2.9 2.1 2.8
NEW HOLLAND T4.100F 123 MM 3.4 2.1 2.9
 T4.110F 84 MM 3.4 2.1 2.9
 T4.110LP 79 MM 3.4 2.1 2.8
 T5.120 65 MM 4.4 2.4 5.5
 T4.90F 47 MM 3.4 2.1 2.7
SAME FRUTTETO 115 28 GG 3.8 2.2 3.3
 FRUTTETO 105 13 MM 4.0 2.5 4.2
 FRUTTETO 100 CLASSIC 12 MM 2.8 2.0 3.2
SOLIS SOLIS 90 N 65 MM 4.0 2.2 2.9
 SOLIS 26 4WD 58 MP 1.3 1.5 1.0
 SOLIS 26 DT 9+9 20 MP 1.3 1.5 1.0
VALTRA N135 30 GG 4.9 2.6 6.5
 A115 23 GG 4.4 2.4 4.3
 N155E 22 GG 4.9 2.6 6.5

 Marca Modelo Unidades Clase Cilindrada Batalla Peso min
     (L)  (m) (t)

TIPOS DE TRACTORES

• Extra Grandes (XG). Estándar o de 
anchura de vía normal de tipo 2+2RM 
(doble tracción con ruedas de 
diferente tamaño). que tienen motores 
de seis o más cilindros con potencia 
de referencia de más de 200 CV y 
con masa sin lastre igual o superior a 
8.000 kg. 

• Muy Grandes (MG). Estándar o de 
anchura de tipo 2+2RM (doble 
tracción con ruedas de diferente 
tamaño). que tienen motores de seis 
o más cilindros con potencias de 
referencia entre los 160 CV y 200 CV.

• Grandes (GG). Estándar o de anchura 
de vía normal de tipo 2+2RM (doble 
tracción con ruedas de diferente 
tamaño). que tienen motores de 
cuatro. cinco o seis cilindros con 
potencias de referencia de más de 
110 CV y menos de 160 CV.

• Medianos (MM). Tractores que tienen 
motores de tres y cuatro cilindros 
con potencias de referencia entre 
80 y 109 CV y que su cilindrada es 
superior a los 3.5 litros. Asimismo. 
pueden ser de tipo estándar o 
de anchura de vía normal de tipo 
2+2RM (doble tracción con ruedas 
de diferente tamaño) o del tipo 2RM 
(simple tracción). tractores de doble 
tracción con ruedas de igual diámetro 
en ambos ejes (rígidos y articulados). 
y tractores especiales de ruedas con 
estructura 2RM y 2+2RM de vía 
estrecha. elevados. y para aplicaciones 
HVSHFLƂFDV�

 • ‘Pequeños’ (PP). Motores de 3. 4 y 5 
cilindros con potencias de referencia 
inferior a 80 CV y superior a 50 CV. 
siendo su cilindrada inferior a 3.5 L. 

• ‘Muy pequeños’ (MP). Motores de 
menos de 50 CV con cilindrada 
inferior a 3.5 L.

En estos dos últimos casos. pueden ser 
de tipo estándar o de anchura de vía 
normal de tipo 2+2RM (doble tracción 
con ruedas de diferente tamaño) o del 
tipo 2RM (simple tracción). tractores 
de doble tracción con ruedas de igual 
diámetro en ambos ejes (rígidos y 
articulados). y tractores especiales de 
ruedas con estructura 2RM y 2+2RM 
de vía estrecha. elevados. y para 
DSOLFDFLRQHV�HVSHFÊƂFDV�
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 Tractores vendidos por CC.AA. en septiembre 2022 y porcentaje acumulado anual.  
Variación sobre el acumulado del año anterior

313 
24.9 / -11.5

83
8.6 / -3.1

13
0.9 / -12.5

17
2.2 / 14.5

11
1.3 / 11.6

91
10.6 / -7.0

5
0.7 / -5.7

96
10.5 / -22.7

52
9.3 / -11.4

34
7.1 / -14.7

45
5.4 / -2.2

54
6.2 / -18.4

47
6.3 / -17.7

5
0.3 / -23.3

12
1.7 / -9.6 9

1.5 / -7.0 19
2.5 / 2.3

906
100.0 / -11.3

Unidades septiembre 2022
Porcentaje de ventas entre los meses  

enero-septiembre de 2022 /
Variación porcentual comparada en el 

periodo enero-septiembre 22 respecto a  
enero-septiembre 21

http://www.adrgeplasmetal.com


https://www.feriazaragoza.es
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L
a inversión total acumulada 
en tractores, maquinaria au-
tomotriz y arrastrada/ suspen-
dida durante los nueve me-

ses de 2022 ha sido de 806 761 
k€, un descenso del 1.7% respec-
to al mismo periodo del año pasa-
do y un 20.1% si lo comparamos 
con 2020.

De enero a septiembre la 
inversión acumulada en tracto-
res se incrementó respecto a los 
dos años anteriores en un 3.5% y 
22.7%, en cada caso y en maqui-
naria automotriz aumentó respec-
to al mismo periodo de los años 
2021 y 2020 en un 4.3% y 17.8%, 
respectivamente. En maquinaria 
arrastrada/suspendida la compa-
rativa es positiva, en un 15.7%, si 
la comparación se hace respecto 
a 2021 y negativa, 15.5%, si la re-
ferencia es 2020.

El valor de la inversión en trac-
tores durante el pasado mes de 
septiembre ha sido el valor más al-
to del año y se encuentra un 20.7% 
por encima del valor medio men-
sual de este ejercicio, al igual que 
en maquinaria automotriz que la 
comparativa respecto a su media 
anual es positiva, 15.9%. Sin em-
bargo, la maquinaria arrastrada/
suspendida tuvo una inversión un 
23.3% por debajo del valor medio 
mensual del año.Q

INVERSIÓN ENERO-SEPTIEMBRE DE 2022

JUAN JOSÉ RAMÍREZ  
Dr. Ing. Agrónomo

A partir de datos publicados por el 
Ministerio de Agricultura, Pesca y 

Alimentación (MAPA) 

 Evolución de la inversión mensual en los meses de enero a 
septiembre de 2022 en tractores, maquinaria automotriz y 
arrastrada/suspendida (valor en k€) 

 Comparativa de la inversión realizada en tractores, maquinaria 
automotriz y maquinaria arrastrada/suspendida durante el mes 
de septiembre en el trienio 2020-22 (valor en k€)

 Comparativa de la inversión acumulada en tractores, 
maquinaria automotriz y maquinaria arrastrada/suspendida en 
los meses de enero a septiembre de cada año en el trienio 
2020-22 (valor en k€)

M E R C A D O
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Equipos Tratamientos
52 989 | 27.5%Equipos aporte

fertilizantes-agua 26 848 | 13.9%

Maq. Preparación Trabajo
 Suelo 22 954 | 11.9%

Siembra y plantación
 27 287 | 14.1%

Equipos Recolección
50 030 | 25.9%

Otras 12 923 | 6.7%

 Distribución de la inversión total acumulada 
en maquinaria arrastrada/suspendida en los 
meses de enero a septiembre de 2022

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 193 031 k€.

Equipos de carga
5 364 | 31.0% De recolección

10 828 | 62.5%

Otras 1 133 | 6.5%

 Distribución de la inversión en maquinaria 
automotriz, según tipo de máquina, en 
septiembre de 2022

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 17 325 k€.

Equipos de carga
38 091 | 32.5%

De recolección
72 140 | 61.6%

Otras 6 856 | 5.9%

 Distribución de la inversión total 
acumulada en maquinaria automotriz en los 
meses de enero a septiembre de 2022

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 134 412 k€.

Tractores de ruedas
478 938 | 59.4%

Maquinaria Arrastrada/Suspendida
193 031 | 23.9%

Maquinaria Automotriz
134 792 | 16.7%

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 806 761 k€.

 Inversión acumulada en tractores, 
maquinaria automotriz y maquinaria 
arrastrada/suspendida en los meses de 
enero a septiembre de 2022

DTE-Articulados
5 665 | 1%

DT-Normal
329 087 | 69%

DTE-Rígidos
114 081 | 24%

Cadenas
3 627 | 1%

ST-Estrecho
758 | 0%

Otros
25 533 | 5%

 Distribución de la inversión acumulada en 
tractores, según tipos de tracción y anchura 
de vía, en los meses de enero a septiembre 
de 2022

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 478 752 k€.

ST: Simple Tracción; DT: Doble Tracción;  
DTE: DT Estrecho
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Equipos Tratamientos
3 851 | 23.4%

Equipos aporte
fertilización y agua

2 454 | 14.9%

Maq. preparación Trabajo
 Suelo 2 428 | 14.8%

Siembra y plantación
2 065 | 12.5%

Equipos Recolección
3 869 | 23.5%

Otras 1 788 | 10.9%

 Distribución de la inversión en 
maquinaria arrastrada/suspendida, según 
tipo de máquina, en septiembre de 2022

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 16 455 k€.

Tractores de ruedas
64 213 | 65.5%

Maquinaria Arrastrada/Suspendida
16 455 | 16.8%

Maquinaria Automotriz
17 355 | 17.7%

Primer valor, inversión en k€. Segundo valor, porcentaje 
respecto al total de la inversión: 98 023 k€.

 Distribución de la inversión en maquinaria 
nueva (tractores, maquinaria automotriz y 
arrastrada/suspendida) en septiembre de 2022

http://www.joskin.com/
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CAMPAÑA DE RECOLECCIÓN 2021-22

JUAN JOSÉ RAMÍREZ  
Dr. Ing. Agrónomo

A partir de datos publicados por el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentación 
(MAPA) 

 Serie historica de inscripción total de maquinaria de 
recolección desde la campaña 2006-07 hasta 2021-22 
(Unidades totales vendidas en cada campaña)

 Comparativa de la comercialización de maquinaria de 
recolección, según tipo de máquina, en las campañas 2017-
18 a 2021-22 (Unidades totales vendidas por cada tipo de 
máquina)

La campaña de ventas de ma-
quinaria de recolección que 
comenzó en octubre de 2021 

y concluyó en septiembre de 2022, 

Otras máquinas
14.8%

Cereal 38.3%

Forraje 3.6%Vibradores 3.6%
Vendimiadoras

26.6%

Hortícolas
2.2%

Madera
10.9%

 Distribución de las ventas 
de maquinaria de 
recolección, según tipo de 
máquina durante la 
campaña 2021-22

tuvó un ligero incremento del 2% 
respecto a la campaña 2019-20 y 
un retroceso en las ventas del 6.5%, 
si lo comparamos con la campaña 

inmediatamente anterior a la que 
acaba de terminar. Retroceder a 
campañas pretéritas a las mencio-
nadas es ahondar en la diferencia 
negativa de ventas. La distribución 
de ventas de este sector tienen en 
las cosechadoras de cereal y ven-
dimiadoras a las máquinas más 
representativas ya que significan 
el 38.3% y el 26.6%, cada una, de 
las ventas totales de la campaña. 
Les siguen la maquinaria de apro-
vechamientos de madera (10.9%), 
cosechadoras de forraje (3.6%), 
vibradores (3.6%), y recolectoras 
de hortícolas (2.1%) En el apartado 
denominado como otras máquinas, 
que supone un 14.8% del total, se 
recogen las cosechadoras de pa-
tatas, remolacha, algodón, plata-
formas para frutales y barredoras. 

Durante esta campaña la inver-
sión total en maquinaria automotriz 
de recolección ha sido de 112 224 
k€, distribuida, fundamentalmen-
te, en cosechadoras de cereal 
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 19.1%

0.5%

33.5%

15.8%

14.8%

0.5%
1.4%

1.4%

1.0%

7.2%
0.5%

4.3%

 Distribución de ventas de cosechadoras de cereal en la campaña 2021-22
Por comunidades autónomas Por marcas

Case IH 0.5%
Claas 23.7%

Deutz-Fahr
7.7%

Fendt 5.8%John Deere
26.6%

New Holland 34.8%

Massey Ferg.
1.0%

5.0%

15.0% 5.0%

5.0%

5.0%

5.0%
5.0%

10.0%

45.0%

 Distribución de ventas de cosechadoras de forraje en la campaña 2021-22
Por comunidades autónomas Por marcas

John Deere 11.1%

Claas 72.2%New Holland 16.7%

29.7%

2.1%
8.3% 6.9%

8.3%
4.1%

1.4%

2.8%

2.8%

33.8%

 Distribución de ventas de vendimiadoras en la campaña 2021-22
Por comunidades autónomas Por marcas

Pellenc 17.1% Gregoire 17.1%

New Holland 65.8%
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11.7%

1.7%

73.3%
6.7%3.3%

1.7%

 Distribución de ventas de maquinaria para el aprovechamiento de madera en la  
campaña 2021-22 

Por comunidades autónomas Por marcas

Ponse
15.0%

Logset 26.7%

Ecolog 5.0%

Forcar 3.3%

Dingo 3.3%Timberiack 1.7%
Rottne 5.0%

Hitachy 1.7%

Eliatis 1.7%

Komatsu 8.3%

John Deere 28.3%

(39.3%), vendimiadoras ( 25.7%) y 
maquinaria para el aprovechamien-
to de la madera (16.7%). La inver-
sión total en maquinaria arrastrada/
suspendida de recolección ha sido 
de 59 915 k€ con una distribución 
mayoritaria en: empacadoras de 
grandes pacas (25.6%), rotoem-
pacadoras (20.2%), vibradores 
(9.2%), equipos de carga (9.1%), 
segadoras (8.8%), rastrillos (7.3%) 
y vendimiadoras (6.6%). 

Las ventas de las cosechadoras 
de cereal descendieron por debajo 
de los niveles a las dos campañas 
pasadas en un 2.3% respecto a la 
de 2019-20 y en un 18.6% respecto 
a 2020-21, superan, eso sí, los malos 

registros que se produjeron en la de 
��������FO�VO�������-B�DMBTJmDBDJØO�
de ventas de marcas tiene como líder 
a New Holland (34.8%), seguido de 
John Deere (26.6%) y Claas (23.7%). 
Con números más modestos se en-
cuentran Deutz-Fahr (7.7%), Fendt 
(5.8%), Massey Ferguson (1%) y 
Case IH (0.5%). La distribución por 
CC.AA. tiene como referentes a Cas-
tilla y León (33.5%), Aragón (19.1%), 
Castilla-La Mancha (15.8%), Catalu-
ña (14%) y Navarra (7.2%).

Las ventas de vendimiadoras 
ha tenido una campaña extraordi-
naria que bate todas las cifras re-
gistradas hasta ahora, supera en 
un 78% el valor medio de las dos 

campañas anteriores. El líder indis-
cutible de ventas vuelve a ser New 
Holland con una cuota de merca-
do del 65.8% le siguen Gregoire 

8.3%

25.0%

33.3%

16.7%

8.3%

2.8%

 Distribución de ventas de maquinaria de recolección de hortícolas en la campaña 2021-22
Por comunidades autónomas Por marcas

Ploegger 20.0%

MTS 20.0%

Oxbo 10.0%
Guaresi 10.0%

Corima 10.0%

Harvetec 10.0%

Ortomec 20.0%

Pellenc 50.0%

Videlsur 30.0% Moresil 10.0%
Crispe 5.0%Talleres González 5.0%

 Distribucion de ventas de 
vibradores, por marcas, 
durante la campaña 2021-22
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y Pellenc con unas ventas del 
17.1%, cada uno. Castilla la 
Mancha repite como líder con 
un 33.8% de las ventas seguida 
de Andalucía (29.7%), Castilla 
y León (8.3%), Extremadura 
(8.3%), Cataluña (6.9%) y Co-
munidad Valenciana (4.1%).

Las ventas de cosechadoras 
de forraje descienden un 25.9% 
en ventas respecto a la campa-
ña anterior y se sitúa a la par de 
la campaña 2019-20. El número 
uno en ventas sigue siendo Claas 
con una cuota de mercado del 
72.2% seguida de New Holland 
(16.7%) y John Deere (11.1%). 
Galicia concentra el 45% de las 
ventas seguida de Castilla y León 
(15%) y Cataluña (10%).

Las ventas de vibradores 
acumulan otra campaña más 
malos resultados, con diferen-
DJBT�NVZ�TJHOJmDBUJWBT�SFTQFD-
to a campañas anteriores y se 
sitúan al nivel de las campañas 
2012-13 y 2015-16, que son 
los peores datos de las últimas 
diez campañas. Las ventas se 
distribuyen entre Andalucía y 
Castilla-La Mancha en un 65% 
y 25%, respectivamente. Las 
marcas más representativas del 
sector son: Pellenc (50%), Cris-
pe (21.4%), y Videlsur (30%).

La maquinaria para aprove-
chamiento de madera mantiene 
su nivel de ventas campaña tras 
campaña y concentra la mayo-
ría de sus ventas en Galicia con 
unas ventas del 73.3% sobre el 
total de la campaña. Las tres 
marcas que dominan el mer-
cado son: John Deere (28.3%), 
Logset (26.7%) y Ponsse (15%).

La maquinaria para la reco-
lección de hortícolas ha tenido 
su peor registro de máquinas 
inscritas de las últimas cinco 
campañas. Un tercio de las 
ventas se localizan en Murcia 
seguida de Extremadura (25%) 
y Navarra (16.7%). La clasifi-
cación de ventas por marcas 
tiene como referentes a MTS, 
Ploegger y Ortomec cada una 
con un 20% de las ventas.Q

 Evolución mensual de la inversión en maquinaria de 
recolección automotriz y arrastrada/suspendida en la campaña 
2021-22 (Valor en k€)

 Distribución de la inversión total de maquinaria de recolección 
automotriz, según tipo de máquina, en la campaña 2021-22 
(valores totales en k€)

Otras máquinas
4 805 | 4.3%

Plataformas 1 096 | 1.0%

Cereal 43 978 | 39.3%

Forraje 7 070 | 6.3%
Vibradores 1 629 | 1.5%

Vendimiadoras
28 800 | 25.7%

Hortalizas
5 871 | 5.2%

Madera
18 724 | 16.7%

 Distribución de la inversión total de maquinaria de recolección 
arrastrada/suspendida, según tipo de máquina, en la campaña 
2021-22 (valores totales en k€)

Vibradores 5 524 | 9.2%

Plataformas arrast.
488 | 0.8%

Barredoras/aspiradoras
490 | 0.8%

Vendimiadoas arrast.
3 932 | 6.6% De hortícolas remolcada 1 323 | 2.2%

Otras máq. recolecc. 2 547 | 4.3%
Segadoras 5 297 | 8.8%

Rastrillos 4 395 | 7.3%

Empacad. grandes
pacas 15 363 | 25.6%

Rotoempacadoras 12 098 | 20.2%Equipos de carga 5 462 | 9.1%

Otras máquinas 753 | 1.3%

Arrancadoras 152 | 0.3%

Cosechadora arrast.
1 627 | 2.7%

Empacad. convenc.
464 | 0.8%
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País: ..........................................................................................................
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E-mail: .......................................................................................................
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Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo aviso, 
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