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La nueva CLAAS TRION.
Se adapta a su trabajo.

Cada parcela es especial. Y justo para ello hemos fabricado la CLAAS TRION. Su unidad de trilla esta preparada
para un gran caudal. Los sistemas inteligentes de asistencia al operario le ayudan a cosechar de forma eficiente
y confortable.

Disfrute con la TRION de una nueva dimension de fiabilidad.
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EDITORIAL

JULIAN
MENDIETA

DESESPERACION

stamos viviendo unas circunstancias muy dificiles y complicadas para aquellos que no

hemos vivido un conflicto bélico de manera directa, afortunadamente, nada asimilables

ni comprensibles en un mundo que ya ha estado a punto de crear un caos nuclear. Se

nos olvida que estamos en un sector que crea vida y esperanza, donde estamos en
contacto directo con la fuente de la subsistencia como es el sector agropecuario, tantas veces
incomprendido y pocas veces entendido.

Vemos en el conflicto invasivo de Rusia con la apropiacion indebida de las producciones y
maquinaria del pais invadido, como es de importante, en toda esta situacion, la agricultura,
de la que depende que terceros paises se estan abocando a una hambruna de dimensiones
inimaginables, donde esos seres humanos mas desfavorecidos se encuentran impotentes y
desesperados ante un horizonte tenebroso.

Si esto fuera poco, estamos pasando por una climatologia descompensada, donde pasamos
de inundaciones y fuertes nevadas, a la sequia mas dura acompafada de incendios
devastadores, como si esto fuera una prueba de GADU para hacernos recapacitar de nuestras
conductas equivocadas y erraticas; pero los seres humanos somos asi, no aprendemos de
nuestros errores, por mucha hemeroteca que tengamos.

Los occidentales queremos que todo se mida por nuestro rasero y nos gusta que los demas
se regulen por nuestro pensamiento, cuando no deberia de ser asi; Nos preocupamos en
exceso cuando si en nuestro humilde mercado europeo sobreviene una flexion en las ventas
de nuestros ultra sofisticados tractores, y no vemos que en el pasado mes de septiembre en
India su mercado, comparandolo con el mismo mes de 2021, aumentdé un 23% hasta llegar a
las 113 687 unidades.

Mi primer viaje a Brasil, en 2000, me asombr( lo que nos adelantaban en la imposicion del
internet y en su dindmica del empleo de tecnologias, cuando en Europa adn no estaba tan
popularizadas como alli y que nos permitio a algunos ver lo que podiamos aprender en todo
lo referente a conectividad y sacar partido de las nuevas tecnologias que aun hoy en dia me
siguen asombrando de las posibilidades de desarrollo, de todo aquello que nos brinda y que
me demuestra que aquellos que no tengamos la capacidad de aprendizaje, nos convertiremos
en ‘objetos’ vetustos dignos de museos, como |o han sido miles de profesiones y
profesionales que se han quedado en |a cuneta de la vida... jPero que no cunda el panico!,
aln nos queda cuerda para rato.

Pero ante todo no nos desesperemos, ni aun cuando estemos en aquellas condiciones mas
negativas porque no olvidemos, que de las nubes mas negras, nos cae agua limpia y esa
agua creard vida. =

OCTUBRE 2022 | agrotécnica 5
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FALLECE EL DR. BERNARD KRONE

LOS PILARES DE UN SECTOR

Ha fallecido Bernard Krone, cuando atin tenia mucho camino por delante y dar lecciones
de vida personal y empresarial. Nos ha dejado uno de los empresarios del sector de ma-
quinaria agricola e industrial mds prolificos de nuestro mundo.

Bernard Krone, ha sido un referente en las empresas europeas, familiares, de la postguerra
y uno de los pilares de la recuperacion de Alemania, creando una potente empresa que se
extendia mds alld de Europa y del sector de la maquinaria agricola.

He tenido la oportunidad y la suerte de tener con €l un trato directo y personal, mds alld
del que hubiera sido el 16gico por mi trabajo; le conoci de manera directa a través de
Deltacinco en sus inicios de comercializar sus productos en Espaiia, posteriormente y a
través de mi querido amigo Martin Richenhagen, donde coincidimos en varias reuniones
de las Africa Summit, donde guardo, en Berlin con un frio de mil demonios, una anécdota.

En un entre actos, se me acerca Bernard y me espeta “;qué vas a hacer esta noche a la
hora de cena...? te invito a la GENDARMERI”.Y con ese impetu que tenia, hacia alli
nos dirigimos; hablamos de muchas cosas, de su aficién al vino blanco espafiol que su
amigo Luis Delgado le obsequiaba, de mil historias de nuestro mundillo y de su opinién
sobre la evolucion de las grandes empresas.

También fue un nexo de unidon Gero Shulze, al que conoci en sus tiempos de Claas.

Ahora ‘la Corona’ pierde a uno de sus mds leales portadores, aunque esta ha quedado en
buenas manos. Los que le conocimos y tratamos hemos perdido un gran ser humano, un
amigo y un empresario de los que dejan su huella en la Historia.

Descansa en Paz.

JULIAN MENDIETA

Tras una grave enfermedad, el pasado 14 de
octubre de 2022 fallecid el antiguo propietario
del grupo Krone, el Dr. Bernard Krone, en Spelle,
Emsland, a la edad de 82 anos.

Entre sus grandes logros esta el continuo desarrollo
de su empresa con decisiones innovadoras para
diversificar el negocio, dando lugar a un grupo que en
la actualidad cuenta con mas de 7000 empleados.
Ademas de entrar en el sector de vehiculos
comerciales, establecio, entre otras cosas, tecnologia
autopropulsada en ingenierfa agricola y especializé la
empresa Krone en tecnologia de cosecha de forraje,
cuya maquinaria es importada en Espana y Portugal

agrotécnica | OCTUBRE 2022

por Farming Agricola con una experiencia de mas de
40 anos.

Ademas, se dedico plenamente al trabajo asociativo:
en la Céamara de Comercio e Industria, en la
Asociacion de Maquinaria Agricola y Tractores
Agricolas (LAV), como Presidente de la Asociacion
Europea de la Industria de Maquinaria Agricola
(CEMA), en la Asociacion de Empresas Mecanicas
e Ingenierfa de Planta (VDMA), como Vicepresidente
de la Asociacion Alemana de la Industria Automotriz
(VDA), y como Presidente del grupo de fabricantes
de ‘Remolques, Carrocerias Especiales y
Autobuses’.



Sus logros fueron reconocidos en numerosas
ocasiones. El Instituto de Tecnologia de la
Universidad de Braunschweig le otorgd un
doctorado honoris causa. Recibid la Medalla
Tilo-Freiherr-von-Wilmowsky por “muchos arios
de valiosos impulsos en beneficio de las personas
empleadas en la agricultura”, la Max-Eyth-
DenkmUnze de oro, y el ex Primer Ministro de Baja
Sajonia, Christian Waulff, le hizo entrega de la Cruz
del Mérito en Cinta de la Orden del Mérito de Baja
Sajonia. El primer ministro, el presidente Stephan
Well, le otorgd la Cruz al Mérito de Primera

Clase del Estado de Baja Sajonia. Ademas,

recibié el premio de la industria LEO en la
categoria ‘Innovacién/ldea’ por el concepto

del conocido camidn largo. También recibid

la Medalla Emsland, el Grashof DenkmUnze,

el maximo galardon de la Asociacion de

Ingenieros Alemanes, y el ‘Grossen Wagen’ de la
Bundesverband Guterkraftverkehr (BGL). La VDA
lo nombré miembro de honor en 2013.

En su vida privada, ha sido padre de tres hijos y
abuelo.

Nuestro mas sincero pésame a la familia y
empleados del Grupo Krone.
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FEDERICO FITCH, NUEVO DIRECTOR
GENERAL DE FARMING AGRICOLA

Desde el pasado 3 de octubre, Federico Fitch es

el director general de Farming Agricola y reporta
directamente a Juan Carlos Delgado, que sigue al frente
como presidente de esta compania que se lleva forjando
desde hace mas de 40 anos.

Desde Farming Agricola afirman que el objetivo de este
cambio estratégico es liderar y consolidar el proceso

de crecimiento de la compafiia para seguir importando
marcas de maquinaria agricola de prestigio en Espafa y
Portugal.

Fitch cuenta con una dilatada y reconocida trayectoria
profesional, avalada por més de 25 afios de experiencia
nacional e internacional en el sector agricola.

“Este cambio, junto a las nuevas instalaciones que se
inauguraron hace un ario, aportara a la empresa un gran
impulso para seguir afrontando los retos que exigen la
agricultura y ganaderia actual”, destacan desde Farming
Agricola.

FARMING AGRI',COLA NOMBRA
A EMILIO GARCIA DIRECTOR
FINANCIERO

La compafiia palentina Farming Agricola anuncia

la reciente incorporacion a su equipo directivo de
Emilio Garcia, nombrado director financiero. Este puesto,
de nueva creacion, “es imprescindible en una compariia
del nivel en el que ahora mismo esté posicionada Farming
Agricola”, destaca la propia firma.

Los amplios conocimientos y experiencia en los campos

de estrategia empresarial y financiera de Garcia le auguran

una magnifica labor liderando el érea financiera de la
companifa.

Juan Carlos Delgado,
presidente de Farming
Agricola y a quien reporta

comenta que “ha venido
con la ilusion de aportar

hacer, y estoy convencido
de que representara

un gran valor para la
compaliia, tal y como ha
demostrado a lo largo de
Su experiencia’.

agrotécnica | OCTUBRE 2022

directamente Emilio Garcia,

sus conocimientos y saber

Federico Fitch habla cinco

idiomas, es Ingeniero Industrial

y de Sistemas por el Instituto

Tecnoldgico y de Estudios

Superiores de Monterrey (ITESM)

en México, y cuenta con un MBA ) <

de la misma Institucion, ademas

de cursos ejecutivos de Tuck

School of Bussiness de la Universidad de Dartmouth

en EE. UU. Cuenta con una dilatada experiencia como
director general y regional en empresas del sector
financiero dedicadas al apoyo de la agricultura.

Fitch afirma que afronta el reto “con una gran ilusion,
esperando contribuir con mis conocimientos y experiencia
a que Farming Agricola continde siendo un referente en
los mercados de Espania y Portugal, ademas de alcanzar
a mediano plazo un crecimiento constante y rentable para
el accionista”.

MEDALLA DE ORO DE LOS
PREMIOS CAMARA 2022 PARA
FARMING AGRICOLA

La Cémara de Comercio de Palencia reconoce y
galardona publicamente, otorgando la medalla de
oro de los Premios Céamara 2022, |a labor desarrollada
por Farming Agricola y por su presidente Juan Carlos
Delgado, que por su inquietud y actividad empresarial,
ha contribuido al desarrollo econémico de Palencia y su
provincia.

El Trofeo Cémara Oficial de Comercio, Industria

y Servicios de Palencia 2022 premia la labor
desempenada durante los més de 40 afios de actividad
de la compania, ademas del proyecto de innovacion

de las nuevas instalaciones, la contribucion a la
sostenibilidad energética siendo 100% autosuficientes,
aportando dinamismo y crecimiento al medio rural donde
esta ubicada.

“Es un galarddn que recibimos con gran ilusién. Es un
premio de todas las personas que formamos Farming
Agricola, ya que, gracias al trabajo y dedicacion de
todos, hacemos que esta compania afronte los retos
actuales, se preparé para el futuro y continde siendo
un referente en el sector agricola”, destacan desde la
comparifa.www.farmingagricola.com |



http://www.farmingagricola.com/
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ADENA
Y ESPADA
HUSQVARNA,
ESPECIALES PARA
ARBORICULTURA

Con el fin de satisfacer

la creciente demanda de
mantenimiento de espacios verdes,
Husqvarna amplia su oferta de
equipos de corte con una cadenay
una espada de %'mini, de 1.1 mm,
disefiadas especificamente para
la poda. Estos nuevos productos
X-Precision favorecen una poda
mas precisa y ayudan a los
profesionales de la arboricultura
a realizar cortes mas limpios y
respetuosos para los arboles
Ambos accesorios requieren
menos energia, por lo que son
especialmente adecuados para
las cada vez més vendidas
motosierras a bateria, pero también
para motosierras a gasolina mas
pequenas. Asimismo, el nuevo
sistema de corte produce menos
ruido, lo que genera un entorno
mas agradable en el que resulta
mas sencillo comunicarse.

[ www.husgvarna.com|

PREMIO A LA INNOVACION TECNICA Y
MENCION ESPECIAL PARA KUBOTA
EN EIMA INTERNATIONAL AWARDS

Kubota ha recibido el méaximo

reconocimiento del jurado de ‘EIMA

International Awards’, por un pulverizador
inteligente para huertos, asf como una
mencion especial por el dispositivo

SCG de nueva generacion. Desde la
compafiia destacan que “estos valiosos
reconocimientos ponen de manifiesto la fortaleza
de Kubota en el sector de los cultivos especiales

y reflejan el sélido compromiso de la empresa para convertirse en el lider del
mercado en 2030" www.kubota-eu.com/ |

BOBCAT AMPLIA SU GAMA ELECTRICA
CON LA NUEVA MINIEXCAVADORA

Bobcat lanza en

Bauma (Munich,
Alemania) 2022 una nueva
miniexcavadora eléctrica de
dos toneladas, la Ultima de la
creciente linea de productos
de equipos compactos de
cero emisiones de Bobcat.
También presenta una

serie de innovaciones y
prototipos de Bobcat, como
la primera cargadora compacta de orugas totalmente eléctrica del mundo y
otros productos destinados a aumentar la productividad, el funcionamiento
auténomo y la gamificaciéon de las obras de construccion.

‘Nuestras maquinas eléctricas que se mostraran en Bauma forman parte
del proceso de Bobcat para sequir ampliando nuestra cartera de fuentes
de energia alternativas”, afirmé Vijayshekhar Nerva, jefe de innovacién de
Doosan Bobcat EMEA.

BOBCAT LANZO EN GALABAU SU MT100 Y AVANZO SU

Bobcat.|www.bobcat.com |

agrotécnica | OCTUBRE 2022

ENTRADA EN EL NEGOCIO DE LA JARDINERIA

Como estaba previsto, la feria Galabau 2022 sirvi6 de
plataforma para el lanzamiento europeo de la nueva
minicargadora de orugas MT 100 de Bobcat y para la presentacion
preliminar de los productos de segadoras que forman parte de la
nueva gama de equipos de jardineria de la marca.

Los visitantes del stand de Bobcat también pudieron ver una
muestra de otros productos de su gama destinados a paisajismo

y trabajo en espacios verdes, como cargadoras compactas de
orugas y de ruedas, miniexcavadoras, manipuladores telescopicos,
productos de compactacion ligera e implementos especializados



https://www.husqvarna.com/es/
https://www.kubota-eu.com/
https://www.bobcat.com

AGRIMAX ELOS

Independientemente de lo dificil que sean tus exigencias, AGRIMAX ELOS es tu
mejor aliado en terrenos humedos, como arrozales y marismas. Este neumatico
se ha disenado para ofrecer una traccion maxima y garantizar unas propiedades
optimas de autolimpieza, esenciales para las operaciones en terrenos embarrados
y durante traslados. Su diseno se ha complementado con refuerzos en los flancos
para garantizar siempre la maxima proteccion contra posibles danos.

AGRIMAX ELOS es la respuesta de BKT en términos de traccion y alto rendimiento,
incluso en los terrenos mas complicados.

GROWING TOGETHER

A LONG WAY
TOGETHER

in] §]v]B]O]2

bkt-tires.com
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JOSKIN MUESTRA EL ‘MULTITALENTO' DE
SU MAQUINA DRAKKAR

En 2011, el fabricante belga de maquinaria agricola Joskin presenté un
concepto de maquina completamente nuevo: el Drakkar. Se trata de

una caja con suelo moévil combinado con una pared frontal mévil que puede
utilizarse para transportar todo tipo de mercancias (ensilaje, cereales, pulpas,
remolachas, patatas, verduras, etc.) durante todo
el afo, garantizando la maxima rentabilidad para el
agricultor.

El Drakkar tiene un sistema de descarga unicoy
ultrarrapido que utiliza un suelo movil hermético
acoplado a una pared frontal movil. Este sistema

hangares o lugares bajos, sin comprimir la materia
transportada. La velocidad de vaciado del Drakkar
esta optimizada para ser inferior a 1 minuto.

[www.joskin.com/

KRAMP LANZA ‘LIVE CHAT WEB’,
SU NUEVO SERVICIO DE MENSAJERIA
INSTANTANEA

El servicio de atencion al cliente de Kramp.com lanza una nueva
funcionalidad, el Live Chat web, herramienta a través de la cual
los clientes de esta empresa lider en Europa en recambios agricolas y
accesorios, podran recibir asistencia profesional en tiempo real por medio de
mensajeria instantanea.
“Con Live Chat los clientes tienen a su servicio un nuevo canal

comunicacional, que se une a los ya existentes. Esta nueva iniciativa, ademas

de significar un paso mas en la experiencia de cliente, supone seguir
adelante con la apuesta de la compania por la innovacion digital”, destaca la
empresa. www.kramp.com

LA RED DE TALLERES KSC CELEBRA SU
CONVENCION MAS FUTURISTA

Con el objetivo de presentar novedades, la red KSC, especialista
en el mantenimiento de neumaticos y abanderada por el distribuidor

NEX, reuni6 en septiembre en Madrid a mas de 75 personas representantes

de sus talleres. Los asistentes pudieron ademas poner
a prueba y conocer de primera mano el nuevo modelo
de neumatico de la marca Kleber, el Quadraxer3y
Quadraxer3 SUV.
Entre las novedades, destacé la nueva pagina web,

| www.talleresksc.es, donde los consumidores pueden
encontrar la informacion referente a los mas de 350 talleres
que componen KSC, asf como a todos los productos de todas
las marcas que trabaja el grupo.
Los responsables de la red también presentaron un
ambicioso plan de comunicacion, para abrir la red al
conocimiento global del mercado, asi como un programa de
formacion.

agrotécnica | OCTUBRE 2022

permite una descarga segura sin vuelcos, incluso en

JYMPA CELEBRO
SUS 50 ANOS CON
UN EVENTO EN LAS
INSTALACIONES DE
LLEIDA

El pasado 30 de septiembre,
la empresa JYMPA organizo
un evento conmemorativo

de su 50 aniversario en sus
instalaciones de Castellsera
(Lleida), al que asistieron
numerosas personalidades,
clientes, proveedores y amigos de
José M? Pradas y M? Lluisa Gené,
fundadores de esta empresa,
actualmente liderada por sus
hijos Marta y Marcel. Junto a ellos
y a sus otros dos hijos, Marc y
David, destacaron la presencia
del alcalde de la localidad, Marcel
Pujol, el delegado territorial del
Govern de la Generalitat a Lleida,
Bernat Solé, y el subdelegado

del Gobierno de Espafia en
Lleida, José Crespin. Asimismo,
estuvieron presentes numerosos
distribuidores del territorio
nacional y de distintos paises
como Hungria, ltalia, Republica
Checa, Bulgaria, Ucrania...
ademas de todo el equipo
humano, actual y pasado, de
Jympa.

“Cumplir 50 afios rodeados de
amigos es un orgullo para una
empresa con profundas raices y
una gran proyeccion de futuro”,
destacan desde la empresa.

VIDEO: https://www.youtube.

com/watch?v=mp1MOA95V-k
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VISITA DE LOS CONCESIONARIOS A
LA FABRICA DE DEUTZ-FAHR EN
ALEMANIA

Cientos de concesionarios de toda Europa visitaron un afo mas,

durante los meses de septiembre y octubre, las instalaciones de Deutz-

Fahr en Alemania para llevar a cabo diferentes sesiones de formacion,

y conocer las Ultimas novedades en producto y servicios digitales que
ofrece el fabricante aleman. De Espafia estuvieron méas de veinte personas de 16 concesionarios,

acompanados por el personal de la filial del grupo SDF.

Durante varios dias, los concesionarios espafoles acudieron a diferentes sesiones técnicas en el innovador centro

de formacién de la marca, ubicado en el Deutz-Fahr Arena y pudieron conocer de primera mano las novedades de

producto, asi como realizar pruebas de conduccion con los equipos en condiciones de trabajo reales.

Ademas de las sesiones de formacion, visitaron la planta de produccién ‘Deutz-Fahr Land’, una de las fabricas de

tractores mas modernas de Europa. fwww.deutz-fahr.com |

DEUTZ-FAHR RENUEVA LA FAMILIA FL. GALAXY LDSR
SERIE 6 CON OCHO NUEVOS 510, DISPONIBLE

MODELOS EN DOS NUEVAS

Los ocho nuevos modelos de la Serie 6 de Deutz-Fahr pueden MED|DAS
equiparse con la transmision Powershift clasica o la version RCshift
completamente automaética. Con ellos, Deutz-Fahr cubre el mercado de Yokohama Off-Highway anuncia
tractores con trasmision Powershift y potencias de 160 a 230 CV que, que el Galaxy LDSR 510 ya esta
segun sus datos, representa en torno al 35%-40% del volumen total de disponible en dos nuevas medidas
este segmento en Europa. (17.5R25 y 20.5R25). Este neumatico
Estos nuevos tractores han sido desarrollados y fabricados en la planta sin camara, para cargadoras de ruedas
Deutz-Fahr Land de Lauingen y topadoras en trabajos de mineria y
(Alemania) y ofrecen hasta un 8% movimiento de tierras, dispone de una
més de par motor, nuevos depdsitos estructura radial totalmente en acero que
de combustible mas grandes, mayor resiste cualquier reto y prolonga su vida Util.
comodidad para el conductor gracias Los neumaticos LDSR 510 de la gama
a un sinfin de nuevas opciones para Galaxy estan disefiados y fabricados para
la cabina MaxiVision y menores trabajar en las mas duras condiciones
costes de mantenimiento, con fuera de la carretera y soportar cargas
intervalos de cambio del aceite pesadas. La gama se distingue por su
motor ampliados a 1000 horas de fiabilidad superior, su excelente traccién,

funcionamiento (o 2 afos). su durabilidad y su resistencia a los
cortes.
Con la incorporacion a la gama de estas

TRELLEBORG NOI\/”NADA EN LOS dos nuevas medidas, el neumatico
SIMA INNOVATION AWARDS 2022 Galaxy LDSR 510 est4 actualmente

disponible en las medidas 17.5R25,
En el SIMA Press Day se anuncié que Trelleborg estaréa entre los 20.5R25 y 23.5R25.
nominados que compiten por los premios SIMA Innovation Awards www.yokohama-oht.com
2022 con una gran innovacion para la industria agricola inteligente que
se desvelara en la feria SIMA en el stand D065, Hall 7 a partir del 6 de
noviembre.
Para SIMA 2022, Trelleborg mostrara como los nuevos neumaticos
inteligentes equipados con sensores especiales pueden adquirir datos
en tiempo real, ofreciendo a los agricultores indicadores completos para
configurar mejor su maquina.
|www.trelIeborg.com/es/wheels
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CONSEJOS DE BKT
SOBRE ELEGIR

BKT RECOGE EL TESTIMONIO DE
CUFICA SOBRE SUS NEUMATICOS

16

EARTHMAX SR 45 M

Recoger y escuchar las opiniones de

sus usuarios es fundamental para BKT,
porque de ese didlogo asegura que nacen
el perfeccionamiento y el desarrollo de sus
nuevos productos. En esta ocasion, BKT
hace una visita a Cufica, que ha elegido
equipar sus cinco volquetes rigidos con los
neumaticos EARTHMAX SR 45 M de BKT,
con la medida 24.00 R 35.
“En condiciones de trabajo tan dificiles, las
principales caracteristicas de un neumatico
tienen que ser la dureza, la adherencia, la
buena traccion y, naturalmente, la resistencia
y la duracion”, comenta Fernando Buelta

NEUMATICOS
PARA TERRENOS
INCLINADOS

Presion, banda de rodadura,
anchura, estructura, huella, mezcla
y medidas son detalles que tienen
que combinarse en algunos casos
€on otros parametros, como el tipo de
méaquina en los que se montaran, el tipo
de operaciones, el ritmo de horas de
trabajo, las condiciones y la inclinacion
de los terrenos, asi como otros mas. En
definitiva, una decision de expertos.
Estos son los productos que BKT propone

Gonzalez, jefe de las operaciones de extraccion de Cufica. “En nuestra
cantera hay tramos con una inclinacion del 10% que, sobre todo en
condiciones climaticas desfavorables, como la lluvia y la nieve, requieren una
Optima traccion y adherencia. La experiencia de Cufica con los neumaticos
BKT es excelente porque responden plenamente a nuestras exigencias.
Nuestros operadores pueden trabajar en completa seguridad.”, afiade.
EARTHMAX SR 45 M es un neumatico radial All Steel disponible en

tres tipologias de mezcla - normal, resistente al calor (heat resistant) y

resistente a los cortes (cut resistant).

para las aplicaciones en terrenos inclinados:
TRAC SUPER - Es un neumético radial
adecuado para aplicaciones realizadas
en amplias superficies.

AGRIMAX RT 765 — Este neumético de
la serie 70 de BKT, gracias a su amplia
area de contacto, garantiza una 6ptima
traccién y confort en todas las superficies
y en cualquier momento.

[ hitps://www.bkt-network.com/bkt-stories/bkt-conoce-cufica |

[www.bkt-tires.com |

NUEVAS SEGADORAS
ACONDICIONADORAS
ARRASTRADAS KUHN
FC 3155 - 3555 TLR

Kuhn completa su gama de segadoras

acondicionadoras con acondicionador de rodillos
mediante dos nuevos modelos arrastrados, FC 3155 TLR
y FC 3555 TLR, con anchuras de trabajo de 3.10 my 3.50
m respectivamente. El disefio de los dos nuevos modelos
integra todas las cualidades reconocidas de la gama Kuhn
Estas dos segadoras acondicionadoras con barra de tiro
lateral estan equipadas con el acondicionador de rodillos
Squareflex, con la barra de corte Optidisc Elite, cuchillas

Fast-Fit, sistema de suspension por muelles y cabezal

agrotécnica | OCTUBRE 2022

V-DUAL DE INDUSTRIAS
DAVID RECIBE MENCION EN EL
CONCURSO DE INNOVACION
TECNICA EIMA 2022

£

El director general

de Industrias David,
Francisco Lopez Martinez,
recibi¢ el pasado 5 de octubre,
de manos del presidente de
UNACOMA, el premio a la
Mencion del Concurso de
Innovacion Técnica EIMA 2022
por la prepodadora V-DUAL,
destacada por realizar la labor
de poda de forma bilateral y topping, permitiendo trabajar
en dos hileras de forma simultanea, en arboles desde su
plantacion hasta arboles adultos.
Esté& previsto que Industrias David muestre esta y otras
innovaciones de la marca en la 45 edicion de EIMA, que
tendrd lugar en la feria de Bolonia (Italia) del 9 al 13 de
noviembre (PAD 26 Stand A46).|hitps://id-david.com |
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CASE IH LANZA DOS NUEVOS
MODELOS FARMALL

La gama de tractores Farmall de Case IH, que
comprende modelos desde los 55CV hasta los 120
CV) crece con los nuevos Farmall 90 A y Farmall 100 A

(de 90 CV'y 100 CV respectivamente).

Disefiados para explotaciones mixtas pequefias

y medianas, y también para empresas ganaderas
especializadas, ofrecen una excelente relacion calidad-
precio, ademas de ser muy productivos, cémodos y
maniobrables. Destacan especialmente por su motor
de 4 cilindros FPT F5 con tecnologia de 4 valvulas por
cilindro, su sistema de postratamiento Compact High-
eSCR2 para cumplir la normativa Fase V'y su nueva
cabina de 4 pilares, silenciosa, espaciosa y cémoda,
con una excelente visibilidad.

[www.caseih.com |

CASE IH AUMENTA LA
CONECTIVIDAD DE LAS
COSECHADORAS AXIAL-FLOW

La conectividad de las cosechadoras Axial-Flow serie
250 aumenta con el paquete Safeguard Connect,

que incluye la tecnologia de conectividad avanzada AFS
Connect, la garantia extendida Safeguard, la inspeccion
precampana, la asistencia remota desde el concesionario,
el soporte Max Service 24/7 y la formacién del operador.
Esta combinacién de servicios de Case IH tiene como
objetivo asegurar que cualquier intervencion necesaria en
la maquina se produzca con el menor impacto posible en
las operaciones del cliente.

“La reputacion de Case IH y sus concesionarios gira en torno
a las expectativas de los clientes de un servicio premium
adecuado al equipo que adquieren”, afirma Peter Friis,
responsable del negocio de cosechadoras de Case IH en
Europa. “Safeguard Connect es el siguiente nivel de nuestro
compromiso de prestar asistencia a nuestros equipos
mucho después de la venta, lo que permite a los agricultores
centrarse en las tareas agricolas, proporcionando un

nivel de servicio que contribuye a maximizar la fiabilidad

y productividad y ofrece asistencia con el menor impacto
posible en las operaciones para minimizar los costes de
explotacion y propiedad y proteger la inversion del cliente.
Safeguard Connect estara disponible de serie en todas las
cosechadoras Axial-Flow serie 250 de Case IH para 2023”.

agrotécnica | OCTUBRE 2022

MAXAM TIRE ANADE NUEVOS
TAMANOS A LA FAMILIA
AGRIXTRA

Los nuevos tamarios Agrixtra 70
y 65 estaran disponibles desde
otoro.

La serie Agrixtra 70 de perfil ancho,
disefada para ofrecer flotacion

y traccion adicionales, afiadira

siete nuevos tamanos a la familia de
productos. El disefio de banda ancha con
caracteristicas de autolimpieza maximiza el

rendimiento en el campo y otorga la méxima productividad.
Con un perfil de tacos de 45°, la serie 70 proporciona

una excelente traccion y minimiza la vibracion durante la
conduccion.

Ademés, Maxam anade dos tamafios a la serie Agrixtra 65.
Los nuevos neumaticos 600/65R34 y 650/65R38 Agrixtra 65,
aligual que la serie 70, cuentan con un perfil extra ancho
para una alta flotacién y una traccién superior. La serie 65
esta disefiada para emplear compuestos de caucho de
primera calidad que reducen el agrietamiento por ozono e
intemperie. Desarrollada pensando en el usuario, la serie
Agrixtra 65 proporciona una alteracion minima del suelo y
maximiza la flotacion durante cada rotacion.

“Al ofrecer una traccion mejorada, una mayor estabilidad y
un deslizamiento reducido, la familia de productos Agrixtra
permite a Maxam ofrecer una solucion integral y basada en
el valor a los agricultores y contratistas de todo el mundo.
La garantia de 8 anos de Maxam promete proteger a los
clientes”, dice Greg Gilland, vicepresidente global de
Agricultura de Maxam Tire.|https://maxamtire.com/es/|

K
. Yyt

MAXAM SUMINISTRARA SUS
NEUMATICOS AGRICOLAS A
CASE IH Y NEW HOLLAND
AGRICULTURE

Las marcas de CNH Industrial han aprobado la
instalacion de la serie de neuméaticos radiales Maxam
Agrixtra para las familias de tractores Luxxum, Maxxum y
Puma de Case IHy T5, T6 y T7 SWB y LWB de New Holland.
Homologados en veintisiete tamarfos de neumaticos de
las series 85, 70, 65 y XL, los tractores Case IH y New
Holland ya estén disponibles para su compra con los
neumaticos radiales Agrixtra de Maxam en tamafios
de 24-42 pulgadas de didmetro. Todos los neumaticos
agricolas radiales Maxam estan respaldados por
una garantia de neumaticos de 8 afios, lo que pone
de relieve la confianza de Maxam en su oferta de
productos.
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RECAMBIOS FRAIN CELEBRA SU
30 ANIVERSARIO CON LA
2% EDICION DE EXPOFRAIN

Para celebrar su 30 aniversario, Recambios Frain invita a
asistir a la segunda edicion de ExpoFrain, que tendra lugar
del 18 al 20 de noviembre en el Pazo de Feiras e Congresos de
Lugo. Solo hace falta registrarse en expofrain.com/visitantes.
Como novedad, este afio todas las compras realizadas en
Recambios Frain durante el mes de octubre acumularan un
3% en un CHEQUE REGALOQ para gastar exclusivamente en la

" I feria| www.recambiosfrain.com/\

MAS RENDIMIENTO Y
CONECTMDAD EN LAS
NUEVAS PANTALLAS DE
TRIMBLE AGRICULTURE

Trimble Agriculture lanza al mercado dos nuevas
pantallas (GFX-1260™ y GFX-1060™) que

completan el abanico de tamarios disponibles en la JORNADA DE PUERTAS

familia de pantallas GFX. Son soluciones rapidas, ABIERTAS DE AGROALBA,

potentes y conectadas que responden a las exigencias CONGES|QNAR|O

actuales de las explotaciones agricolas gracias a un

nuevo nivel de rendimiento y conectividad. Proporcionan McCORMICK

a los agricultores las herramientas y el control necesarios

para aprovechar la tecnologia de agricultura de precision Bajo el lema ‘Renovacion de Futuro’, AgroAlba
de Ultima generacion en sus labores diarias. ha celebrado una jornada de puertas abiertas
Segun explica el fabricante, “las nuevas pantallas GFX- en sus instalaciones del Poligono Campollano Sur de
1260 y GFX-1060 son simples y faciles de usar con la Albacete para dar a conocer su nueva etapa como
interfaz Precision-IQ™, asi como rdpidas de instalar e concesionario McCormick y presentar la amplia cartera
intercambiar entre vehiculos. Esto elimina la necesidad de marcas y productos de los que es distribuidor

de tener pantallas adicionales en los diferentes vehiculos para la zona. Alrededor de 500 asistentes tuvieron la
y proporciona la maxima compatibilidad y transferibilidad oportunidad de conocer todo lo que AgroAlba ofrece
adaptandose a la camparia o a las necesidades a los profesionales del campo en esta nueva etapa. El
operativas de cada agricultor. Esto también significa evento ofrecié a todos ellos la oportunidad de tomar
que la curva de aprendizaje es mas corta. Gracias a contacto con la amplia gama de tractores McCormick,
Su construccion robusta, las pantallas GFX pueden perfectamente adaptados a todo tipo de necesidades,
realizar las actividades agricolas en practicamente asf como el completo catélogo de implementos,
cualquier condicion en el campo, desde condiciones equipos y servicios que AgroAlba ha incorporado a su
extremas como polvo y porfolio de marcas.

lluvia hasta campos dificiles
que crean vibraciones. Con
una mayor fiabilidad, estas
nuevas pantallas funcionan
adapltandose al ritmo de
los agricultores, tanto de
dia como de noche, y su
tiempo de inactividad o
mantenimiento es minimo”.

| www.trimble.com|

Andrés Moradas, director general de
AgriArgo Ibérica, destaco la fortaleza
del grupo Argo Tractors, con sede
central en ltalia y con presencia en
todo el mundo. Sus cinco plantas de
produccién son capaces de fabricar
més de 22 000 tractores al afo, con
una gama que abarca desde los

25 CV hasta los mas de 300 CV del
modelo X8.

www.mccormick.it/es
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OLIPES MAXIGRAS
CADENAS EN SPRAY, IDEAL
PARA GUIAS DE CORREDERA
EN RETROEXCAVADORAS

El equipo técnico de la empresa espanola de

lubricantes, grasas y productos especiales

Olipes, ofrece Opiles Maxigras Cadenas en spray

como solucién adecuada para aplicar cuando surgen
problemas con el desplazamiento de la retropala de

las retroexcavadoras con guias de corredera.

Maxigras Cadenas es una grasa teflonada

(con PTFE), especialmente formulada para

la lubricacion de guias, vastagos, pistones

y cadenas que estén sometidas a grandes

esfuerzos y bajo condiciones climaticas

adversas.

Olipes asegura que la composicién quimica de

Maxigras Cadenas y la fina pelicula protectora

proyectada evitan la rotura de los sellos y los

retenes del hidraulico.

1 |www.olipes.com/eu/es/ |

SE PRESENTA EN GRANADA LA

DOBLE ALIMENTADOR EN LAS
TRITURADORAS SERIE TDR/TR
DE AGARIN

Agarin incorpora un novedoso sistema de trituracion
en su gama de trituradoras de restos de poda Serie
TDR/TR que permite trabajar a velocidades de 4 Km/h en
hileras con tractores de potencia media (100-140 CV).
Estas trituradoras son maquinas con doble alimentador

y reversible, que garantizan la fiabilidad en el trabajo. La
gama consta de tres modelos con anchuras de trabajo
desde 1.55 m hasta 2.05 metros. |https:/agarin.es|

Ancho bhoca (m) 2,05 1,80 1,55
Ancho total (m) 2,39 2,10 1,95
N° Martillos 90 78 66
T.D.F. 540/1000 rpm 540/1000 rom 540 rpm
Peso (Kg) 1300/1400 1340 950
Reversible NO Sl NO

@ saja informa

ASOCIACION NACIONAL ASAJA MUJERES

La presidenta de esta nueva asociacion, Blanca

Corroto, sefialé en rueda de prensa que las
mujeres tienen que hacerse mas presentes en |os
puestos de direccion, gestion de asociaciones,
cooperativas y empresas, y que desde ASAJA
MUJERES se les formara e informara para emprender,
defender sus derechos y asumir el papel de liderazgo
necesario para cambiar las cosas. En el encuentro 'El
papel clave de las mujeres para el sostenimiento del
medio rural’, mujeres agroprofesionales contaron las
experiencias de gestion en sus explotaciones para que
otras mujeres las tengan como referentes y combatir
asi la despoblacion y avanzar en la igualdad de
oportunidades.
Tuvo lugar en Granada la presentacion de la asociacion
nacional ASAJA MUJERES, de reciente constitucion, en
dicho encuentro que se celebrd en el Auditorio Municipal
La Chumbera, con la asistencia de su presidenta, Blanca
Corroto y el presidente de ASAJA NACIONAL, Pedro
Barato. Este acto contd con la presencia y respaldo de
las autoridades locales y provinciales en su inauguracion:
Mercedes Garzén, diputada de Igualdad; Matilde Ortiz,
delegada de Inclusién Social y Maria de Leyva, concejala
de Cultura, y en la clausura con la subdelegada del
Gobierno, Inmaculada Lépez, y el viceconsejero de
Agricultura, Vicente Pérez.

El programa de la jornada incluyo, ademas, una
conferencia magistral sobre gestién y economia de las
mujeres en el mundo rural a cargo de Maribel Diez,
doctora en Historia de las Mujeres y sociologa, y una
mesa redonda en la que se hablo de liderazgo de la
mujer rural y sus oportunidades con la participacién de

la delegada de Agricultura en Granada, Celia Santiago;

la presidenta de ASAJA MUJERES, Blanca Corroto, y tres
muijeres agroprofesionales de diferentes comunidades
auténomas: Pilar Pascual (AgriPilar en redes), de Castilla
y Ledn, con una finca de pistachos en proyecto en su
pueblo Parada de Rubiales; Carolina Fernandez, de
Ciudad Real, de Casa Gautier, donde vende carne

rica en Omega 3 de su propia ganaderia de vacuno,

en Mansalbas, y Marta Garcia, de Cantabria, con la
ganaderfa Val del Mazo de vacuno y equinos, en Cafiedo.
A continuacion de esta mesa de debate la especialista de
Agrobank, Eloisa del Rio, habld de las iniciativas de apoyo
en favor de las mujeres del medio rural.

El evento, organizado por ASAJA GRANADA, ASAJA
MUJERES y ASAJA NACIONAL conté con el patrocinio
de la Consejeria de Agricultura, Pesca, Agua y Desarrollo
Rural de la Junta de Andalucia, la Fundacion “la Caixa’

y Maeva. También colaboraron: Bodegas Anchurén,
Queserfa Collados, Jamén de Trevélez y Embutidos
Lizana. www.asaja.com
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EL FEGA PUBLICA DIVERSOS
DOCUMENTOS PARA TRATAR DE
EXPLICAR LA FUTURA PAC

— préximo 1 de enero entrara en vigor la reforma de la PAC, cuyo
k modelo de aplicacion en Espafia se ha plasmado en el Plan Estratégico
Nacional (PEPAC). Sin embargo, las medidas recogidas en este documento
deben transformarse en normas concretas por medio de una serie de reales
decretos, la mayoria de los cuales estan aun sin aprobar, lo que genera mucha
incertidumbre a los agricultores y ganaderos, que deben tomar sus decisiones
teniendo en cuenta ya la nueva legislacion.
Con el fin de anticipar al sector agrario lo que debe saber de la nueva
reglamentacion, el Fondo Espafiol de Garantia Agraria (FEGA) viene publicado
desde hace unas semanas diversas resoluciones, hojas explicativas y
documentos con preguntas y respuestas para tratar de proporcionar a
agricultores y ganaderos la informacion que necesitan.
También ha publicado documentos con aclaraciones sobre distintos elementos
de la reforma, como la figura del agricultor activo, la nueva ayuda bésica a la
renta y el pago redistributivo, los eco regimenes o la condicionalidad reforzada.
Toda esa informacién puede consultarse en el siguiente enlace: https://www.
fega.gob.es/es/PAC_2023-2027

APROBADA LA NORMATIVA PARA EL
SECTOR HORTOFRUTICOLA A PARTIR

DE 2023

El Gobierno ha aprobado ya dos de los 18 reales decretos para la

aplicacion de la futura PAC, en concreto los relativos al
reconocimiento y el apoyo a las organizaciones de productores de frutas
y hortalizas, que son objeto de una intervencion sectorial. Ambos textos
se publicaron en el BOE del 12 de octubre.
El primero de ellos regula los fondos y programas operativos de
las organizaciones de productores de frutas y hortalizas y de sus
asociaciones, en el marco de la intervencion sectorial para alcanzar los
objetivos del Plan Estratégico de la PAC 2023-2027.
El segundo modifica los criterios de reconocimiento de las
organizaciones de productores de frutas y hortalizas, “en linea con las
necesidades detectadas durante la elaboracion del plan estratégico,
que atienden tanto a las recomendaciones de la Comision para la
elaboracion del Plan Estratégico Nacional, como al diagndstico realizado
en la elaboracion de dicho documento”, segun ha sefialado el Ministerio
de Agricultura, que afiade que se ofrece al sector un periodo de
adaptacion de cuatro afios.
El Gobierno ha aprobado también un tercer Real Decreto relacionado
con el sector hortofruticola cuyo objetivo es flexibilizar en 2022 algunas
medidas de la normativa vigente para tener en cuenta el impacto de
la guerra en Ucrania en este mercado, asi como las consecuencias
de las condiciones climaticas registradas en la ultima campafa, con
episodios de sequfa y heladas durante la primavera, que han afectado
al desarrollo normal de las producciones en numerosas comarcas
espafiolas.
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LAS QUEMAS
AGRICOLAS
CONTINUAN
PROHIBIDAS, DE
MOMENTO

£=_ En el Ultimo mes se han
multiplicado las protestas

y denuncias de las
organizaciones agrarias, en
diversas comunidades
auténomas, por la prohibicion de
quemar los residuos vegetales
generados por la actividad
agraria. Dicha prohibicion esta
recogida en la Ley de residuos y
suelos contaminados para una
economia circular, que se publicd
el pasado mes de abril en el BOE
y que solo permite las quemas en
casos muy concretos, por
ejemplo por motivos fitosanitarios.
Ante las protestas del sector,
el Congreso de los Diputados
ha llegado a un acuerdo para
suprimir el articulo de la Ley de
residuos y suelos contaminados
que prohibe la quema de restos
vegetales. La medida se ha
incluido en la Ponencia del
Proyecto de Ley por el que se
regula el sistema de gestion de
la PAC, por lo que dicho articulo
quedaria anulado en cuanto se
apruebe y entre en vigor esta Ley
de la PAC.
De momento, la prohibicion
continda vigente. No obstante,
algunas comunidades autbnomas
estan haciendo una interpretacion
mas flexible de la legislacion
para que los agricultores puedan
proceder a las quemas.
Sin embargo, el problema no
es solo la Ley de Residuos.
También hay normas de
condicionalidad para la
percepcion de las ayudas de
la futura PAC que establecen
prohibiciones para la quema de
restos vegetales y habra que ver
cémo se aplican finalmente.



MEDIDAS FISCALES A FAVOR
DEL SECTOR AGRARIO EN LOS
PGE 2023

o proyecto de Presupuestos Generales del Estado
para 2023 que ha presentado el Gobierno incluye

algunas medidas fiscales a favor del sector agrario.
Para los auténomos que tributan por estimacion directa
simplificada se elevara al 7% (en lugar del 5% actual) el
porcentaje de reduccion de los gastos de dificil justificacion.
En el caso del régimen de mddulos se plantea una rebaja
adicional del 5% en el rendimiento neto; y también dentro de
este Ultimo se prorrogan por un afo mas los limites vigentes
de exclusion. En consecuencia, podran seguir tributando
por el régimen de estimacion objetiva los agricultores y
ganaderos con unos ingresos maximos de 250 000 euros
(sin contar las subvenciones) y con un limite de gastos de
250 000 euros (sin incluir los salarios).
En lo que respecta al presupuesto en si, los programas
de agricultura, pesca y alimentacion contaran el proximo
afio con 8 868.48 millones de euros, un 0.3% mas que en
2022, segun el proyecto. De ese montante, 5 693 millones
de euros corresponden a subvenciones a la produccion
agraria procedentes del FEAGA (Fondo Europeo Agricola
de Garantia), segun el Informe Econémico y Financiero de
estos presupuestos. También hay 454.94 millones de euros
de fondos de recuperacion. Las principales partidas de
estos fondos se destinaran a la mejora de la eficiencia y la
sostenibilidad de los regadios (270.75 millones de euros;
-10.6% respecto a 2022) y a las inversiones en agricultura
de precision, eficiencia energética y economia circular
(102.40 millones de euros; +0.5%).

S AGROPOPULAR

LA SUPERFICIE
ECOLOGICA SUPERA EL
10% DE LA SAU

= la superficie destinada a la produccién
ecologica en Espana alcanzo en 2021 los 2.63
millones de hectéreas, lo que supone un aumento del
8% respecto al afio anterior. Esa cifra representa un
10.79% de la superficie agraria util (SAU), superando
por primera vez el 10%. Son datos provisionales
publicados por el Ministerio de Agricultura.
Entre las producciones vegetales destaca el
aumento de la superficie de cultivos permanentes
ecoldgicos (+18 %), sobre todo la de frutos secos
(+35%), plataneras y subtropicales (+25%), citricos
(21%) y olivar (16%). Dentro de los cultivos arables
(+15%) se registr6 el afo pasado un incremento
significativo de las plantas cosechadas en verde
para alimentacion animal (+39%).
Los datos provisionales del Ministerio de
Agricultura pueden consultarse en el siguiente
enlace: https://www.mapa.gob.es/es/alimentacion/
temas/produccion-eco/estadisticas_pe_2021_
definitivo_web_tcm30-628192.pdf

EUGENIA RUBIO. AGROEUROPA
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El programa decano de la informacion agraria ha logrado en la

femporada 2021-22 uno de los mejores resultados de su historia,

al cosochar una media de 822.000 oyeates en las tres oleadas
del Esludio General de Medios (EGM),
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John Deere invierte en la produccion de baterias

Deere & Company ha anun-
ciado sus proximos pasos para
satisfacer la creciente demanda
de baterias como sistema de pro-
pulsion Unica o hibrida. Ademas de
las instalaciones de produccion en
Austria, John Deere ha efectuado
una inversion en dos instalaciones
adicionales para incrementar la ca-
pacidad de produccion de Kreisel
Electric, compania pionera en tec-
nologia de baterias cuya mayoria
fue adquirida recientemente por
John Deere.

Esta significativa inversion de
capital supondréa un aumento de
mas de 2 GWh a la capacidad de
produccion de baterias de Kreisel,
comenzando con la apertura de
una nueva instalacién en la fabrica
John Deere Orléans-Saran (Fran-

cia), la principal fabrica de moto-
res John Deere Power Systems en
la Union Europea. Paralelamente a
este proyecto, John Deere también
invertira en el montaje de baterias
en los Estados Unidos para apoyar
a sus clientes y el crecimiento de
productos John Deere.

Al aprovechar la experiencia
establecida en las instalaciones de
Saran, Kreisel tendréa acceso a una
gestion de la cadena de suministro
de primer nivel, la ingenieria de fa-
bricacion, la garantia de calidad, la
coordinacion logistica y vanguardis-
tas soluciones de automatizacion.
LLos fondos de la inversion se desple-
garan principalmente dentro de las
soluciones comerciales e industriales
moviles, asi como de la division de
infraestructura de carga de Kreisel.

Feragua pide al Gobierno soluciones al
problema eléctrico de las comunidades de

regantes

La Jornada ‘El Regadio frente
al mercado eléctrico’, promovida
por la Asociacion de Comunidades
de Regantes de Andalucia (Fera-
gua) y celebrada en la Fundacion
Caja Rural del Sur el pasado 27 de
septiembre, puso de manifiesto el
problema eléctrico de las comuni-
dades de regantes.

Segun los datos aportados
por Feragua, las comunidades de
regantes estan pagando hoy entre
cinco y seis veces mas que hace
dos anos, debido a un incremento
de la factura que les presentan las
comercializadoras eléctricas que
oscila entre el 400 y el 490%. “Este
sobrecoste es tan importante que,
para las explotaciones agricolas, el
precio de la factura eléctrica ya su-
pera las propias ayudas europeas
recibidas a través de la PAC. La
subvencion comunitaria a la agricul-
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tura de riego va directamente a los
bolsillos de las eléctricas y sus con-
sejos de administracion poblados
de politicos”, afirma la asociacion.

Para solucionar el problema pi-
de, entre otras medidas, que el IVA
de la factura eléctrica al regadio
pase del 21% al 5%, en sintonia con
el descuento practicado por otros
paises del entorno.

Ademas de las soluciones poli-
ticas, durante la jornada se debatid
sobre las alternativas de tipo técni-
co que le quedan a las comunida-
des para afrontar este problema.
Coincidieron en que la mejor salida
a medio y largo plazo pasa por la
inversion en energias renovables y
la construccion de plantas solares
conectadas a la red que permitan el
autoconsumo y la venta de la ener-
gia excedente en épocas de baja
demanda.

Cuando se anunci6 la adqui-
sicion de Kreisel, en diciembre de
2021, se sefialo en una nota a los
inversores que la infraestructura
de carga rapida (CHIMERQO) de
Kreisel “podria desempenar un
papel crucial en las ofertas de
equipos eléctricos de Deere en el
futuro, ya que las capacidades de
carga rapida siguen siendo una
barrera para la adopcion gene-
ralizada de vehiculos eléctricos,
y ofrecer una solucion integral
(equipo e infraestructura) aumen-
tara la adopcion”.

Esta plataforma de carga de
Kreisel también podria ofrecer a
los agricultores la capacidad de
cargar sus equipos con energia
edlica o solar, lo que podria “aliviar
las presiones de costes de la carga
de la red eléctrica durante las horas
punta”.

LA VENTANA

GAS, ELECTRICIDAD,
BOMBAS...
E INCERTIDUMBRE

Hemos pasado de la famosa Prima
de Riesgo, a los precios de la
energfa, las imagenes de guerra,
aquellas que deciamos nunca mas,
a la inflacion galopante, arropado
por 10s anuncios de turrones y
las ‘muniecas de Famosa’, como
en un decorado que, a falta de
sincronizacion, quisiera enmascarar
lo absurdo de esta situacion que
estamos viviendo y dentro de
lo horrible, al menos nos hacen
sentimos solidarios con el pueblo
ucraniano... jAlgun dia sabremos
la verdad, porque aqui todos han
hecho de las suyas.

WARRIOR



Barémetro de Negocio CEMA octubre 2022:
el mercado recupera estabilidad

El dltimo barémetro de la Aso-
ciacion Europea de fabricantes de
maquinaria agricola (CEMA), con fe-

ha disminuido ligeramente. Como
resultado, el indice cayo a 12 puntos
(enuna escala de -100 a +100) en oc-

Divisas (24 - 10-2022)
Cambio oficial BCE/Banco de Espafia

Dolar Estadounidense 0.98
Dalar canadiense 1.34

cha 14 de octubre de 2022, muestra  tubre, en comparacion con 13 puntos  Libra esterlina 0.86
que el indice del clima econémico  en el informe de septiembre. Franco suizo 0.98
de esta industria en Europa ha con- En comparacioén con el informe  Zloty polaco 4.78
tinuado en general a un nivel positi-  anterior, el porcentaje de representan-  Corona danesa 7.43
VO, tras la fuerte calda sufrida tras el tes de laindustria que esperan un au-  Corona noruega 10.39
estallido de la guerra Rusia-Ucrania.  mento en la facturacion en los proxi-  Corona sueca 11.07
La actividad actual parece man-  mos seis meses ha caido del 38% al  Rublo ruso 60.37
tenerse estable, mientras que la pro-  34%, mientras que el porcentaje de  Lira turca 18.27
porcién de participantes enlaencues-  aquellos que esperan una rotacion  Rupia india 81.25
ta con expectativas de crecimiento  estable ha aumentado del 38 al 41%.  Yen japonés 146.69
Dolar de Hong Kong 7.70
Cotizaciones (24 - 10 - 2022) Yuan chino 712
VARIACION Won surcoreano 1416.78
Cotizacion Anual (%) Max. anual Real brasilefio 5.07
IBEX-35 7612.20 -15.18 9198.10 Peso argentino 151.07
Eurostoxx50 3477.27 -16.34 4415.23 Peso mexicano 19.63
Dax 12641.10 -17.72 16290.19 Peso colombiano 4827.30
CAC 40_ 6021.58 =973 7384.86 Peso chileno 955.26
FTSEMiB - -18.69 28212.68 -
DowdJones 30291.10 12.70 36952.65 Bolivar venczolano 820784.71
Nasdaq100 10998.10 -26.98 16764.86 Peso uruguayo 40.12
Nikkei -6.33 29960.93 Dolar australiano 1.55
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También le proporcionamos algo que solo Olipes puede aportarie: la asesoria integral
de un equipo de profesionales de primer nivel.

Consulte nuestra red de distribuidores y déjese ayudar por auténticos especialistas
en lubricacion de equipamiento agricola.

olipesresponde@olipes.com
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aflojamiento de tornillos.

HELIODORO CATALAN MOGORRON
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R. CABRERO SOPENA
Dr. Ing. Agronomo. Escuela Politécnica, U. Nebrija  Ing. Telecomunicaciones. Asesora Técnico Docente

UN DETALLE, LAS ARANDELAS
) =T

Nos cuenta Heliodoro una anécdota de recuerdos atavicos.

Corria 1988, entonces €l estaba en la ingenieria de

la desaparecida Ebro-Kubota. Desde la gerencia de la

empresa se solicitd una revision de costes para intentar

ser mas competitivos en el mercado. Produccion, compras,

diseno... todos se pusieron manos a la obra, cada uno en su

responsabilidad, para intentar reducir los costes.

Cuenta Heliodoro como se sorprendid tanto cuando desde

ingenieria, una de las partidas’ para la reduccion de costes’

era el intento de sustituir,en componentes donde la

seguridad o calidad no se viesen amenazadas, las arandelas

grower por arandelas planas.

Hoy aquella anécdota da pie para que los autores sigan

con ese tipo de articulos que tanto gustan y es hacer ver

al lector que ‘la calidad importa’ o lo que es lo mismo, que

nadie da duros a cuatro pesetas’

En este articulo los autores nos presentan unas arandelas

‘de lujo, unas arandelas para olvidar los problemas de

UN DOLOR DE CABEZA
COMUN: QUE LOS
TORNILLOS PIERDAN SU
PAR DE APRIETE

Si no eres especial amante
de la mecanica, quiza pienses
que una ‘simple arandela’ no
puede dar mucho de si, pero
la realidad te sorprenderia.

La maquinaria debe ser fia-
ble. El aflojamiento de tornillos
y pernos no debe ser opcion.
Comprobar y reapretar las unio-
nes atornilladas tiene un impac-
to econdmico muy alto por la
enorme cantidad de tiempo
que requiere.

Nuestras maquinas agri-
colas operan en condiciones
extremas, también de tempe-
ratura muy dispar, sufren cons-
tantes variaciones de cargas
dinamicas y de las vibracio-
nes constantes, y a multiples
frecuencias; los problemas de
aflojamiento de tornillos es algo
que, 0 bien haces un correcto
mantenimiento, o bien puedes
tener un ‘fuerte dolor de cabe-
za'.

La seguridad depende, en
gran medida, de que todo se
mantenga unido: ejes; sistemas
de suspension; componentes



de frenos; direccioén; cosidos
de las carcasas; sistema de es-
cape y turbocompresor; llanta
con disco; disco con buje...

Par de apriete

Cuando se aprieta un torni-
llo se debe aplicar un par (pro-
ducto de esfuerzo por distan-
cia) hasta alcanzar la precarga
requerida entre tornillo y tuerca,
entre ‘macho y hembra’.

En cada union atornillada
existe una fuerza axial y una
fuerza transversal. La precarga
es vital para mantener unidas
las piezas y evitar que giren,
ya que una eventual pérdida
de tensién; provocaria el fallo
de la unién atornillada.

El par necesario para alcan-
zar la precarga requerida es la
suma de dos pares, veamos:
® Hay que vencer el par oca-
sionado por el rozamiento
bajo la cabeza del tornillo y
la rosca

e Se debe alcanzar el par esti-
mado de precarga

En cuanto a la magnitud
de los dos pares anteriormente
citados, el lector se hara una
idea si conoce que, de forma
aproximada, el 90 % del par de
apriete se utiliza para vencer
los rozamientos.

Los ‘trucos’ caseros para
reducir el esfuerzo de apriete
ya se conocen, desde engra-
sar las superficies de contacto

Par de apriete.

utilizando grasas, aceites, aflo-
jatodo (disulfuro de molibdeno)
a la ‘iconica coca cola’.

Los pares de apriete son
diferentes segun la calidad de
los tornillos, también, por su-
puesto, de su funcion.

Pero hay unos factores ex-
ternos que afectan a la precarga
de los tornillos, y de ahi los aflo-
jamientos; estos factores exter-
nos pueden venir por la forma
de trabajar del tornillo, por ejem-
plo con esfuerzos cortantes (la
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Unién atornillada.

vibracion con cargas dinamicas
en las maquinas agricolas pro-
ducen esfuerzos cortantes en
los tornillos); o por la existencia
de vibraciones; o por los cam-
bios de temperatura...

LAS ARANDELAS

Para qué sirve una aran-
dela: Lo primero que hay que
saber es la funcion de la aran-
dela. Una arandela se encarga
de repartir la presion de un tor-
nillo o tuerca. Con la arandela
se protege el material atornilla-
do, evitando que las fuerzas se

tornillo

elementos
a unir

tuerca

ejerzan en puntos muy concre-
tos; las uniones se fortalecen.

Tipos de arandelas

Arandelas planas: Son las
mas comunes y aunque se ha-
cen en diferentes materiales,
lo méas comun es encontrarlas
en acero galvanizado e incluso
inoxidable.

Arandelas dentadas: Se
suele emplear para disminuir
el efecto de la vibracion que
sufre el tornillo. Disponen de
un dentado interno y externo.
Normalmente se fabrican en
acero, pero también las hay en
carbono.

Arandelas cénicas: Tam-
bién conocidas como Belleville
(en honor a su inventor Julien
Belleville, 1835) o muelle de
disco conico. Su forma tronco-
conica le proporciona un com-
portamiento elastico que con-
sigue fijar el tornillo con gran
fuerza e impide en gran medida
el aflojamiento.
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Arandelas elasticas: Fa-
cilmente reconocibles por estar
partidas, con un extremo mas
elevado que el otro. Al apretar,
la hélice absorbe esfuerzo y
queda completamente plana.
Se le conoce comunmente co-
mo arandela grower. Su uso
asegura a las uniones atornilla-
das una distribucion uniforme
de las cargas, convirtiéndose la
sujecion en muy efectiva. Pero
ademas, al disminuir la carga
por efecto de las vibraciones, y
durante, un periodo, la grower
es capaz de seguir suministran-
do esa resistencia para impe-
dir el aflojamiento del tornillo y
tuerca o pieza roscada.

Se fabrican en aceros de
alto carbono (para conseguir la
hélice que haga de resorte) con
tratamientos superficiales (cin-
cado electrolitico, galvanizado)
y también en inoxidable (indus-
tria alimentaria o quimica) e in-
cluso en titanio para ambientes
muy agresivos.

Por supuesto que hay mas
arandelas (por ejemplo, las de
estanqueidad) pero no vienen
al caso que nos ocupa.

I

Arandelas de bloqueo por
cuina: Son el objeto de este arti-
culoy se describen a continua-
cion.

ARANDELAS BLOQUEO
POR CUNA

Son arandelas que, gra-
cias a su geometria, bloguean
la unién atornillada evitando
que se pueda aflojar por vibra-

a>p

o

ciones, cargas dinamicas, etc.
Garantizando que no habra que
reapretar aquellos tornillos don-
de se instalen.

Para realizar su trabajo,
obligatoriamente, deben colo-
carse por parejas. Su forma de
trabajo no es por fricciéon como
otras arandelas, si no por ten-
sion. En realidad, su forma de
trabajo esta en su propia geo-
metria.

Las arandelas llevan en su
cara de trabajo unas levas por
un lado y por el otro un estriado
radial. Como ya se ha comenta-
do, el sistema debe trabajar en
pareja y enfrentando el estriado
con las levas.

Por la geometria que con-
forma el sistema de leva-estria-
do, para aflojar es necesario
dar un sobrepar que permi-
tiese superar la pendiente, en
este caso ascendente, de la
cufa.

Cuando el tornillo se aprie-
ta, los dientes de las caras
externas de las arandelas se
asientan, tanto en la base del
tornillo como en la superficie
de contacto, dejando marcas

Tornillo con arandela cuiia.

en ambos. La fuerza de amarre
creada por el tornillo, manten-
dra la unién atornillada sin cam-
bios. Los resultados son espec-
taculares incluso para uniones
atornilladas incluso expuestas
a vibraciones severas y cargas
dinamicas.

Observando el croquis 3y
4 se comprueba que el angu-
lo alfa es mayor que el angulo
del paso de rosca beta y asi se



crea un efecto cufia que evite
que el tornillo gire y se afloje.

En la cara exterior de am-
bas arandelas se hace un den-
tado para agarrarse a la super-
ficie.

Cuando el elemento de
sujecion es desatornillado, se
producira deslizamiento entre
las dos arandelas. La arandela
superior esta agarrada por la
parte dentada a la tuerca o a
la cabeza del tornillo. La aran-
dela inferior no girara debido a
que los dientes se encuentran
asentados en la superficie de
contacto.

Cuando las levas se des-
lizan una sobre la otra, inicial-
mente aumentara la carga de
sujecion del tornillo al estirarse,
para luego ceder cuando sea
superada la resistencia de las
levas.

Apretando
—_——

marcado
laser

Apretando y aflojando con arandela cuiia.

Preparando el test de Junker En primer plano llave dinamométrica para dar el par requerido.

Una vez que se haya reali-
zado el apriete de la union ator-
nillada, la precision de la geo-
metria de las levas prevendréa
cualquier aflojamiento debido a
vibraciones, ya que en caso de
que el tornillo intente girar, au-
mentara la carga. A este efecto
se le llama bloqueo por cufa;
no es un bloqueo por friccion.

Este efecto de cufia es lo
que consigue que este tipo de
arandelas no puedan aflojarse
de forma accidental.

PRUEBA DE LABORATORIO
Y CAMPO DE LAS
ARANDELAS DE BLOQUEO
POR CUNA

La experiencia en ‘lahoratorio’

Contaremos como fue. Tras
varias conversaciones telefoni-
cas, quedamos con Aida, téc-
nico de la empresa Nord-Lock
para que nos mostrase esas
arandelas ‘milagrosas’. Tras
la presentacion ‘fisica’ de las

Aflojando

estriado

arandelas se procedio a simular
el trabajo de las arandelas; pa-
ra ello se utiliza un dispositivo
que es un acelerador de vibra-
ciones (es decir intenta simular
las vibraciones de los tornillos
pero de forma muy rapida, para
poder realizar el experimento
en corto espacio de tiempo) El
experimento se denomina test
de Junker y se usa para com-
parar como se comportan los
diferentes métodos de blogueo
cuando son expuestos a movi-
mientos transversales bajo la
cabeza del tornillo o tuerca; a
la par que se mide, de forma
continua, la tension.

Durante la realizacion del
test de Junker (conforme a la
norma DIN 65151), el grafico
muestra coémo la fuerza de
amarre de todas las aplicacio-
nes se reduce drasticamente
después de unos segundos,
a excepcion de las arandelas
Nord-Lock. Todas las demas
soluciones se basan en la fric-
cion, en lugar de en la tension,
para asegurar la union atornilla-
da. La geometria constituye un
método de bloqueo fiable para
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Unidn disco llanta.

controlar la tensién a lo largo
del tiempo. Esto previene las
costosas paradas productivas
o los potenciales accidentes.

Test de Junker: Se trata

de una prueba mecdnica

que estandarizé el ingeniero
Gerhard Junker en 1969

para intentar cuantificar el
autoaflojamiento de uniones
atornilladas. En la actualidad
la normativa del test la recoge
la DIN 65151.

El test de Junker determina

el punto en el que una junta
atornillada pierde su precarga
al ser sometida a una carga
mediante vibracion. Es una
prueba muy utilizada en
ingenieria para determinar el
aflojamiento por vibracion.

Se comprobaron varios ti-
pos de arandelas y tuercas:
arandela plana con tuerca nor-
mal; tuerca antiaflojamiento con
nylon; arandela grower con tuer-
ca normal; arandela conica. Y
por ultimo se probd la arandela
objeto de este estudio, la nord-
lock y con una tuerca normal. El
resultado fue espectacular (ver
grafica) y es que se consigue un
sistema que no se puede aflo-
jar de forma involuntaria; incluso
para el aflojamiento voluntario
hay que provocar un sobrepar
para vencer el efecto de cufia
bajo el tornillo o tuerca.
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Test de Junker.

La experiencia en ‘campo’

Una vez que se realizd
(julio 2022) las pruebas de la-
boratorio, quisimos comprobar
el funcionamiento del sistema
en la realidad. Para ello se han
dispuesto de dos ensayos en
campo, por una parte en el
tractor, y por otra parte en un
cultivador randsome (rabo de
gorrino) de 11 brazos.

Dos precauciones que hay
que conocer antes de realizar
los ensayos. La primera pre-
caucion que conviene aclarar
para usuarios de este tipo de
arandela: si se instala la aran-
dela en cufa, no se puede
compatibilizar con otro tipo de
arandela porque entonces per-
deria la eficacia del disefio.

La segunda precaucion
es conocer el tipo de acero de
los tornillos (si son inoxidable,
0 acero cincado) e instalar la
arandela del mismo acero y asi

evitar posibles corrosiones del
tipo galvanico.

En tractor: Se ha procedi-
do a instalar estas arandelas en
la unién de los contrapesos tra-
seros al disco. El tractor es un
antiguo, no viejo, John Deere
1640. La union del contrapeso
al disco se realiza por medio de
6 tornillos.

En apero: Se ha procedi-
do a atornillar las golondrinas
de 5 brazos en un cultivador
de 11 brazos. Cada golondri-
na se une al brazo (40*40) con
2 tornillos. Se ha realizado en
la mitad de los brazos para asi
poder comparar con las unio-
nes convencionales.

Hasta el momento sola-
mente se han realizado 28 h
de trabajo con el tractor y que
se han repartido de la siguien-
te forma: trabajo con cultivador
(17 h), transporte (8 h) y traba-
jos con pulverizador (3 h)



De momento las uniones
no presentan ningun tipo de
problema y tampoco han su-
frido ningun aflojamiento visi-
ble. Por supuesto es pronto
para certificar el resultado y
desgraciadamente no dispon-
go de llave dinamométrica pa-
ra poder medir los pares de
apriete; sin embargo, seguiré
vigilando el experimento y en
algun articulo futuro informaré
del mismo.

Nota: Las horas de trabajo
referidas se refieren a horas del
cuentahoras del tractor, no de
reloj, por lo que la estimacion
de horas reales de trabajo es
de un 20 % mas.

Otra utilizacion frecuente y
muy interesante es la utilizacion
de estas arandelas en las unio-
nes disco-llanta y que tantos
problemas ocasiona a muchos
agricultores. En este caso la

Tuerca para ruedas.

opcion ideal son las tuercas
con arandela.

A considerar

En cuanto a la instalacion
se hace como con cualquier
arandela. Por supuesto si se
utiliza el sistema de arandela
en cufia se debe saber que
trabajan en pareja, luego obli-
gatoriamente iran dos aran-
delas. Tampoco se debera
colocar la arandela en cufia
con otras arandelas pues en-

tonces se pierde el efecto de
la cufia.

Las arandelas de bloqueo
por cufa son arandelas total-
mente reutilizables. No se de-
be pensar que el sobrecoste
de adquisicién no compensa,
pues son 100 % reutilizables.

Entradas relacionadas

De tornillos y roscas
http://www.masquemaquina.
com/2019/06/de-tornillos-y-
roscas.html
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GIUSEPPE BAVA JOSE MARIR ORDONEZ
Consejero Delegado BCS Group Director General de BCS Ibérica SAU

y CFO de BCS Group

“Nuestro principal objetivo es

perseverar en ofrecer un producto
de alta calidad”

Fundada en 1942 por el Ingeniero Luigi Castoldi, BCS Group es,a dia de hoy, uno de los

principales lideres en la industria de fabricantes de tractores y maquinaria agricola a nivel
mundial y también destaca en la generacion de energia eléctrica autonoma y en soldadura
mavil con su marca MOSA. Hablamos con Giuseppe Bava, Consejero Delegado,José Maria
Orddnez, Director General de BCS Ibérica SAU y CFO de BCS Group, Francesco Roghi,
Director Comercial de la Division Agricola y Giulia Castoldi, Responsable de Marketing sobre
los planes estratégicos de la compania.
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Responsable de Marketing BCS Group

——
AGROTECNICA

La situacién actual de aumento de costes

de materias primas, precios energéticos,

la guerra de Ucrania... ha cogido a todos

de improviso. Ante esta situacion, ¢van a
cambiar su plan estratégico global para el
préximo afio o lo iran adecuando segtn la
evolucion de la situacion?

Giuserpe Bava (G. B.). Dado el paradigma de lo
gue ha sucedido hasta ahora en los diferentes
mercados mundiales, no queda mas que
seguir analizando nuestro principal objetivo,
que es perseverar en ofrecer un producto

de alta calidad. Mantener la nobleza de la
materia prima de los componentes de nuestros
productos y una fuerte integracion vertical de
nuestra produccion es una condicion ‘sine
gua non’, con una atencion cada vez mayor al
ahorro de energia y al medio ambiente.

FRANCESCO ROGHI

Director Comercial de la Division Agricola

Nuestra premisa principal es la diferenciacion

a través de alta tecnologia, gran rendimiento,
buenos acabados, hermosa forma y ergonomia,
estas son ‘le linee guida’ (las pautas) de
nuestra filosofia para mejorar constantemente la
satisfaccion del cliente.

La estrategia sigue siendo la misma, los
resultados de crecimiento son muy buenos

y confiamos en nuestro proceso de toma de
decisiones.

A nivel estratégico, nos centramos en lo que

ya conocemos desde hace aproximadamente
una década: el cambio climatico o los nuevos
estilos de consumo en las sociedades

mas desarrolladas y que también se estan
extendiendo a otras zonas mas pobres. A nivel
tactico adaptamos los costes del producto final
en funcion de los costes de producciéon pero
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tratando de no tener un impacto negativo en la
economia de los agricultores.

El aumento de producciones de cultivos de
alto valor esta experimentando un crecimiento
exponencial. El sur de Europa siempre ha
sido caracteristico por tener este tipo de
cultivos. El grupo BCS es un especialista
en tractores especiales para estos y otros
cultivos. ; CoOmo estan posicionados
actualmente en Europa y en otras partes del
mundo donde se estan implantando estos
cultivos? ¢Hay algun plan de expansién en
estos mercados tanto de Suramérica como
del area del Pacifico, Australia o Sudafrica?
(G. B.). La especializacion de la agricultura

en Europa lleva a los productores a requerir
tecnologias especificas y cada vez mas
avanzadas que les ayuden a aumentar el
rendimiento y mejorar la eficiencia. Nos
posicionamos como uno de los Grupos de
Referencia para aquellos segmentos de
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mercado Yy clientes que, gracias al empleo de los
tractores especializados, pueden optimizar todos
los recursos durante el trabajo en el campo.
Gracias a la amplia gama de productos que
producimos, podemos ofrecer la mejor solucion
a la mayoria de las diferentes demandas de los
agricultores de casi todo el mundo.

En América Latina, nuestro plan de crecimiento
se confirma con tasas superiores al 10%, la alta
tecnologia es muy apreciada por los agricultores
sudamericanos y la red de distribucion. Ya
conocen los beneficios de la mecanizacion del
campo con mejoras ergondémicas para un alto
rendimiento. Tenemos una buena presencia

en México, Brasil, Pert, Ecuador, Costa Rica,
Colombia, Chile, Republica Dominicana, Costa
Rica, Panamé, Guatemala entre otros. Haciendo
referencia al area del Pacifico, ya operamos

en diversos mercados y estamos obteniendo
resultados de venta positivos.

En algunos de estos, como por ejemplo Nueva
Zelanda, disponemos de una red de distribucion
consolidada y capilar y nuestro plan de
crecimiento tiene como objetivo aumentar

la penetracion de nuestros productos en
segmentos de mercado especificos formados
por clientes que ya conocen las ventajas de los
tractores especializados.

En otros mercados, como Australia o Sudéafrica,
tenemos un plan de crecimiento muy ambicioso
que se basa en reforzar nuestra red de
distribucion para llegar a nuevos segmentos

de mercado y clientes, ademas de los que ya
utilizan tractores especializados.

El Grupo BCS lo componen tres marcas de
referencia en tractores e implementos de
forraje. ¢ C6mo ‘conviven’y ‘separan’ las tres
marcas en los diferentes mercados de Europa
y del mundo?



Francesco RogHi (F. R.).
Tradicionalmente cada marca ha
tenido y tiene un valor histérico.

BCS es la marca que simboliza los

origenes del Grupo: es tradicion vy,

por sus origenes, es la marca de

maquinas especializadas para la siega

y preparacion de suelos.

Ferrari es la marca con mayor

notoriedad, con mas difusion, con

la mejor ‘retencion’ y la que mas

‘marquistas’ relne.

Pasquali tiene un verdadero

seguimiento: tenemos casos de

comunidades reales de agricultores
fanaticos que se apoyan mutuamente

y viven la marca como cualquier otra de las mas

conocidas en el mercado.

Cada marca tiene su posicionamiento en sus

respectivos mercados, y en cada pais, hay una

preferencia especifica por lo que representa un
simbolo de calidad.

Por ejemplo

- BCS en América del Norte es un icono gracias
a los motocultores;

- en Francia, los ‘Ferraristas’ confian en la marca
para sus origenes;

- BCS India con la produccion local de
cortacéspedes, mietilegas y maquinaria
pequena esta haciendo un trabajo excepcional
para todos los paises asiaticos;

- en Espafia las 3 marcas trabajan a pleno
rendimiento...

Nunca hemos separado nuestras marcas de una

filosofia basica y grupal, y cada una de ellas ha

evolucionado en su propio camino de identidad.

Hoy dia, los grandes grupos como AGCO

0 CNH, estan comprando o llegando a
acuerdos con otras marcas para cubrir una
amplia area de mercado. Siendo una empresa
familiar BCS, tiene mucho mérito el continuar
en un mercado tan competido y de forma
exitosa. ¢ Cual es la clave del éxito? ¢Han
tenido propuestas de otras companias para
adquirir o comprar la empresa o acuerdos de
produccion?

(F. R.). La clave del éxito es tener la mayor
parte del capital concentrado en la familia
Castoldi, siempre dispuesta a realizar
adquisiciones estratégicas que no afecten a su
independencia.

La era de la electrificacion y robotizacion

ha llegado parece que para quedarse, sobre
todo en el sector de cultivos especiales,

¢ Como ven esta nueva era de electrificacion

Superficie total:

Superficie cubierta:
Empleados: 757
Sucursales Comerciales:

BCS EN NUMEROS

Sitios de produccion:

3 (Abbiategrasso, Cusago y Luzzara),
certificado 1S0O 9001

370 000 m?
130 800 m?

6 (China, Francia, Alemania, India,
Portugal, Espaia)

Importadores en todo el mundo: aprox. 100
Distribuidores en Italia:

aprox. 700

y tractores autonomos? ¢Tiene BCS algo
preparado para el futuro?

(G. B.).La electrificacién y los tractores
autonomos tienen mucho que ver con la
agricultura basada en datos que utiliza
inteligencia artificial (IA). El Grupo BCS afronta
el reto de la agricultura 4.0 con un sistema
innovador desarrollado por su division de 1+D.
Se trata de un tractor con el que se incorpora
una unidad de control electrénico ‘Made in BCS’
con tarjeta Sim, antena GPS y herramientas para
acceder a un portal web. El sistema 4.0 permite
que los componentes de hardware y software
interactuen con la tecnologia ya instalada en

los tractores de gama alta y media BCS, Ferrari,
Pasquali.

Este afio comenzamos a comercializar el tractor
de IA. La introduccion de la inteligencia artificial
a través del control avanzado de numerosas
caracteristicas proporciona una optimizacion del
rendimiento y mejora la comodidad del operador.
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Esta optimizacion utiliza como medio el conocido
inversor electrohidraulico. Son los sensores
electronicos distribuidos por todo el tractor los
que analizan continuamente el estado del tractor,
el entorno e interpretan la maniobra del operador.

En lo que se refiere a nivel local en Espana
y Portugal, ¢ piensan llevar a cabo acciones
personalizadas para nuestro mercado o han
marcado una estrategia comun?

Jost Maria OrpoREz (J. M. O.). Las filiales

en Espafa y Portugal contintian su habitual

trayectoria positiva, adaptando rapidamente su

oferta a sus respectivos mercados.

Hoy en dia la estrategia mas importante sigue

siendo ofrecer un producto con una 6ptima

relacion calidad/precio. Altos estandares de
calidad, innovacion tecnoldgica y el precio
adecuado.

Las filiales de Espafia y Portugal estan

concentrando sus esfuerzos para proporcionar

a los agricultores cada vez mas productos

que satisfagan las diversas necesidades

estacionales:

- cortadoras de césped para el mantenimiento
de bosques y granjas,

- motosegadoras de alta tecnologia,

- tractores de bajas emisiones,

- grupos electrégenos preparados para
alimentar casas equipadas con paneles
solares auxiliares y mucho mas en términos de
almacenamiento de energia.

Esto se traduce en el estudio continuo y

detallado de las necesidades de los agricultores

en las diferentes zonas de los dos paises

y, teniendo en cuenta sus cultivos, se ha

desarrollado el producto final con detalles

técnicos fundamentales para la maquinaria que
se debe utilizar.
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A través de una estrecha relacion con el cliente
final somos capaces de conocer de primera
mano sus verdaderas necesidades y responder
con innovaciones especificas.

La organizacion de la filial de Espafia, durante
todo un afo, ha llevado a cabo una serie de
demostraciones en campo, acercandose

aun mas al agricultor y esto ha ayudado a
proporcionar informacion muy valiosa para
continuar con la mejora continua.

En estos afios la comunicacién ha
experimentado una ampliacién en el abanico
de posibilidades; tenemos la prensa
tradicional, los soportes digitales, web,
newsletter... { Piensan que el agricultor esta
teniendo ya demasiados ‘impactos’? ¢ Lo que
estamos consiguiendo con ese’ bombardeo’
puede ser lo contrario a lo pretendido?

Giuria CasToLpi (G. C.). El medio no es

la garantia del éxito. Nuestro mensaje es




homogéneo y siempre basado en un alto

valor. Si podemos mantener una unidad en el
contenido de lo que queremos transmitir en
todos los medios, no hay problema.

El problema de la falta de atencion esta muy
extendido, pero son los propios usuarios los
responsables de su actitud ante el exceso

de informacion. En BCS Group sabemos

gue nuestra industria no es la mas afectada
porque el entorno en el que se desarrolla el
sector primario ya no permite esta exposicion
continua. Y, por supuesto, el soporte
tradicional como el papel sigue siendo lo
suficientemente importante como para no ser
eliminado.

Hay que tener en cuenta que las nuevas
generaciones de agricultores y agronomos
estan acostumbradas a este ‘bombardeo’ y si no
estamos presentes en estos medios, no existimos.

Abbiategrasso (MIl)

¢Cual es la postura de BCS respecto a las
ferias en vivo y respecto a las ferias digitales?
(G. C.). En nuestro sector sigue siendo muy
importante poder ver y tocar las maquinas de
primera mano. Le damos el mismo valor a las
relaciones y al contacto con las personas. El

cara a cara sigue siendo el producto ‘premium’
en nuestra industria. Puede existir una tendencia
a diversificar la exhibicion fisica como puede

ser la presentacion del producto en la casa

del fabricante, la demostraciéon en campo o la
Showroom. Sin embargo, las exposiciones a las
que asisten siguen siendo, con diferencia, la
ocasion mas importante para reunirse y descubrir
novedades sobre productos.

Creo que las ferias digitales también tienen un
gran potencial. Si se conciben y estructuran
como un apoyo a las ferias tradicionales y por
tanto, de forma asociativa y complementaria

a éstas, son una herramienta muy valida para
expositores y visitantes.

El Marketing es un ‘cuerpo vivo’, pero que
a su vez se ve ‘limitado’ con las normas de
confidencialidad. La digitalizacion de los
datos es fundamental, pero ¢ qué repuesta
tienen de sus clientes finales y la red?

Luzzara (RE)
Tractores especializados

Motocultivadores

Cortacéspedes a motor ~Cusago (MI)

Segadoras Soldadoras accionadas por motor
Henificacion =

Torres de iluminacion,
Grupos electrégenos

Mantenimiento verde
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(G. C.). El usuario necesita informacién sobre
lo que quiere o desea. No hay limites para el
analisis de los consumidores sino para el uso
de sus datos personales. No es impedimento
para conocer a nuestro potencial cliente ya
que la invasion de la privacidad esté protegida,
pero la tendencia general de consumo sigue
siendo accesible.

Somos marcas con un alto nivel de notoriedad

y lo Unico que tenemos que hacer es exponer

lo que nuestros consumidores necesitan ver:
productos de vanguardia y de alta calidad,
teniendo siempre como premisa el respeto por la
sociedad y el medio ambiente.

El ‘marketing’ social podria definirse, de manera
sintética, como el uso de técnicas de marketing
para difundir ideas en beneficio de la sociedad.
Su objetivo es que las personas adopten ideas
0 comportamientos positivos y/o eviten actitudes
consideradas daninas.

¢Cree que las redes de ventas y los clientes
finales, estan mentalizados en lo positivo de
tener una intercomunicacién entre marca y
cliente?

(G. C.). Claro. Los primeros beneficiarios son
las redes de ventas. El trabajo de la marca con
los clientes finales crea lazos de confianza,
identificacion y mejora de la notoriedad.

El cliente final se siente apoyado no solo por la
postventa del distribuidor sino por un servicio que
ofrece una garantia de resolucioén de problemas.
Somos conscientes de que debido a que

el marketing en el sector primario se ha
centrado en el cliente y no en el producto, la
red de distribucion tiene méas oportunidades
de venta y los clientes finales no se sienten
desprotegidos.

Se habla mucho de la agricultura 4.0,
pero ¢esta la red de datos preparada para

agrotécnica | OCTUBRE 2022

¥ f
-

Mok

e
IBNNS
i

P 2N

cubrir las zonas oscuras, al menos en
Espana, para dar el servicio adecuado?

(G. C.). La cobertura del servicio esta en manos
de las grandes compafiias telefénicas y es cierto
que no todo el pais estéd 100% preparado. Las
zonas donde tenemos mas presencia no tienen
problemas de cobertura, pero si hubiera una
estrategia de penetracion de mercado en zonas
demasiado remotas, es probable que tuviéramos
que hacer un esfuerzo extra.

En relacion a la estrategia de Marketing,
¢que planificacion y que estrategia van a
desarrollar para el proximo afno 2023?

(G. C.). La propia evolucion nos situa en un
marco donde el marketing digital serga aun mas
importante. Seguiremos utilizando las redes
sociales més importantes del sector agricola:
Facebook, Instagram y Youtube.

La métrica es cada vez mas precisa y nos
adaptaremos a los nuevos sistemas (Google
Analytics 4, el metaverso...) Estéa claro que
estamos en un punto en el que tener dudas
sobre la apuesta por el marketing digital

no encaja. La pandemia del Covid-19 ha
demostrado lo necesario que es utilizar las
comunicaciones digitales en los negocios y
por eso no tenemos dudas de que en 2023
continuaremos con estos recursos.

Existe el contrapunto de la inestabilidad
econdmica mundial y las nuevas tecnologias

de la comunicacion tienen un alto coste, pero si
conocemos el medio y tenemos ciertas garantias de
éxito apostaremos por estas herramientas. Google
Trends demuestra el crecimiento de busquedas de
agencias digitales. Es otro signo indiscutible.
Case stories, tutoriales, podcasts e influencers
son actualmente una realidad en BCS SpA.
Para el préximo afio continuaremos con este
método por el éxito que estamos teniendo.
Podemos tomar el ejemplo del éxito de BCS



América: es cierto que ellos se basan en la
micro-especializacion de producto, pero la clave
para la difusion de informacion se ha canalizado
a través de uno de los mejores influencers de
agricultura ecolodgica del mundo, MR JM Fortier.

En Italia tenemos otro difusor fenomenal de

la marca llamado Matt the Farmer. Influencer
con un gran numero de seguidores, gracias a
sus pequenos videos explicativos sobre cémo
realizar operaciones sencillas con el producto
motocultor.

Aprovechamos la gran ventaja competitiva que
proporcionan estos canales.

En la comercializacion del sector agrario
estamos muy ligados a las campanas de
estacionalidad vy, los calendarios de consumo,
que desde hace afos siguen siendo un impulso
para la economia. Continuaremos adaptandonos
a estos periodos de tiempo y fechas y asi
satisfacer las necesidades de los mercados.

La participacion en ferias presenciales seguira
siendo el escenario de referencia para la
exposicion de productos. El andlisis al 100% del
producto fabricado no se puede realizar a través
de una pantalla. Este es un indicador de que la
venta final se llevara a cabo a través del medio.
fisico. No debemos olvidar que el branding para
nuestro producto, hoy en dia, se realiza casi en
un 90% a traveés de medios digitales.

Esto ultimo nos hace pensar en la afiliacion e
invertir menos en notoriedad. La venta final a
través del canal digital podria reforzarse de
esta manera, pero es algo que aun no se ha
madurado en nuestro estimado sector y no
puede suceder sin la plena implicacion de
nuestros concesionarios.

¢ Cual es la conclusion final?
(J. M. O.). Dicen que “la agricultura es el arte de
saber esperar’.

Mi conclusion es simple y tiene relacion con dos
aspectos basicos en mis dos responsabilidades
en BCS Group.

Las filiales, a nivel global, son las encargadas
de potenciar las ventas y asi poder obtener
unos resultados econdmicos excelentes para
nuestra querida empresa madre. Como todas
las marcas agricolas, somos conscientes de que
coyunturalmente debemos tener paciencia para
situarnos en una nueva estabilizacion de los
mercados. Siempre hemos estado a la altura de
todos los periodos de inseguridad economica y
esta vez no va a ser menos.

Debemos decir que las perspectivas a

medio plazo son optimistas. Seguimos con
nuestra conviccion de gque la clave del éxito
esta en ofrecer al agricultor un producto de
alta calidad disefiado para satisfacer las
exigencias de la agricultura especializada.

Un porcentaje elevado de los cultivos de
invernadero en Espafia, cultivos frutales y sus
correspondientes trabajos auxiliares, siguen
necesitando nuestra maquinaria para trabajar
con comodidad y maximo rendimiento, pero
es cierto que la situacién econémica actual
del mercado espafiol no permite realizar un
volumen de ventas tan elevado como el que
hemos estado disfrutando hasta ahora. Aun
asi, seguimos confiando en el interés generado
por nuestras marcas que son simbolo de
tradicion, longevidad y excelente servicio
post-venta. El agricultor que ya conoce la
firma, no cambia, confia y sabe que dispone
de una filial espafola con una estructura
capaz de dar respuesta a sus exigencias

y necesidades; una delegacion espafiola

con una organizacion fuera de lo comdun,

con 30 000 m? de superficie y una gestion
autébnoma dotada de departamento comercial,
departamento administrativo-financiero,
almacenes de producto, servicio de asistencia
técnica y recambios.

Tanto es asi que hemos decidido mejorar
nuestras instalaciones, si cabe decir, aun mas,
modernizandolas y uniéndonos a la solucion

del problema energético y cambio climatico,
realizando esfuerzos monumentales para mejorar
las instalaciones con sistemas de consumo
eficiente, renovable y 6ptimo en estructuras
para el aprovechamiento maximo de la energia
generada.

No es momento para el desasosiego. Siendo
cautelosos se pueden realizar operaciones
inteligentes, aportando al consumidor soluciones
avanzadas y que le permitan seguir teniendo
rendimientos excelentes de sus tierras sin poner
en riesgo el cuidado de sus cultivos.
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ENTREVISTA

MOSA, referencia mundial en grupos

electrogenos y motosoldadoras ;

industrial del Grupo BCS. MOSA, fundada en 1963 con un primer soldador

S u nombre es el acrénimo de Moto-Saldatrice y forma parte de la division I

de motor portatil, se ha dirigido al mercado siempre, durante mas de 50 anos, '
centrandose en el rendimiento y la fiabilidad de sus productos, que estan disefiados j

y fabricados al completo en ltalia, en la planta de Cusago.

La experiencia e innovacion posicionan a MOSA como referencia mundial en
maquinas para satisfacer necesidades en los campos de produccion de electricidad
y soldadura: grupos electrogenos, soldadores de motores y torres de iluminacion.
Su gama de grupos electrégenos incluye modelos desde 2 kVA hasta 550 kVA
posicionandose, asi, como una de las gamas mas completas del mercado.

Su amplia gama de modelos le permite satisfacer cualquier tipo de

necesidad.

Lo mismo ocurre con las motosoldadoras donde propone modelos

portatiles desde 150 amperios de soldadura, hasta maquinas altamente
profesionales capaces de alcanzar los 500 amperios.

Lo ultimo nacido en la casa Mosa son las torres de iluminacion modelo
insignia con generador integrado y poste hidraulico con una altura de &

9 metros.

RIAD SELMOUNE
Director Comercial de MOSA

“Después de un periodo de debilidad

por la pandemia, MOSA siguio

creciendo mes a mes en términos de
facturacion y sobre todo en la cantidad de
generadores colocados en el mercado.

Nuestro mayor desafio fue mantener los tiempos
de envio sin cambios, aumentando nuestra
capacidad de produccion y esto nos permitio
no solo brindar un servicio a nuestros clientes
habituales, sino también acceder a otros

que siempre han tratado con marcas de la
competencia y que despues de probar nuestros
productos entendieron el verdadero significado
de la palabra CALIDAD.

Las inversiones son muchas y continuas y esto

nos esta permitiendo atacar el mercado con
mucha fuerza en varios frentes. Incluso también
en grandes potencias, desde 200 kva hasta 500
kva, donde éramos considerados jugadores
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nSAT
ey

modestos, hoy tenemos pedidos
por un valor 6 veces mayor que el
del ano pasado.
La situacion de gran emergencia

que estamos viviendo, con problemas de
disponibilidad de componentes de diversa indole,
nos pone en una gran dificultad, pero gracias
a nuestra oficina de investigacion y desarrollo,
que ha sabido adaptarse a la situacion saliendo
de su ‘zona de confort’, hemos sido capaz de
proporcionar soluciones alternativas al mercado,
adaptando nuevos motores y alternadores en
muchos productos. Este trabajo puede parecer
trivial pero es realmente agotador y requiere
mucha reactividad por parte de todos los
departamentos involucrados y mucha pasion por
lo que hacemos todos los dias.
MOSA ha asignado un carril de emergencia
exclusivo en Ucrania y, de hecho, podemos
satisfacer muchas solicitudes entregando
cientos de productos mensualmente”. ™
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INTRODUCCION

Sobre un tractor agricola acttan fuerzas ver-
ticales y horizontales. Las primeras son su propio
peso, el de los lastres que se dispongan y las
fuerzas verticales ejercidas por la maquinaria y/o
el apero sobre el tractor.

La suma de las acciones verticales es el pe-
so total que actua sobre el suelo, cuyo reparto
entre los ejes es un factor muy importante para
obtener el maximo rendimiento del conjunto trac-
tor/apero ¢ maquina. Segun la labor que haya de
realizar el tractor, el peso total y su reparto influ-
yen en la eficiencia del trabajo. Si ambos datos
se manejan adecuadamente se realizara la labor
con la mayor eficiencia, gracias a la consecucion
de valores adecuados de resistencia a la roda-
dura, deslizamiento y presion sobre el suelo. Se
conseguira ademas un menor consumo de com-
bustible y una mayor duracién de los neumaticos.

La informacién técnica de los tractores pro-
porciona generalmente dos pesos del tractor, el
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de embarque y el peso maximo autorizado. El
peso de embarque es el del tractor sin ningun
tipo de lastre. El peso maximo autorizado es el
maximo que puede soportar el tractor incluyendo
lastres y peso transmitido por la maquina/apero.

Hay que distinguir entre reparto estatico
y dinamico del peso. El reparto estéatico es el
peso que recae sobre cada eje estando el trac-
tor parado y no conectado a una maquina o un
apero. A su vez, este reparto puede referirse al
tractor sin lastres o con ellos. Es un dato que no
se proporciona en toda la informacion técnica,
si bien se obtiene tan solo con solicitarselo al
fabricante.

El reparto dinamico es el que se da en con-
diciones de trabajo. Es distinto al estatico debido
al fenémeno de la transferencia de peso, por el
cual la maqguina o el apero ocasionan un traspaso
de peso desde el eje delantero al trasero. O vice-
versa si el tractor trabajara solo con una maquina
suspendida del enganche tripuntal delantero, por
ejemplo. En la mayor parte de los casos se traba-



ja con transferencia de peso del eje delantero al
trasero. Este hecho es positivo dentro de ciertos
limites. No debe descargarse el eje delantero
demasiado pues ello puede dificultar la direccion
del tractor. Ni tampoco debe ser excesivo el peso
en el eje trasero, ya que podria incrementarse de
forma apreciable la compactacion del suelo sino
se toman precauciones.

El reparto dindmico es un dato importante
también para elegir la presion adecuada de los
neumaticos, que depende de la carga que recae
sobre ellos y de la velocidad de trabajo, tal y como
se explicé en la serie de articulos ‘Neumaticos Agri-
colas’ publicados recientemente en esta revista.

Alo largo de tres articulos se va a mostrar la
forma de calcular el reparto estatico y dinamico,
esto es la carga estatica y dinamica sobre los
ejes (y en consecuencia sobre los neumaticos)
en los tipos mas frecuentes de trabajo del tractor
agricola, segun métodos suficientemente aproxi-
mados. En este articulo se plantea el método y se
definen los tipos de trabajo mas frecuentes a los
que es aplicable. En el nimero dos se profundiza
en el calculo de un dato fundamental, la fuerza
de traccion y se explica el método con varios
ejemplos. En el tercer y ultimo articulo se aplica
al parque de maquinaria de la empresa ‘Finca
Ariestolas’, ubicada en el término municipal de
Almunia de San Juan (Huesca), a la que agra-
dezco mucho la colaboracion.

Se insiste en que se trata de un método apro-
ximado, pero que se juzga de exactitud suficien-
te, referido al trabajo del tractor en superficie
llana. El reparto de pesos varia respecto a esta
situacion en el trabajo tanto en pendiente trans-
versal como horizontal. La variacion respecto a
la situacion de referencia (superficie llana) es
mayor cuanto mayor es la pendiente.

En la serie de articulos sobre los neumaticos
agricolas mencionada anteriormente se mostra-
ban sistemas capaces de medir la carga sobre
el neumatico mediante la medida de su deflexion.
Estos sistemas resuelven el problema, pero su
utilizacion aun es escasa, por lo que espero que
estos articulos sean de ayuda para quienes no
disponen de dicha tecnologia.

1.- REPARTO ESTATICO DEL PESO SOBRE
EL TRACTOR

Sobre un tractor parado sin lastres y sin co-
nexion a maquina/apero, actian las fuerzas que
se muestran en la figura 1, siendo:

e P: Peso del tractor.

e |: Batalla del tractor. Es la distancia entre sus
ejes. Se proporciona en los catalogos y puede
medirse directamente.

Figura 1.-

Se denomina
0 al punto de

suelo.

e a: Distancia del centro de gravedad al eje tra-
sero. No es habitual que se proporcione en los
catélogos, pero lo proporciona el fabricante si
se le solicita, pues es un dato proporcionado
en ensayos oficiales obligatorios.

* Y,o: Fuerza que el suelo ejerce sobre el eje
delantero, igual y opuesta al peso que gravita
sobre el mismo.

* Y, Fuerza que el suelo ejerce sobre el eje
trasero, igual y opuesta al peso que gravita
sobre el mismo.

El equilibrio del tractor exige que la suma
de las fuerzas exteriores sobre él sea nula y
que la suma de momentos respecto al punto
O (o cualquier punto) sea igualmente nula. Es-
tas condiciones se traducen en las siguientes
ecuaciones:

2F =0 2P=Y 0+ Y5

SMo=0-YoxL-Pxa=0

De las que se obtiene:

Yige 2 (1)
Yoom T2 (2)

Si un tractor tiene un peso de embarque de
8000 kg (80 000 N), una batalla de 2.9 m y un
valor de a = 1.1m el reparto estatico del peso es:

_Px(L-a)  8000x(2.9-1.1)

L 59 =4965.5 kg » 49 340.5N
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Figura 2.-
Reparto
estatico de
pesos de un
tractor con
distintos
lastres.

Lo que supone un reparto estatico del peso
definido por el 38% del peso sobre el eje delan-
teroy el 62% sobre el eje trasero.

El reparto puede determinarse también facil-
mente en una bascula midiendo primero el peso
del tractor y después el peso que gravita sobre
uno de los ejes. Este método sirve asimismo
para determinar el valor de la distancia del centro
de gravedad al eje trasero (a).

El peso de los lastres y su disposicion influ-
yen en el reparto estatico. La figura 2 muestra
una situacion genérica que no suele darse en la
practica, pero que sirve como base del analisis
general que posteriormente se particulariza en
cada tipo de trabajo del tractor.

El lastre contribuye a regular el peso total y
su reparto. Pueden colocarse pesos en la parte
frontal del tractor, sobre los ejes de las ruedas y
también pueden llenarse éstas con agua.

Los parametros P, L y a son los definidos
anteriormente. El resto se definen a continuacion:
¢ P;: Peso total transmitido al suelo.

e Q: Lastre frontal.

e R: Lastre dispuesto en las ruedas delanteras.

e S: Lastre dispuesto en las ruedas traseras.

¢ b: Distancia del centro de gravedad del lastre
delantero al eje delantero.

* Y,.: Fuerza que el suelo ejerce sobre el gje
delantero, igual y opuesta al peso que gravita
sobre el mismo.

* Y,.: Fuerza que el suelo ejerce sobre el gje
trasero, igual y opuesta al peso que gravita
sobre el mismo.

El estudio del equilibrio del tractor en este
caso lleva a:

2F i =02P=P+Q+R+S=Y, +Y,,

2Ma=0->Qx(L+b)+RxL-Y, xL+Pxa=0
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De las que se obtiene:
_Pxa

Y= Qx(L+b)

Qx(L+b)
STl T L

i +R (3)

+R=Y, o+

v _ Px(L-a) N SxL-Qxb SxL-Qxb
e L L L

Si la maquina o el apero no ejercen fuerzas
verticales sobre el tractor debe cumplirse que:

(4)

=Yoot

P,=P+Q+R+S < Peso maximo autorizado

Es el caso, por ejemplo, de arrastrar un re-
molque de dos ejes. Cuando la maquina o el
apero ejercen fuerzas verticales sobre el tractor,
que pueden denominarse V, debe cumplirse:

P=P+Q+R+S+V < Peso maximo autorizado
Por seguir con el ejemplo anterior, si se lastra

el tractor simplemente con Q = 500 kg, siendo
b=12msetendriaR =0, S =0, obteniéndose:

v _Pxa_QOx(L+b) 8000x1.1  500x(29+12) _
1= L~ 29 2.9

= 3741.4kg —37 414N
v _ Px(-a)_Qxb_8000x(29-1.1) 500x1.2
2= T L~ 29 29

=4758.6 kg =47 586 N

Siendo el peso total en el ejemplo P, =P + Q
= 8500 kg, el reparto estético es ahora: 44% so-
bre el eje delantero y 56% sobre el eje trasero.

2.- REPARTO DINAMICO DEL PESO SOBRE
EL TRACTOR

Como se ha dicho anteriormente, el reparto
dinamico es el que se da en las condiciones de
trabajo. El tractor puede realizar distintas labo-
res, cada una de las cuales requiere un analisis
especifico. La casuistica es muy amplia. En esta
serie se estudian las situaciones mas frecuen-
tes, teniendo todas ellas en comun la ausencia
de maquinas o aperos en la parte delantera del
tractor. Bajo esta premisa se dan las siguientes
situaciones de trabajo:
¢ |: Maquina suspendida, accionada por la toma

de fuerza (figura 3). Por ejemplo, abonadoras
y pulverizadores suspendidos. No se trabaja
el suelo. Todo el peso de la maquinay el pro-
ducto distribuido (abono o caldo fitosanitario)
se transmite al tractor.



e |I: Maguinas suspendidas con trabajo del suelo
(figura 4), como es el caso de arados de ver-
tedera, subsoladores y chisel suspendidos.
Se transmite todo el peso al tractor y ademas
se trabaja el suelo, lo que requiere una fuerza
de traccion. Esta fuerza tiene una componente
vertical y otra horizontal, mucho mas pequefia,
de la que se prescinde en el método aproxima-
do que se aborda en estos articulos.

e ||I: Maguinas semisuspendidas sin trabajo del
suelo (figura 5). Un ejemplo son los remolques
de un solo eje. El peso del remolque y del pro-
ducto que transporta se reparte entre el tractor
y el sistema de rodadura de aquel. Este reparto
no suele ser proporcionado en los catalogos,
siendo facil de obtener utilizando una bascula.
El tractor ejerce una fuerza de traccion hori-
zontal igual a la resistencia a la rodadura del
remolque.

e |\V: Maquinas semisuspendidas con trabajo del
suelo (figura 6). Pertenecen a este grupo, por
ejemplo, los arados de vertedera semisuspendi-
dos. Durante el trabajo reparten su peso entre el
tractor y el suelo, labrando éste. El tractor ejerce
una fuerza de traccion horizontal que es igual
a la suma de la resistencia a la rodadura del
aradoy la fuerza necesaria para labrar el suelo.

e V: Maquinas arrastradas sin trabajo del suelo
(figura 7), como los remolques de dos ejes.
Todo el peso de la maquina es soportado por
su propio sistema de rodadura. El tractor pro-
porciona una fuerza de traccion igual a la re-
sistencia a la rodadura del remolque.

* VI: Maquinas arrastradas con trabajo del suelo
(figura 8). Forman parte de este grupo los arados
de vertedera arrastrados y las cisternas de purin
arrastradas con inyectores o rejas para incorpo-
rar el purin al suelo. Al igual que en el caso an-
terior, la maquina no transmite parte de su peso
al tractor. La fuerza de tracciéon que proporciona
éste es la suma de la resistencia a la rodadura
de lamaquinay la necesaria para labrar el suelo.

La situacion mas compleja que puede darse,
y de la que con las convenientes simplificaciones
se desprende el reparto dinamico de cada una
de las formas de trabajo anteriores, es la mos-
trada en la figura 9. En esta figura se muestran
todas las acciones exteriores sobre el tractor con
excepcion de las fuerzas periféricas sobre las
ruedas y la resistencia a la rodadura en cada uno
de los ejes, que no se necesitan para calcular el
reparto. Ambas son horizontales y pasan por el
punto O, de modo que no producen momentos
respecto al mismo. Conviene definir todos los
parametros que intervienen, aungue a algunos
se ha hecho referencia anteriormente:

Figura 3.- Trabajo tipo I. Abonadora de discos suspendida. Todo el peso de la
abonadora y el abono (T) recae sobre el tractor. No hay trabajo del suelo. En el
método aproximado se toma T aplicado en las rétulas de los brazos inferiores del
enganche tripuntal, cuya distancia al eje trasero es c. Foto superior cortesia de
BOGBALLE.

Figura 4.- Trabajo tipo II. Arado chisel suspendido trabajando entre lineas de frutales.
Cortesia Yurdusar. Todo el peso del apero (T) recae sobre el tractor y se trabaja el
suelo a una profundidad determinada, lo que determina una fuerza de traccion
exclusivamente dedicada a la labranza. El punto de aplicacion de Z es el mismo que
eldeT.
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Figura 5.- Trabajo tipo Ill. Remoque de un solo eje. El peso del remolque y su carga se
reparte entre el que soporta el tractor (T) y el que soporta el sistema de rodadura del
remolque (U). El tractor ejerce una fuerza de tiro necesaria para vencer la resistencia
a la rodadura del remolque, producto del peso que soportan las ruedas de éste (U)
por el coeficiente de resistencia a la rodadura que determina el terreno (p). El punto
de aplicacion de Ty Z depende del sistema de enganche. Esquema del remolque
cortesia de BEGUER.

Figura 6.- Trabajo tipo IV. Arado de vertedera semisuspendido. El peso del arado se
reparte entre el que soporta el tractor (T) y el que soporta el sistema de rodadura
del arado (U). El tractor ejerce una fuerza de tiro necesaria para labrar el suelo (Z,)
y vencer la resistencia a la rodadura del arado, producto del peso que soportan las
ruedas de éste (U) por el coeficiente de resistencia a la rodadura que determina el
terreno (p). Fotografia superior cortesia de Kverneland.

® P: Peso del tractor.

e Q: Peso del lastre frontal.

® R: Peso del lastre que actua sobre el eje delan-
tero (contrapesos o agua)

e S: Peso del lastre que actla sobre el gje trasero
(contrapesos o agua)

e T: Parte del peso de la maquina que recae so-
bre el tractor, bien en las rétulas inferiores del
tripuntal, bien en la barra de tiro.
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e U: Parte del peso de la maquina que es sopor-
tado por su propio sistema de rodadura.

e Z: Fuerza de tiro total ejercida por el tractor,
aplicada bien en las rétulas inferiores del tri-
puntal, bien en la barra de tiro.

e 7. Fuerza de tiro dedicada al trabajo del suelo

e Z,: Fuerza de tiro dedicada a vencer la resis-
tencia a la rodadura de la maquina, igual a U-p.

e |: Batalla del tractor.

e a: Distancia del centro de gravedad del tractor
al eje trasero.

e b: Distancia del centro de gravedad del lastre
delantero al eje delantero.

e c: Distancia del punto de aplicacion de T al eje
trasero.

e h: Altura del punto de aplicacion de Z.

e Y,: Fuerza que el suelo ejerce sobre el eje de-
lantero, igual y opuesta al peso que gravita
sobre el mismo.

e Y,: Fuerza que el suelo ejerce sobre el gje tra-
sero, igual y opuesta al peso que gravita sobre
el mismo.

Estudiando el equilibrio del tractor conforme
se hizo en el punto 1 se obtienen las ecuaciones
que determinan el peso dinamico sobre cada
uno de los ejes:

_Pxa Qx(L+b)+RxL Txc+Zxh Txc+Zxh

= =Y, - 5

A T e ©
_Px(L-a) SxL-Qxb = Tx(L+c)+Zxh
Yo= O + i + [ =

Y+ Tx(L+E)+Z><h (6)

Ecuaciones que al compararse conlas 3y 4
muestran la transferencia de peso desde el eje
delantero al trasero. Cada uno de los neumaticos
delanteros soporta una carga cuyo valor es la mi-
tad de Y, y cada uno de los neumaticos traseros
asume una carga igual a la mitad del valor de Y.

Teniendo en cuenta que

Z=Z+Uxp (7)

Las ecuaciones 5 y 6 pueden ponerse com-
pletamente detalladas como:

Pxa  Qx(L+b)+RxL Txc+(Z+Uxp)xh

< 8
T L ®)
Y, P><(LL—a)+ S><L—LQ><b +T><(L+c)+(%+U><p)><h 9)



Tabla I. Carga dinamica sobre los ejes de un tractor en los seis tipos de trabajo mas frecuentes

Tipode | T | U | Zs | Zr Z Yi Y:
trabajo
I Pmn | O] O 0 0 Pxa QX(L+b)+RXL P,Xc Px(L—a) SXL—-QXb P,X(L+c)
—t - + +
L L L L L L
I Pu |0 | Zs | O Zs Pxa QX(L+b)+RXL PByXc+Z;xh Px(L—a) SXL—QXb PpX(L+c)+Zsxh
— - + +
L L L L L L
111 l T ]Ul 0 luxplprl an+Q(L+b)+RxL TXc+UXpxh |Px(L—a)+SxL—Qxb+1‘x(L+c)+prxh
L I A L L L
v T |U|Z |Uxp|Zs+ an+Qx(L+b)+RxL Px(L—a)+SxL—Qxb
Uxp L L L L
TXc+Zs+UXxp)Xh +Tx(L+c)+(Zs+pr)xh
L L
v ‘ 0 [Pm|O Uxp | Uxp Pxa QxX(L+b)+RxXL UXpXh I Px(L—a) SXL-Qxb UxpxXh
—t - + +
L L L L L L
VI ‘0 Pm| Pm | Uxp | Zs+ P><a+Qx(L+b)+R~L (Zs+Uxp)Xh | Px(L—a)+SxL—Qxb+(Zs+U><p)-h
Uxp L L L L L L

Figura 7.- Trabajo tipo V. Remolque de dos ejes. El peso del remolque y del
producto transportado (P,,) es soportado enteramente por sus ruedas. El
tractor ejerce la fuerza de tiro necesaria para vencer la resistencia a la rodadura
del remolque, producto del peso que soportan las ruedas de éste (P,) por el
coeficiente de resistencia a la rodadura que determina el terreno. Fotografia
superior cortesia de Beguer.

Figura 8.- Trabajo tipo VI. Arado de vertedera arrastrado. El peso del
arado (P, es soportado enteramente por sus ruedas. El tractor ejerce la
fuerza de tiro necesaria para vencer la resistencia a la rodadura del apero
y para labrar el suelo. Fotografia superior cortesia de John Deere.

Como se ha dicho anteriormente,
cada tipo de trabajo de los seis mostra-
dos es un caso particular de la situacion
general mostrada por la figura 9 y las
ecuaciones 8 y 9. Asi se muestra en la
tabla I.

En el caso de maqguinas que trans-
portan productos, como las abonadoras,
pulverizadores o remolques légicamente
el peso dinamico varia segun la canti-
Figura 9.- Fuerzas que actuian sobre el tractor consideradas en el modelo dad del producto, pudiéndose hacer los
apl:oxima.do. No se muestran las fuerzas periféricas en las ruedas ni las de célculos en vacio y a plena carga para
resistencia a la rodadura del tractor. . . .

analizar si merece la pena un cambio en
la presion de los neumaticos. @
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ALFONSO EGEA

Director General de Maschio Gaspardo Ibérica S.L. para todas las areas de negocio de Espaia y Portugal

“El ano pasado se logro el récord
historico de facturacion del grupo”

jag bod
v

masowo Asparon [

GASPARDD
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¢Quién es Alfonso Egea?

Un Ingeniero Agronomo con casi veinte afios
en el mundo de la maquinaria agricola, siempre
optimista, siempre dispuesto a aprender y que
lucha cada dia por ser mejor.

Tras un primer semestre al frente de
Maschio Gaspardo Iberica, y en medio de
un interrogante en relacioén con la situacién
economica global, {como esta posicionada
Maschio Gaspardo (MG) en Europay en la
Peninsula Iberica?

He de decir en primer lugar que la eleccion
por trabajar en Maschio Gaspardo no me ha
defraudado en absoluto. Al contrario, esta
siendo una experiencia increible que me

ha sorprendido muy gratamente. Tras unos
tiempos tremendamente convulsos por los
que atraveso el grupo hace unos afios se ha
llegado a unos niveles de estabilidad y fortaleza
realmente impactantes. Cada dia la compafiia
crece con paso firme y ya se sitda entre los
grandes fabricantes europeos. El afio pasado
se logré el record histérico de facturacion

del grupo por encima de los cuatrocientos
millones de euros y este afio se va a superar
esa cifra. Maschio Gaspardo se ha convertido
en un socio imprescindible en el sector
agricola, ofreciendo una gama de producto
muy amplia con maquinas unicas de calidad
‘top’. En el mercado ibérico MG goza de una
gran reputacion siendo en algunos segmentos
como la siembra o el trabajo de suelo todo un
referente.

Maschio posee una magnifica estructura
siendo un fabricante de maquinaria para
el trabajo de suelo, siembra, tratamiento
del cultivo y pulverizacion y forraje, con
una estructura de 5 centros de produccion
en ltalia, 3 fuera del pais en China, India y

Rumania y 8 sucursales. ; Como percibe el
cliente final esta gran dimension y estructura
de marca y empresa que es Maschio?

La verdad es que el cliente Maschio es muy fiel.
Una vez adquiere una maquina nuestra, repite
de por vida, y cuando tienen la posibilidad

de ver nuestras instalaciones, principalmente
nuestros centros de Campodarsego, Morsano o
Cadoneghe confirman el porqué de la calidad
de sus maquinas. He visto muchas fabricas de
maquinaria de todo tipo y me encanta analizar
los procesos productivos. Lo que se puede

ver en las fabricas Maschio Gaspardo es
verdaderamente la combinacion perfecta entre
la sofisticacion y la tradicion.

¢ Qué supone para Maschio Gaspardo el
acuerdo firmado el ano pasado 2021 con New
Holland?

Maschio Gaspardo como digo se ha convertido
en uno de los grandes fabricantes europeos

de maquinaria. Al final, si haces las cosas

bien todo el mundo quiere jugar contigo. MG
viene trabajando con otros fabricantes como
John Deere o Mahindra en los ultimos afios. El
acuerdo con New Holland es por supuesto un
gran proyecto de presente y sobretodo de futuro
con el que Maschio Gaspardo puede entrar en
otros mercados 0 segmentos.

Hablemos de los nuevos productos de
Maschio. Estamos en la era de la conectividad
entre maquinas ¢ Qué destacaria de toda la
amplia gama de aperos tanto para trabajo
de suelo como siembra y abonado y
pulverizacién y forraje?

Maschio Gaspardo ha sido pionero en muchos
aspectos, sobretodo en maquinas para trabajo
de suelo y siembra y por supuesto no podia
quedarse atras en la revolucion actual que
vive el mundo de la maquinaria agricola con
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la agricultura 4.0. En este sentido ya venimos
hace tiempo ofreciendo productos conectados
al tractor (ISOBUS) en elementos de siembra.
Recientemente hemos lanzado el primer apero
de trabajo de suelo ISOBUS del mercado,
Toro Isotronic. Y después se incorporara esta
tecnologia al resto de gama. Conocer en cada
momento como trabaja el apero, condiciones de
temperatura o posicion, permiten asegurar un
buen funcionamiento y por supuesto la vida util
de la maquina.

Hace unos meses, se firmo un convenio en
Italia denominado ‘Model Farm’, un proyecto
que involucra granjas especializadas y
altamente profesionales a través de la
colaboracion directa con el fabricante.
¢Puede contarnos de que se trata y si van

a desarrollar algo similar en la Peninsula
Iberica?

Model Farm es un proyecto para trabajar, como
su nombre indica, con grandes explotaciones
en una colaboracion reciproca, ofreciéndoles
el producto méas adecuado para cada tarea,
acompafado todo con un servicio Premium.
Siempre de la mano del distribuidor de la zona.
Por supuesto en Espafia y Portugal ya estamos
iniciando los primeros pasos.

Al trabajar en el sector de la agricultura, la
sostenibilidad medioambiental es un tema

de importancia. ¢{ En qué proyectos trabaja
Maschio para optimizar el uso de los insumos
y estar a la vanguardia?

En Maschio estamos muy concienciados con

el medioambiente. Apostamos en nuestros
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centros de produccion por el uso de energias
renovables. De hecho nuestra fabrica de
Campodarsego es auténoma en la generacion
de energia eléctrica gracias a nuestra instalacion
de energia solar fotovoltaica. En estos tiempos
ayuda también a reducir costes.

El servicio post venta es de suma
importancia. ; Cémo lo llevan a cabo y qué
estructura tienen en la Peninsula Ibérica?
Contamos con personal de Asistencia Técnica
altamente cualificado en permanente contacto
con fabrica. Asimismo tenemos dos’show
rooms’desde donde aportamos tanto asistencia
técnica como logistica y comercial.

¢ Qué servicios de financiacion ofrece
Maschio para Espana y Portugal?

En este sentido colaboramos con BNP y estamos
apostando fuerte. Es fundamental poder ofrecer
tanto a los concesionarios como a los clientes
una buena financiaciéon para ayudar tanto

en la compra como en la venta de equipos.

Para nosotros, en estos momentos y a pesar

de la subida de tipos, pensamos que es una
herramienta primordial.

¢ Como prevé que sera la ultima parte del
afo y el 2023 a nivel agricola en general y en
particular para Maschio Ibérica?

Como dije al principio, soy una persona muy
optimista. Venga lo que venga estaremos
preparados, y si no lo estamos, aprenderemos
rapido para adaptarnos. Es obvio que
necesitamos todos que las condiciones
meteoroldgicas mejoren en el plano agricola.
Habréa que poner alguna vela para que llueva. El
resto, con salud y trabajo se resuelve.®
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AGRICULTURA INNOVADORA Y

PRODUCTIVA EN EXTREMADURA.

EL NECESARIO PAPEL DE LA
INVESTIGACION AGRARIA

GERMAN PUEBLA OVANDO

Abogado. Agricultor. Ex Director del Centro de Investigaciones Cientificas y

Tecnoldgicas de Extremadura

. xtremadura es una region
|___agricola y como tal, ello
nos obliga, si queremos
ser competitivos, a estar
en la vanguardia de las nuevas
tecnologias y también de los
nuevos cultivares. En una agri-
cultura globalizada no vale con
seguir produciendo lo mismo
y COMO siempre, es necesario
diferenciarse, buscar nuevos
cultivos que se adapten a las
condiciones de nuestro campo,
sequir trabajando en pro de la
maxima calidad pero también
optimizar el coste de produc-
cion.

Si, por poner un ejemplo,
nuestro campo cerealista de

secano produce cantidades
muy inferiores al resto de zonas
de nuestro entorno y conlleva
costes muy similares, nuestras
explotaciones terminaran sien-
do insostenibles, si no lo son
ya...

Y asi, siguiendo el ejemplo
anterior llegariamos a cultivos
de secano con serias dificulta-
des, como el olivar, el vifiedo,
el almendro, las legumbres,
las oleaginosas y un largo etc.,
todos ellos en sus cultivares
tradicionales. También en el
regadio.

Se trata de seguir produ-
ciendo sin perder rentabilidad,
de adaptarnos a los nuevos

tiempos, de aprovechar la tec-
nologia, de fomentar la investi-
gacion agraria... tenemos sue-
los fértiles, agua y condiciones
climaticas favorables a muchos
cultivos, solo queda eliminar los
complejos conservacionistas
radicales, que nuestros agri-
cultores entiendan el concepto
de la nueva agricultura y que
la Administracion les facilite el
conocimiento.

Y para ello es fundamental
el papel a desempefiar por la
Investigacion agraria que en el
caso de Extremadura cuenta
con un potencial de primer ni-
vel distribuido en tres centros
que trabajan en agricultura, ga-
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naderia, dehesa y corcho vy la
industria agroalimentaria.
Ahora bien, esa investiga-
cion agraria ha de estar dirigida
necesariamente a solucionar
los problemas del campo, a
demanda de agricultores, ga-
naderos e industrias del sec-
tor. Una investigacion bottom
up que sepa llegar al campo
para averiguar sus problemas
y necesidades y también, con
carécter prioritario, hacer que
ese conocimiento generado
por nuestros maximos exper-
tos llegue de forma directa y
sin intermediarios a la gente del
campo. La creacion de mesas
por sectores donde participen
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TENEMOS SUELOS FERTILES, AGUA Y
CONDICIONES CLIMATICAS FAVORABLES A
MUCHOS CULTIVOS, SOLO QUEDA ELIMINAR
LOS COMPLEJOS CONSERVACIONISTAS
RADICALES

investigadores y asociaciones
agrarias se hace fundamental
para que sea en ese foro donde
se puedan poner de manifies-
to las necesidades reales del
campo y a partir de ahi comen-
zar el estudio de soluciones por
parte de los expertos.

Se trata de bajar varios
peldanos en lo que se llama
lineas prioritarias de investi-
gacion agraria, casi siempre
generalistas y alejadas de la
realidad del campo y que mu-
chas veces solo consiguen
que los pocos recursos dis-
ponibles se dirijan a estudiar
problemas de poco interés o
ninguno para el desarrollo de

nuestra agricultura y ganade-
ria. Ademas, tal y como decia-
mos anteriormente, la transfe-
rencia de ese conocimiento al
mundo del campo ha de con-
vertirse en el objetivo principal
de aquella actuacion.

Serian muchos los temas
que podriamos destacar como
punto de atencién a contrastar
con agricultores y ganaderos
para potenciar los distintos
cultivos y cultivares. A titulo de
ejemplo destacaremos uno en
la agricultura, otro en la gana-
deria y otro en la dehesa.

En la agricultura es de vital
importancia la transformacion
del cultivo tradicional del olivar
alla donde se pueda. La falta
de mano de obra en el campo,
su carestia y la baja produccion
de aquellos cultivares hacen
necesario buscar soluciones
alternativas a este cultivo tan
social como milenario. Los in-
vestigadores deberan prestar
atencion a esa baja producti-
vidad o la falta de rendimiento
de algunas variedades, a la op-
timizacion del riego alla donde
exista el recurso agua, también
y donde no exista, estudiar el
super intensivo de secano u
otro tipo de cultivares que pue-
dan adaptarse a cada tipo de
suelo y orografia y asi tantas
otras cosas que hoy demanda
este cultivo para su pervivencia
en el tiempo y con ello también
de quienes lo cultivan.

En materia de ganaderia
nuestro campo suspira por una
solucion al problema de la tu-
berculosis, es absolutamente
necesario trabajar a fondo en
este asunto que hoy por hoy,
ademas del gravisimo perjuicio
para los ganaderos, esta diez-
mando nuestra cabafa bovina.

Por ultimo y también a titulo
de ejemplo en esa larguisima
lista de demandas de estudio
e investigacion de nuestro cam-
po quiero resaltar la imprescin-
dible mecanizacion de la saca
de corcho, un recurso natural y



renovable, liderado por Extre-
madura y Andalucia. Es verdad
que hace bastantes afios que
se viene trabajando sobre el te-
ma pero también lo es que las
soluciones no pueden eterni-
zarse. El tiempo siempre apre-
mia y en el campo, mas...

Dicho esto y para terminar
quisiera hacer hincapié en la
necesaria coordinacion de la in-
vestigacion agraria a nivel nacio-
nal, son muchisimos los centros
implantados a lo largo y ancho
de Esparia donde muy frecuen-
temente se repiten proyectos y
tematica con la pérdida de recur-
sos que ello conlleva. Todos es-
tudian lo mismo o parecido, una
y otra vez, sin poner en comun ni
logros ni dificultades y si bien es-
to no siempre es asi, ocurre con
demasiada frecuencia.

En conclusion, la investi-
gacion y la innovacion agraria

deben de marcar el camino del
campo, donde el efecto de las
nuevas tecnologias y los avan-
ces en la investigacion de sus

distintos cultivares, los haran
pasar de la marginalidad, a la
produccion competitiva, y ese
carro no lo pueden perder la
agricultura extremenfa y para
ello la investigacion agraria

debe volcarse en la mejora
de los cultivos (existentes y
nuevos que se adapten a Ex-
tremadura) y en la necesaria
transferencia de ese conoci-
miento. No hay mejor medalla,
ni mejor articulo, ni mejor curri-
culum para los investigadores
del campo... y sobre todo, no
hay otra opcion.
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FERNANDO DIAZ PERNAS
Codirector General Ejecutivo de Olipes y Ca

“Aportamos un valor importante
al sector, nuestro conocimiento y
nuestra asistencia”

a The Professic

E—
BORJA MENDIETA

¢Coémo nacio6 Olipes?

La empresa de capital espafol Olipes fue
fundada por Arturo Oliver, un empresario que
procedia del sector de la lubricacion en los
anos 60. Oliver trabaj6 primero en Francia

y después se dedicd a montar plantas en
diferentes paises, desarrollando formulaciones
en el sector. Decidié montar la empresa
espafiola en 1991 y la puso en funcionamiento



en 1993. Fue un proyecto
completamente diferente a lo
que por aquel entonces se
conocia en este pais. Quiso
montar una empresa con un
capital espafol, pero con una
mentalidad de multinacional.

¢Qué tiene Olipes que no
tengan otros competidores?
¢Qué puede aportar?

Un conocimiento tremendo
del sector. La empresa sigue
la politica de reinvertir el 75%
de sus beneficios cada afio en
capitalizacion de la empresa,
en crecimiento de instalaciones, en |+D...

Por volumen de facturacién en el sector, es la
empresa que mas invierte en |+D.

También ofrece una vertiente social importante.
El 10% de los beneficios se destinan a acciones
de responsabilidad corporativa relacionadas con
la infancia y la juventud. Trabajamos con nifios
y jovenes que estan en régimen de exclusion
social tanto en Espafia como fuera de Espafia.
Ademas, Olipes es una empresa muy ‘proxima’.
No queremos perder el caracter familiar

que hemos tenido y tratamos de transmitir
nuestros valores a todo el canal de distribucion.
Buscamos llegar al cliente de la manera mas
proxima posible: asistencia técnica directa
desde fabrica y a través de un canal de ventas
especializado. Huimos de la venta tradicional de
lubricantes, huimos del macro distribuidor que
trabaja todas las lineas del producto sin saber
lo que estan vendiendo. Si vamos al sector del
campo, vamos a su distribuidor de confianza,
vamos al concesionario que estéa trabajando con
el agricultor.

¢ Cémo ha sido su evolucion?

La empresa arranco en 1993 con 4 personas, en
1997 eran 7 y actualmente hay 60 en plantilla,
mas otros 40 colaboradores. Estamos presentes
en 47 paises y trabajamos 75 sectores del
mercado: desde la lubricacion para el sector
agricola, hasta la lubricacion para piezas de
fabricantes del sector aeronautico, pasando

por fabricantes de rodamientos, fabricantes de
puntas homocinéticas, sector automovil etc.
Fabricamos para nosotros y para terceros.
Nuestra capacidad de produccion podria llegar
a cubrir entre el 25y el 30% de la demanda del
mercado espafiol. No obstante, lo que hacemos
es exportar para seguir creciendo. Tenemos
muchisimo conocimiento y estamos funcionando
muy bien.

¢Donde esta el centro de produccion de
Olipes?

Nuestro centro de produccion estéa en Espana,
a 35 kilbmetros del centro de Madrid, en

la localidad de Campo Real. Ahi es donde
producimos mas del 80% de los productos

que comercializamos. También tenemos
acuerdos con otros fabricantes en otros paises,
porgue hay productos que no nos compensa
producirlos aquf por el coste que supone su
transporte y preferimos fabricarlos en el destino,
directamente bajo nuestra licencia y bajo nuestra
supervision. Igual pasa con productos que
importamos y que distribuimos directamente, en
concreto productos de Suiza y de Canada.

A la hora de fabricar un lubricante nos nutrimos
de refinerias que nos suministran aceites base.
Estos aceites base han ido mejorando con el
paso de los tiempos, pero basicamente es lo
mismo que se hacia hace 30 o 40 afios. Lo que
ha cambiado mucho es la tecnologia del aditivo,
es decir, de todos esos compuestos quimicos
que afiadimos para mejorar las propiedades de
los aceites y de las grasas. Ahi nos nutrimos de
los cinco principales productores que hay a nivel
mundial, que suministran a todas las fabricas de
lubricantes que hay en el mundo, que seremos
unas 800 a nivel global. El volumen a nivel
mundial de estas plantas es de 39 millones de
toneladas de lubricantes. Nosotros en concreto,
tenemos una capacidad de fabricacion real en
Espafia en estos momentos de unas 30 000
toneladas trabajando a un turno y podemos llegar
a producir a tres turnos hasta 100 000 toneladas.

Las marcas de maquinaria agricola estan
poniendo cada vez mas énfasis en desarrollar
sus propios aceites. ¢ Qué tipo de acuerdos
tienen con ellos a nivel europeo?

Es logico que las marcas quieran tener sus
propios aceites y grasas porque al final, lo que
todos buscamos es tener a nuestro cliente lo
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mas cautivo posible. Cuando se suministra

un equipo agricola, lo que se quiere es que
esté bien cuidado y que utilice los lubricantes
correctos, los filtros correctos, etc. Durante

el periodo de garantia, que puede rondar

entre el ano y los dos anos, nosotros mismos
recomendamos que se utilice el producto
original, porque si hay cualquier problema lo
mas normal es que la fabrica responda.

Una vez que pasa ese periodo de garantia

se suele buscar reducir los costes en

el mantenimiento. Nosotros trabajamos
directamente con el agricultor, con la
cooperativa, con el concesionario, con el
propio taller del concesionario y con el taller
independiente.

Fabricantes como John Deere, Landini,
Kubota..., que tienen estandares de calidad muy
altos, nos los imponen también a los fabricantes
que trabajamos para ellos. Y es lo que hacemos.
La tecnologia la aporta el fabricante del aditivo.
Nosotros realizamos el control del proceso

de fabricacion, que los medios técnicos,
humanos y procedimientos internos de calidad
aseguren que el producto cumple con todos los
requerimientos del fabricante.

Ademas, colaboramos con ellos cuando tienen
un problema de lubricacion en un equipo nuevo
0 en una transmision que se esta desarrollando,
0 en un rodamiento de una empacadora que
esta dando problemas de calentamiento de
temperaturas... Ahi es donde los fabricantes

de primeros equipos alcanzan acuerdos

con nosotros, para investigar y desarrollar la
combinacion del rodamiento con el lubricante
mas adecuado. Determinar las frecuencias de
lubricacion, los modos etc. es un trabajo muy de
campo.

Producen la marca Olipes pero, ¢también
fabrican aceites para otros con la marca del
cliente?

Aproximadamente entre el 50 y el 52% de
nuestra produccion es para otras marcas.
Fabricamos para unas 80 marcas en estos
momentos en nuestras instalaciones. Como
fabricantes aportamos el valor de nuestro
conocimiento y desarrollo. Muchos fabricantes
confian en nosotros y en nuestro nivel de
calidad. Saben que la tecnologia cambia y
nosotros podemos ofrecerles, por ejemplo,
nuevas soluciones para trabajar a temperaturas
mas altas... A veces es al contrario, buscan
tecnologia y lubricacion que permita reducir
una temperatura de trabajo, extender los
periodos de reengrase... Nosotros podemos
ofrecérselo.
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¢ Qué importancia tiene el aceite en una
maquinaria? ¢Qué ofrece Olipes en este
sentido?

Cualquier equipo que tenga dos piezas que
estén en contacto y en movimiento necesita la
lubricacién. Cuando un fabricante disefia un
equipo necesita que funcionen bien todos los
elementos y la lubricacién es importantisima, hay
que trabajarla desde la base con el fabricante.
La buena lubricacion ayuda a no tener averias,
a alargar los intervalos de mantenimiento, a
que el equipo dure mas afios y a optimizar la
amortizacion.

Cuando un agricultor decide comprar un tractor
valora todo eso. No valora solo el precio de
compra. Si al equipo le quieres dar valor, hay
que utilizarlo correctamente y si no utilizas el
lubricante correcto no lo vas a conseguir.

Es importante el lubricante y también es
importante una correcta lubricacion, un buen
plan de mantenimiento es bésico.

Estamos hablando mucho de aceites, pero
no nos olvidemos de las grasas. ¢ Qué ofrece
Olipes en este sentido?

En grasas es donde realmente nos distinguimos
los fabricantes. En las plantas de envasado de
lubricantes solamente se mezclan componentes.
Se emplean formulas estandarizadas y se hace

la mezcla bajo estrictos controles de calidad. En
estas plantas, los lubricantes se fabrican en una
especie de ‘Thermomix gigantes’ donde todo el
proceso estéa automatizado, aunque haya siempre
un factor humano. Realmente lo que se hace es
comprar, mezclar y envasar.



Con las grasas es diferente porque hay una
reaccion quimica. Hablar de grasas es como
hablar de ‘alta cocina’. Aunque tengas los
componentes, si No eres un buen cocinero, no
sacas un buen plato. La grasa es lo mas dificil
de fabricar. Un aceite hidraulico serfa lo mas
sencillo, después un aceite de motor, detras un
aceite de transmisiones y por ultimo las grasas.
Puedo decir que en grasas es donde nosotros
tenemos mas clientes. Los principales clientes
son refinerfas, fabricantes de equipos y otras
marcas de lubricantes para las que fabricamos.
Con las grasas ofrecemos al agricultor el
producto adecuado para su maquinaria en

sus condiciones de trabajo en cada momento.
Hay grasas que funcionan muy bien en frio,

hay grasas que funcionan muy bien a altas
temperaturas y que sin embargo no funcionan
bien con agua... El usuario no suele tener
acceso a esa informacion y nosotros, intentamos
que esté disponible en el punto de venta y si no
es asi, hacer una asistencia directa de fabrica
al agricultor. Le preguntamos cual es el equipo,
en qué estado estéd, qué va a cosechar o cémo
va a trabajar, cuédles van a ser las condiciones
de trabajo y a partir de ahi le recomendamos

la grasa adecuada, que no tiene por qué ser el
producto mas caro. A veces hay grasas mas
econdémicas que funcionan mejor con agua. Por
ejemplo, si estamos cosechando arroz
tendremos que tener una grasa
para agua. Si estoy cosechando
cereal y hace mucho calor
tendré que tener una grasa para
altas temperaturas.

El tema de la sostenibilidad
y el reciclaje

es importante.

¢ Olipes organiza
algun tipo

de trabajo de
recogida, de
reciclaje, de
recuperado de ese
aceite?

Igual que ocurre con los neumaticos, para

el lubricante existe un sistema de gestion de
aceites usados que esta reglado, por el cual el
usuario paga. Nosotros somos recaudadores
para el Estado de lo que paga el agricultor para
gue ese dinero se destine a la recogida y al
tratamiento de esos residuos.

Concesionarios, talleres y los propios
agricultores que generan una cantidad de
producto al afio tienen la obligacion de darse
de alta también como pequefios productores de
residuos toxicos peligrosos.

Ademas, somos socios fundadores de uno de
los sistemas integrados de gestion de aceites
usados que hay en Espafia que es SIGPI

y que esta respaldado por los principales
fabricantes de lubricantes independientes del
pals y que estamos unidos en una asociacion
que se llama AFILUB. SIGPI se ocupa de
garantizar la recogida de los aceites usados

y, a ser posible, que no seran destinados

a uso como combustibles, sino que seran
revalorizados para darles otros usos menos
contaminantes.

Gran parte de los aceites reciclados se vuelve
a refinar, tras extraerles el agua y los residuos
soélidos que contienen, obteniendo combustibles,
nuevos aceites base y asfaltos con una
plasticidad muy alta que permiten hacer, por
ejemplo,carreteras con pavimentos drenantes y
de baja sonoridad a la rodadura.

El tema de la electrificacion, ¢ esta afectando
a la produccién de los aceites?
Esta afectando por los cambios que se estan
produciendo en las nuevas normas Tier para la
reduccion de emisiones de gases contaminantes
a la atmosfera. La primera evolucion la vemos
en los motores de combustion, la siguiente en
las transmisiones (quiza donde ha habido mas
evolucion en maquinaria agricola en los
dltimos afnos) y después en sistemas
auxiliares o de produccion de energia
que requieren de nuevos tipos de
lubricantes mas ecoldgicos. En
el sector agricola todavia no se
esta viendo un impacto en el
corto plazo, se ve mas en el de
maquinaria de
jardineria, donde
ya se estan
incorporando las
baterias de litio.
Tenemos
experiencia
en maquinaria
pequefia para el
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sector de construccion civil y en maquinaria de
minas, porque llevan trabajando con vehiculos
eléctricos muchos afos. Ahora hay que trasladar
esa experiencia a otros campos. Se esta cada
vez invirtiendo mas. Tenemos el producto,
tenemos la tecnologia, lo que falta es que esa
tecnologia llegue al mercado.

También estan los lubricantes biodegradables.
Ahi es donde estamos trabajando cada vez
mas. En teorfa, por la legislacion que existe

en la Uniéon Europea, cualquier fluido que
pueda caer en un entorno sensible deberia ser
biodegradable. El problema es que después,
cada Estado, puede aplicarlo o no. Y en nuestro
caso, cada Comunidad Auténoma puede
aplicarlo o no. Se siguen tirando miles de
toneladas de aceites,

Nosotros tenemos aceites hidraulicos
biodegradables, aceites de transmision
biodegradables, grasas biodegradables

y seguimos desarrollando cada vez mas
formulaciones biodegradables, que pronto
llegaran al mercado, aunque su produccion
todavia es a pequefia escala y los costes
asociados son grandes. Es muy dificil para

un agricultor dar ese cambio. Primero, porque
la maquinaria tiene que venir preparada,
aunque la mayor parte ya lo esta. Segundo, el
tema econémico. Deberia haber algun tipo de
subvenciones para optar a esos productos.

¢Coémo se compite con los grandes, empresas
como Repsol, Castrol, o Cepsa?

Con ellos se compite y con ellos se colabora.
Muchas de las marcas que se conocen pueden
estar producidas a partir de investigaciones

agrotécnica | OCTUBRE 2022

“LA MAYORIA DE LAS
AVERIAS QUE SE
PRODUCEN EN LOS
EQUIPOS AGRICOLAS
SON POR NO HABER
FLEGIDO BIEN EL
LUBRICANTE O POR NO
LLEVAR LUBRICANTE
SUFICIENTE”

nuestras y algunos de los productos
que nosotros comercializamos son
fabricados por otros. Este es un mundo
de relaciones vendibles. Tenemos que
ganar todos. Nosotros competimos
siendo honestos, humildes y sabiendo lo que
somos. Nos cuesta mucho competir con una
marca de un servicio oficial, pero podemos ser
sus aliados para cubrir las necesidades de sus
clientes. Creo que tenemos nuestro nicho de
mercado y que los usuarios lo valoran cada vez
mas. El campo es de los pocos sectores en los
que el fabricante tiene un contacto directo con el
usuario. Eso no pasa, por ejemplo, en el sector
del automovil.

Nosotros aqui tenemos nombres y apellidos. El
agricultor que esta utilizando nuestros productos
ve enseguida si estamos trabajando bien. Es,
por esta comunicacion tan directa, por lo que
nos encontramos tan a gusto en este sector.
Este contacto directo con el agricultor es el que
nos permite competir mejor con esas grandes
companias que no tienen esa relacion directa
con el usuario.

La situacion actual que estamos a travesando
a nivel econémico, de produccion, la guerra
de Ucrania... {como esta afectando a la
empresa y qué soluciones estan dando?

Nos estamos volviendo locos. El mundo iba

de maravilla hasta marzo del 2020. Parecia

que estabamos saliendo de una crisis que

se arrastraba desde el 2016 en los diferentes
sectores y, de repente nos llega la pandemia.
Cuando la pandemia iba mejorando, nos llega
la guerra de Ucrania... y no sabemos lo que va
a venir después. Lo que si es cierto es que nos
hemos acostumbrado a trabajar en entornos
inciertos. Para un fabricante el mayor problema
empieza con los costes de las materias primas
para producir. Por ejemplo, con los aceites base



de refineria hemos visto con la guerra de Ucrania ¢ Qué cambios augura para el sector agricola?

como la tonelada de producto se multiplica en Van a ocurrir los cambios que ya ha habido
coste por dos y por tres, y eso no se puede en otros sectores. Sabemos que hoy en dia
repercutir al cliente final. Con el incremento de las maquinas estan conectadas. Cada vez se
costes energéticos ocurre lo mismo, si antes el estan dando mas datos del posicionamiento
coste de la energia para producir una tonelada de maquinas, telemetria, etc. Es importante
de grasa estaba en 100 euros, actualmente garantizar la libertad del acceso a estos
estamos en 400 euros tonelada. También nos datos, para que estén disponibles tanto para
enfrentaremos a los acuerdos con los convenios el propietario como para el taller que hace el
de incrementos en los costes salariales. Se ha mantenimiento de esa maquina, de manera

incrementado el transporte, el coste del plastico,  que todos tengan acceso y no soélo la marca,
el coste del acero, el coste de la madera. Al final  auque sea a cambio de un pago por servicio.

todo nos afecta y eso no lo podemos repercutir Tener acceso a esos datos es indispensable

en su totalidad al consumidor. Lo que esta para poder hacer una correcta diagnosis de una
ocurriendo es que al final todos los margenes, averia o conocer el estado de un vehiculo. Creo
desde los del fabricante, pasando por toda la que ese es uno de los temas candentes.
cadena de distribucion, se han reducido hasta Por otro lado, esta la venta online, que es

unos minimos insospechados. Logicamente se algo que también esta llegando al sector y

iran trasladando de una manera progresiva al que irrumpiré con fuerza, porque hay muchos
consumidor final. agricultores que hacen ciertas operaciones

Y a todo eso se suma la dificultad de garantizar de mantenimiento en sus casas. Los grupos
el 100% de los suministros. Ahi es donde hemos de distribucion mas fuertes ganaran cuota
hecho el mayor esfuerzo logistico y financiero. de mercado. Las cadenas de suministro, los
Hemos tenido que incrementar las capacidades grandes fabricantes, los grandes productores
de almacenamiento de materias primas a granel se estan uniendo, dejando menos jugadores

para poder después garantizar el suministro a en el campo de juego. Por eso es importante

los clientes. garantizar al agricultor la opcion de poder

Ante esa situacion lo que hemos hecho como comprar lo que quiera y donde quiera, sin perder
empresa es frenar el crecimiento. Hay ciertos la garantia de su marca. Yo creo que esos son
mercados donde teniamos un potencial de los temas candentes de los proximos afios.
crecimiento importante, pero sabiamos que,

si creciamos ahi, dejarfamos desabastecido En agricultura, al igual que en la automocion,
posiblemente al mercado que ya tenemos. ¢también hay venta de lubricantes que no son
Preferimos quedarnos donde estamos este afio, de la calidad adecuada?

pero que a nuestros clientes no les falte producto.  Muy poco. Esto es algo que nos encontramos
en todos los sectores, pero no tiene nada que
ver el sector de la automocion con el agricola
eM§entido. En automocion el 25% de los
lubricantes que se posicionan en el mercado no
cumplen con los estandares de calidad de la
etiqueta y esto no ocurre en el sector agricola,
gracias a la profesionalizacion de este sector
y a que el usuario detecta en pocas horas
si el producto es bueno o no. La mayoria de
las averias que se producen en los equipos
b agricolas son por no haber elegido bien el
\ lubricante o por no llevar lubricante suficiente.
Especial mencion merecen las averias en
sistemas de transmision e hidraulicos cuando
se comparten los aperos. El usuario engancha
un apero, pero no sabe con qué aceite estaba
i trabajando el que lo habia enganchado antes.
Parte de ese aceite que esta en el circuito del
apero va a pasar a nuestro tractor vy, si éste no
ecuado, lo contaminara, generando una
. En cualquirer caso, este es un sector muy
jonal.
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¢Hacen algun tipo de asistencia técnica de
manera directa?

Si, nosotros ofrecemos varios servicios. En

este aspecto, nuestros mejores clientes

son las cooperativas y las asociaciones de
agricultores que poseen maquinaria propia y

a los que ofrecemos planes de mantenimiento
proactivo, basados en la monitorizacion de
aceites en servicio. Asi determinamos el estado
en el que esté dicha maquinaria. Al final el
aceite es como la sangre que circula por la
magquinaria y te dice lo que esta fallando.
Analizamos el estado del aceite, oxidacion,
envejecimiento, barnices, el estado del paquete
aditivos, si todavia tiene una vida remanente

0 si ya esta alcanzado su fin. Sabemos si
estamos teniendo un desgaste excesivo en

una bomba de transmision, en una bomba

de pistones, en un sistema hidréaulico o en

el motor, y sabemos dentro del motor donde
estamos teniendo mas o menos desgaste, si ese
desgaste es acorde al desgaste que determina
el fabricante como normal por esas horas de uso
0 estamos teniendo un desgaste excesivo. Es un
mantenimiento proactivo y ademas es predictivo
porque podemos predecir futuras averias.

Por su experiencia, ¢ el mantenimiento que
hacen las marcas es igual de exhaustivo con
el lubricante de lo que ha descrito?

Si, totalmente, es muy profesional. Para el
agricultor la mayor inversion es su maquinaria
agricola y si surge un problema en ella puede
ser su ruina. Logicamente por eso se cuida
tanto. Por eso también es cierto que a veces
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el agricultor es tan reacio a salirse de un
servicio oficial en un momento determinado. Yo
pienso que no hay que salirse, hay que buscar
soluciones, que no es lo mismo. Los servicios

_ Oficiales estan también cambiando mucho, antes
~  trabajaban solo el producto de la marca, hoy en

dia ya estan ofreciendo alternativas de calidad,
tanto dentro como fuera del periodo de garantia.
Esta es una evolucién natural a la que todos nos
estamos adaptando.

¢Ha notado algin cambio de mentalidad en
el agricultor espafol, en relacién a otros
agricultores de otros mercados?

Se nota que nos queda mucho por hacer,
comparado con otros mercados de Europa. Hay
mercados mas profesionalizados y cuando digo
profesionalizados me refiero quizas donde el

Negocio ya no se ve tanto como una explotacion

personal, sino como una empresa. Ahi nos llevan
ventaja todavia Reino Unido y Francia respecto
a Espana, pero estamos avanzando a marchas
forzadas. Creo que es cuestion de tiempo
alcanzarlos y, a lo mejor, incluso superarlos.

¢ Qué mensaje daria a todos aquellos que
todavia no son clientes de Olipes?

Yo los animo a que nos prueben. Que empiecen
probando una grasa nuestra, porque es donde
van a ver, en un dia o dos, si esta funcionando o
no. Les vamos a sorprender. Y si la grasa es el
producto lubricante més dificil de fabricar, que
piensen que si eso lo hacemos bien el resto nos
resulta mucho mas facil. El objetivo al final es
ayudarles a mantener su maquinaria en buenas
condiciones porque es un activo muy importante
y ademas les ayudaremos a reducir sus costes
de produccioén. A eso nos dedicamos.

Nosotros podemos cubrir el 98% o el 99% de
las necesidades de lo que pueda necesitar y
sobre todo con muy buen asesoramiento. El
agricultor no tiene que saber de lubricantes,

no tiene que saber de quimica, pero nosotros

si para aconsejarle en cada momento. Al final
no es cuestion de vender més, si no de vender
lo correcto por muchos afios. Aportamos un
valor importante al sector, nuestro conocimiento
y nuestra asistencia. Por eso cada vez mas
cooperativas, mas redes de distribucion y mas
talleres de servicios oficiales e independientes
trabajan con nosotros.

Nuestra asistencia técnica es directa, de fabrica.
Nuestro slogan es ‘The professionals lubricants’,
lubricantes de los profesionales, porque
realmente se trata de eso, de trabajar con el
profesional de su sector y ayudarle a que su
negocio vaya bien. |
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LANDINI REX4

ESPECIALISTA POR EXC‘ELENCIA'_‘ 1

Los dias 4y 5 de octubre,
Landini convoco al jurado

del prestigioso concurso
Tractor of the Year en
Burgoberbach (Baviera,
Alemania) para demostrar en
el campo las hondades de su :
nuevo Landini REX4
Robo-Shift, seleccionado
como finalista en

la categoria ‘Mejor
especializado’ de estos
premios. Aspectos como

la suspensidn del eje
delantero y de la cabina, que r"m ‘
proporcionan gran confort
operativo, y la transmision
Robo-Shift electro-actuada,

se pusieron a prueba.

especializados, esta disponible, en su version con cabina, en
las variantes V (vifiero estrecho), S (frutero estrecho), F (frutero
estandar) y GT (frutero grande y campo abierto).

Esta gama, compuesta de cinco modelos (REX 4-080, 4-090, 4-100, 4-110

y 4-120), ofrece potencias de entre 75 CV'y 112 CV, y una cifra de par de
entre 375 Nmy 420 Nm, gracias a un motor Deutz de 4 cilindros, 2.9 litros
y 16 valvulas que, mediante el turbo e intercooler y la alimentacion por
inyeccion electranica Common Rail, garantiza unas dptimas prestaciones
en términos de reserva de par, capacidad de respuesta y consumo.

EI nuevo Landini REX 4, modelo de referencia entre los tractores

Todos cumplen con la normativa de Fase V debido al innovador sistema
de filtro DPF de regeneracion pasiva, catalizador de oxidacion DOC'y,
para los modelos de mas de 75 CV, catalizador de reduccion selectiva
de las emisiones SCRy depésito AdBlue con el practico sistema de
entrada, mediante una trampilla especifica en el capd, y llenado rapido.

El dispositivo Engine Memo Switch registra y memoriza el régimen
del motor més adecuado para agilizar el trabajo. Gracias a soluciones
especificas, el mantenimiento del motor pasa de 500 a 1000 horas.

ARGOTIA www.landini.it/es

Entre las distintas configuraciones de transmision, destaca la nueva
Robo-Shift 48 + 16, con inversor electrohidraulico y cambio robotizado
de las velocidades y de las marchas bajo carga HML, que se pueden
controlar con un ergonémico e intuitivo joystick multifuncion.

La disponibilidad de un bastidor disefiado especificamente para
aplicaciones ventrales y delanteras aumenta a(in mas la versatilidad
de la gama REX4.

EI REX4 presenta una solucion novedosa desde el punto de vista

del confort del operador, la cabina de suspension mecanicay eje
delantero suspendido. Ademas, la ergonomia y la funcionalidad se
completan con la opcion de las luces Full-LED, disponible en toda la
gama. La facilidad de conduccion se ve potenciada por el sistema ADS
(Avanced Driving System), que puede combinarse con sistemas de
conduccion asistida por satélite y telemetria.

El peso en vacio de la version de cabina se encuentra entre 2900 kg
y 3600 kg, con una masa maxima admisible de 5250 kg, una distancia
entre ejes de 2140 mm (2190 mm para la version V) y una anchura
minima de 1000 mm (V).

La versatilidad del Landini REX4 esté garantizada gracias al circuito
hidraulico de centro abierto, equipado con una bomba de 30 I/min para
la direccion y 58 I/min para la gestion de los servicios. También esta
disponible una tercera bomba en conjunto que permite alcanzar un
caudal total de 94 |/min, con una disponibilidad de 55 |/min a tan solo
1500 revoluciones del mator.

El equipamiento se puede completar con distribuidores opcionales
para obtener un total de 4 traseros (3 mecanicos y

1 electrohidraulico con selector de flujo de 4 0 6 vias) y hasta
3ventrales electrohidraulicos. Ademas, se ofrece una configuracion
con 4 distribuidores traseros totalmente electrohidraulicos, que
también pueden combinarse con un distribuidor ventral.

" -

Passion for Innovation.
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LAS COSAS CLARAS!

Analisis e interpretacion de los Ensayos de tractores
agricolas Oficiales (OCDE) y Power-Mix (DLG)

&) OECD

BETTER POLICIES FOR BETTER LIVES

PARTE 5.- LOS ENSAY0S POWER-MIX

LINARES, P.
Profesor Ad Honorem
Universidad Politécnica de Madrid

omo ya se ha dicho, no

son ensayos oficiales,

sino pruebas realizadas

por la DLG en la Estacion
de Ensayos alemana donde se
hacen los ensayos OCDE. NO
SON ENSAYOS EN CAMPO
sino EN PISTA con el mismo
carro dinamométrico con el
que se hace el ensayo OCDE.
En ningun momento el tractor
lleva un arado ni un cultivador,
grada... Los aperos son ‘APE-
ROS VIRTUALES’, es decir
bibliotecas de DATOS (ciclos)
tomados, eso si, en campo con
distintos aperos. Con el carro
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e PowerMix Implement — 3 Point Linkage
e Pull-, PTO-, Hydr. Power

- Dynamic & cyclic power requirements

- Based on real field measurements
~ Fuel consumption g/kWh and I/hectare
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Figura 1.- Carro PowerMix para medida de potencia de traccion (cerde) y TDF e Hidraulica
(rojo).




Load type

DLG-PowerMix cycles field operations -
full load and part load cycles

km/h]

Driving speed pto speed
[km/ [min-1]

acceptance critena

for each cyde

dinamométrico, en la Estacion
de Ensayos se SIMULAN los
ensayos de campo. Pero LAS
RUEDAS DEL TRACTOR PI-
SAN PISTA DE HORMIGON.
Al igual que los ensayos OCDE
son muy Utiles para hacer com-
paraciones ya que los tractores
se ensayaran en la misma pista
y con los mismos ‘ciclos’. En la
figura 16 se puede ver el carro
dinamométrico de la DLG en la
pista de ensayo. La caracte-
ristica Mixta le viene porque, a
diferencia de los carros de las
otras Estaciones de Ensayos,
puede medir no solo potencia
de traccion, sino también po-
tencia en la toma de fuerza y
potencia hidraulica (Figura 1).

Los ensayos segun el Co6-
digo de la OCDE no difieren
de los efectuados en cualquier
otra Estacion. La diferencia la
establecen los ensayos Power-
Mix.

LOS CICLOS DE LOS
ENSAYOS POWERMIX

Existen 12 ciclos (Z1P,
Z2P, Z1G, Z2G, Z3K, Z4K,
Z5K, Z3M, Z4M, Z5M, Z6MS,
Z7PR) que representan el tra-
bajo de campo del tractor y al

menos 2 de transporte, pero
puede haber mas si el trac-
tor tiene capacidad para cir-
cular a 50 y 60 km/h. De los
12 de campo, 4 son de trac-
cion, 6 de tracion+TDF y 2 de
tracion+TDF+hidraulico (Figura
2).

Para definir los ciclos se
hacen ensayos en campo en
colaboracién con empresas
(Figura 3) y Universidades re-
gistrando los parametros que
se aplicaran al carro en el ensa-

yo PowerMix, como el ciclo que
aparece en la figura 4.
Inicialmente, los resulta-
dos se publicaban en la revista
profi como profitest y se pre-
sentaban comparados con los
obtenidos con la media de los
ensayos anteriores. En la figu-
ra 5 aparecen los resultados
de los ensayos de campo del
tractor MASSEY FERGUSON
7615 DYNA-6. En cada ensa-
yo se presenta la variacion del
valor medido respecto a la me-

Figura 2.-
Los 12 ciclos
para simular
ensayos de
campo.

Unscaled Load
Profile

PEO Taryue, Wydvauisos Pawer

Implement Model I: DLG Load Car
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DLG PowerMix Test Overview

Ploughing
(Z1P,22P)

Mowing
(Z3M, Z4M,Z5M)

8 | PG/ Apply & Innovate 2016 | 21/09/2016

!

Cultivating
(Z1G, 22G)

Manure Spreading
(Z6MS)

Rotary Harrow
(Z3K,Z4K, Z5K)

Baling
(Z7PR)

€N Jorn Deere

Figura 3.- Ensayos de campo para la toma de datos que sirvan para elaborar los ciclos PowerMix. Pieke, C. 2016
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Figura 4.- Ciclo de traccion+TDF+potencia hidraulica. Se representa en funcion del tiempo del ensayo la fuerza
de traccion (kN), el par en la toma de fuerza (Nm) y la potencia hidraulica (kwW).

dia de los ensayos realizados
con ese ciclo. Si el rectangulo
es verde, ha consumido menos
que la media. En la figura 6 se
presentan los resultados del
mismo tractor en ensayos de
transporte, en la que se obser-
van algunos valores medidos
superiores a la media.

En una segunda etapa, los
boletines PowerMix ofrecian los
resultados en tablas como la de
la figura 7, correspondiente al
tractor NEW HOLLAND T7.315
AUTOCOMMAND, ya sin com-
parar con la media de todos los
tractores ensayados.

Actualmente, los boletines
se presentan como indica la fi-
gura 8 con los datos de todos
los ciclos y los valores los valo-
res medios del consumo en en-
sayos de campo y transporte.

En cada ensayo (figura 9)
se mide la fuerza y potencia
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o man— s - Test N2 DLG-2015-
854.

de traccion (y TDF e Hidraulica
en ensayos Mix), la velocidad
avance y el consumo de com-
bustible, se puede calcular el
consumo superficial y la ca-
pacidad de trabajo (ha/h). Lo
mismo se hace en los ensayos
de transporte, aunque en este
caso el consumo se expresa en
L/ 100 km/t) y la capacidad de
trabajo, en t/km/h.

Para ello, los 12 ciclos de
campo se reducen a 6. Los dos
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Figura 8.
New Holland.
T6.175
Dynamic
Command.
PowerMix
test 6799.
DLG Test no.
2017-00432.
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NEW HOLLAND T6.175 DYNAMIC COMMAND

PowerMix - performance and fuel consumption during
field and transport applications

square baler

ZTB Transportwork at full load (uph)

1958

.
Z1G cultivator, disc hamow 1778 85 7 203 245 50 2068 20
Z2P mech. seed dril, planter 1427 86 57 152 183 58 268
Z22G stubble working, seed bed 1558 186 85 172 207 50 264 20
bina
Z3K miling. rotary harrows seeding 1583 41 - 201 241 L2 226 10
St
Z3M cut 1. step, culbvator-rotary hammows- 1882 120 5 20 277 85 41 20
seeding combination
Z4K  pneumatc seeding drll, miing as 1458 8.0 160 204 L2 233 20
plant care, muich
Z4AM cut 2. step, drect seeding machine 1458 135 mn 176 212 80 240 23
TZ5K  plant protector, mineral fertiser, 1458 60 42 100 131 80 261 20
tedder, swather
Z5M  cut 3. step, dirseeder 1420 155 43 125 150 83 288
Z8MS self-oading wagon, manure 1821 %] 192 231 7.0 240
spreading
ZIPR high pressure baler, round baler or 1812 02 85 181 218 81 270

47 30

ZTE4D Transportwork at flat secton with 40 1803 39 26 142 171 0.0 800 42
kmvh

ZTES0 Transportwork at flat secton with 50 2048 50 38 210 253 0.0 62 40
km/h

ZTESD Transportwork 3t flat secton with 80 - - - - - pe - =
m/h

e 8680 - - 15 - - - -

primeros: Z1P (laboreo pesado
y Z1G (grada) se reunen en el
apartado “trabajo pesado de
laboreo (heavy pulling work) y
se pone la media de todos los
parametros de los dos ciclos.
Asi, el régimen medio es 1713

agrotécnica | OCTUBRE 2022

(1649+1776)/2 y lo mismo pa-
ra los demas. Los ciclos 3y 4
de la figura 20 se convierten
en “trabajo de laboreo medio
(medium pulling work” y de
igual forma se hace con cada
pareja de ciclos. Por ultimo, se

hace la media del consumo y
capacidad de trabajo de todos
los ciclos de campo PowerMix.

En la figura 10 se recogen
los valores medios de todos los
ciclos de campo y transporte
Power-Mix. =



G WORE Diesel  AdBlue Diesel  AdBlue
Heavy pulling work 1713 76 265 21 124 08 22
Medium pulling work 1492 61 266 20 7.7 05 29
Heavy PTO shaft work 1639 92 234 20 6.0 04 65
Medium PTO shaft work 1458 72 241 21 36 02 78
Light PTO shaft work 1459 43 275 22 23 0.1 87
Drawbar + PTO + Hydraulic work 1717 7 264 23 39 03 58
Overall result at field work 257 21 6,0 04 57
owerMix - Engine Dellverednet  Specific Consumption /100 Transport
$OWGI'MIX ‘ speed power consumption kilometre / tonne power
ransport work Diesel  AdBlue onul AdBlue
Heavy transportwork 1956 70 347 30 6.9 04 424 Figura 9.-
Light transportwork at 40 km/h 1603 26 609 42 18 0.1 945 Valores
Optional: light transportwork at 50 km/h 2048 36 822 40 21 0.1 1218 :“Edi“ en
. os ensayos
9 - "."f' . ——— ‘.l..e.o kmm. . - . - = . de campoy
Overall result transport work at 40 km/h = 478 38 43 03 884 | transporte
PowerMix.
il - ) .
m Figura 10.-
Energy efficiency 257 21 g/kWh Energy efficiency 478 36 g/kWh ‘:E'ZI’EZ del
Consumption per Consumption per 100 conjunto
hectare 60 04 lha idlometts per tonne 43 03 1/100km/it do ensayos
Area output 5,7 ha/h Haul capacity 684 tkm/h de campoy
transporte.
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LOS CUADERNOS DEL PROFESOR

EVALUACION DEL TRACTOR

KIOTI DK5010

UTILIZANDO COMO REFERENCIA
SU ENSAYO OCDE N° 2/2905

—
LUIS MARQUEZ
Dr. Ing. Agrénomo

I | ensayo OCDE de tracto-
|___res de potencia reducida

no suele ser habitual. Son
b [0S tractores de mayor
potencia los que utilizan las
empresas para difundir sus
avances tecnologicos mas sig-
nificativos.

Sin embargo los tractores
pequefnos y muy pequenos tie-
nen un mercado creciente en
la jardineria y en la horticultura.
Algunos de los compradores
demandan productos sencillos
y fiables, con las comodidades
de los tractores grandes. Esto
hace que algunos fabricantes,
especialmente de Italia y de
paises asiaticos, como Corea,
India y Japdn, que disponen
de tecnologia, realicen ensayos
OCDE utilizando los laborato-
rios integrados en su Red.

Cuadro 01.- Caracteristicas basicas

Kioti DK5010

Entre ellos se encuentra Co-
rea del Sur, que con su marca
de tractores KIOTI, compite en
los mercados asiaticos y africa-
nos, pero también en los euro-
peos y americanos con produc-
tos disefados para superar las
limitaciones establecidas por la
‘homologacion de tipo UE'.

KIOTI, utilizando el labora-
torio F.A.C.T de Corea del Sur,
acreditado por la OCDE, realiza
ensayos oficiales a los que se
les asigna numero de referen-
cia por esta Organizacion.

Este es el caso del ensayo
realizado sobre el tractor KIOT]
DK5010, con numero de refe-
rencia OCDE Cdédigo 2/2905.
El Boletin Reducido del ensayo

ultimas las registradas con el
numero 4210 / 108186, de tipo
Normal, 2+2RM vy 36.5 kW de
potencia de Inscripcién, y con
el numero 4210 / 107828, del
tipo Estrecho-rigido y 2+2RM,
con igual potencia de Inscrip-
cion que en la version Normal,
ambas con menos de 40 km/h
de velocidad maxima de circu-
lacion.

El tractor KIOTI DK5010
estd homologado como
‘Tractor europeo’ con Con-
trasefia de Homologacion
€13*167/2013*00141*00,
para la version Normal, y
e13*167/2013*00142*00 para
la version N (estrecho).

——
Batalla (mm) 1810 de este tractor esta disponible  ESTRUCTURA DEL
/ Via delantera (mm) 1325 en el Banco de Datos de la TRACTOR Y ELEMENTOS
Via trasera (mm) 1266 - 1466 QCDE y se pueden descargar ESENCIALES
Masa Total (kg) 1635 libremente por Internet en:
p Delantera (k) 698 https://qdd.oecd.org/subject. La estructura es la de un
é Trasera (kg) 937 aspx?subject=TRACTOR_ tractor 2+2 RM con ruedas de
Neumaticos Del 9.5-16; 6ply TEST_RESULTS. menor tamano en el eje de-
M Presion (kPa). : 21'6 El tractor KIOTI DK5010 se  lantero, con una masa total en
Radio normalizado (mm) 383 comercializa en dos versiones:  vacio de 1635 kg. La distancia
. Neuméticos Tra 13622 60l la normal y la estrecha. Enla  entre ejes es de 1810 mm. Las
N Presin (kP ' : 15% Py Base de Datos de la EMA es-  anchuras de via son de 1266 a
g Radi Ir.emgn( 9) 560 tan registradas 14 variantes de 1466 mm para el eje trasero y
adig normjalizado (mim este modelo, siendo las dos  de 1325 mm para el delantero.

TN
bk
« 1
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Cuadro 02.- Resultado de los ensayos realizados en al TDF para el Tractor KIOTI DK5010

Rég. Potencia Par equiv. Consumo | Consumo
TDF motor TDF motor horarlo especifico

rev/min rev/min daN m 9/kKW.h
Rmax 608 2766 1 36 4 26
N 572 2600 41.98 30.9 1 13.6 11.63 313
TDF 540 2454 41.98 30.9 120.3 11.27 304
M 528 2400 42.39 31.2 124.0 11.12 296
Pmax 330 1500 30.98 22.8 144.9 7.30 267

Reserva de par motor: 27.6%; Densidad gasdleo: 0.824 kg/L.

El motor es Daedong
4B243LWL-E del tipo 4 cilin-
dros de inyeccion directa, sin
sobrealimentacion, de 2435
cm?® de cilindrada, con 87.0
mm de diametro y 102.4 mm
de carrera, y una relacion de
compresion de 22 a 1. El nume-
ro de serie del motor ensayado
es PM9700001 y el del bastidor
del tractor G5200001.

Utiliza bomba inyectora del
tipo rotativo, con caudal de in-
yeccion de 11.6 + 1.0 dm%h al
régimen del motor de 2 600 rev/
min. Presion de inyeccion de
14.7-15.7 MPa. Regulador me-
canico con rango entre 1000 +
50y 2 800 + 50 rev/min. Régi-
men nominal de 2 600 rev/min.

La transmision dispone
de caja de velocidades Dae-
dong Gear modelo D200TM
de 16 marchas hacia delan-
te y 16 hacia atras, del tipo
Syncro+mesch, con veloci-
dades al régimen nominal de
2600 rev/min entre 0.33 y 29.99
km/h. La toma de fuerza de 540
rev/min alcanza este régimen a
2454 rev/min del motor.

El eje trasero vy las re-
ducciones finales son de la
marca Daedong Gear mode-
lo TD20O0R, diferencial con
blogueo mecanico mediante
pedal. El eje delantero vy sus
reducciones son de la mar-
ca Daedong Gear modelo
TD200FA, sin blogueo de dife-
rencial. Numero de revolucio-
nes de las ruedas del eje de-
lantero con respecto a las del
eje trasero: 1.484.

Grafico 01.- Curvas caractristicas del motor y consumo normalizado

de combustible

Par motor vs. Régimen (Kioti DK 5010)

Par equiv. motor (Nm)
g

1000 1200 1400 1600

Régimen del motor (rev/min)

ENSAYO DEL MOTORA LA
TOMA DE FUERZA

Las prestaciones del motor
en el ensayo a la toma de fuer-
za (OCDE) son las indicadas en
el Cuadro 02.

Utilizando los resultados de
los ensayos se pueden repre-
sentar las curvas caracteristi-
cas basicas del motor (gréafico
01).

El régimen nominal se ajus-
ta a 2600 rev/min y la maxima
potencia se consigue 2400 rev/
min. La toma de fuerza de 540
rev/min, proporciona este régi-
men nominal cuando el motor
gira a 2454 rev/min.

El régimen maximo es de
2766 rev/min.

CONSUMO NORMALIZADO
DE COMBUSTIBLE EN
ENSAYOS A LA TOMA DE
FUERZA (AP. 3.1.6 DEL
CODIGO OCDE)

El consumo normalizado
de combustible (cuadro 03),
segun el apartado 3.1.6. del
Codigo OCDE (‘6 puntos’), es
de 312 g/kWh con 26.63 kW de
potencia media, y consideran-
do solo los 4 puntos a cargas
parciales el consumo especifi-
co baja hasta 308 g/kWh con
potencia media de 17.03 kW.
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Cuadro 03.- Consumo de combustible a cargas parciales y régimen reducido

__Punto__|_potencia | __motor | _ TOF | _parmot [ _consh | consesp.

kw rev/min rev/min Nm L/h g/kWh
1C 30.9 2600 572 113.6 11.63 313
2C 24.8 2696 593 87.6 9.71 326
3C 24.7 2340 515 100.7 8.46 301
4C 12.4 2340 515 50.5 5.62 377
5C 18.6 1560 343 113.7 5.73 268
6C 12.4 1560 343 75.9 4.24 285
Potencia media 6P (kW) 20.63 7.57 312
Potencia media 4P (kW) 17.03 6.01 308
Grafico 02.- Escalonamiento del cambio LA TRANSMISION DEL
Relaciones de transmisién (Grupos C, L) TRACTOR
Régimen: 1500-2454-2600 revmin (radio: 560 mm)
| : 5 : — ) | El embrague es de tipo se-

- - - : co con 260 mm de diametro.
La caja de cambio dispone de
4 grupos (gréafico 02), de los
cuales el mas corto (C) corres-
ponde a marchas ultracortas,
con velocidades maximas de
menos de 1 km/h. Los grupos
L, M, son las relaciones norma-
les para el trabajo en campo,
aunque hay que advertir que

G

ij

2gQe

0,0 0,5 1,0 15 2,0 2,5 3,0 35 4,0

Velodidad de avance (km/h)
las del Grupo L son muy cortas
Relaciones de transmisién (Grupos H, M) (entre 1y 4 km/h) y son las que
Régimen: 1500-2454-2600 revmin (radio: 560 mm) se recomiendan para trabajar
Ha ] : :: con aperos accionados por la
H3 ’ toma de fuerza. Las del Gru-
H2 :ﬁj po H son las que se utilizan en
L — 8 operaciones ligeras de trabajo
‘ de campo y de transporte.

M4 En el diagrama de escalo-
Loy — namiento del cambio, la zona
M2 marcada en rojo corresponde
M1 ‘ a régimen de motor entre 1500
0 5 10 15 20 25 30 rev/min (par maximo) y 2454
Velodidad de avance (km/h) rev/min (régimen normalizado
Cuadro 04.- Ensayos de traccion en pista (Kioti DK5010) Sneml)e_l toma de fuerza - 540 rev/
Ret.| Potencia | Traccién | Velocidad | Motor | Desiiz_| Cons.csp. NG AL ek
c.C. kW kN km/h rev/min % g/kWh potencia reducida la caja de
L] 386 11.42 1.22 2745 14.9 1115 cambios dispone de muchas
2| 528 1157 164 2738 15.1 830 relaciones por debajo de 5
Mi| 592 10.45 2.04 2726 14.9 775 km/h, ya que la utilizacién prio-
M2 316 1112 264 2715 151 598 ritaria su,elelser el accionamien-
13| 880 11.18 2.83 2711 14.9 573 to de maquinas con la toma de
4| 1061 6.35 2.09 2704 15.0 514 {gerzoatéiiirgadsiz r%dn‘?g'liahzag:
M3| 1337 10.24 4.70 2687 15.0 460 qug . |o§ Epropiados
L) 12:25 2l R 2l o/ 2] para realizar grandes esfuerzos
H1 22.51 9.34 8.67 2404 5.4 412 de traccion, ya que el patina-

H2 20.47 6.26 11.78 2402 3.6 452 miento seria elevado.
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ENSAYOS DE TRACCION EN
PISTA

En el Boletin de Ensayo
OCDE de tractor Kioti DK5010
incluye el ensayo de traccion
en pista de asfalto para las rela-
ciones del cambio en las que el
patinamiento no supera el 15%.
Estos resultados se presentan
en el cuadro 04, se incluyen po-
tencia de traccion, esfuerzo de
traccion a esta potencia, régi-
men del motor, el patinamiento
y los consumos de combustible
horarios y especificos (cuadro
04). Solo en las relaciones M4,
H1y H2 se consigue que el mo-
tor funcione al régimen de 2400
rev/min suministrando méaxima
potencia de traccion. En el res-
to la potencia de traccion se
limita ya que se supera el 15”
de patinamiento.

En el grafico 03 se repre-
sentan las potencias maximas
que se pueden conseguir en
las relaciones de cada grupo
del cambio. Se puede obser-
var dos éareas de trabajo: de
menos de 5 k/h con los Gru-
pos Ly M para trabajos con la
TDF, para los que se encuen-
tran especialmente adaptados
este tipo de tractores y las re-
laciones del cambio para tra-
bajos ligeros de campo y de
transporte.

En el grafico 4 se represen-
tan las prestaciones en traccion

Grafico 03
Potencia de traccién y consumo para Grupos (L, M, H)
1200
= D !
e 1100 _
T 1000 2
¥ %
] . __ %0 i
| m——PTL  =—omPTM o PTH || 500 &
s et - CSH [ o
___u,‘.:...,_ — s s 600 o
S §
oo = o= . 400
300
7 9 1 13
Velocidad real de avance (km/h)
Grafico 04
Prestaciones en traccion
25 1200
L O 9% 7 90 z
i P e
<20 T 77 Potenciade | 1500 F
§ \ "/ traccién "’
§ o . | | - - 900
s TS "~ :
£ Y ] © . IS 1 Y O P I
3 HeH e §
Elo Ldo ‘v-\‘ ""‘ Fuerza de traccién 8
3 0 0 P o 0 e e k- 0 D O i
: ..x\.‘.,,......,‘-‘.\..,-6003
g 5 ~ . Consumo especifico — 500
P "\ ......... L el L
W ST AN ROT . S | Ve b e d i@ =T | | | | . 400 g
- <= QT (kN - Wh
o H NT (kW) arkn) e cs(ghwn) |
0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 12 13
Velocidad real de avence (km/h)

Cuadro 05.- Balance de potencias en los ensayos de traccion (tractores sin lastrar)

Tractor Kioti DK 5010 masa = 1635 kg 1602 daN  cf .=0.02
Relacion: M4 H1 H2
Potencia max. motor Nmot_TDF kW 31.2 31.2 31.2
Fuerza de traccion Ft kN 9.91 9.34 6.26
Resistencia rodadura Rk = N x cf.RR daN 32.05 32.05 32.05
Deslizamiento d % 9.7 54 3.6
Velocidad real vr km/h 5.54 8.67 11.78
Velocidad tedrica vt = vr/(1-d/100) km/h 6.14 9.16 12.22
Potencia pedida rodadura Nk = Rk x vt kW 0.55 0.82 1.09
Potencia perdida deslizamiento Nd = (Ft-RK) x (vt-vr) kW 1.59 1.24 0.73
Potencia de traccion Ntrac kW 22.51 22.51 22.51
Potencia perdida transmision N_it = Nmot-Nk-Nd kW 6.56 6.63 6.88
Porcentaje N_it*100/Nmot % 21.02 21.26 22.04
Eficiencia traccion Ntracx100/Nmot % 721 721 721
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Cuadro 06.-Ensayo del sistema hidraulico (OCDE Codigo 2. ap. 3.2)
| Presion [Temperatura|Reg. motor| Caudal | Potencia

Regimen nominal 2600

3.2.1.2.1

Presion maxima con la valvula de de seguridad abierta 18.5 60/65 2734

32122

Caudal para el 90% de la presion real 16.6 63 2733 27.5 76
3.21.23

Méaxima potencia hidraulica y caudal 151 61 2738 35.5 8.9

Cuadro 07.- Capacidad de elevacion en el enganche tripuntal

Cotas de los brazos inferiores del elevador con respecto a la posicion horizontal

| mm | 203 | -263 | 200 | -100 | 0

| 100 | 200 | 300 | 350 | 390 | 460 | 470 |

Fuerzas de elevacion en los brazos inferiores

| kN |

| 129 | 136 | 142 [ 140 [ 137 | 131 [ 123 [ 122 [ 104 | | |

Fuerzas de elevacion en el bastidor normalizado

| kN | 117 |

| 122 | 122 [ 121 [ 115 | 108 | 98 | |

| 82 | 78 |

Presion en el sistema hidrdulico de 16.6 MPa (90% de la presion de descarga con la valvula de seguridad)

con todas las relaciones del
cambio de los grupos L, My H.
Con la reducida masa del trac-
tor, la potencia de traccion en
las marchas muy cortas hace
que se supere el limite de pati-
namiento del 15% cuando au-
menta el esfuerzo de traccion,
o que no supone un inconve-
niente para tractores como el
Kioti DK5010 disefiados para
aperos accionados por la toma
de fuerza.

EFICIENCIA EN LAS
TRANSMISIONES

El balance de poten-
cias en los ensayos de
traccion en pista realizados
en condiciones similares
permiten calcular de forma
aproximada las pérdidas
en las transmisiones en
las relaciones del
cambio del gru-
poMyH.

En el cuadro
5 se presentan
los valores ob-
tenidos para el
DK 5010. Las
pérdidas en las

agrotécnica | OCTUBRE 2022

transmisiones son ligeramente
superiores al 20%, lo que es
normal para cajas con relacio-
nes de transmision muy cortas,
en tractores cuya utilizacion
principal es el accionamiento
de maquinas a la TDF traba-
jando a velocidad de avance
reducida.

SISTEMA HIDRAULICO DEL
TRACTOR Y ENGANCHE
TRIPUNTAL

El sistema hidraulico del
tractor y el enganche tripun-
tal son de la marca Daedong
Gear; permite control de posi-
cion y control de carga. Bom-
ba de engranajes con Sistema
de Centro Abierto; dispone de
un cilindro de simple efecto.
Vélvula reguladora de presion
ajustada a 19.0 + 0.5 MPa.
Depdsito de aceite en caja

de la transmision. Tomas
externas: cuatro de doble
efecto en la trasera del
tractor.

En el ensayo del siste-
ma hidraulico segun el Cédigo
OCDE las presiones, caudales

y potencias en diferentes
condiciones se pre-
M. sentan en el cua-
dro 06.

El engan-
che tripuntal es
de Categoria I,
conforme a ISO
730:2009. En el
ensayo de su ca-



pacidad de elevacion los resul-
tados obtenidos se presentan
en el cuadro 07. La capacidad
de elevacion méaxima en los
brazos inferiores es de 14.2 kN
y de 12.2 con el bastidor nor-
malizado. En el grafico en el re-
corrido entre - 263 y + 350 se
mantiene por encima de 12.2
kN en los brazos inferiores. En
el gréfico 05 se representan las
fuerzas de elevacion en los bra-
zos inferiores y en el enganche
tripuntal en funciéon de las cotas
respecto a la horizontal.

ALGUNAS CONCLUSIONES

El motor, con 2.4 litros de
cilindrada, suministra una po-
tencia maxima de 30.9 kW con
potencia constante en el rango
de 2400 a 2600 rev/min, y un
consumo de combustible nor-
malizado en ‘6 puntos’ de 312
g/kWh (308 considerando los
‘4 puntos’ en cargas parciales
-6 L/h).

Como se podria esperar, se
trata de un tractor en cuyo di-
sefio se han priorizado los ele-
mentos que permiten trabajar
con baja velocidad de avance
utilizando la toma de fuerza pa-
ra accionar aperos.

Grafico 05
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Fuerza de elevacién en el enganche tripuntal
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Asimismo se ofrece un siste-
ma hidraulico con presion maxi-
ma de 18.5 MPa, que en condi-
ciones de trabajo continuo (15.1
MPa) suministra un caudal de
35.5 L/min (8.9 kW de potencia)

Con un motor con una po-
tencia nominal en la TDF de
30.9 kW, casi una tercera parte
de esta potencia se puede su-
ministrar como potencia hidrau-
lica. Asi mismo, su capacidad
de elevacion maxima en los

brazos inferiores, de 14.0 kN,
es del 87.5% de peso del trac-
tor (16 kN).

Destacan las dimensiones
de las ruedas del eje delantero
con respecto al trasero, lo que
permite utilizar sin problemas
cargadores frontales.

Se han cuidado los aspec-
tos ergondmicos y de seguri-
dad, y puede ir equipado con
arco de proteccion o con cabi-
na cerrada.l
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B L TIEMPO

Tendencia del tiempo para el trimestre
noviembre-diciembre 2022 y enero 2023

MJ. CONEJO

El mes de octubre se ha caracterizado por unas
temperaturas mas altas de lo normal, de manera
que ha sido el sexto mes consecutivo de 2022

en esa situacion. En cuanto a las precipitacio-
nes, aungue hicieron acto de presencia en la parte

central del mes, sobre todo en la vertiente atlantica, no

son por el momento suficientes para paliar la situacion

de sequia meteorologica en la que se encuentra nues-

tro pais desde finales del invierno. Veamos, a continua-
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MAPA 1: En amarillo, naranja y rojo, areas donde se espera que la temperatura
esté por encima de lo normal en el trimestre noviembre-diciembre-enero. En
azul, las zonas donde la temperatura puede ser inferior a la normal. En ambos
casos, cuanto mas intenso es el color, mayor es la probabilidad de que se
cumpla el pronéstico. El color blanco indica que no hay una tendencia clara.
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MAPA 2: Caracter de las precipitaciones para el trimestre noviembre-
diciembre-enero. Los tonos verdosos indican las zonas donde se espera que
las precipitaciones sean superiores a lo normal, mientras que los ocres sefialan
zonas con precipitacion prevista inferior a la media. No hay una tendencia
claramente definida para las areas que aparecen en blanco.

Procedencia de los mapas: Copernicus - Climate Change Service, a
partir de datos de Copernicus Data.
https://climate.copernicus.eu/seasonal-forecasts

cion, qué nos espera para el proximo trimestre segun
los modelos meteoroldgicos de prediccion estacional.

TEMPERATURAS

El trimestre compuesto por los meses de noviembre
y diciembre de 2022 y enero de 2023 sera probable-
mente mas calido de lo normal en la mayor parte de
Espana. La probabilidad es ligeramente superior en las
islas Baleares. Este escenario se extiende a la practica
totalidad de Europa y confirma la tendencia de este afio
2022, que esté siendo especialmente célido en el ‘viejo
continente’. Esto no esta refiido con que, puntualmente,
podamos experimentar en nuestro pais a lo largo del
trimestre descensos de temperatura que se traduzcan
en las primeras heladas invernales e incluso en nevadas;
la informacion que mostramos aqui se refiere siempre al
caracter general de los tres meses en conjunto.

LAS PRECIPITACIONES

En lo que a lluvias se refiere, la tendencia no esta
tan clara como en el caso de las temperaturas. Asi, hay
una mayor probabilidad de que el trimestre sea menos
lluvioso de lo normal en el noroeste peninsular, funda-
mentalmente en Galicia; para la mayor parte del resto de
la Peninsula no hay una tendencia, es decir, los modelos
de prediccién no tienen claro qué va a ocurrir. Sin embar-
go, para el area mediterranea peninsular y Baleares, asi
como para las islas canarias occidentales, muestran una
mayor probabilidad de que el trimestre sea mas lluvioso
de lo habitual. Esto se puede interpretar como que la
situacion meteorologica vendra dominada por las altas
presiones en el Atlantico, en latitudes algo superiores a
las habituales, lo que favorecera el descuelgue de gotas
frias hacia Canarias y las regiones mediterréaneas, a la
vez que impedira que las borrascas atlénticas lleguen
a nuestro territorio con la frecuencia habitual del otofio.

Las lluvias en el aino
hidrologico 2021-2022

El pasado dia 1 de octubre comenz¢ el actual
ano hidrologico 2022-2023, que se prolongaré hasta
el préximo 30 de septiembre de 2023. Como ya anun-
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ciamos en el nimero anterior de AGROTECNICA, el
afio hidrolégico 2021-2022 fue muy seco en nuestro
pals, ya que las precipitaciones quedaron alrededor
del 25 % por debajo de lo normal y se tratd del tercero
mas seco de la serie histérica, cuyo arranque data de
1961. Tan solo fueron mas secos los afios hidrolégicos
2004-2005 y 2011-2012.

El nuevo afio hidrolégico comenzd con unos pri-
meros dias de octubre parcos en precipitaciones en
Espafia. Hasta el dia 17, habia llovido muy poco en
general, salvo en puntos del oeste de Galicia y, sobre
todo, del &rea mediterranea, debido a la llegada de sus
tipicas ‘gotas frias’. No obstante, y aunque no se refleja
en este analisis por haberse cerrado previamente la
edicién del actual nimero de AGROTECNICA, durante
la segunda quincena del mes de produjeron precipita-
ciones cuantiosas en el oeste peninsular que, aunque
no solucionaron ni mucho menos la situacion de sequia
meteorologica, sf que por lo menos ayudaron a mitigarla
parcialmente en zonas muy necesitadas de agua.

Aunque son pocos los dias transcurridos desde
el inicio del afio hidroldgico, vemos que hasta el 17 de
octubre las precipitaciones habian sido inferiores a las
habituales para la época en la mayor parte de Espana,
salvo en puntos de Baleares, de las islas canarias
occidentales y del cuadrante sureste peninsular. En el
conjunto del pais, habia llovido Unicamente una tercera
parte de lo habitual para esas fechas.

SITUACION DE LA SEQUIA
METEOROLOGICA EN ESPANA

Una manera de analizar la ocurrencia de sequias
meteoroldgicas (es decir, aquellas que se deben ex-
clusivamente a la escasez de lluvias) es mediante el
uso del denominado ‘Standard Precipitation Index’
(indice de Precipitacién Estandarizado, SPI). Tiene la
ventaja de que permite el estudio y comparacion de
las anomalias de precipitacion en zonas con distintos
regimenes de lluvias y en diversos periodos de tiempo.
Basicamente, cuando el indice baja de -1, se puede
hablar de sequia meteoroldgica. Se considera que la
situacion de sequia contindia hasta que el indice vuelve
a alcanzar valores positivos. Si se prolonga durante un
periodo de al menos un afno, también se considera que
puede comenzar a afectar a las reservas hidricas, por
lo que en AGROTECNICA nos decantamos por mostrar
el mapa de SPI de los Ultimos doce meses.

Si analizamos las precipitaciones recogidas en
Espafia durante el periodo comprendido entre el 1
de octubre de 2021 y el 30 de septiembre de 2022
(coincidente con el afio hidrolégico), encontramos
que Espanfa en su conjunto se encontraba en situacion
de sequia meteoroldgica, en la que habia entrado a
finales de invierno. Hay que tener en cuenta que el

Precipitacion Acumulada en el Aiio Hidroldgico periodo

01/10/2021 a 17/10/2022
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Precipitacion
acumulada
durante el actual
afio hidroldgico
2022-2023 en
Espafia hasta el
17 de octubre
de 2022. Fuente:
Aemet.

Porcentaje de la Precipitacion Acumulada del 01/10/2021

a 17/10/2022 (normal 81-10)

Porcentaje de

la precipitacion
acumulada
durante el actual
afo hidrolégico
2022-2023 con
respecto al valor
normal a 17 de
octubre de 2022.
Fuente: Aemet.

indice de precipitacién estandarizado (septiembre 2022)

SPI
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periodo compuesto por mayo, junio, julio, agosto y
septiembre de 2022 fue el mas seco desde que hay
registros, y esto contribuy6 a intensificar notablemente
esta situacion, mas clara en amplias zonas de la mitad
norte peninsular. Las Unicas regiones que presentan
superavit de precipitaciones son las situadas en el
sureste de la Peninsula, como consecuencia de un pa-
trén atmosférico anémalo en el Ultimo afo, cuando ha
predominado mas la llegada de danas y ‘gotas frias’
al Mediterraneo que el acercamiento de borrascas a
la vertiente atlantica. Estas borrascas son las que, a la
postre, riegan la mayor parte de nuestro pais y ayudan
a recargar los embalses.

indice SPI (Standard
Precipitation Index)
a un afio. Los
valores inferiores
a-lindican

una desviacion
importante a

la baja de las
precipitaciones, y
el periodo puede
catalogarse como
seco. Fuente:
Aemet.
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La humedad del suelo

La humedad que contienen los suelos es un factor
de gran importancia en las practicas agricolas. De ella
depende también mucho la facilidad con la que se
puede originar un incendio forestal y la rapidez con la
que posteriormente se propaga. La humedad del suelo
depende fundamentalmente de las lluvias registradas
en las regiones donde este se encuentra, ademas
de otras variables intrinsecas como su constitucion o
textura. En este apartado estudiamos, por un lado, la
humedad en los 25 primeros milimetros (la capa su-
perficial) y, por otro, el porcentaje de agua disponible
con respecto a la reserva maxima.

Porcentaje de Agua Disponible respecto A.D.T.= 25 (mm).

Dia 11/10/2022

MAPA 1: Humedad del
suelo: porcentaje del agua
disponible en la capa
superficial a 11 de octubre
de 2022 (Fuente: AEMET)
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Porcentaje de Agua Disponible respecto A.D.T.= Rmax (mm).

Dia 11/10/2022

MAPA 2: Humedad del
suelo: porcentaje del agua
disponible respecto al total
a 11 de octubre de 2022
(Fuente: AEMET)

MAPA 3: Porcentaje de
agua embalsada en Espaiia
a 18 de octubre de 2022.
Fuente: Ministerio para la
Transicion Ecolégica y el
Reto Demografico
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CONOCE NUESTRO
CAMPUS DIGITAL

ESCANEANDO EL CODIGO

Durante los primeros dias del mes de octubre,
tal y como se ha comentado en el apartado anterior,
las precipitaciones fueron escasas en general, y €so
se not6 en la humedad de las capas superficiales de
nuestros suelos, que en buena parte del territorio se
encontraban muy secas. Habia importantes excepcio-
nes, como las regiones del levante peninsular, las islas
Baleares y zonas del extremo norte. En todas ellas se
habian registrado lluvias en los dias previos.

En cuanto al agua disponible total, nuevamente
eran mayoritarios en Espafa los suelos muy secos,
que abarcaban buena parte de la meseta norte, la
depresion del Ebro, la zona centro y el sur peninsu-
lar. En el extremo norte, puntos del levante y ambos
archipiélagos, sin embargo, predominaban los suelos
con buenas condiciones de humedad, e incluso pun-
tualmente saturados.

TENDENCIA DE LA HUMEDAD
DEL SUELO Y SITUACION DE LOS
EMBALSES

No hay una tendencia muy clara en cuanto a las
precipitaciones para los proximos meses, pero dado
que en otofio e invierno las noches son mas largas y
las temperaturas mas bajas, la evaporacion es ya mu-
cho menos intensa, lo que ayuda a retener en los sue-
los el agua que las lluvias, en mayor o menor medida,
puedan dejar. Asi pues, es de prever que conforme
avance el otofio y el invierno los suelos vayan presen-
tando mejores condiciones de humedad salvo que
-esperemos que no- continle la situacion de intensa
escasez de precipitaciones.

En cuanto a la cantidad de agua embalsada, la
situacién a mediados de octubre era muy mala: se
almacenaban en total 17 599 hectémetros cubicos,
lo que suponia unicamente un 31.4 % de la capaci-
dad total. Suponia un descenso de méas de dos pun-
tos porcentuales con respecto al nimero anterior de
AGROTECNICA y uno de los valores mas bajos de los
ultimos afos. El afio pasado por estas fechas la reser-
va era de alrededor del 40 %, y la media de los ultimos
diez afos por estas fechas ronda el 50 %. Asf pues,
estamos casi veinte puntos porcentuales por debajo
del agua embalsada en promedio en la Ultima década.
La cuenca del Guadalquivir solo acumulaba un 19 %
de su capacidad total, mientras que la del Guadiana
estaba al 23 %. Las cuencas en mejor estado eran las
internas del Pais Vasco, con un 71.4 %.

Nota: Esta informacion se ha elaborado con datos de la Agencia
Estatal de Meteorologia (AEMET) www.aemet.es

C’am/aarl/.O



https://www.newholland.com

MERCADO M

MERCADO SEPTIEMBRE 2022, EL SEGUNDO MES CON
MEJORES REGISTROS EN TRACTORES NUEVOS

|
JUAN JOSE RAMIREZ

Dr. Ing. Agrénomo

as ventas de tractores nuevos
durante el noveno mes del afo
aumentan respecto a la media
de los meses de julio y agosto en
un 25.3% vy se sitdan ligeramente

A partir de datos publicados por el Ministerio de Agricultura,

por encima de los valores que se
alcanzaron en junio, convirtiendo
el mes de septiembre en el segun-
do mes con mejores registros en la
inscripcion de tractores nuevos del

Pesca y Alimentacion (MAPA)

afio. Si lo comparamos con afos
anteriores, replican el valor que se
alcanzo en 2019, estan por encima
de los que se produjeron en 2021
y 2018 en un 2.9% y 17%,en cada

de los aios 2017 a 2019
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[ Comparativa mensual de ventas de tractores nuevos en 2022 frente a 2021, 2020 y la media

_—
ap sept oct nov dic
82 928 1354 932 1608
800 1017 1380 884 1136
735 880 1247 937 1280
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[ Distribucion porcentual mensual de ventas por marcas en los tltimos 12 meses

un22 B2 g0~ 21 sept-22 Acum
interanud
7.6 38 36 38 44
52 65 5.1 87 7.0
23 18 19 46 2.7
66 63 6,6 35 65
1,8 21 34 31 36
53 50 84 46 7.0
33 54 438 36 52
18,2 13,2 12,4 106 14,4
16,4 23,3 241 8.4 203
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[1Ventas de tractores nuevos en septiembre, acumulado de 2022 y 2021 e interanuales,
comparativas por marcas

Septiembre 22 Acumulado ene-sept 22 | Acumulado ene-sept 21 |Interanual oct 21-sept 22|Interanual oct 20-sept 21

Uds. | % Uds. | % Uds. | % Uds. | % Uds. | %

AEBI 1 0.01
AGRIA 1 0.01 1 0.01

AGRIFARM 3 0.04 6 0.07 4 0.04 8 0.07
AGRIMAC 1 9 0.12 35 0.43 17 0.16 46 0.40
AGROMEHANIKA 1 0.01 1 0.01

ANTONIO CARRARO 14 1.55 143 1.96 148 1.80 184 1.71 212 1.83
ARBOS 3 0.04 11 013 5 0.05 19 0.16
ARCTIC CAT 4 0.05 4 0.03
BCS 4 0.44 28 0.38 49 0.60 45 0.42 61 0.53
BOBCAT 4 0.05 4 0.04

BOMBARDIER 2 0.22 16 0.22 19 0.23 24 0.22 2 0.19
BRANSON 2 0.03 2 0.02

CAPTAIN 4 0.44 14 0.19 4 0.05 20 0.19 4 0.03
CARRARO 4 0.05 3 0.04 4 0.04 4 0.03
CASE IH 33 3.64 374 | 5.14 479 5.84 557 | 5.19 679 5.85
CF MOTO 20 2.21 212 2.91 199 2.42 298 | 277 276 2.38
CHALLENGER 2 0.02
CLAAS 37 4.08 190 | 261 268 3.27 267 | 249 346 2.98
CORVUS 5 0.55 29 0.40 33 0.40 39 0.36 40 0.34
DEUTZ-FAHR 79 8.72 487 | 6.69 597 7.2 763 | 7.10 840 7.23
DIECI 1 0.01 2 0.02 2 0.02
E-KUBOTA 2 0.22 31 0.43 25 0.30 47 0.44 25 0.22
FARMTRAC 5 0.55 54 0.74 50 0.61 77 0.72 67 0.58
FENDT 32 3.53 468 | 6.43 471 5.74 681 6.34 724 6.23
FERRARI 4 0.44 44 0.60 86 1.05 63 0.59 107 0.92
FIAT 1 0.01 1 0.01 1 0.01 1 0.01
FOTON 1 0.01 1 0.01 1 0.01 1 0.01
GOLDONI 1 0.11 4 0.05 3 0.04 5 0.05 3 0.03
HATTAT 1 0.01 1 0.01

HSUN 1 0.11 0.00 2 0.02
ISEKI 3 0.33 19 0.26 16 0.19 33 0.31 23 0.20
JCB 1 0.01 3 0.03 2 0.02
JINMA 3 0.04 2 0.02 4 0.03
JOHN DEERE 266 2036 | 1497 | 2056 | 1668 | 20.32 | 2203 | 20.51 2526 | 21.75
KAYO 12 0.16 16 0.19 14 0.13 16 0.14
KIOTI 7 0.77 81 111 94 1.15 121 1.13 115 0.99
KRAMER-WERKE GMBH| 1 0.11 18 0.25 15 0.18 21 0.20 27 0.23
KUBOTA 42 4.64 457 | 6.28 539 6.57 786 7.32 854 7.35
KUKJE 6 0.66 25 0.34 28 0.34 46 0.43 42 0.36
KYMCO 10 1.10 109 1,50 15 0.18 149 1.39 15 0.13
LAMBORGHINI 16 1.77 80 1.10 113 1.38 111 1.03 147 1.27
LANDINI 34 3.75 303 | 416 373 4.54 481 4.48 523 4.50
LINHAI 7 0.77 47 0.65 61 0.74 60 0.56 76 0.65
LS 4 0.05 1 0.01 4 0.04 3 0.03
MANITOU 2 0.02 6 0.05
MASSEY FERGUSON 28 3.09 259 | 356 340 414 386 | 359 490 422
McCORMICK 29 3.20 214 | 204 265 3.23 326 | 3.04 355 3.06
MERLO 3 0.33 10 0.14 4 0.05 10 0.09 6 0.05
MX 1 0.01
MTT 1 0.11 1 0.01 1 0.01

NEW HOLLAND 99 1093 | 1042 | 14.31 1208 | 1472 | 1525 | 1420 | 1582 | 13.62
PASQUALI 4 0.44 61 0.84 85 1.04 83 0.77 101 0.87
POLARIS 10 1.10 91 1.25 9% 1.17 132 1.23 142 1.22
PREET 1 0.01 4 0.05 1 0.01 4 0.03
QUADDY 10 1.10 63 0.87 60 0.73 77 0.72 101 0.87
SAME 42 464 204 2.80 257 313 290 2.70 342 2.94
SEGWAY 4 0.44 81 1.11 97 0.90

SOLIS 17 1.88 171 2.35 117 143 214 1.99 148 1.27
STEYR 28 0.38 33 0.40 40 0.37 44 0.38
6B 1 0.01
TONG YANG 7 0.10 13 0.16 14 0.13 18 0.15
VALPADANA 3 0.04 9 0.11 5 0.05 9 0.08
VALTRA 23 2.54 244 | 335 266 324 357 3.32 376 3.24
VST 23 0.32 11 0.13 30 0.28 13 0.11
ZOOMLION 4 0.05 5 0.05 5 0.04
TOTAL 906 7281 8208 10740 GE

Nota: En los acumulados interanuales se consideran marcas que mantienen ventas sobre el afio de referencia. En ambos casos la no inclusion de esas
marcas es inferior al 0.1% de los totales de ese periodo.
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[] Comparativa de ventas de tractores nuevos en el mes de
septiembre y el acumulado de enero-septiembre en el periodo
2018-22
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[] Comparativa de ventas de maquinaria automotriz en el
mes de septiembre y el acumulado de enero-septiembre en
el periodo 2018-22
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[] Comparativa de ventas de maquinaria arrastrada/
suspendida en el mes de septiembre y el acumulado de
enero-septiembre en el periodo 2018-22
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L1 Distribucion de modelos
mas vendidos de marcas
que superan el 1% de cuota
de mercado en el periodo
enero-septiembre de 2022,
segun caracteristicas
técnicas agrosécnica

PP 1.9%

MP 6.6%

GG 33.3%

MM 46.8%

MG 11.4%

caso y por debajo del alcanzado en
2020 en un 12.5%.

El acumulado del periodo enero-
septiembre del presente ejercicio esta
a la par del que se produjo en 2020,

ligeramente por encima, 1.7%, del
que se produjo en 2018 y significa-
tivamente por debajo de los valores
registrados en los afos 2021 y 2019
enun 11.3% 15.5%, respectivamente.

Los modelos mas vendidos du-
rante estos meses de las marcas
que han superado el 1% de cuota
de mercado se presentan en cua-
dro aparte y significan un valor total
de 2085 unidades comercializadas,
lo que supone un 28.6% de las ven-
tas totales en los meses considera-
dos. Permite tener una referencia
clara de las caracteristicas técnicas
del tipo de tractor mas demandado
en el mercado espafiol, que segun
las consideraciones técnicas de
agrotécnica (Marquez, L., 2006), son
los denominados como Medianos
(MM) con un 46.8% de las ventas y
los tractores Grandes (GG) que han
significado el 33.3%.

La maquinaria automotriz (in-
cluye recoleccion, equipos de car-
ga, tractocarros, motocultores y
motomaquinas y otros) han tenido
unas inscripciones en el mes de
septiembre ligeramente superiores
a las de los dos afios anteriores y
su acumulado anual se mantiene en
el mismo rango Las inscripciones
en maquinaria arrastrada o sus-
pendida (comprende maquinaria
de laboreo del suelo, equipos para
siembra y plantacion, tratamientos,
aporte de fertilizantes y agua, reco-
leccion y otras) han tenido el peor
dato de los ultimos cinco anos y su
acumulado sélo llega batir el alcan-
zado en 2020 y se encuentra signifi-
cativamente por debajo del resto.
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[1Modelos mas vendidos de marcas que superan el 1% de cuota

de mercado en los meses de enero a septiembre de 2022

ilindrada| Batalla
Modelo Unidades| Clase
M_W

ANTONIO CARRARO | SN 5800 V MAJOR
TC 5800 F MAJOR 14 l\/Il\/I 3.7 1.5 2.3
TGF 7800 S 14 PP 3.3 1.5 2.2
CASE IH FARMALL 120C 63 GG 3.6 2.2 3.6
PUMA 200 CVX 21 XG 6.7 2.8 6.9
QUANTUM 110F 21 MM 3.4 2.1 3.1
CLAAS ARION 450 14 GG 45 2.5 5.3
AXION 830 13 MG 6.7 2.9 8.4
ARION 440 12 GG 4.5 2.5 53
DEUTZ-FAHR 5100.4 D 56 MM 3.8 2.4 34
5110G 30 GG 3.8 2.4 39
5115 DF 21 GG 3.8 2.4 3.9
FENDT 722 VARIO 52 XG 6.0 2.7 7.9
826 VARIO 46 XG 6.0 2.9 9.5
718 VARIO 42 MG 6.0 2.7 7.7
JOHN DEERE 6120M 170 GG 4.5 2.4 5.7
6155M 158 MG 6.8 2.7 6.7
6195M 98 XG 6.8 2.8 7.5
6130M 92 GG 4.5 2.5 5.8
5100M 4WD 76 GG 4.5 2.3 3.9
KIOTI CK2630 23 MP 1.6 1.6 1.2
DK6020N 12 PP 1.8 1.8 1.6
DK5010N 8 MP 1.8 1.8 1.6
KUBOTA M5101N 62 MM 3.7 2.1 2.5
M5091N 52 MM 3.7 2.1 2.5
M5-112 38 MM 3.7 2.1 2.5
LAMBORGHINI STRIKE 105 1B 9 PP 3.8 3.3 2.4
STRIKE 115 1B 8 GG 3.8 2.4 3.9
SPIRE F 115 (113T1) 6 MM 3.8 2.2 3.5
LANDINI REX 4-100F 23 MM 29 2.1 2.9
REX 4-090F 22 MM 29 2.1 2.9
REX 4-100GT 11 MM 29 2.1 2.9
MASSEY FERGUSON| MF 5711M 31 MM 44 2.4 4.2
MF 5709M 25 MM 44 2.4 4.0
MF 5S.125 17 GG 44 2.5 5.3
McCORMICK X7.650 16 GG 6.7 2.7 7.0
X5.45 14 MM 3.6 2.3 5.4
X4.50F 11 MM 2.9 2.1 2.8
NEW HOLLAND T4.100F 123 MM 3.4 2.1 2.9
T4.110F 84 MM 3.4 2.1 2.9
T4.110LP 79 MM 3.4 2.1 28
15.120 65 MM 4.4 2.4 5.5
T4.90F 47 MM 3.4 2.1 2.7
SAME FRUTTETO 115 28 GG 3.8 2.2 3.3
FRUTTETO 105 13 MM 4.0 2.5 4.2
FRUTTETO 100 CLASSIC | 12 MM 2.8 2.0 3.2
SOLIS SOLIS9ON 65 MM 4.0 2.2 29
SOLIS 26 4WD 58 MP 1.3 1.5 1.0
SOLIS 26 DT 949 20 MP 1.3 1.5 1.0
VALTRA N135 30 GG 49 2.6 6.5
A115 23 GG 44 24 43
N155E 22 GG 49 2.6 6.5
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TIPOS DE TRACTORES

e Extra Grandes (XG). Estandar o de
anchura de via normal de tipo 2+2RM
(doble traccion con ruedas de
diferente tamafo). que tienen motores
de seis 0 mas cilindros con potencia
de referencia de mas de 200 CV'y
con masa sin lastre igual o superior a
8 000 kg.

e Muy Grandes (MG). Estandar o de
anchura de tipo 2+2RM (doble
traccion con ruedas de diferente
tamario). que tienen motores de seis
0 mas cilindros con potencias de
referencia entre los 160 CV'y 200 CV.

e Grandes (GG). Estandar o de anchura
de via normal de tipo 2+2RM (doble
fraccion con ruedas de diferente
tamario). que tienen motores de
cuatro. cinco o seis cilindros con
potencias de referencia de mas de
110 CV'y menos de 160 CV.

e Medianos (MM). Tractores que tienen
motores de tres y cuatro cilindros
con potencias de referencia entre
80y 109 CVy que su cilindrada es
superior a los 3.5 litros. Asimismo.
pueden ser de tipo estandar o
de anchura de via normal de tipo
2+2RM (doble traccion con ruedas
de diferente tamaro) o del tipo 2RM
(simple traccion). tractores de doble
traccion con ruedas de igual didmetro
en ambos gjes (rigidos y articulados).
y fractores especiales de ruedas con
estructura 2RM y 2+2RM de via
estrecha. elevados. y para aplicaciones
especificas.

e ‘Pequefios’ (PP). Motores de 3. 4y 5
cilindros con potencias de referencia
inferior a 80 CV'y superior a 50 CV.
siendo su cilindrada inferior a 3.5 L.

o ‘Muy pequenos’ (MP). Motores de
menos de 50 CV con cilindrada
inferior a 3.5 L.

En estos dos Ultimos casos. pueden ser
de tipo estandar o de anchura de via
normal de tipo 2+2RM (doble traccion
con ruedas de diferente tamario) o del
tipo 2RM (simple traccion). fractores
de doble traccion con ruedas de igual
diametro en ambos ejes (rigidos v
articulados). y fractores especiales de
ruedas con estructura 2RM y 2+2RM
de via estrecha. elevados. y para
aplicaciones especfficas.



] Tractores vendidos por CC.AA. en septiembre 2022 y porcentaje acumulado anual.
Variacion sobre el acumulado del aio anterior

906 F]! F F!
1.3/11.6] [0.3/-23.3 1.7(\ 9.6

52
Unidades septiembre 2022 9.3/-11.4
Porcentaje de ventas entre los meses
enero-septiembre de 2022 /
Variacién porcentual comparada en el -
periodo enero-septiembre 22 respecto a ,‘
enero-septiembre 21 :
4 17
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MERCADO M

INVERSION ENERO-SEPTIEMBRE DE 2022

[] Comparativa de la inversion realizada en tractores, maquinaria
automotriz y maquinaria arrastrada/suspendida durante el mes
de septiembre en el trienio 2020-22 (valor en k€)

70.000 64.213 o) ¢gg 63.300
0 000

22442

16.455 16.529 .

MAQUINARIA ARRASTRADA-
SUSPENDIDA

17.355 . 01515223

TRACTORES

MAQUINARIA AUTOMOTRIZ

- rept-2) maept-21 wsept-20

[ Comparativa de la inversion acumulada en tractores,
magquinaria automotriz y maquinaria arrastrada/suspendida en
los meses de enero a septiembre de cada aio en el trienio
2020-22 (valor en k€)

600.000

478.938 462 530
390.203

228934

193,031 167.170
134.792 129.225 114 457 .

TRACTORES

MAQUINARIA AUTOMOTRIZ MAQUINARIA ARRASTRADA-

SUSPENDIDA
Hene-sept22  mene-sept2l  Wene-sept20

[1Evolucion de la inversion mensual en los meses de enero a
septiembre de 2022 en tractores, maquinaria automotriz y
arrastrada/suspendida (valor en k€)
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feb | 4871 10.839 15850
marz | 62,184 1164 25034
i | 46,870 12 20162
mayo| 54,551 17.297 284
Jurio | 57.720 26.453 21929
o | 49,424 | 1451 41942
ot 50.895 | 16.900 1w
sept | sa213 | 17355 | 16455
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A partir de datos publicados por el
Ministerio de Agricultura, Pesca y
Alimentacion (MAPA)

I
JUAN JOSE RAMIREZ

Dr. Ing. Agronomo

a inversion total acumulada
en tractores, maquinaria au-
tomotriz y arrastrada/ suspen-
dida durante los nueve me-
ses de 2022 ha sido de 806 761
k€, un descenso del 1.7% respec-
to al mismo periodo del afio pasa-
do y un 20.1% si lo comparamos
con 2020.

De enero a septiembre la
inversion acumulada en tracto-
res se incremento respecto a los
dos anos anteriores en un 3.5% y
22.7%, en cada caso y en maqui-
naria automotriz aumento respec-
to al mismo periodo de los afios
2021y 2020 en un 4.3% y 17.8%,
respectivamente. En maquinaria
arrastrada/suspendida la compa-
rativa es positiva, en un 15.7%, si
la comparacion se hace respecto
a 2021 y negativa, 15.5%, si la re-
ferencia es 2020.

El valor de la inversion en trac-
tores durante el pasado mes de
septiembre ha sido el valor mas al-
to del ano y se encuentra un 20.7%
por encima del valor medio men-
sual de este ejercicio, al igual que
en maquinaria automotriz que la
comparativa respecto a su media
anual es positiva, 15.9%. Sin em-
bargo, la maquinaria arrastrada/
suspendida tuvo una inversion un
23.3% por debajo del valor medio
mensual del ano.™
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[]Inversion acumulada en tractores,
magquinaria automotriz y maquinaria
arrastrada/suspendida en los meses de
enero a septiembre de 2022

Magquinaria Arrastrada/Suspendida
193 031 | 23.9%

Tractores de ruedas
478 938 | 59.4%

Maquinaria Automotriz
134792 | 16.7%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 806 761 k<.

[ Distribucion de la inversion total
acumulada en maquinaria automotriz en los
meses de enero a septiembre de 2022

Otras 6 856 | 5.9%

\ De recoleccion
72140 61.6%

Equipos de carga
38091 32.5%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 134 412 k€.

[ Distribucion de la inversion acumulada en
tractores, segtn tipos de traccion y anchura
de via, en los meses de enero a septiembre
de 2022

Cadenas

3627 |1% Otros
| 25 533 | 5%

DTE-Rigidos
114 081 | 24%

PN

ST-Estrecho
758 | 0%

DT-Normal

DTE-Articulados 329 087 | 69%

5 665 | 1%

ST: Simple Traccion; DT: Doble Traccion;
DTE: DT Estrecho

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 478 752 k<.

[ Distribucion de la inversion total acumulada
en maquinaria arrastrada/suspendida en los
meses de enero a septiembre de 2022

Magq. Preparacion Trabajo

Otras 12923 | 6.7%  gyjel0 22 954 | 11.9%

Equipos Recoleccion
50 030 | 25.9%

Siembra y plantacion
27 287 | 14.1%

quipos Tratamientos
Equipos aporte 52 989 | 27.5%
fertilizantes-agua 26 848 | 13.9%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 193 031 k<.
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] Distribucion de la inversion en maquinaria
automotriz, segun tipo de maquina, en
septiembre de 2022

Otras 1133 | 6.5%

Equipos de carga
5364 |31.0% / De recoleccion
10 828 | 62.5%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 17 325 k<.




[ Distribucion de la inversion en
maquinaria arrastrada/suspendida, segun
tipo de maquina, en septiembre de 2022

Siembra y plantacion
2065|12.5%

Mag. preparacion Trabajo
Suelo 2 428 | 14.8%

Otras 1788 10.9%

Equipos Recoleccion
3869 |23.5%

Equipos Tratamientos

Equipos aporte 3 851 23.4%

fertilizacion y agua
2454 |14.9%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 16 455 k<.

[ Distribucion de la inversion en maquinaria
nueva (tractores, maquinaria automotriz y
arrastrada/suspendida) en septiembre de 2022

Maquinaria Arrastrada/Suspendida
16 455 | 16.8%

\

Tractores de ruedas
64 213 | 65.5%

Maquinaria Automotriz
17355 | 17.7%

Primer valor, inversion en k€. Segundo valor, porcentaje
respecto al total de la inversion: 98 023 k<.
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MERCADO

CAMPANA DE RECOLECCION 2021-22

A partir de datos publicados por el Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacién

|
JUAN JOSE RAMIREZ

Dr. Ing. Agrénomo

quinaria de recoleccién que
comenzé en octubre de 2021
y concluyo en septiembre de 2022,

‘ a campana de ventas de ma-

tuvo un ligero incremento del 2%
respecto a la campana 2019-20 y
un retroceso en las ventas del 6.5%,
si lo comparamos con la campana

1 Serie historica de inscripcion total de maquinaria de
recoleccion desde la campaia 2006-07 hasta 2021-22
(Unidades totales vendidas en cada campana)

682

o 648 7 646

o 619 611 599 597 gy 502 612 587
wo 553 562 538 549
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[1 Comparativa de la comercializacion de maquinaria de
recoleccion, segun tipo de maquina, en las campanas 2017-
18 a 2021-22 (Unidades totales vendidas por cada tipo de

maquina)

279
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xmru 200819

01920
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(MAPA)

inmediatamente anterior a la que
acaba de terminar. Retroceder a
campanas pretéritas a las mencio-
nadas es ahondar en la diferencia
negativa de ventas. La distribucion
de ventas de este sector tienen en
las cosechadoras de cereal y ven-
dimiadoras a las maquinas mas
representativas ya que significan
el 38.3% y el 26.6%, cada una, de
las ventas totales de la campafa.
Les siguen la maquinaria de apro-
vechamientos de madera (10.9%),
cosechadoras de forraje (3.6%),
vibradores (3.6%), y recolectoras
de horticolas (2.1%) En el apartado
denominado como otras maquinas,
que supone un 14.8% del total, se
recogen las cosechadoras de pa-
tatas, remolacha, algodon, plata-
formas para frutales y barredoras.
Durante esta campana la inver-
sion total en maquinaria automotriz
de recoleccion ha sido de 112 224
k€, distribuida, fundamentalmen-
te, en cosechadoras de cereal

L1 Distribucion de las ventas
de maquinaria de
recoleccion, segun tipo de
maquina durante la
campaiia 2021-22

Otras maquinas
14.8%

Horticolas Cereal 38.3%

2.2%

Madera
10.9%

Vendimiadoras

26.6%  vibradores 3.6% Forraje 3.6%



[ Distribucion de ventas de cosechadoras de cereal en la campaiia 2021-22

Por comunidades auténomas Por marcas

New Holland 34.8%

Case IH 0.5%

Massey Ferg. Claas 23.7%

1.0%

Deutz-Fahr
1.7%

John Deere Fendt 5.8%
26.6%

[] Distribucion de ventas de cosechadoras de forraje en la campaiia 2021-22

Por comunidades auténomas Por marcas
" ‘\ I New Holland 16.7% Claas 72.2%
-
‘5.0%

L4

John Deere 11.1%

] Distribucion de ventas de vendimiadoras en la campaiia 2021-22

Por comunidades autdnomas Por marcas

S Pellenc 17.1% Gregire 17.1%
\

New Holland 65.8%

OCTUBRE 2022 | agrotécnica
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1 Distribucion de ventas de maquinaria para el aprovechamiento de madera en la

campaiia 2021-22

Por comunidades auténomas

ﬂﬁ’.’

Timberiack 1.7%

Rottne 5.0%

Ponse
15.0% >

Logset 26.7%

Por marcas

Dingo 3.3%
Ecolog 5.0%

Eliatis 1.7%
= Forcar 3.3%

Hitachy 1.7%

John Deere 28.3%

Komatsu 8.3%

[1 Distribucion de ventas de maquinaria de recoleccion de horticolas en la campaiia 2021-22

Por comunidades auténomas

‘t/.,

Por marcas

OXbO 10.00/0 COI’Ima 10.00/0

MTS 20.0%

4

<

(39.3%), vendimiadoras ( 25.7%) y
maquinaria para el aprovechamien-
to de la madera (16.7%). La inver-
sion total en maquinaria arrastrada/
suspendida de recoleccion ha sido
de 59 915 k€ con una distribucion
mayoritaria en: empacadoras de
grandes pacas (25.6%), rotoem-
pacadoras (20.2%), vibradores
(9.2%), equipos de carga (9.1%),
segadoras (8.8%), rastrillos (7.3%)
y vendimiadoras (6.6%).

Las ventas de las cosechadoras
de cereal descendieron por debajo
de los niveles a las dos campanas
pasadas en un 2.3% respecto a la
de 2019-20 y en un 18.6% respecto
a 2020-21, superan, eso si, los malos

agrotécnica | OCTUBRE 2022

registros que se produjeron en la de
2018-19 en un 5.5%. La clasificacion
de ventas de marcas tiene como lider
a New Holland (34.8%), seguido de
John Deere (26.6%) y Claas (23.7%).
Con numeros mas modestos se en-
cuentran Deutz-Fahr (7.7%), Fendt
(5.8%), Massey Ferguson (1%) y
Case IH (0.5%). La distribucion por
CC.AA. tiene como referentes a Cas-
tillay Ledn (33.5%), Aragon (19.1%),
Castilla-La Mancha (15.8%), Catalu-
Aa (14%) y Navarra (7.2%).

Las ventas de vendimiadoras
ha tenido una campanfa extraordi-
naria que bate todas las cifras re-
gistradas hasta ahora, supera en
un 78% el valor medio de las dos

P Ploegger 20.0%

Guaresi 10.0%
Harvetec 10.0%

Ortomec 20.0%

1 Distribucion de ventas de
vibradores, por marcas,
durante la campaiia 2021-22

Crispe 5.0%
Moresil 10.0%

Talleres Gonzalez 5.0%
Videlsur 30.0%

X

Pellenc 50.0%

campanas anteriores. El lider indis-
cutible de ventas vuelve a ser New
Holland con una cuota de merca-
do del 65.8% le siguen Gregoire



[ Distribucion de la inversion total de maquinaria de recoleccion
automotriz, segun tipo de maquina, en la campana 2021-22
(valores totales en k€)

Otras maquinas Plataformas 1096 | 1.0%

4 805|4.3% .
Madera Cereal 43 978 | 39.3%
18724 | 16.7%
Hortalizas /

5 871 | 5.2%

Vendimiadoras
28 800 | 25.7% Forraje 7 070 | 6.3%

Vibradores 1629 | 1.5%

] Distribucion de la inversion total de maquinaria de recoleccion
arrastrada/suspendida, segun tipo de maquina, en la campafa
2021-22 (valores totales en k€)

Vendimiadoas arrast.

39326.6%
Barredoras/aspiradoras
490 0.8%

Plataformas arrast.
488 0.8%

Vibradores 5 524 | 9.2%

Cosechadora arrast.
1627|2.7%

Arrancadoras 152 | 0.3%

De horticolas remolcada 1 323 | 2.2%
Otras még. recolecc. 2 547 | 4.3%
Segadoras 5 297 | 8.8%

" Rastrillos 4 395 | 7.3%

Empacad. convenc.
464 0.8%

Empacad. grandes

1 25.6%
Otras maquinas 753 | 1.3% pacas 15363 | 23.6%

Equipos de carga 5 462 | 9.1% Rotoempacadoras 12 098 | 20.2%

1 Evolucion mensual de la inversion en maquinaria de
recoleccion automotriz y arrastrada/suspendida en la campaiia
2021-22 (Valor en k€)

29000
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20000
1000 13816 130 12865
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10000 107 2 9{1
9727 - -
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y Pellenc con unas ventas del
17.1%, cada uno. Castilla la
Mancha repite como lider con
un 33.8% de las ventas seguida
de Andalucia (29.7%), Castilla
y Leén (8.3%), Extremadura
(8.3%), Catalufa (6.9%) y Co-
munidad Valenciana (4.1%).

Las ventas de cosechadoras
de forraje descienden un 25.9%
en ventas respecto a la campa-
fia anterior y se sitla a la par de
la campana 2019-20. El nimero
uno en ventas sigue siendo Claas
con una cuota de mercado del
72.2% seguida de New Holland
(16.7%) y John Deere (11.1%).
Gallicia concentra el 45% de las
ventas seguida de Castillay Ledn
(15%) y Catalufia (10%).

Las ventas de vibradores
acumulan otra campafia mas
malos resultados, con diferen-
cias muy significativas respec-
to a campafas anteriores y se
situan al nivel de las campanas
2012-13 y 2015-16, que son
los peores datos de las Ultimas
diez campanas. Las ventas se
distribuyen entre Andalucia y
Castilla-La Mancha en un 65%
y 25%, respectivamente. Las
marcas mas representativas del
sector son: Pellenc (50%), Cris-
pe (21.4%), y Videlsur (30%).

La maquinaria para aprove-
chamiento de madera mantiene
su nivel de ventas campana tras
campanfa y concentra la mayo-
rfa de sus ventas en Galicia con
unas ventas del 73.3% sobre el
total de la campana. Las tres
marcas que dominan el mer-
cado son: John Deere (28.3%),
Logset (26.7%) y Ponsse (15%).

La maquinaria para la reco-
leccion de horticolas ha tenido
Su peor registro de maquinas
inscritas de las ultimas cinco
campafias. Un tercio de las
ventas se localizan en Murcia
seguida de Extremadura (25%)
y Navarra (16.7%). La clasifi-
cacion de ventas por marcas
tiene como referentes a MTS,
Ploegger y Ortomec cada una
con un 20% de las ventas.=
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MACHINE OF
THE YEAR

INTERNATIONAL AWARD

CONSULTE EN LA WEB LAS OFERTAS AL SUSCRIBIRSE POR 1 O 2 ANOS
https://agrotecnica.online/categoria-producto/revista/

DESEO SUSCRIBIRME A LA REVISTA técnica 1AR0 []  2AROs [ ]
DATOS PERSONALES FORMA DE PAGO

Nombre y Apellidos: (] DOMICILIACION BANCARIA

Calle: Ruego que con cargo a mi cuenta o libreta de ahorro se atiendan, hasta nuevo aviso,
5 . B los recibos que sean presentados por Canal Rural Agro TV, S.L., en concepto de mi

Ne: Piso: Poblacion: suscripcion a la revista AgroTécnica.

C.P: Provincia: IBAN: |:|:|:|:|

Pais: Cta./Libreta n.%

NIF / CIF: Telgfono: HEENEEEN N EEEEEEEEEE
E-mail: Clave entidad Oficina D.C. N° Cuenta

Suscripcion (1 afio) Espaiia: 87 € Titular de la Cta.:
UE via superficie: 156 € Banco/Caja: Agencia N.%
UE via aérea: 186 € Calle: C.P.
Otros paises via superficie: 281 € Poblacién: Provincia:
Otros paises via aérea: 311 €

[ TRANSFERENCIA
(Contactar al nimero 91 859 07 37)

Fecha: (Titular de la cta /libreta o tarjeta) NO SE REALIZAN ENViOS CONTRA REEMBOLSO

Conforme a la Ley Organica 15/99, de proteccion de datos de caracter personal le informamos que los datos solicitados se incorporaran a un fichero

de clientes titularidad de Canal Rural Agro TV, S.L. con el fin de enviarle la publicacion asf como informacién sobre productos y servicios en el sector edi-
torial, principalmente agricola, jardines y golf. Todos los datos solicitados son obligatorios. En cualguier momento podra ejercitar su derecho de acceso,
rectificacion, cancelacion y oposicién mediante comunicacion por escrito, con copia del DNI o NIF, a la direccién:

Doctor Mingo Alsina, 4, 28250 Torrelodones (Madrid) o por correo electrénico: admin@agrotecnica.online

] NO DESEO QUE MIS DATOS SEAN UTILIZADOS PARA FUTURAS ACCIONES PROMOCIONALES Y COMERCIALES

admin@agrotecnica.online * agrotecnica.online



http://agrotecnica.online/categoria-producto/revista/
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TuU lo sonabas.

Nosotros lo fabricamos.

Nuevo Fendt 700 Vario Gen/,
pionero en el segmento de 200-300 CV.

Rendimiento a una nueva escala: nuevo motor de 7,5 | con el concepto de
bajas revoluciones Fendt iD; transmision inteligente VarioDrive con traccion
totalmente variable; y sistema hidraulico de alto rendimiento con caudal de
hasta 220 I/min.

Descubre mas en: fendt.com/NextGen700
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It's Fendt. Porque comprendemos la agricultura
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http://www.fendt.com/es/default.html

www.yokohama-oht.com

EL DISENO ES NUESTRO. TUYA LA CONFIANZA.

“UNA CARCASA
FUBRTE Y
ELEXIBLE.
TENGO MUCHA
CONFIANZA EN
AGRI STAR II.,,

- Marc Cortadella
Sant Esteve Sesrovires — Barcelona
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https://yokohama-oht.com

